COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES
POR TIPOS NA DECADA DE 90:
E IMPORTANTE A ESCOLHA
DO INDICADOR?

I — Introducdo

De uma maior abertura ao exterior, como a que ocor-
reu apds a adesdo de Portugal & Comunidade Econdmica
Europeia, espera-se uma subida dos fluxos de comeércio nos
dois sentidos a nivel sectorial — comércio intra-ramo (CIR).
Este efeito é considerado pela maioria dos analistas como
um dos mais benéficos, atendendo ao facto de as teoras do
comércio internacional associarem a este tipo de comércio
factores explicativos distintos daqueles que, habitualmente,
sio avangados como determinantes do comércio inter-ramo
(caracteristico das décadas anteriores, no caso portugués).
Na realidade, enquanto este Gltimo & explicado pelas dife-
rencas nas dotacdes factoriais € na tecnologla, em contexto
de concorréncia perfeita, o CIR &, em geral, relacionado
com a exploragio de economias de escala, aumento do
grau de diferenciagio do produto e reacgdes estratégicas
inter-empresariais. Uma vantagem adicional usualmente asso-
ciada 3 subida do nivel de CIR reside no facto de se pre-
verem custos de ajustamento mais baixos com nivels eleva-
dos de comércio intra-ramo, na medida em que, em casos
de perda competitiva nacional, os recursos poderio ser
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mais facilmente transferidos entre empresas que produzam
com a mesma intensidade factorial.

Este cendrio tradicionalmente associado ao aumento
do CIR tem, contudo, de ser confrontado com 1uma anjlise
que desagregue o CIR. pelos seus diversos tipos. Nos anos
90, a partir do método inicialmente proposto por ABD-Er-
-RanMaN (1986), tornou-se usual distinguir, na anilise
empirica, o CIR horizontal (ligado 3 diversificacio do pro-
duto pelas suas caracteristicas) do CIR. vertical {relacionado
com a diferenciacio do produto com base na qualidade).
Surpreendentemente, porque contradizendo a visio comum
até entdo, os estudos de caso para diversos paises t&m reve-
lado uma predominincia do CIR. vertical face ao horizontal,
Ora, se assim for, este fendmeno poderi, no que respeita
ao tipo “vertical”, ser explicado num quadro de vantagem
comparativa, quando existem diferencas nas dotacdes fac-
toriais entre paises ma producio de uma mesma varedade do
bem, com custos de ajustamento provavelmente elevados.

No presente trabalho, pretendemos analisar o CIR. em
Portugal na indfstria transformadora ao longo da década de
90, tomando em consideracio os varios tipos de comércio.
Para além de distinguirmos entre CIR. e comércio inter
ramo e, no imbito do primeiro, entre CIR. horizontal e
CIR vertical, procuraremos ainda avaliar se sio as expor-
tagbes ou as importagdes que apresentam uma qualidade
relativa superior (CIR. vertical superior e vertical inferior,
respectivamente).

A medi¢io do CIR por tipos tem sido, usualmente,
desenvolvida mediante a incorporagio do critério da seme-
Ihanga do produto proposto por ABD-Br-RAHMAN (1986) no
indicador de CIR mais divulgado — o de Grubel-Lioyd
ndo ajustado (GL). Todavia, um modo alternativo de pro-
ceder 4 distingio entre CIR e comércio inter-ramo foi
também proposto por ABD-EL-RauMAN (1986) e Freu-
DENBERG ¢ MULLER (1992) sendo, posteriormente, alterado
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por FONTAGNE ¢ FREUDENBERG (1997). Designi-lo-emos de
indicador do CEPII', dada a filiacio dos seus proponentes a
este Centro de Investigacio.

Estes dois indicadores, o de GL e o do CEPII, tm
sido utilizados de modo alternativo. Contudo, nio existindo
razdes tedricas ponderosas para preferir a priori um de]:es,
optamos por utilizar ambos e proceder i sua conﬁ:ontac;a?.
Adicionalmente, discutimos as implicacdes, em termos empi-
ricos, da alteragio do critério base de constru¢io do indica-
dor do CEPII, dado que este & pautado por uma certa
subjectividade. . -

Optamos por fazer esta anilise em termos mulmlaFerals
(entre Portugal ¢ o Resto do Mundo) e em tennos.k?ﬂate—
rais (entre Portugal e cada um dos parceiros comerciais), se
bem que, no segundo caso, dada a morosidade dos cil-
culos, tenhamos escolhido somente um ano, o de 1997.
Desta forma, tora-se possivel nio somente obter uma visio
mais detalhada do fendémeno mas ainda avaliar as implica-
¢Oes da agregacio geogrifica no caso multilateral. _

A restante parte do artigo é estruturada da seguinte
forma. No ponto II procede-se a um breve enquadrar_nenfo
das abordagens tedricas mais relevantes para a exphca(;:io
do CIR. De seguida, no ponto III, faz-se a apresentacio
dos indicadores utilizados para avaliar quantitativamente a
importincia do CIR e dos seus diferentes tipos. O ponto
IV analisa a realidade portuguesa relativa ao CIR na década
de 90. Finalmente, no ponto V sio esbocadas algumas obser-
vagdes conclusivas.

II — Breve enquadramento tedrico

A diferenciacio vertical e horizontal dos bens constitui
um elemento decisivo da maioria dos modelos que tentam

! Centre d'Ftudes Prospectives et d Informations Internationales.
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exp]icgr o CIR2 E, contudo, Inegivel a maior atencio que
ten‘.l sido concedida 3 diferenciacio horizontal, Os modt:llos
mais difundidos de CIR. destacam o papel das economias
de esca}a neste tipo de diferenciacio num contexto de
concorréncia monopolistica.’

A diferenciacio horizontal foi também introduzida
num quadro de oligopdlio por EaToN e KIERZKOWSKI
(19%34). Existindo livre entrada no mercado, o equilibrio é
obtido num jogo sequencial em que a decisio de entrada e
escolha da variedade é tomada antes da decisio relativa a0
preco ¢ a qualidade. Se considerarmos a existéncia de duas
economias idénticas e, em cada uma delas, dois grupos de
c_ons'umidores com “variedades ideais” distintas, o comér
c1o internacional levari i existéncia de apenas um produtor
de cada “?*ariedade ideal” em cada mercado gerando CIR.

A principal referéncia para a diferenciacio vertical & -o
modelfa desenvolvido por Farvey (1981) e complementado
posteriormente, por Farvey e Kierzxowskr (1987) nun’i
contexto de vantagem comparativa. Farvey (1981) ;,ssocia
a qualidade do produto i intensidade capitalistica. O capital
move-se liviemente entre empresas do mesmo sector mas
© mesmo nao ocorre entre sectores distintos. A principal
conclusio do modelo (remetendo-nos claramente para o
teorema de Heckscher-Ohlin) ¢ a de que os paises abun-
dary:es em capital irio produzir e exportar as variedades (de
maior qualidade) intensivas em capital enquanto os paises

(1983)- Os mod;los de BranDer (1981) ¢ BRANDER e KRUGMAN

» a0 considerarem bens homogé i i

vt e geneos, constituem as mais rele-
R ..

N A abor,c’lagem_donnnante considera a existéncia de “preferéncia
pel: variedade” e foi desenvolvida por Krucman (1979) sendo, pos-
E;.:.OI‘InEnte, seguida entre outros, por DIXIT e NoRMAN (198,0) ou

ucMan (1980). Por seu lado, Lancasten (1980) e Hereman (1981)

consideram a existéncia de uma “ variedade ideal”

BOLETIM DE CIENCIAS ECONOMICAS, VOL. XLV=A (2002), Pp. 997-1028

COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES POR TIFOS NA DECADA DE 90 1001

abundantes em trabalho especializar-se-3o em variedades
(de menor qualidade) intensivas em trabalho. Fatvey e KiErz-
KOWsKI (1987) incorporaram no modelo pioneiro um lado
da procura explicitamente desenvolvido ao considerarem
que a procura das virias variedades/qualidades & fun¢io do
preco relativo dessa variedade e do rendimento dos consu-
midores. Assim, consumidores com niveis de rendimento
mais elevado irio adquirir variedades de maior qualidade.
O peso do CIR. vertical no comércio bilateral entre dois
paises varia positivamente com a diferenca nos ricios capi-
tal/ trabalho e, deste modo, no rendimento per capita.

A diferenciacio vertical foi também incorporada num
modelo de oligopélio por SHARED e SUTTON (1984). Assurme-
e que a qualidade do produto depende do esforgo em
I&D (incorporado nos custos fixos). Este facto tem levado
a argumentar-se que este modelo € mais adequado para
sectores de alta tecnologia. O equilibrio é obtido num
jogo em trés fases nas quais sio decididas a entrada, a qua-
lidade e o preco. Com a abertura ao comercio, os custos
médios decrescem devido 3s economias de escala nas em-
presas que permanecem competitivas € a rentabilidade da
[&D aumenta. Assim, no nove equilibrio, para um dado
preco, a qualidade de todas as variedades serd superior. Se
as empresas que subsistem se encontrarem localizadas em.
mercados distintos, verificarse-4 CIR. vertical.

As principais referéncias tebricas a que acabimos de au-
dir de modo sumério centram-se nas diferencas mas carac-
teristicas das indGstdas no comércio bilateral. Na pritica o
que é usual analisar (e é intencio deste trabalho) é o CIR
bilateral com o conjunto dos parceiros comerciais sem de-
sagregacio sectorial e/ou o comércio de um pais com o
Resto do Mundo (comércio multlateral) desagregado sec-
Otorialmente. No primeiro caso, ter-se-i que assumir que
os factores explicativos das diferencas de CIR. entre os pai-
ses representam uma agregacio das caracteristicas das indas-
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trias destacadas pelas teorias referidas’; por exemplo, que
quanto maior for a dimensio da economia mais elevadas
serdo as oportunidades para explorar economias de escala e,
portanto, maior o nivel de CIR, como em LOERTSCHER e
Worter (1980). Em termos gerais, quanto mais acentuado
o peso das referidas caracteristicas das inddstrias na produ-
?50 do pafs, mais elevado serdi o nivel de CIR. Contudo,
€ necessario ter presente, como destacam HAVRIVIYSHYN e
Crvan (1983), que essa agregacio sectorial pode impossibi-
litar uma leitura clara. Os impactos esperados sio ainda
mais dificeis de avaliar se existirem, como é usual, diferencas
entre paises nos efeitos das caracteristicas sectoriais (sendo
as exportagdes e as importacdes bilaterais assimetricamente
afectadas). No segundo caso, a hipdtese assumida é que as
caracteristicas sectoriais do pals considerado representam
uma média das caracteristicas sectoriais dos paises parceiros.

III — Tipos de comércio: a medicio
A forma mais difundida de medicio do CIR. consiste
na utilizacdo do indicador proposto por GRUBEL ¢ LroyD

(1975) e que pode expressar-se como:

O%+Mj)_|)<j_Mjl

GL, =
X + M)

Este indicador reflecte o conceito de sobreposicdo do
£ » - - .
comércio, uma vez que nos da o peso do comércio equili-
brado no comércio total. Porém, este indicador tem sido

,

sujeito a algumas criticas. E neste contexto que emerge o

* Veja-se, sobre este assunto, HAVRYLYSHYN e CIVAN (1983,
p.117/118).
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indicador do CEPII. Os seus proponentes salientam o facto
de existir como que uma “linha-diviséria” no fluxo maio-
ritario (seja ele de exportacdes ou de importacdes). De facto,
a parte desse fluxo que excede o limiar de sobreposicdo
estd relacionado com o comércio inter-ramo, podendo ser
explicado pelas diferencas na tecnologia ou nas dotagSes
factoriais num quadro de concorréncia perfeita (teorias de
vantagem comparativa), ao passo que a outra parte do fluxo
encontra suporte tedrico nas “novas teorias do comércio”
desenvolvidas em contexto de concorréncia imperfeita. Ha,
pois, uma situagio em que um mesmo fluxo de comércio
é explicado por duas abordagens conceptuais distintas.
Alternativamente, é proposto um novo indicador — o
indicador do CEPII — que rejeita a referida linha diviséria
entre CIR e comércio inter-ramo. Agora, caso o nivel de
sobreposicio entre os dois fluxos seja superior a um dado
critério (em geral, fixado a nivel de 10 por cento)® dir-se-4
que ambos sio, na sua globalidade, CIR. Na situacio em
que o referido critério nio & atingido, os dois fluxos serdo
considerados, novamente na sua totaidade, como comércio
inter-ramo. Em qualquer dos casos, as exportagdes e as impor-
tagdes pertencerio, sempre, 20 mesmo tipo de comeércio.
A diferenga entre os dois indicadores reside precisa-
mente no modo como operacionalizam a distingio entre
CIR e comércio inter-ramo, dado que a abordagem seguida
para diferenciar CIR vertical do CIR horizontal, apesar de
ter sido inicialmente proposta pelos proponentes do indica-
dor CEPII, pode ser udlizada indistintamente em qualquer

5 Vona (1991) propde um indicador semelhante mas considera
um limdar de sobreposicic de 0 por cento, ou sgja, desde que ambos
os fluxos comerciais s¢jamn nio nulos, estaremos perante CIR. O cariz
claramente forcado deste valor para o limiar de sobreposicio justifica
a quase total auséncia de atencio que ele tem recebido na andlise

empirica do CIR.
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g:mc cIi;‘i visbes. Et:ectn.ra}meilte, a difeFenciagéo entre os tipos
recorre 4 utilizacio do designado critério da seme-
lﬁan;a do produto que considera a razio entre o valor units
rio das exportaces (VUX)) e o das importacc“);
](EVU(M))-. Trata-se, pois, de calcular = VU(X)/VU(M)
s-taremos_ perante CIR horizontal se g€ 1171+ 1+0c['
sendq vertical caso a ndo pertenca a este intervalo ]:Z’ o i
vel ainda efectuar a distincdo entre CIR verticai suP or
se a€ [1+o,+oo[ e CIR vertical inferior no caso enfenor
ag [0,1/ (1+e)]. O parfmetro o é um factor de dis eq1~1t3
arbitrariamente fixado. De um modo geral, assume opvziao
de 0,15. Contudo, este valor tem sido ::onsiderado ™
estudos similares, demasiado baixo. De facto, s6 a d.ife;e;m
entre a valorizacio CIF (para as importagée;) e FOB ( aga
as exportacles) representa, em termos médios, cerca deP lr(a)
por cento. Esta situacio leva-nos a consider;r adicional
mente, um valor de 0,25, ’ -
A hipétese-base do critério referenciado & a de que
pregos (valores unitdrios) sio bons indicadores da ua.%d dos
Esta relagio preco-qualidade encontra suporte naqideiaa (ie .
que, num quadro de informagio perfeita, uma dada vag -
dac%e de um bem apenas poderi ser vendida a um re:_
mais eleva’d.o se 2 sua qualidade for superior. Todavia misn;z
num cendrio de informacio imperfeita, a qualidad; reflec-
tir-se-2 nos precos (STiGLITZ, 1987). Apesar das criticas a
que esta metodologia tem sido sujeita — no curto prazo os
con~sum1dores podem comprar uma variedade mais l:c):ara or
razdes que ’n_io decorrem da qualidade ~ a utilizacio Sos
valores unitirios como proxy para a qualidade tormou-se co-
mum nas.an'él]ises de comércio internacional.
i O c:;lréfm .da semelhanga do produto tem sido aplicado ao
cional indicador de Grubel-Lloyd em varios trabalho
desde GREENAWAY ef al. (1994)%. No que se refere ao 1'r1dif

¢ Veja-se por exempl
’ plo, Hu e Ma (199
ou BIANES & Marity (2000), (1999), ATURUPANE et al. (1999)
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cador do CEPII, o estudo mais representativo continua a
ser o de FONTAGNE et al. (1998)’.
A anilise desenvolvida no presente trabalho considerard
ambas as formas de medicio do CIR que acabimos de
descrever. Contudo, o critério de 10 por cento do indica-
dor do CEPII para a distingio entre CIR e comércio
inter-ramo pode ser questionado (por que nio um valor
alternativo?) e a sua escolha influenciari nio apenas a divisdo
entre CIR. e comércio inter-ramo mas também a distingdo
entre os varios tipos de CIR. Esta situacio, até agora 1gno-
rada na literatura, é, em nosso entender merecedora de
uma reflexio mais cuidada. Deste modo, consideraremos,
adicionalmente, um critério de 20 por cento para o limiar
de sobreposi¢io, sendo as duas medidas identificadas, res-
pectivamente, como CEPII10 e CEPIN20. O gitério da seme-
Ihanga do produto sera, assim, aplicado nfo apenas 20 indicadox
GL como também ao CEPII10 e CEPII20. Desta forma,
teremos nio s6 uma anilise comparativa entre os indicado-
res GL e do CEPII mas também um teste de sensibilidade
a0 critério de sobreposi¢io do indicador do CEPIL
A apilise serd desenvolvida ao nivel dos 4 digitos da
Nomenclatura Combinada (NC). Assim, consideraremos
todos os produtos da NC a 4 digitos que, de acordo com
Classificagdo das Actividades Econdmicas (CAE), perten-
cem 3 indistra transformadora. Em termos globais, serdo
considerados 1111 produtos. A escolha do nivel de desa-
gregacio mais adequado € um problema recorrente neste
tipo de anilise e envolve sempre alguma subjectividade.
Porém, ATURUPANE et al. (1999) desenvolve a anilise a um
nivel mais desagregado e nio encontra vantagens significa-
tivas nesse procedimento face ao nivel de desagregacio de

7 Um outro estudo em que o critério da semelhanga do produto &
aplicado ao indicador do CEPII & Comissio Burosels (1996).
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4 dig; i
i ~gltt:;s.SPor outro lado, a consideracio de uma desagre
¢io igi 1 )
fbérdagz; dmgg%sisndefenﬁda pelos autores associados 3
m do nio se prefi
. gura, em nosso entende
com ' 1 .
ffméo adequada, dado que isso praticamente aniquila o
meno em estudo (como ocorre, por exemplo, em

FONTAGNE et al., 1998).

IV - A evidénci iri
o a empirica para Portugal na década

IV.1 — Analise multilateral

. CIIE(:?:(::SO I:; éi.:iahse dos pArincipais resultados relativos
y comercio portugues com o Resto do Mundo

a0 nivel da inddstria transformadora considerando a apl;

¢ao do critério da semelhanga do produto aos indicadores %Ii:a;

CEPII10.

T e .
abela 1—Tipos de comércio (em % do volume total de comeércic)

Vertical Verti i i
Sureok Incffrl;::: V;Et!:;al Horizontal CIR Inter
1951 :3) 18128 ! is,l 753 B a4 554
ot It % 430 14,7 58.1 419
7 T ! ?? 298 118 356 [ZW)
- 150 . 44 226 66.7 333
PR 145 o8 21 a8 52
- , 26,6 526 193 719 281
% 153 32 346 5.0 W5 553
ot »: 302 505 16.5 76,0 240
T 3.5 36 10,7 %3 ’
s 1 34 260 59.4 163 . e
: - \ 75.7 243

Clarar}ljm primelro aspecto que importa destacar é o peso
ente superior do CIR total quando a anilise & efec
tuada com o 1_ndicador CEPII10. Este facto podera encon:
trar uma explicagio parcial no baixo valor (10 por cento)
utilizado como limiar para a concretizagio da distinga
entre CIR e comércio inter-ramo. Porém, em termos é;o
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denciais, verifica-se uma sirnilitude dos resultados com os
dois indicadores. De facto, durante a década de 90, & evi-
dente um significativo acréscimo do peso relatvo do CIR
(sendo apenas possivel detectar uma reducio marginal do
CIR. entre 1997 e 1999 quando a avaliagio & efectuada
com o indicador CEPII10). Por outro lado, o CIR. vertical

evidencia ser, sem qualquer margem de dfivida, o tipo de
CIR. predominante. Este resultado estd em consonincia com
a evidéncia empirica recente, nomeadamente em. ComissAo
Furopsia (1996) ou FONTOURA e VAZ (1999).

Esta anilise pode também ser efectuada considerando
nio o volume de comércio mas antes o niimero de produ-
tos pertencentes a cada tipo de comércio. Os resultados

constam da tabela 2.

Tabela 2—Tipos de comércio (em % do nimero total de produtos)

Vertical Vertical Vertical Horizontal CIR Inter
Superior Inferior Total
1991 1) 26,6 50,2 76,8 16,1 92,9
i) 12,4 284 40,8 8.2 50,0 30,0
1993 | i) 30,3 46,0 76,3 17,5 93,8
i) 13,8 253 39,1 9.4 48,5 51,5
1985 |} 34,8 42,1 76.9 18,0 94,9
i) 16,2 253 41,3 10,7 522 478
1997 1) 32,8 44,4 77,2 17,5 94,7
ii) 16,1 274 43,5 9,9 534 46,6
1999 |1) 334 444 77.8 15,4 93,2
ii) 17.9 25,5 43.4 92 52,6 47.4

i GL ; 11) CEPITIO

Comecando por analisar os resultados com o indicador
CEPII10, importa destacar um relativo equilibrio quanto
ao niimero de produtos que, de acordo com a metodologia
aplicada, correspondem a CIR. ou a comércio Inter-ramo.
Isto equivale a constatar que, para cerca de metade dos
produtos considerados, existe um nivel de sobreposicio de,
pelo menos, 10 por cenio. Esta evidéncia constitul uma
realidade significativamente estavel ao longo da década de
90. Interessante &, todavia, destacar a clara predominancia,
no contexto desta analise, do CIR vertical. De facto, em
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1999, 43,4 por cento dos produtos considerados correspon-
diam a situacdes em que as relagdes comerciais podem ser
classificadas como CIR vertical.

A avaliagio com o indicador GL, quando realizada
com base no nimero de produtos, nio pode ser directa-
mente comparivel com a anilise precedente dado que,
SeIpre que para o produto em causa existam fluxos de
exportagio e importagio nio nulos, essa relagio serd classi-
ficada como CIR. Assim, o aspecto mais importante que
resulta da tabela 2 no que concerne i utilizacio do indica-
dor GL & o que se refere i indiscutivel predominincia do
CIR vertical face 20 horizontal.

A predominincia do CIR. vertical identificada nas tabe-
las 1 e 2, justifica uma anilise mais detalhada Em parti-
cular, procuramos investigar, de modo comparativo, a qua-
lidade das exportacdes e das importagdes tendo em vista
verificar qual dos dois tipos de CIR & dominante. Se a
qualidade (medida pelo valor unitirio) das exportacdes for,
em média, superior i das importagdes, teremos CIR. ver-
tical superior; se for inferior, o tipo de CIR. serd vertical
mferior. Com este objectivo, analise-se a tabela 3 que, recor~
rendo novamente aos indicadores GL e CEPII10, nos indica
O peso de cada tipo de CIR vertical no CIR. vertical total.

Tabela 3 --Peso dos dois tipos de CIR. vertical
(em % do volume total de CIR vertical)

CIR vertical CIR vertical
superior inferior
1991 1} 31,1 68,9
i) 27.1 72,9
1993 i) 29,7 70,3
i) 29.6 704
1995 1) . 51,3 48,7
ii) 49.5 50,5
1997 i} 55,6 44.4
ii) 49,2 50,8
1999 i) 62,0 38,0
i) 56,3 43,7

i} GL ; ii) CEPII10
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A tabela 3 permite verificar uma evoluc,:ﬁc? qge assma.la;
uma inequivoca melhoria da qualidade n‘l‘edla das .Isoes‘sri_
exportagdes ao longo da década, com um saltc; 97ma11999
dente entre 1993 e 1995 e novamente entre 1 e Esté
Esta tendéncia é evidenciada com os dois 1r}d1cadore.s. e
acréscimo transforma o CIR. vertical superior n(; tipo ¢
CIR. vertical predominante logo a partir de 199 quzn >
utilizamos o indicador GL e a partir de 1999 quando
anilise é baseada no indicador CEPII10. y e

A semelhanca do que fizemos na anilise prece e]? é
apresentamos também, na tabela 4, os resu_ltados com, a;i
no nimero de produtos pertencentes a cada tipo de comércio.

Tabela 4 — Peso dos dois tpos de CIR Yertical
(em % do nimero de produtos de CIR. vertical total)

CIR vertical CIR vertical
superior inferior
1991 i) 34.6 ggﬁ;
ii) 30,3 60,3
3 1) 39,7 ,
[+ i) 35,3 gi,;
1995 i) 45,3 ,
i) 39,0 2;2
1997 i) 425 )
ii} 37,0 gg,g
1999 i) 43,0 )
i1) 41,3 58,7

1) GL ; ii) CEPII10

Como se pode verificar com _base na leitura lda% tab:ia;
4, existe, também quando se considera o peso rz ativo -
termos do niimero de produtos perten’_\cer_ltes a ca adtlpc:é by
CIR vertical, um aumento ga (i;lpc;rtanczxi Sj;e;iui VZH o

i jor ao longo da década an: . !
Zzz:cai:ldzipznindependeite do indicajdor usado. Porém, d:
aumento registado na analise reahzada't em termose e
nGmero de produtos é significativamente inferior ao qu
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encontra associado a andlise em termos de volume de comér-
¢io, o que aponta para a conclusio de que esse aumento se
tem dado, sobretudo, em produtos de Importincia significativa.

Realizada, nos seus tracos mais relevantes, a anilise do
CIR entre Portugal e o “Resto do Mundo” em termos glo-
bais, importa proceder a um estudo com base nos resulta-
dos desagregados por sector. Para tal recorremos 3 desagre-
gagdo ao nivel dos 2 digitos® da CAE - revisio2. A tibela
5 apresenta os resuitados desagregados por sector’ recorrendo,
novamente, aos indicadores GL e CEPII10.

Tabela 5 — Peso de cada tipo de CIR. no volume total
de comércio, por sector

CIR vertical CIR horizontal CIR total
1997 1995 1999 1991 1995 1999 1991 1995 1999
Sector| & |H () |8 [H]8) [ » [D]5 5[0 8 NIEIENFAERE
15 1111169 1207 | 447 | 22 419]68 |13,1| 10 195 [12,7] 26 179 30 30,7|64.2]34,7 67,9

16 45,5 1834 (261|986 15 ] 39 |79 W31 0| 0 |44 476534 077 26,1(986] 59 (866
17 336|657 (328|693 | 364] 684 4.4 4144585 |77 38761 3721751 [41.4 (763
18 16,4 |342 [125|387 {225 529] 89 13,6 1221596 [222 458 [ 253 478 34,61 98,3 | 44,7 (99,7
19 198 1163 | 14,7183 1262 323] 14 2997132 (06|33 |212] 192 24,421,5|268(35,5
20 213 1461 1255 | 43,6 | 34,8 543 [ 7.4 121]107 (165124 [ 39 | 287] 582|362 50,1(372158.2
21 1921 37 (131|271 ] 166] 292 67 |71 [128[222(102{188] 25.9( 441 259 493[265] 48
22 394|646 13021 66,1 [ 274 662 3.1 158 0 | 0 |0 |04 ]425] 804 30.2| 66,1 (27,4 | 66,6
23 05 |05 |62 (178]60,3 705 (65,1 82117381819 0 | 0 [e558]836] 80 99,7 160,3 | 70,5
24 1841311 [223] 38 [284]s9.187 [ 11 84 1187 | 46 | 53 [27,1] 42,1 3071567 33 |64.4
25 53,2 1912|534 | 835 | 239] 475 13 [24 |51 68 |41,9[485 | 545] 936 58,5(953 [65,8] 95
26 35,1155 204254 76 [ 588[ 05 04 1731207 [ 73 [247 ] 356( 554 3771461149835
27 151125 |87 [131106[185] 42 | 4 1081232 12681498 | 193] 20 [195 36,3 | 374|683
28 39 [57.6 468|667 [487] 74 15,1 2490162 24 (16,1 20,1 | 54,1 825 &3 90,7 | 64,8 [94,1
29 265 | 4121363 545 [339] 505] 32 84 [33[126(73 |95 [ 301 47,61416|67,1 |412] 69
30 21925 (104 (24493 321 ¢ | 0 06| 0 |73|01 |218] 25 [ 11 24.4118,6 322
31 453|755 (386|601 | 435 707 146] 16 1192|288 (122154 [ 599] 915 47,8)88,9|55,7 | 95,1
32 352 | B2 |527(836)466( 88 |51 58126 36 |11] 0 [eo3]srg 5531942 [47,7 | 88
33 232 1425 (3991625 | 2 [easl o9 [15 31 (14564 | 134 24,1 438] a3 [ 77 354 78
34 514 1514 504792 | 615( 778 107 [ 40 1147(147 | 84 [127 2,1 91465,1[93,9[59,9[905
35 485|689 (386|799 179 211 4210 (L6] 0 [163[156(527] 689 40,2[79.9]34,2 (36,7

COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES POR TIPOS NA pEcaba DE 90 1011

36 363 |80 [558]|75.8] 25 | 60 07 1012677 192(272( 57 | 801 58,4(83,5 44,2872
3 GL; 5)CEPIIG

¢ Por simplificacio, referir-nos-emos a0s sectores apenas pelo
seu cbdigo na nomenclatura adoptada. A listagemn dos sectores & apre-~
sentada em anexo.

? Por motivos de poupanca de espago, apresentamos unicamente
os resultados para 1991,1995 e 1999,
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Como se pode constatar, o CIR.é 51gmﬁc:at;\iro d:;i
generalidade dos sectores. De facto, utilizando o 1 rS:aem
CEPII10, podemos verificar que, em 1999, a.tpe_n:n o
quatro sectores (19, 21, 30 e 35) o CIR cioqstltu1 nenos
de 50 por cento do volume total de comércio no o
existindo, mesmo, outtos quatro sectores em qtile 0 pér—
do CIR ultrapassa 90 por cento iio .volumf': totczlal élg)r?a -
cio (18, 28, 31 e 34). A importincia relativa do R e};n
tada pelo indicador GL &, & semelhanca do que s;e ngPHlO
termos agregados, menor do que a expressa pelo temﬁnai
No entanto, e considerando nfjvamente 0 ano i
como referéncia, apenas em dois sectores — 26 e:1 00
CIR. representa menos de 20 por cento do volu

ércio sectorial. N
Comeg;;rge também da tabela 5 um claro pw:gd.gognurui(r)1 dc:

CIR. vertical face ao horizontal. De facto,/em 1999, e nde
pendentemente do indicador u1fi11zado, s6 nos sectcc;re CIR,
25 e 27 o peso do CIR horizontal suplanta do o= o
vertical. Mesmo quando fixamos um valor de Ocd r,ni‘
(um critério mais favoravel ao CIR }’lc-)nzontal), a predo
nincia do CIR. vertical permanece vahda/. _ S
Um dos pontos centrais que a analls’e gntenorr_ntado
desenvolvida permitiu evidenc'%ar foi o acréscimo rei‘zo 0
no peso relativo do CIR. vertical superior. Deste ;’181 Sec;o-
importante estudar a evolugio regl_Stada em term > sector
riais tendo em vista determinar quais os sectores qu1 or
contributo deram para esse acréscimo global e aqf estic‘lr -
contrariaram a tendéncia agregada. Com tal6o jectivo,
atentemos nos resultados apresentados na tabela 6.
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Tabela 6 — Peso de cada tipo de CIR. vertical
no CIR, vertical total, por sector

CIR vertical superior CIR. horizontal inferior
1991 1595 1999 1991 195 1999

Sector ] T B W[ [ |9 i iy i)
15 69,1 | 68,8 | 714 | 712 52 488 | 309 | 31,2 | 286 | 288 43 51,2
16 0.2 d 54 724 85 ¢ 99,8 100 36 27,6 91,5 100
17 19,7 | 16,6 359 | 287 54,4 584 | 803 | 83,4 | 64,1 71,3 45,8 41,6
18 11,7 6,7 43,3 | 491 688 | 737 | 883 | 933 [51.7 50,9 312 | 263
19 62,7 | 976 99 98,9 | 931 97 373 | 24 1 1,1 1.9 3
20 8,1 15 iL3 37 8,7 2 91,9 | 985 | 885 94,3 91,3 93
21 11,5 66 29,1 | 275 [ o 8835 | 934 | 709 7235 94 100
22 1,3 0,6 6,8 38 9,6 4 98,7 | 994 | 932 26,2 90,4 96
23 12,4 0 91,9 | 962 98,6 97,5 | 87,6 | 100 8,1 3.8 1.4 25
24 85 4,2 329 | 3248 21,5 224 | 915 | 958 |71 67.4 78,5 77,6
25 1,9 1.9 6,3 59 2.9 1,6 95,1 | 981 | 937 84,1 97,1 08,4
26 30,8 | 27,1 48,7 | 56,1 27 164 | 692 | 729 |51.3 43,9 73 836
27 155 | 10,5 26,6 | 216 | 544 | 308 | 841 89,5 { 73,4 78,4 45,6 | 49,2
] 02 | 19,7 45,6 | 459 49,5 444 | 798 | 803 | 544 34,1 30,5 | 556
29 196 | 253 26,4 | 30,3 43,5 44,6 | 80,4 | 747 | 745 697 | 56,5 354
30 53,2 | 100 984 | 100 84,1 90,5 | 46,8 0 1,6 [ 15,9 9.5
31 47 47,7 70,9 | 78,1 73,3 71,3 33 323 [ 29,1 238 26,7 28,7
3z 34 33,3 Bl4 | 80,7 | 84,3 73.8 66 66,7 | 18,6 193 15,7 | 252
33 45,1 | 44,1 87,1 1 80,7 529 30 549 | 559 | 129 193 47,1 55,7
34 54,7 | 359 67,7 61 7%.8 739 | 453 | sd1 | 323 39 20,2 26,3
35 11,1 | 195 ] 0 8,1 99 B22 | 805 | 100 100 91,9 90,1
36 41,1 | 464 42,9 | 473 50,5 781 1 589 | 535 |57.1 52,7 485 | 219

i) GL; if) CEPIT10

O primeiro aspecto que julgamos importante destacar
refere-se a0 ji mencionado aumento do peso relativo do
CIR vertical superior na primeira metade da década de 90.
Como podemos verificar na tabela 6, essa evolugio reflecte
um comportamento generalizado dado que, de 1991 para
1995, e seja qual for o indicador considerado, apenas no
sector 35 se registou uma quebra de importincia do CIR.
vertical superior. Na segunda metade dos anos 90, o com-
portamento sectorial é mais heterogéneo, verificando-se
um decréscimo ligeiro do CIR. vertical superior em alguns
sectores. A ligeira reducio do CIR. vertical superior que se
pode verificar entre 1995-1997 em termos agregados na
tabela 3, é o espelho destas tendéncias sectoriais.

De uma forma geral identifica-se, portanto, uma ten-
déncia para uma melhoria da qualidade relativa das expor-
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taches portuguesas nos sectores com co_mércm muairazz.iz
vertical. Se considerarmos que uma quz.tlldade mais elev

poderi ser associada a trabalho mais qualificado, maior inten-
sidade tecnolégica e recurso a I1&D), entre 0}1.tros fagttzlr’es,
este resultado é favoravel A capacidade competitiva da indis-
tria transformadora nacional, sobretudq quar}do ~esta s:: lpri—)
para para dificeis desafios como a hb-erahzagao, tota o
Acordo Multifibras, a concorréncia maior de palse; asmrta
cos, incluindo a China, ou o al.argafnento a ’Le.ste. mpzto
contudo, para uma melhor elucidagio deste ult1mo1 as;:e d;
proceder i anélise comparativa por sector da evolugio

qualidade do padrio de comércio dos nossos principais con-

correntes'’.

IV.2 - Anélise bilateral

Os resultados precedentes relativo§ ao peso de cada
tipo de comércio exigem uma le1~tura cmdftdosa dada a lesa
téncia de um efeito de agregacao geograﬁca que ten ed
sobreavaliar os resultados quando mec?ldos em termos de
comércio multilateral. Um caso lim.i‘Fe éo da oco.rrezllcmal e
uma exportacio e uma importagio sunultar}e'a dt.e igual v o;
do mesmo produto com parceiros comercials distintos, ca;e
em que teremos, em termos agregados, um gri?late-
sobreposi¢io de 100 por cento quando’, em termos
rais, o CIR relativo a esses dois fluxos é nulo. .

Fizemos também a avaliagio do CIR de Poriiu.g em
termos bilaterais considerando as relagBes comercmsf com
os nossos 55 principais parceiros'’, tomando como relz3 elx;et;—
cia o ano de 1997. Os resultados sio apresentados na tabela 7.

10 Para uma andlise deste tipo relativa aos sectores exportadores

icionai Vaz (1999).
tradicionais, ver FONTOURA € . .
1" 30 incluidos todos os paises com os quais os fluxos de com

i 1,5
cio {exportagdes e importagdes) representavam, em 1997, mais de 1,
milhdes de contos.
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(em % do volume toral de comércio) — anilise bilateral

Tabela 7 - Tipos de comércio

COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES POR TIPOS NA DECADA DE 90 1015

Verttcal Vertical Inferipr Vertical Tolal Horizontal CIR Inter —|
Supetior
CEPIIG | G-L | CEPIIO [ G-L | CEPMIG | C-L | CEPHI0 | G-L | CERULG | 5L CEPILIO | GL,
135 8.1 199 104 34 18, 233 [ 168 ] 567 5. 43, 64.7
9,1 4.8 30 132 20,1 17 4.8 3 337 0. G, 79,2
77 54 329 [ 134 406 17, 38 3.3 454 1. 4. 787
6.8 34 79 3 14 X3 2.3 15 63 00 3.7 | 90,
216 1148 ] 333 1181 | 548 32,9 156 [103] 704 |32 98 | 5638
.7 ] 4.5 3 5.2 39 1.2 0.7 74 4.8 2 55.2
10.7 54 | 244 135 | 35.0 199 2.5 | I ] 566 34 43.4 68
3, 27 33 24 [ 51 L2 0, 7.3 [} 27 94
3, iy [X3 52 2.1 6.8 1 ) 13.1 77 6.8 |93
18 135] 174 114 54 245 8.2 436 | 302 64| 69.8
P. Buixos 12,5 8.9 12,8 £5 253 174 34 . 87 193 713 |8
R. Unido 7.9 5.7 16 85 339 14.2 8B | ag | a7 29 573 71
Suéein 18 1.6 156 93 17.4 10,8 ) 1.6 196 [ 124 804 [876
By OFEF
A Saudita [i [ i D.l 0 0.0 0.7 04 0.7 0.5 993 | 993
Argélia i 0 1.7 0,6 17 0.6 X3 10 131 T106] 869 | 504
Nigécia 0 0 i 0 i 0 i 0.9 [} [iX] 100 9o
Venezoela 1 07 3 17 4 24 Ll 0.7 3,1 ENI 94,9 06.9
C) QUTROS
PAiSES
IC.1} EURCPA
Buigdria [ i) 0.0 0 0.1 0.2 0 0 0.0 0.2 909 [ 998
Eslovguia 2.7 3.7 1 0,5 3,7 4.2 [0 [ 3.7 42 | 963 | 958
Hungric 20 1.4 1.6 4 €3 28 3 3 58 4.1 542 | 959
Tslindia i) 0.1 0.2 0.3 0.4 04 [ [1 0.4 04 9.6 | 9.6
[Noriega 24 15 26 2 3 3.5 0.8 0.8 5.8 4 94.2 96
Boignia 15,1 6.8 53 ] 20.3 9.7 [N 0.8 204 | 103 ] 796 [897
R. Cheen 267 | 62 T4 33 28,1 195 3 2.6 B[220 669 | 778
Rilssia 0.2 0.3 0 0.1 0,2 04 0 0 0.7 04 | 998 [ 608
|Suign’ 6.7 3.3 9.9 58 16.6 9.3 35 12 19.1 105 | 809 | 803
[ Turquia 127 6.1 9.5 4.3 227 104 0.4 0.3 226 [106] 774 | 894
C.2) AFRICA
Angola 34 ! 05 0.4 43 T4 0.1 1 a4 4 95.6_ | Wa&
C. Vrde 0.4 0.3 22 17 46 3 0.1 [i 4.7 2 933 8
Megmbizue 0.3 0.3 2.1 L6 ) 1.9 0.[ iy 2.5 2 97.5 58
AT, Sul 38 7 32 2.3 8 5 23 1.2 102 [¥) 898 | 93.8
Egipic 0.3 0,2 0 [ 0.3 03 0 [ 0.3 0,2 997 | 997
IMarrocos 6 38 L3 0.9 7.3 4.7 0.3 0.3 1.8 5 93.4 95
Quénin ) 0 0 0 1] ] 0 7 0 0 100 100
Senegal [ 0.1 i [} [ [ 0.1 0,1 0.] 0.2 999 998
[Tunfsia i 0.4 163 | 132 | 173 136 [} 0 173 136 | 827 | %64
C3)
AMERICA
|ATgenting 0.5 0.6 ) 2.2 2.5 2] 0 03 45 3,] 955 | 96,0
Brasil 58 3 6.2 4.3 12 8.2 26 0.8 146 ] BS54 91
Canadi{ 31 2, 18,4 63 215 5 1.1 0.5 226 9.5 EEEEE
Colbmbig 0.3 0, 0.5 0.4 1 0.9 0 i ] 0.8 59 99.1
ETA. 48 Tt 74 46 2232 13.7 0.6 0.3 228 1165 | 770|835
Mdxico 27 2 0,9 4.2 12.6 5.1 1.6 0.8 14,2 7 85,3 93
Orogig] 04 0.1 [ 0 0.4 0.1 0.2 0,1 0.6 0.2 994 | 998
C.d) ASIA
China 1.9 13 2.0 L4 4 N 3.2 0.5 72 38 928|964
Cor, Sul 0.0 03 37 3.1 4.6 3.6 0.9 0.5 5.3 4.1 945 [ 650
Hong- Kong 12 5.3 13,1 7.3 25,1 126 T3 1.2 264 1387 736 | 862
Tndia ) 0.5 52 2.9 [ 5.7 0.2 0,1 53 38 937 | 962
[srael 15 1.2 04 5.2 0,9 6.4 2.4 13 13.3 7.7 867 | 923
Tapao 23 15 €8 2.8 7.1 47 0,7 0.4 7.8 51 922 940
Malfisiy 34 1.8 3 27 B4 43 5.2 0.2 8.6 4.7 0l4 [ 953
Singupura 153 6.3 4 24 19.5 87 0 0.[ 1935 [ 805 (912
Tailindia 0.3 0.3 3 13 23 i8 %] [i) 3.5 22 965 |97%
C.5)
[OCEANLA
Ausiidlia 44 33 24 2.1 6.8 44 0 0.4 G.8 4.8 932 | 952
N, Zellndia 03 0.2 [I¥] 04 | 1§ 0.6 0 0 L5 06 [ 985 |94
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Um primeiro aspecto que gostatiamos de (jestacar 1:ela—
ciona-se com o ja referido problema de’ggregagao geogmflca
potencialmente presente quando 2 anilise é reahzada]i;m
termos multilaterais. Os resultados da tabela}?,' gquando oz
em cOmparagio com oS refgreAnte_s 20 comércio eg te;:nctc;
agregados, confirmam a existéncia des'se efqto. ] e x :
os valores de CIR sio claramente inferiores quando realiza
mos a anilise em termos bilaterais. - ,

Um segundo aspecto & que as caracteristucas do comér-
cio bilateral variam consideravelmente consoante s€ consi-
dere os paises da U.E. ou fora deste bloco. (C;ESt?t;i;
com. qualquer dos indicadores, que © peso do & :
elevado no caso da U.E. e precisamente com. oS paises qu
s30, simultaneamente, 0S NOSSOs prIncipals patceiros Ij:omer:

ciais: Espanha, Alemanha, Franga, I_tal1a, Belgllca-— ux:;xl_
burgo e R. Unido {em termos globais, estes paises con o
traram, no ano considerado, 68,3‘ po‘r cento~ do comerf :
externo portugués). No que respeita as nlala}g:oes com pafse
extra-U.E., regista-se um claro predominio do comércio
e Elagot.erceiro aspecto de relevo que se rf_:tira da leltul:"a
da tabela 7 & a predominincia do CIR vert{cal. Isto veri-
fica-se em todas as relagdes bilaterais com paises com[\j-m-?—
rios, a Gnica excepgio sendo a relagdo com o R..d mdo
quando se recorte ao indicador GL. Mesmo consideran 10
um valor alternativo para o pardmetro a (0.25), este, 1re_s.u—
tado apenas perde validade na relagao’ com a ie Igju;t—
Luxemburgo. Também nos casos dos pafses i‘.'o-ra do_,
apesar da menor imp;rtﬁncia do CIR, é notério o pre

ini vertical. _

mlm%i? galz:to aspecto & o facto de o C_IR x_re;tu;al C-Oil;
os paises da U.E. ser maioritariarrjente vertical 11;1 en::i,‘ezor
é, a qualidade das nossas exportagdes set, em media, 11 o
i das importagdes. As excepgdes 520, gesfe c;aso, as 1;1ea(;

com a Itdlia e a Grécia quando a avaliagio é realizada com

~102
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o indicador CEPII10, a que acresce a Holanda quando recor-
remos ao indicador GL. No caso dos paises extra-U.E.,
apesar de existit uma maior heterogeneidade de resultados,
€ possivel detectar uma supremacia do CIR. vertical superior.

No contexto do CIR, verifica-se, portanto, que pre-
domina, nas relagdes bilaterais de Portugal, independente-
mente do indicador utilizado, o CIR vertical. Que factores
explicario este tipo de comércio? Em CRESPO e FONTOURA
(2001) identificam-se caracteristicas dos paises e das indis-
trias que determinam, respectivamente para os casos bilate-
ral e multilateral, este tipo de comércio em 1997. Na ani-
lise seccional por paises, a diferenca nas dotacdes factoriais
e o facto de o parceiro comercial pertencer 3 U.E. tim
impacto positivo, e a distincia econdmica (medida pelo
custo de envio por correio) e a diferenca na despesa per
capita com a educacio (entendida como um indicador de
desenvolvimento), tém impacto negativo. No que con-
cemne as caracteristicas das indfistrias, hi um impacto positivo
pouco claro — porque nio confirmado em todas as esti-
magbes — da intensidade em trabalho qualificado e nio se
venifica a influéncia da proxy utilizada para as economias de
escala. Em termos gerais, confirma-se, portanto, a explica-
¢do da vantagem comparativa com base nas dotacBes
factoriais, neste tipo de comércio.

O peso do CIR vertical e, no contexto deste, do
vertical inferior, no comércio portugués com os paises comu-
nitrios, configura as tendéncias identificadas pela Comissio
Eurcpela (1996) e em FONTAGNE ef dl. (1998) de que os
Estados-membros da U.E. se estario a especializar 3 volta
do espectro da qualidade, isto é, em segmentos de mer-
cado diferentes. O aprofundamento deste padrio de espe-
cializagio ird reforgar a tendéncia para a criagio de assime-
trias no espaco europeu, tormando premente intensificar a
methoria da qualidade das exportac@es portuguesas.
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IV.3 — Discussio do indicador do CEPII

O indicador do CEPII tem subjacente a comsideragio
de dois critérios subjectivamente fixados. Por um %ad‘o,
existe um critério para distinguir o CIR do comeércio
inter-ramo usualmente fixado em 10 por cento (de sob're—
posicio entre os dois fluxos comerciais). Por_ ou.tro, ¢ nisto
¢ comum, como atris explicitimos, ao indicador G_L,
quando se utiliza o critério da semelhanga do produto para dis-
tinguir entre os tipos de comeércio intr.a—ramo,_ e%;talzelece—se
um valor para O que permita concretizar a distingdo entre
CIR. vertical e horizontal. '

Se & verdade que este dltimo critérnio tem s1dc: alvo
de discussio, normalmente mediante a consideragio de
valores altemativos para O (tal como fizemos neste .tral?a—
lho), j4 o mesmo ndo se passa relativamente ao ’pr_lmelro
critério que referimos. Pensamos, no entanto, que & impor-
tante reflectir também sobre as implicagdes da cons@era'(;ao
de limiares de sobreposicio distintos. Com esse objectivo,
todos os resultados atris apresentados foram 'recalculados
considerando um critério de 20 por cento. Designaremos o
indicador CEPII construido com este critério de .CEPII.ZO.

Comecando com a anilise em term-os multﬂaterzus_,, a
tabela 8 apresenta, tendo em vista uma leitura comparativa,
os resultados com os trés indicadores: GL, CEPII10 e

CEPIIZ0.

Tabela 8 — Tipos de comércio (em % do volume total
de comércio) com trés indicadores alternativos — 1997

Vertical | Vertical | Vertical Horilzont CIR Inter
Superior | Inferior Total a
G-L 19,2 15,4 34,6 9.9 44613 ;5);5;?)
CEPI10 29,3 30,2 59,6 16,5 73,6 46’4
CEPII20 23,2 19,9 43,1 10,5 53, E
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Os resultados considerando o indicador CEPII20 estio
mais proximos dos obtidos com o GL do que estio os que
tém por suporte o indicador CEPII10, o que nio sur-
preende atendendo a toda a anilise precedente. Apesar disso,
o CEPII20 indica um peso relativo do CIR superior ao
que é apurado pelo GL, ficando essa divergéncia, na sua
quase totalidade, a dever-se ao CIR vertical, j4 que a dife-
renga no CIR horizontal é apenas marginal.

Tabela 9 — Tipos de comércio (CEPII10 e CEPI20) — anilise bilateral (1997)

Yertieal Superior Verticul Inferior Vertical Totul Horizontal CIR Intur
ATUNIAD CEPIIG | CEPII2O| CEPIIID | CEPIZ0 | CEFING | CEPIZ6 | CEFIIG | CEFIZD | CEPINIO | CEFNZD | CHPIIG | CEFNA0
EURODELA
Akemunhy 13.5 10 194 14,5 334 4.9 233 ] 367 47 43, 33|
Rustria 5.0 . 5] 15.8 EOAl 26 L 3 EES . [ 0,
el - Lux. i ¥ 29 03 D8 13 48 X EY [ 4, [EXN|
Dinumuira Al X 79 5.7 [r] 183 23 z 76, 13,5 B3 15|
Expnhy 218 X B2 A 348 £ 156 [EA] 78, 55, 20, X
Fintindia K A 4.5 44 52 5.8 [ 0,7 74 3 2. X
Frungu T0.7 2.4 T7.6 351 372 FIE] 15,1 356 FIE] 43, X
e 5 a 33 23 81 ) 1.2 i 73 & 53, 4,
[ 5 K 9.6 (] 2,0 19 1 1 1 ] [1X [
= 18 15 [KX) 13,5 5.4 ¥ ¥ 6. X i 56, 636 |
. Buios 12,5 [ 2.8 1 53 X E T 7 313 7l 78,
Unido 75 5, i 83 19 4. X 1 7 EEA] 57 &7,
ol T 1 1.6 [EX] 7.4 3, § 2 15,6 154 &5, ,
Y OPEDP
Fuudf B [ [ [l Gl o 07 07 ki X 553 593
s F [ 17 I 17 T JERY 114 1.0 125 6.5 §7.3
1] [] 1] 0 i) [i] [1] [1] (1] [+] 100 a0
1 0.4 3 06 ] ] [ X Hl ] 54,9 579
5 i [N T [ [ 0 1 il 59, 0D
7 3 | [ [} o [N 7 K] 36, 98,5
3 X X T E K3 [ ) B 5.0 9 96,3
2 Xl [y 0. o4 [ D B [iX] 90, 9.6
r) K X z £ [ 5 5 ) [ 3
5.0 12.6 3 03 [EX 0.1 03 Tt 158 kX E7A]
367 19,3 24 6L 217 H 20 ] 53K o 76,7
W2 a [] 7] 02 [i] i) [l [1%] [ 99.} 10
.7 EX] (X 53 16.8 5] EX] [E) T5.1 95 T9 | 004
[EX] 168 5.5 6.1 2.2 163 0.2 [iK) 26 7.2 774 8.8
34 0 [ix] 09 43 TS X 1] X 0.9 95, I |
7] 03 42 .1 45 B2 X [i5] 7 0.5 953 | o5
03 .3 .1 2 24 3 3 0.1 .5 e 97! 5146
38 3 5.2 2 3 H ; 13 0.2 63 2. o F
0.3 kil a 1] 0.3 0 [f] [1] ,3 [1] EER 100
EX] 13 [ ) 55 93 ] 6 [ 554 532
i} 0 [ T 0 n 0 I3 T
i 1] [1] [i] [ 1] [N 2999 Lan
0.5 163 182 7.3 16,7 A .1 [EX) 168 82,7 B3
55 3 e ] EX] g ] [x) 55,5 555
] [ 55 iz 38 [ir JEXS 5.7 5.2 %)
1 [FX] 63 215 ] IS £l ] T [T
0.5 K 0.5 I i [F] [1] [E] 99 99,
14,8 144 T 48 32 2 a6 o5 WALE 127 372 K3 |
3.7 13 59 3T 126 E] 1.5 1 12,2 73 5.8 93,
0.4 [ [ [ ad 5 0.3 A [ A X 9.
i K 7 ] T £l 35 E5) 0. z ) ERE il
Cor. Sul 0, [[5] 3.7 EE) 6 4,3 [%] [iE 3 H 94.. 95
Fonj:- Kom 1 37 13.1 113 EEAL T62 i3 T Z6.d 78 73,4 B
i X ] 52 0 Al (X D3 [ 3 1 93. ]
o] : 0.8 54 a6 0.8 54 & [ 13,3 45, 87 | oal
lapio % 0z ER 3 7.1 ) 7 5 78 57 52 95.3
st ; 31 H E] 8.4 55 X B EE 58 FlE [T
inparpur 155 3 ] 3 5.3 s 0 U 19.5 H [ 55
0.3 0.2 2 1 23 2 [ ] 335 2 56.5 EL]
T OCEANTA
# Y] 37 X 23 5.4 [ i ] R § [ ]
N Zeifedin 0,3 0.3 M 0.7 1.5 s [ ) 13 0.3 95.5 992
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A semelhan¢a do que realizamos na anilise precedente,
e tendo por objectivo uma visio mais abrangente, etjectua—
mos o estudo com base no indicador CEPII20 também no
plano bilateral.

Considere-se, entio, a tabela 9, que apresenta 08 resul-
tados com base nos indicadores CEPII10 e CEPII20.

Na tabela 9, destaca-se o impacto que resulta da alte-
racio do critério para proceder 3 distingio entre CIR e
comércio inter-ramo de 10 para 20 por cento. Este facto
denuncia a fragilidade do indicador do CEPII, dada a irppos—
sibilidade de se identificar com rigor o melhor critério de
sobreposicio. )

Atentemos, por fim, nas tabelas 10 e 11, onde sio
expressos os coeficientes de correlagio entre o0s resultados
obtidos com as diferentes medidas utilizadas neste trabalho.

Tabela 10 — Coeficientss de correlagio entre indicadores alternativos {1997)
— comércio toral

Coeficiente de Vertical | Horizontal CIR
correlacdo

CEPII10 - CEPI20| 0,6654 0,7915 0,5318

CEPIII0 - G-L 0,7585 0,8783 0,6060

CEPII20 - G-L 0,8540 0,9508 0,8301

Tabela 11 — Coeficientes de correlagio entre indicadores alternativos (1997)
— comércio bilateral

Coeficiente de Vertical | Horizontal CIR
correlagio

CEPIIL0 - CEPII20 0,943 0,981 0,967

CEPIIN0 - G-L 0,974 0,974 0,974

CEPII20 - G-L 0,973 0,995 0,984
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A tabela 10 apresenta as correlagdes entre os trés indi-
cadores utilizados com base no comércio total desagregado
por sectores (ao nivel dos 3 digitos da CAE). Como se
constata, em confirmagio do que verificimos na tabela 8,
os resultados mais préximos sio os que utilizam o GL e o
CEPII20.

Por seu turno, na tabela 11, que considera os resulta-
dos em termos bilaterais, é possivel verificar a existéncia de
elevados coeficientes de correlacio entre os indicadores
usados. Os resultados indicam que, apesar das alteragdes em
termos de nivel (detectada na avaliacio precedente), hi
uma permanéncia da estrutura relativa.

O facto de a correlacio entre os diversos indicadores
ser mais baixa quando se considera o comércio total, i.e.,
com todos os parceiros, exprime a maior discrepincia de
resultados entre os indicadores registada neste caso. Trata-se
de um resultado que nio nos surpreende se confrontarmos
a descontinuidade do indicador CEPII no valor de sobre-
posi¢io dos dois fluxos comerciais usado para distinguir
comércio inter-ramo e CIR (passando de 0 por cento de
CIR para 100 por cento) com o crescimento continuo e
suave do indicador GL 4 medida que aumenta o grau de
sobreposi¢io. Por esta razio, os valores obtidos com os diver-
sos indicadores convergem no caso de valores extremos e
divergem para valores intermédios (no intervalo [0,1]).
Este efeito explica, em consonincia com a evidéncia pré-
via, que o indicador GL esteja mais correlacionado com o
CEPII20 do que com o CEPII10. Ora, a agregacio geo-
grafica, relativamente aos fluxos bilaterais, tende a “desviar”
os valores dos indicadores do limite inferior do referido
intervalo, acentuando-se a divergéncia entre o indicador
GL e o do CEPII, particularmente quando se opta por um
limiar de sobreposicio de 10 por cento para o segundo.

Das considera¢des anteriores resulta a vantagem de se
proceder a uma anilise bilateral como complemento da

BOLETIM DE CIENCIAS ECONOMICAS, VOL. XLv-4 (2002), pp. 997-1028

COMERCIC INTRA-RAMO PORTUGUES POR. TIPOS NA DECADA DE $0 1021

multilateral e, sobretudo no caso da iltima, de ter em
consideracio que a fiabilidade dos resultados estard condi-
cionada pelo indicador escolhido.

V = Conclusio

Ao longo deste trabalho analisimos os diversos tipos
de comércio externo portugués na inddstria transformadora
20 longo da década de 90, com base em indicadores alter-
nativos.

Da anilise feita é possivel retirar algumas ilagdes gené-
ricas sobre o caso portugugs comuns a qualquer dos indica-
dores.

Constata~se, em primeiro lugar, o peso crescente do
CIR a0 longo da década analisada e ainda que, no contexto
deste tipo de comércio, o CIR vertical assume uma posi-
¢io predominante.

Segundo, a investigacio desenvolvida no plano bilate-
ral fornece algumas informacdes importantes: (i} sugere que
existe, nos resultados multilaterais, um significativo efeito
de agregacio geogrifica; (i) evidencia a natureza distinta
do comércio que Portugal realiza com os paises da UE. e
com os restantes paises. No caso do comércio com os pai-
ses comunitarios ha uma preponderincia do CIR. e, no
dmbito deste, do vertical inferior, i.e., a qualidade das expor-
tagdes que Portugal efectua para os seus parceiros europeus
&, em média, inferor 4 das importacdes que deles recebe.
Inversamente, nas relacdes com os paises extra- UE., pre-
domina o comércio inter-ramo e o tipo de comércio intra-
ramo prevalecente é o vertical superior.

Terceiro, a magnitude do CIR vertical e o predomi-
nio do CIR vertical inferior no contexto da U.E. parece
apontar para uma especializacio em torno do espectro da
qualidade. Apesar de os resultados para o comércio total
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(i.e., agregando geograficamente os diversos parceiros) assi-
nalarem uma melhoria da qualidade relativa das exportagdes
ao longo da década, justifica-se o acompanhamento da evo-
lugdo desta situagio tendo em atengio a perspectiva do
iminente alargamento da U.E. e da liberalizagio do comér-
cio no ambito da OMC.

Apesar da robustez das observacdes anteriores face i
utilizacio alternativa dos indicadores propostos, registou-se,
em diversos casos, uma acentuada sensibilidade dos resulta-
dos relativamente ao indicador escolhido e também ao cri-
terio associado 4 comstrucio do indicador do CEPIL. Este
facto ¢ mais evidente na anilise multilateral, que é também
a mais frequente em estudos similares.

No que se relaciona com o indicador do CEPII, a
principal critica que é possivel estabelecer prende-se com a
arbitrariedade inerente i escolha do critério utilizado para
distinguir entre CIR e comércio inter-ramo e, conforme
se comprovou neste estudo, ao impacto que essa escolha
pode ter nos resultados obtidos. Deste modo, o indicador
GL, apesar de nio estar isento de critica, ao suplantar, pela
sua forma de construcio, esta fragilidade do indicador do
CEPIL, afigura-se, em nosso entender, como mais adequado
para a avaliagio empirica dos difcrentes tipos de comércio
e, em particular, do CIR.
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Anexo

Nomenglatura CAE (revisio 2) ~2 digitos
Cédigo Designacio

ndistrias alimentares e das bebidas

ndistria do tabaco

Fabricacdo de téxtels

nciseria do vestudrio: preparacio. tingimento ¢ fabricaciio de artigos de pele com pélo
Curtimenta e acabamente de peles sem pélo; fabricagio de artigos de viagem, marroquinaria,

artfgos de_comesiro, seleiro ¢ calcado
Indastrias da maceira e da cortica e suas obras, excepto mobilidtio; fibricagio de obras de
sitaria ¢ de espartaria

fal?ricagg'm de pasta, de papel e de cartio e seus artigos

Edicio. unpressio e reproduco de suportes de informaco gravados

Fabricacio dv coque, produtos perroliferas refinades e tratamento de combustivel nuclear

Fabricacio de produtos quimicos

Fabricacio de artigos de borracha e de matérias plisticas

Fabricacto de ourros produtos minerals nde metilicos

nddstrigs metaliveicas de bhase

Fabricaciio de produtos metdlicos, excepto miquinas e equipamento

Fabricacio de méiquinas e de equipamento, n.e.

Fabricagio de maquinas de escritdric e de equipamento para o tretamento automitico da

rformacio

Fabricacio de miquinas e aparelhos eléctricos. 1, e,

Fabricaciio de equipamento e de aparelhos de radio, televisio e comunicacio

Fabricacdo de apareliios ¢ instrumentos médico- cirliugicos, ortopédicos, de precisio, de fptica
e relojoaria '

Fabricacio d veiculos automéveis, rebogques e semi- rebeques

35 Fabricacio de material de transporte

[
=] =1

vl ed [t e

apako|ralea|vofrofovalta

(=] B =] ]

tolu|ue|

(8
=
T

36 Fabricacio de mobilidrio; outras inddstrias transformadoras, n.e.
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Resumo

Este trabalho tem como objective analisar 0 comércio intra-ramo
por tipos em Portagal na indfistria transformadora ao longo da década
de 90, tomando em consideragio dois indicadores para proceder 3
distingio entre comércio intra-ramo e comércio inter-ramo: o de Gru-
bel-Lloyd nio ajustado ¢ o indicador do CEPII, proposto mais recen-
temente por membros desta Institui¢do. Nio existindo razdes tedricas
ponderosas para preferir a priori um deles, opta-se por utilizar ambos e
proceder 3 sna confrontagio. Adicionalmente, discute-se as implicacdes
em termos empircos da alteragio do critério base da construgio do
indicador do CEPIL. A anilise é feita em termos multilaterais e bila-
terais, desta forma tornando possivel nio somente obter uma visio mais
detalhada do fendémeno mas ainda avaliar as implicacdes da agregagio
geogrifica no caso multilateral. Apesar da robustez de algumas ilagSes
genéricas face 3 utilizagio alternativa dos indicadores propostos, regis-
tou-se em diversos casos uma acentuada semsibilidade dos resultados
relativamente ao indicador escolhido e também ao critério associado 3
construgio do indicador do CEPIIL Este facto & mais evidente na ani-
lise multilateral, que é também a mais frequente em estudos de comér-
Clo Intra-Tamo.

Palavras-chave: tipos de comércio intra-ramo; indicadores de comércio
intra-ramo; Portugal.

Abstract

Portugnese Intra-Industry Trade by Types in the Nineties: Does Index
Matter?

This paper aims to analyse the intra-industry wade by types in
the Portuguese manufacturing industry in the nineties by considering
two indexes to distinguish inter from intra industry trade: the
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traditional Grubel-Lloyd index (non adjusted) and the newer CEPII
index, suggested by members of this Institution. Considering that there
are not convincing theoretical reasons to choose one of them, we opt
for using both indicators and we confront them. Additionally, we
discuss the implications, in empirical tetms, of the criterion used to
build the CEPII index. The analysis is undergone in multilateral and
bilateral terms, what allows us not only to get a more accurate picture
of the phenomenon but also to evaluate the implications of the
geographical aggregation in the multilateral case. In spite of the robus-
tness of some of the conclusions in general terms, some results appear
to be highly sensitive to the index chosen and also to the criterion
adopted to build the CEPII index. This fact is more evident in the
case of the multilateral analysis, the one more frequently undergone in
the intra-industry trade smdies.

Keywords: intra~industry trade by types; intra-industry indexes: Portugal.
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