RESULTADOS OBTIDOS

(+- HUM NC)

ESTRATEGIA PSEUDO-RESUMPTIVA

TIPO DE CONSTITUINTE: -HUMANO

TOTAL PERCENTAGEM
RESPOSTAS ERRADAS" 164 65,6 %
MARCAGAO DE ACEITAVEL 128 51,2 %
MARCACAO DE NAO ACEITAVEL 86 34,4 %
MARCAGAO DE DUVIDA 36 14,4 %

TRANSFORMAGAO DAS FRASES

ALTERADAS PARA ESTRATEGIA CANONICA 52 60,5 %

ALTERADAS PARA ESTRATEGIA NAO CANONICA® 33 38,4 %

TIPOLOGIA DE ALTERACOES PARA ESTRATEGIAS NAO CANONICAS *

Supressao de palavras 9 27,3 %
Transformagdo de uma relativa cortadora numa relativa candnica (por alteragdo da 0 0,0%
classe dos verbos)

Adicdo de palavras 3 9,1%
Subsituicdo do pronome com alteracdo +-HUM/alteracdo da fungdo 2 6,1%
sintactica/alteracdo da flexdo

Alteragdo da ordem/fungdo sintactica dos costituintes 1 3,0%
Construgdo de duas frases simples/construcgdo de outra frase complexa 1 3,0%
Anulagdo total ou parcial da completiva/ construcdo de uma completiva infinitiva 0 0,0%
Manutenc¢do do complementador (morfema invaridvel que), com supressao do 2 6,1%
pronome duplicado/resumptivo.

Alteracgdo do tempo verbal / alteragdo das palavras / problema de regéncia verbal 3 9,1%
Construgdo / Manutengdo de uma pseudo-resumptiva /Construgdo de resumptiva 12 36,4 %

! Corresponde a taxa de insucesso, ou seja, diz respeito 3 percentagem de sujeitos que marcaram as estratégias ndo candnicas
como aceitdveis ou duvidosas.

2 Engloba todas as frases que ndo recorram a estratégia de relativizagdo candnica, ou seja, qualquer tipo de construgdo que ndo
uma construgdo relativa candnica.

? Esta tipologia descreve o conjunto das transformagcdes introduzidas pelos sujeitos que ndo seguem a estratégia de relativizagio
canonica.




