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ABSTRACT
The present work provides an analysis of the association between participation in global
value chains (GVC) and other characteristics of foreign direct investment (FDI). The
study covers the period 2009-2017 for 41 countries, OECD and Emerging Economies, for
which data are available from the sources used to build an indicator on GVC participation.
Foreign Direct Investment (FDI) currently plays an increasingly important role in
economies. Not only because it allows for an increase in business activities, due to
expansion across borders, but because it provides host countries with an increase in trade,
the creation of competitiveness centers, the transfer of knowledge and technological
progress, as well as the modernization of local businesses and job creation.
Global value chains (GVC) represent the division of production into several stages, each
located in a different country. In this context, its calculation proves to be a challenge,
given that traditional statistics do not fully capture the fragmentation of international
production, often creating a problem with double counting when importing and exporting
data.
This work aims to contribute to the analysis of this relationship and includes the use of
GVC calculation. Considering the post-crisis 2008 period, this study is developed by
analyzing the possibility that this may be a determinant factor of FDI. In line with the
theoretical approach, this work includes considerations about a range of national
characteristics in addition to the impact of GVC on FDI inflows from the group of
countries analyzed.
If, on the one hand, the presence in this international redistribution of the production
process manifests itself as a possible determining factor for this investment, the absence
of theoretical support and the measurement of the process, make considerations on the
subject difficult. In the analysis to which this dissertation is proposed, some of the points
raised indicate to a double sense of causality, foreseeing the interdependency between the
two variables, which is not always detectable, but which certainly depends on the

heterogeneity of economies.
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RESUMO
O presente trabalho fornece uma analise da associacdo entre a participacdo em cadeias
globais de valor (CGV) e outras caracteristicas nacionais e as entradas de investimento
direto estrangeiro (IDE). O estudo abrange o periodo de 2009-2017 para 41 paises da
OCDE e Economias Emergentes, para 0s quais existem dados nas fontes usadas para
construir um indicador sobre a participacdo nas CGV.
O Investimento Direto Estrangeiro (IDE) desempenha atualmente, um papel cada vez
mais importante nas economias, ndo s0 porque permite o incremento das atividades
empresariais, pela expansdo além-fronteiras, mas porque proporciona aos paises de
acolhimento, um aumento das trocas comerciais, a criacdo de polos de competitividade,
a transferéncia de conhecimento e progresso tecnologico, bem como a modernizacao de
empresas locais e a criacdo de emprego.
As cadeias de valor globais (CGV) representam a divisdo da producdo em vérias fases,
cada uma localizada num pais diferente. Neste contexto, o seu célculo revela-se um
desafio, dado que, as estatisticas tradicionais ndo capturam totalmente a fragmentacéo da
producdo internacional, originando frequentemente um problema de dupla contagem ao
importar e exportar dados.
Este trabalho pretende dar um contributo para a analise desta relacdo e inclui o uso do
calculo das CGV. Considerando o periodo apds a crise de 2008, este estudo desenvolve-se
analisando a possibilidade de o grau de insercdo de um pais em CGV ser um fator
determinante de IDE. Em consonancia com a abordagem teorica, procurou-se incluir
consideracdes sobre um leque de caracteristicas nacionais para além do impacto das CGV nas
entradas de IDE do grupo de paises analisado.
Se por um lado, a presenca na distribuicdo internacional do processo produtivo, se
manifesta como um possivel fator determinante para esse investimento, a auséncia de
suporte tedrico e a medicdo do processo, dificultam as consideracGes sobre o tema. Na
andlise a qual se propde esta dissertacdo, apresentam-se alguns argumentos que apontam
num sentido duplo de causalidade, deixando antever a interdependéncia entre as duas
variaveis, nem sempre detetavel, mas que certamente depende da heterogeneidade das

economias.

Palavras Chave: IDE; IDE inward; Determinantes de IDE; Cadeias Globais de Valor
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1. INTRODUCAO
Nas ultimas décadas, o investimento direto estrangeiro tornou-se um dos principais
desafios da concorréncia e rivalidade entre paises. E considerado uma fonte estavel de
financiamento e um dos principais canais para a transferéncia de tecnologias, capacidades
de inovacdo e praticas organizacionais e de gestdo. Associado ao aumento dos fluxos de
IDE, estdo diversos fatores sejam eles os programas de privatizacdo, as fusdes e
aquisicdes, mas também a liberalizacdo das politicas de acolhimento para com as
empresas estrangeiras. Como € natural, estes fluxos diferem de um pais para outro,
essencialmente pelo conjunto de determinantes que influenciam a escolha do local de
implementacdo das empresas multinacionais e que vdo desde os fatores econémicos aos
institucionais, levando as empresas a investir no exterior, tanto pelos beneficios
oferecidos pelo pais anfitrido, quanto pelo incremento das suas atividades.
Por outro lado, a ascens@o das CGVs mudou significativamente a natureza e a estrutura
da economia mundial. A crescente complexidade das CGVs traz ndo sé grandes desafios
para a formulacao de politicas dos paises, mas também na redistribui¢do do investimento
direto estrangeiro.
E com base nesta ideia que o presente trabalho procura analisar quais os fatores que
poderdo ser importantes na escolha do pais recetor de IDE, com particular atencdo para a
eventual relevancia que o grau de participacdo em CGVs pode representar nessa selecao.
Para tal, propBe-se uma andlise econométrica, recorrendo-se ao uso do método OLS
Ordinary Least Squares (método dos minimos quadrados), em dados de painel. Como
potenciais varidveis explicativas do IDE foram escolhidos diversos fatores que
caracterizam as economias dos paises, nomeadamente: PIBpc, forca de trabalho, abertura
ao comércio, liberdade e responsabilidade, estabilidade politica, estado de direito, eficacia
do governo, controle de corrupcdo, qualidade regulatéria, indice de competitividade
global e o grau de participacdo em CGV.
O trabalho encontra-se dividido em cinco capitulos. Seguido de um primeiro capitulo
introdutério, o segundo ponto é constituido pelo enquadramento tedrico do estudo de IDE.
O terceiro topico procura descrever as CGV e a relacdo entre a participacdo em cadeias
globais de valor e o investimento direto estrangeiro. No quarto capitulo, propde-se uma
analise empirica sobre esta relacdo e alguns dos possiveis determinantes de IDE. Esta

investigacdo desenvolve-se através da medicdo da participacdo em cadeias globais de
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valor e a elaboragdo da analise econométrica efetuada a partir do software de anélise
estatistica Stata. Serdo sintetizados e comentados os resultados alcangados com a anélise
tedrica e empirica. Finalmente, no ultimo ponto apresentam-se as conclusdes, bem como

a perspetiva de analise para estudos futuros.

2. IDE — INVESTIMENTO DIRETO ESTRANGEIRO
2.1 ENQUADRAMENTO TEORICO

O IDE nédo é mais que a instalagdo de um investidor direto, proveniente de uma
determinada economia, numa outra, localizada num pais diferente, com o intuito de ai
desenvolver operacOes geradoras de lucro que permitam a expansdo do negdcio e de
mercado.

As abordagens modernas explicativas dos fluxos de IDE devem-se em grande parte aos
trabalhos desenvolvidos em 1960 pelo economista canadiano Stephen Hymer. O autor foi
pioneiro nos seus estudos tedricos, contribuindo com uma abordagem inovadora e em
permanente evolucdo. Ao contrario da teoria neoclassica, incapaz de estruturar 0s
determinantes do IDE para além de respostas a diferencas de custos dos fatores, Hymer
identifica uma nova corrente de pensamento em que as empresas multinacionais tém um
papel de destaque. Segundo Hymer, o IDE prospera num mercado imperfeito que
estimula vantagens competitivas e conflitos. As empresas que assumem esta estratégia e
ganham o poder de mercado conseguirdo reduzir os conflitos e potenciar as suas
vantagens.

De salientar também o trabalho de Hufbauer (1966) e Posner (1961) que identificam no
seu estudo a existéncia de um gap tecnoldgico, em que as empresas nao estdo todas ao
mesmo nivel de inovacdo. Esta ideia reflete-se nas economias dos paises e da origem a
uma nova teoria que concretiza a explicacdo do IDE e comércio externo simultaneamente.
Segundo a teoria do ciclo de vida do produto, proposta por Vernon (1966) existe uma
relacdo entre o aumento da producdo e a localizacdo da mesma. Ao longo do processo
produtivo é desenvolvido um padrdo em que 0s seus custos sdo cada vez mais relevantes.
Os custos levam as empresas a procurar alternativas mais baratas envolvendo, muitas
vezes, outras localizagGes. Quando assim acontece e essa alternativa apresenta vantagens
em termos de custo, quando comparadas a producdo e comercializacdo nacional, a

empresa encontra forte motivacéo para a realizacdo do IDE. Vernon justifica o IDE como
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estando intrinsecamente ligado a0 momento de inovacdo, que atribui vantagens
competitivas, com economias de escala, e propde uma explicacdo para as decisdes de
localizagdo da producéo das multinacionais consoante a fase do ciclo de vida do produto.
Vernon considera ser possivel relacionar o tipo e localizacdo do IDE com a fase do ciclo
de vida em que os produtos se encontram, as quais podem ser traduzidas por introdugédo
do novo produto, maturidade, estandardizagdo e declinio (Vernon, 1966). Na teoria
lancada por Vernon, reconhece-se, essencialmente, a capacidade de esta explicar a
transmisséo das inovacdes entre os paises inovadores e 0s menos desenvolvidos e a sua
interacdo com as estruturas de mercados, o comportamento dos consumidores e dos
produtores. No entanto, o foco desta teoria esta no produto em si e ndo tanto na estratégia
da empresa.

Frederick T. Knickerbocker desenvolve o estudo de Vernon sobre a teoria do ciclo de
vida do produto. Knickerbocker (1973) defendeu o IDE como reacéo oligopolistica, em
que numa industria em crescimento, a empresa com determinada vantagem competitiva
faz investimentos agressivos, no sentido de alterar a estrutura de mercado a seu favor e
reforcar o seu poder de mercado. De acordo com autor, os fluxos de IDE resultam da
rivalidade estratégica entre as empresas que atuam em mercados oligopolistas. No
entanto, a sua teoria deixa por explicar o que leva uma empresa a optar pelo IDE como
estratégia agressiva e 0 movimento do first mover, justificacdo esta que encontramos em
Vernon. A sua teoria evidencia 0 comportamento das empresas como uma espécie de
atitude coordenada de acao-reacdo como estratégia para limitar o risco (Knickerbocker,
1973). Existem diversos fatores explicativos de IDE, nomeadamente a reducao de custos,
a dotacgdo de fatores, os incentivos nos paises de acolhimento, a conquista de poder de
mercado, etc., mas todo o processo de reacdo oligopolistica desenvolvido por
Knickerbocker, torna-se limitativo quando descrito como um fator determinante,
deixando para segundo plano, alternativas a transnacionalizacdo das empresas. No
entanto, esta teoria traduz-se ndo apenas como estratégia, mas como um comportamento
qguando analisamos determinados clusters, onde predominam as estruturas oligopolistas
sendo relevante a sua aplicacéo.

A Teoria Eclética de Dunning (1977) apresenta uma formulacdo das varias
condicionantes do IDE. Na sua conce¢do, Dunning recorre a trés fatores fundamentais na

decisdo de realizar IDE: ownership, location e internalization. Em relacéo a vantagem de
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propriedade (ownership), a empresa tem de possuir vantagens especificas, caracteristicas
e/ou ativos ndo possuidos por outras empresas (ex. ativos intangiveis como a estratégia
de marketing, a importancia de uma marca, etc.), de forma a compensar as eventuais
desvantagens em mercado estrangeiro. Relativamente a vantagem de localizacédo
(location), se a empresa tiver vantagens de propriedade, escolhera o pais de destino onde
melhor puder explorar essas vantagens (ex. incentivos ao IDE, nivel de educacdo,
infraestruturas de transporte, etc.). Finalmente, as vantagens de internalizacdo
(internalization), se a empresa tiver vantagens de propriedade e de localizacao, optara por
realizar IDE se lhe for preferivel internalizar recursos em vez de vender/conceder o direito
a usa-los destacando-se as economias de escala, a diminui¢do de custos de transacdo
provocados por externalidades e a diminui¢do de riscos e incertezas.

De modo a incorporar estes novos desafios da localizacdo geografica das empresas, como
também, dos novos padrdes de comércio internacional, abriram-se portas a um novo
capitulo na elaboracdo de teorias, que chegam numa tentativa de colmatar esses
obstaculos, no intuito de aproximacéo, daquilo que é a nova estrutura de producéo e do
comércio internacional. As teorias usadas para explicar o comércio e a geografia da
atividade econdmica ndo se mostraram, no entanto, suficientes para explicar o
investimento direto em producao noutros paises. Existe uma disparidade entre uma teoria
que demonstra o incentivo ao agrupamento de atividades de producéo e a realidade do
investimento direto estrangeiro com empresas a difundirem as suas atividades no espaco,
seja horizontal ou verticalmente, ou em ambos os sentidos. Um dos motivos é a suposi¢do
da imobilidade do capital, subjacente a grande parte da teoria do comércio e que
naturalmente deve ser removida, ao considerar novas teorias da producdo estrangeira
direta e do IDE, que na sua estrutura implicam naturalmente, a mobilidade de capital.
Helpman (1985) e Helpman e Krugman (1985) assumem diferentes fatores de dotacao
em dois grupos de paises (desenvolvidos e em desenvolvimento) e a producédo de produtos
intermediarios e finais como ponto de partida para que os paises desenvolvidos procurem
oportunidades junto de paises em desenvolvimento. Este tipo de IDE pode ocorrer quando
héa custos fixos substanciais e quando o0s ativos de propriedade como know-how, marcas,
publicidade e a sua especificidade se tornam significativamente importantes. Helpman et
al. (2003) mostraram que as empresas multinacionais (EMNs) fragmentam a capacidade

de producéo apenas quando os paises diferem significativamente nas dotacdes de fatores



Silvia Lapa

de producdo, o que leva a especializacdo. Este modelo conduz a um padrdo de integracao
vertical da producdo entre paises e entre empresas intraindustriais®. A especificidade dos
produtos favorece a internalizacdo dentro da empresa num Unico pais e entre paises, tema
que alimenta o debate sobre internalizacéo e as decisdes de externalizacéo.

James R. Markusen (1995) da continuidade ao exposto na estrutura eclética de Dunning,
com base nas vantagens de propriedade, localizacdo e internalizacdo, relacionando-as
com a dotacdo de fatores de cada pais como um conjunto de incentivos ao IDE. O estagio
semelhante de desenvolvimento dos paises significa que detém dotacbes de fatores
semelhantes e, por sua vez, custos de producdo semelhantes. Neste contexto, Markusen
explica o padrdo de IDE, como acordos bilaterais entre paises desenvolvidos e IDE
intraindustrial. Por um lado, as empresas locais sdo responsaveis por produzir e atender a
procura externa através de exportagcdes. Por outro, as multinacionais recorrem ao IDE e
producdo direta no pais, como que num processo de substituicdo do comércio. (ibid,
1995). De acordo com Markusen, a produgdo internacional é de tipo horizontal em que o
IDE exibe um padrédo intraindustrial. A producdo direta no estrangeiro é preferivel a
exportar para o exterior devido ao mesmo estagio de desenvolvimento dos paises e aos
elevados custos de transporte. Este modelo viria a ser complementado por Markusen e
Venables (1998) demonstrando a combinagdo de empresas multinacionais e locais em
cada pais.

Em Helpman (1984), a intangibilidade dos ativos imp0e restricbes quanto ao grau em que
a empresa pode licenciar e externalizar as suas atividades, sem risco de perder o controle
de qualidade ou o seu monopélio sobre inovacao e tecnologia. As previsdes tedricas sobre
a relacéo entre o IDE e as exportagcdes dependem da natureza do IDE concluindo que, o
IDE horizontal esta negativamente relacionado a negociacdo comercial, enquanto o IDE

vertical € positivamente relacionados ao comércio (Markusen, 1984; Helpman, 1984).

2.2 IDE inward
Segundo a publicacdo anual do IMF's Balance of Payments Manual, IDE inward refere-

se “as entradas de investimento direto estrangeiro e inclui todos os passivos e ativos

1 0 comércio intra-industrial pode ser definido como a existéncia simultanea de exportagdes e importagdes de bens que pertencem a
uma mesma industria. Estes fluxos comerciais simultaneos podem ser associados a especializacdo em diferentes gamas de qualidade
(comércio intra-industrial em produtos verticalmente diferenciados) ou associados & especializacdo em variedades (comércio intra-
industrial em produtos semelhantes e horizontalmente diferenciados) (Amadora & Cabral, 2009)
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transferidos entre empresas de investimento direto residentes e seus investidores diretos
e as transferéncias de ativos e passivos entre outras empresas residentes e ndo residentes
desde que a empresa mae e controladora final ndo seja residente. Nos ultimos anos o
IDE tornou-se, ndo sé num dos principais componentes dos fluxos de capital privado, mas
também da globalizacéo e integracéo internacional das economias. O IDE é escolhido
sempre que os fluxos de conhecimento sdo complexos e as capacidades dos parceiros ou
fornecedores sdo baixas, e as EMN sdo capazes de coordenar e integrar efetivamente as
atividades dos afiliados (Martinez-Galan e Fontoura, 2018). O IDE parece proporcionar
mais beneficios do que outros tipos de fluxos financeiros, porque, além do aumento de
capital, tem impacto positivo sobre o crescimento econémico e sobre a produtividade, por
meio de transferéncias de tecnologia. Este modelo de investimento considera-se como
sendo mais estavel, quando comparado com outros tipos de entrada de capital, visto que
reduz a vulnerabilidade a que os paises estdo sujeitos. Para muitos paises em
desenvolvimento, a atracdo de investimento estrangeiro direto tornou-se, por isso, um
elemento decisivo na sua estratégia de desenvolvimento econdmico. Importantes
reformas estruturais sao realizadas para atrair empresas estrangeiras, como por exemplo,
através de incentivos legais, fiscais, financeiros ou facilitando a repatriagdo de lucros.

Dada a tendéncia de evolucdo das entradas de IDE, intensificou-se o debate sobre quais
sdo os principais fatores que as atraem e quais sdo o0s beneficios esperados,
nomeadamente no desempenho econdémico dos paises recetores. Atualmente, 0s paises
competem pela captacdo de IDE pelo facto de este gerar importantes efeitos diretos e
indiretos nas respetivas economias. S&o exemplo disso a criagdo de emprego, incremento
das receitas fiscais, aumento da qualificacdo média da populacdo ativa ou alteracdo da
estrutura produtiva e exportadora. A existéncia de spillovers tem um impacto sobre a
eficiéncia das empresas nacionais. Este resultado provéem do contacto com as
multinacionais através de IDE e pode vir a ser mais importante do que os efeitos diretos
No entanto, as evidéncias empiricas sobre as externalidades positivas sdo ambiguas e
dependem muitas vezes das especificidades dos paises, pelo que, conclusdes
generalizadas sobre a existéncia de beneficios associados ao investimento direto
estrangeiro devem ser tomadas com alguma cautela. Dada a heterogeneidade das
economias, 0 IDE pode ter efeitos benéficos, mas, tambem, prejudiciais para as

economias nacionais, por as politicas equacionadas ndo serem as mais adequadas as suas
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realidades, ou por impreparacéo dos recetores, fazendo com que o efeito possa ndo ser o
esperado.

Quanto aos fatores descritos como sendo atrativos de IDE, encontramos varios na
literatura, como a qualidade do capital humano e infraestruturas, o grau de abertura
comercial e financeira e 0 enquadramento institucional e macroeconémico. As condigdes
locais ndo so podem atrair fluxos estrangeiros como desempenham um papel fundamental
no crescimento do IDE nas economias em desenvolvimento. Esses fatores podem tanto
influenciar a capacidade de paises para atrair IDE, como podem ter como resultado a saida

desses fluxos.

3.CADEIAS GLOBAIS DE VALOR

Segundo a definicdo do globalvaluechains.org, por cadeia de valor entende-se toda a
gama de atividades que as empresas e trabalhadores realizam para trazer um produto
desde sua concecdo até ao uso final. Inclui, por exemplo, atividades como design,
producdo, comercializacdo, distribui¢do e até mesmo atendimento ao consumidor final.
As atividades que compreendem uma cadeia de valor podem estar contidas numa Gnica
empresa ou dividida entre diferentes empresas, mas vinculando atividades que se
encontram geograficamente dispersas. As cadeias globais de valor permitem que as
empresas globais consigam o controle da maior parte da producao e servigo beneficiando
de incentivos, praticas e direitos. Sdo geradoras de empregos e elementos dinamizadores
de comércio e industria nestes paises acabando, muitas vezes, por conquistar uma espécie
de monopdlio, através do acesso privilegiado a matérias primas e salarios bastante mais
baixos.

Nas Gltimas décadas e em consequéncia do fendmeno da globalizacdo, as grandes
empresas optam por sair dos seus locais de origem e instalarem-se em varios paises e
noutros continentes. A literatura do comércio internacional rotulou esse fenomeno usando
um amplo conjunto de termos, nem sempre 0S mais precisos, no que toca a este conceito,
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tais como: “especializagdo vertical”, “terceirizagao”, “offshoring”, “internacionalizagido
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da producao”, “desintegragao da produgao", "produ¢do em varias etapas", “especializagao

intra-produto”, “realocagdo da produgdo”, “segmentagdo internacional da produgio”, etc.

No entanto, os tedricos do comércio internacional tendem a chama-lo de "fragmentacao
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da producéo”, termo originalmente proposto por Jones e Kierzkowski (1990) e que da
origem ao conceito de cadeias globais de valor.

3.1 A IMPORTANCIA DAS CGV

Sendo que, aproximadamente dois tercos do comércio mundial ocorrem por meio de
cadeias globais de valor, o crescimento das CGVs resultou num beneficio econémico
significativo em varios paises, estimulado por redugdes nos custos de transporte e
comunicacdo e barreiras comerciais. Sera de prever que estas dinamicas encurtem
distancias, alterem padrdes de comércio e consumo e aumentem os mercados de atuacao,
0 que justifica a necessidade de uma readequacdo a varios niveis, tentando entender as
implicacdes a nivel do investimento, politico e estrutural deste novo paradigma.

A participacdo nas CGV incentivou inimeros tratados bilaterais de investimento nos
ultimos anos, principalmente no sentido de concessdes unilaterais para atrair
investimentos de paises desenvolvidos, mas também na inclusdo de disposi¢Bes
especificas em novos acordos comerciais regionais, como a politica de concorréncia, 0s
movimentos de capital e garantias de propriedade intelectual (Baldwin et al, 2014).
Nesse contexto, as atividades que constituem uma cadeia de valor tém sido geralmente
realizadas em redes de empresas a escala mundial, e a sua anélise fornece uma viséo geral
das industrias globais. Isto permite examinar como as empresas lideres dominam as suas
redes de afiliados e fornecedores e, até mesmo, perceber como as suas decisdes afetam o
percurso econdémico e social de determinados paises e regides, reformulando os padrbes
de producdo e do comércio mundial. A economia global esta cada vez mais estruturada
em torno de cadeias globais de valor que, atualmente, respondem por uma parte
significante e crescente do comércio internacional, do PIB global e do mercado de
trabalho. A evolucdo das CGV em setores tdo diversificados como commodities,
vestuario, tecnologia, turismo e terceirizacao de servigos empresariais, tem implicacdes
em termos do comércio global, producéo e emprego, e em como as empresas de paises
em desenvolvimento e os seus produtores e trabalhadores estdo integrados. As CGVs
ligam empresas, trabalhadores e consumidores em todo o mundo e, para muitos paises,
especialmente paises de baixo rendimento, a capacidade de se inserirem efetivamente nas
CGVs é uma condigéo essencial para o seu desenvolvimento, com a perspetiva de ganhos

no seu desenvolvimento econémico, na competitividade e na criacdo de mais e melhores
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empregos. Normalmente, os paises em desenvolvimento sdo cativadores de investimento,
dado que oferecem baixos custos de mé&o-de-obra e matérias-primas, no entanto, a
participacdo de paises em desenvolvimento nos canais de producdo internacionais
permanece baixa. Um dos motivos para que tal aconteca, é a falta de pré-requisitos
necessarios para a participacdo em CGVs, incluindo a presenca de infraestrutura
adequada, servicos de alta qualidade, altos niveis de tecnologia adequada, capital humano
e barreiras tarifarias mais baixas (Amador & Cabral, 2014). De facto, os paises em
desenvolvimento caracterizam-se muitas vezes por uma qualidade de infraestrutura baixa,
assim como a qualidade dos servicos e 0 acesso as tecnologias de informacéo, fatores que
afastam estes paises da corrida pela captacdo de investimento. J& as nagdes com altos
rendimentos atraem pelo seu capital humano altamente qualificado, onde prolifera o
investimento em pesquisa e desenvolvimento e design de produto. E importante salientar
que nem todos os processos produtivos sdo fragmentados na mesma medida e nem todos
os setores sdo favoraveis a essa divisdo. Se por um lado, a producdo de determinadas
industrias é altamente fracionada, por outro, muitas sdo excluidas destas iniciativas por
ndo apresentarem ndo s6 vantagens competitivas, mas também por ndo terem um setor
industrial tdo apelativo a essa fragmentacéo.

Uma das principais contribuicGes da andlise de CGV foi permitir a identificacdo das
mudancas das industrias globais, no sentido geografico. A globalizacdo das indUstrias e
de cadeias globais de valor foi facilitada pela melhoria no transporte e infraestrutura de
telecomunicacdes e outros servigos financeiros e de negdcios, permitindo que hoje,
estejam globalmente dispersas as diversas atividades e industrias que as compdem,
localizadas em diferentes partes do mundo. As CGVs operam em diferentes escalas (local,
nacional, regionais e globais) e continuam a evoluir. Novas evidéncias sugerem que pode
haver uma tendéncia em dire¢cdo a uma regionalizacdo de CGVs em resposta a uma
variedade de fatores, incluindo o crescimento da importancia das grandes Economias
Emergentes e acordos comerciais regionais. No entanto, a sua dindmica é fortemente
impulsionada por trés grandes nucleos: América do Norte, Europa Ocidental e o Leste
Asiatico (De Backer et al., 2014). A inclusdo de grandes Economias Emergentes como
China, india, Brasil e México representam uma mudanca qualitativa, com a criagio de

novos polos impulsionadores da producdo e comércio a escala mundial.
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As CGVs evoluiram para se tornarem um novo paradigma usado por uma ampla lista de
organizagdes internacionais, como 0 Banco Mundial, o Organizag¢éo Internacional do
Trabalho, Organizacdo Mundial do Comércio, entre tantas outras, para reformular os
novos padrdes de comércio internacional, producdo e emprego, moldando as perspetivas
de desenvolvimento e competitividade (Gereffi, G., et al, 2011). A integracdo das CGVs
tornou-se uma ferramenta para a expansao do comercio, industrializacao e transformacao
estrutural (UNCTAD, 2013), sendo por isso necessario o desenvolvimento dos paises de
forma a melhorarem a sua posi¢do nas CGVs e, de maneira mais geral, sua participacdo
nas CGVs, construindo uma estratégia com o objetivo exclusivo de garantir a sua
presenca nas cadeias globais de producdo e que deve abranger diversas dimensdes de
investimento, no desenvolvimento de empresas locais, nas infraestrutura, na forca de
trabalho e nas instituicGes (Bamber et al, 2014).

Face a emergéncia das CGVs, Dhar (2013) discute em detalhe vérias opgGes, no sentido
de analisar trés principais areas de politicas destinadas a promover o crescimento das
CGVs: facilitagdo do comércio, um regime de investimento equitativo e disciplinas
efetivas para coibir barreiras ndo-tarifarias. Por sua vez, Baldwin (2011) destaca o papel
do regionalismo no desenvolvimento de CGVs, compreendendo acordos comerciais
regionais profundos (ATRs), tratados bilaterais de investimento (TBIs), reformas
unilaterais e o seu impacto na governanga comercial global da OMC. A répida
internacionalizacdo da producdo e as subsequentes mudancas nos padrdes comerciais
globais também levantaram questdes em termos da participacdo de novos paises nesses
fluxos.

Hillberry (2011), considera que a diminuigdo dos custos de transporte e 0 aumento
acentuado no progresso tecnoldgico e na reducdo das barreiras politicas e econdmicas se
apresentam como os principais motores das CGVs nas Ultimas duas décadas. Além disso,
a liberalizagdo do capital contribuiu para a expansdo dos fluxos de investimento direto
estrangeiro, com empresas multinacionais na operacionalizacdo de CGVs. O autor refere
que o transporte aereo mais facilmente disponivel e a integracdo na economia mundial de
novos paises da Europa Oriental e da Asia Oriental pode ter sido importante fontes de
crescimento na fragmentacdo da producdo internacional.

Arvis et al. (2013) sintetizam o trabalho realizado na OCDE sobre fatores de custo em

toda a cadeia de produgdo e do comércio destacando as fortes interacBes e
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complementaridades entre todos esses componentes nos diferentes estagios das CGV. A
OMC (2008) examina os fendmenos da fragmentacéo internacional da producéo e destaca
a importancia de dois fatores principais para impulsionar esse processo: o declinio dos
custos do comércio internacional (incluindo reducdo de tarifas, menores custos de
transporte e comunicacao e a reducdo do tempo necessario para trocar mercadorias) e 0s
menores custos de offshoring (incluindo custos de pesquisa e custos de monitoramento e
coordenacdo de atividades), refletindo principalmente os avangos na tecnologia de
telecomunicacdes.

Baldwin (2012) fornece uma estrutura interessante para o entendimento das cadeias
globais de valor, colocando-os numa perspetiva historica e discutindo fatores que
provavelmente afetardo a sua evolucdo, nomeadamente o compromisso entre ganhos de
especializacdo e custos de coordenacdo. Posteriormente, o desenvolvimento apresentado
por Baldwin e Venables (2013) define os conceitos de “aranhas” (processos de producdo
em que varias pecas e componentes sd0 montados em nenhuma ordem especifica) e
“cobras” (processos cuja sequéncia ¢ ditada por engenharia e onde as mercadorias se
movem de maneira sequencial de montante para jusante com valor agregado ao longo do
caminho) como duas referéncias, mas a maioria dos processos de producgéo caracterizam-
se por uma mistura complexa dos dois.

As redes que operam CGVs sdo altamente complexas, envolvendo fabricacdo, logistica,
empresas de transporte e outros servi¢os, bem como outras autoridades publicas. O
comércio das cadeias globais de valor é um processo complexo, determinado por
diferencas internacionais nos custos de producdo e desagregacdo, com a tecnologia a
moldar a maneira pela qual diferentes estagios de producdo estdo vinculados
internacionalmente. Presentemente, caracteriza-se como sendo cada vez mais
regionalizado, apoiado por uma combinacdo de acordos comerciais regionais, tratados
bilaterais de investimento e reformas unilaterais dos paises em desenvolvimento,
principalmente realizado fora da Organizacdo Mundial do Comércio (OMC). Embora o
conceito de atividades da cadeia de valor global deva referir-se a dispersao global da
producdo os resultados apontam no sentido em que a producéo global se define em torno
de trés grandes blocos regionais na Europa, Asia e América do Norte.

A liberalizacdo politica e econdmica na Europa é ilustrada pelos sucessivos alargamentos

da Unido Europeia (UE) aos paises da Europa Central e Oriental. Esse facto trouxe essas
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economias como Hungria, Republica Checa, Republica Eslovaca para 0 Mercado Comum
Europeu, intensificando as ligagdes comerciais internacionais com a expansdo além dos
mercados da UE, incluindo o desenvolvimento de importantes CGVs.

Athukorala (2009) investiga como o surgimento da China influenciou o desempenho das
exportacdes de outros paises do Leste Asiatico, concluindo que a rdpida integracéo da
China no mundo das redes de producdo funcionou como um grande centro de montagem
acabando por criar oportunidades para os outros Paises da Asia Oriental, bem como os
varios acordos comerciais regionais entre 0s paises asiaticos que também contribuiram
para acentuar a integracéo regional e o desenvolvimento das CGVs na regido. A ascensao
da China como um ator importante na organizagao da producgdo na Asia, substituindo em
certa medida o Japéo e os EUA, também é destacado por Kalra (2010).

Acrescentando, as CGV apresentam-se como 0 novo paradigma na producdo mundial, o
que implica efeitos em vérias dimensdes, seja na redefinicdo dos padrbes de comércio, na
divisdo do trabalho e salérios, no investimento e na produtividade das empresas e nas

decisbes politicas que permitam uma redistribuicdo equitativa.

32A RELAQAO ENTRE IDE E CGV

Apesar da escassez de constatagdes empiricas, 0 grau de participacdo nas CGVs
apresenta-se como um dos fatores que mais incentiva as empresas multinacionais na
realizacdo de IDE, com o objetivo de facilitar o acesso aos mercados globais e a
integracdo na economia global. (Gereffi, G., et al, 2011). Sdo varias as evidéncias de que
os fluxos de IDE estdo tendencialmente ligados a expansdo das CGV, pela liberalizagcdo
econOmica, pela produtividade, o progresso técnico e a reducdo das barreiras ao comércio
levando desta forma, as grandes empresas a considerarem a fragmentacdo da sua
producdo. Pelo seu potencial de negdcio e elevado capital, as empresas multinacionais
tém muitas vezes as suas sedes em paises desenvolvidos e apostam o0 seu crescimento em
zonas onde possam beneficiar de custos de instalacdo reduzidos, acelerando o processo
de integracéo.

Na perspetiva das EMNs, as discussdes vdo no sentido de que este investimento
proporciona a insercdo de empresas locais nas CGVs, pela pressdao que exercem

encorajando a adogdo dos padrdes e normas internacionais, pela introducéo direta na
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cadeia de producdo ou pelo estimulo a criacdo de novas atividades e promogéo dos seus
produtos (Crespo, et al, 2008).

E por isso relevante, avaliar empiricamente os efeitos esperados destas estratégias,
apurando evidéncias dos efeitos da CGVs no IDE. Embora o papel do grau de participagdo
de um pais nas CGVs como um motor de IDE seja pouco analisado em termos empiricos,
considera-se provavel que as empresas multinacionais optem por investir em paises com
niveis mais altos de participacdo nas CGVs, com vista a facilitar o acesso aos mercados
globais e a integracdo na economia global. E expectavel que o elevado grau de
participacdo de um pais nas CGV seja um fator determinante para os fluxos de IDE
inward, uma vez que as afiliadas estrangeiras das empresas multinacionais usam e/ou
exportam inputs nacionais.

Os estudos que ligam o IDE e as cadeias de valor globais sdo relativamente recentes,
destacando diferentes abordagens conforme apresentado em Wonyra K. O., et al (2020):
a abordagem direta, que estabelece uma relacdo dupla entre o IDE e a participagdo em
CGV, a abordagem das empresas multinacionais na participacdo dos paises nas CGV; a
abordagem indireta, que se concentra nos efeitos do IDE sobre os determinantes da
participacdo nas CGV. Grande parte da literatura, foca a expansédo das CGVs como
consequéncia dos fluxos de IDE (Lopez Gonzalez, 2016; UNCTAD, 2013 ), este tltimo,
demonstrando uma forte e crescente relacdo estatistica positiva entre o crescimento
interno de IDE nos paises e as taxas de crescimento da participacdo nas CGVs. No
entanto, como apontado por Amador e Cabral (2014, p.14), “embora seja dificil
estabelecer limites claros, os fluxos de IDE e do comércio intra-inddstria séo
principalmente uma consequéncia da expansao das CGVs e nao exatamente propulsores
de sua expansdo.”

A anélise tedrica do IDE e participagdo em CGVs fundamentada por autores como
Amador & Cabral (2014), Giroud A. et al (2015), Martinez-Galan e Fontoura (2018),
revela uma relacédo direta, com argumentos que apontam no sentido das CGVs poderem
dinamizar o IDE. Embora esta dualidade seja muitas vezes considerada espontanea, sdo
ainda escassos 0s estudos empiricos capazes de clarificar os efeitos de ambas as variaveis.
Falta ainda um suporte tedrico abrangente que exponha as consequéncias econémicas,
politicas e sociais das CGVs nas economias, em geral e, mais especificamente,

envolvendo a localizacdo do IDE. Apesar da dificuldade na concecdo das abordagens
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tedricas sobre o tema, ainda pouco exploradas, alguns autores relatam a expanséo das
CGVs como uma clara motivacdo para o IDE.

A literatura tedrica sobre o IDE considerou as caracteristicas das empresas que optam
pela internalizacdo das operacdes por meio do IDE, como alternativa a outros tipos de
investimento. Face a globalizagdo das empresas, varias formas de atividades
transfronteiricas foram facilitadas e "a maneira de pensar sobre as empresas
multinacionais mudou de uma organizagdo vertical centralizada para uma estrutura
descentralizada e flexivel” (Franco et al., 2008 p.9).

Uma empresa multinacional pode optar pelo IDE, por exemplo, como uma localizagdo
estratégica para estabelecer algumas transacdes através dos mercados em alternativa ao
comércio intra-industrial dentro da rede CGV. Alguns modelos teoricos recentes
exploram o facto de que “as empresas ativas no modo de globalizacdo provavelmente se
envolverdo em outros modos de globalizacé@o para tirar proveito dos seus efeitos diretos,
como a reducdo de custos, na expansao de produtos e o aumento do retorno de outras
atividades globais” (Tomiura, 2007), também Zanfei (2000) sobre a tendéncia das
empresas transnacionais para estabelecer redes internas e externas de inovacao.
Referéncia a Yeaple (2003) em relacdo as dependéncias entre paises e “estratégias
integradas complexas” de empresas multinacionais e Antras e Chor (2003), sobre a teoria
dos direitos de propriedade sobre a escolha da forma organizacional pela empresa. Ainda
neste contexto, Antras e Helpman (2004) consideram o impacto da heterogeneidade
setorial na produtividade da empresa sobre a decisdo desta se internacionalizar.
Grossman, Helpman e Szeidi (2005) fazem referéncia as industrias com empresas
heterogéneas que fazem uso intensivo de intermediarios. Yeaple (2003), considera
também que o comportamento das empresas multinacionais ndo é corretamente descrito
pelos modelos existentes de investimento direto estrangeiro, no entanto, a literatura
teorica sobre a escolha da empresa numa forma organizacional de CGVs, permite algum
suporte a essa relacao.

Decorre do exposto que o contetdo tedrico disponivel aponta, maioritariamente, na
relacdo do IDE como motivador para as CGVs, e ndo tanto na relacdo inversa. De facto,
a importancia do contexto macroecondmico de um pais na participacdo em CGVs, como
determinante de localizacdo de IDE, esta ainda pouco explorado e carece de provas

estatisticas consistentes que permitam definir esta relagéo.
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No entanto, esta analise € pertinente até do ponto de vista das politicas econdmicas.
Considerando os efeitos diretos e indiretos benéficos que um pais poderd obter do
IDE, uma relacdo positiva deste com a participacdo da CGV sugere que politicas com o
intuito de promover o crescimento economico devem favorecer o livre comércio e outras
iniciativas com o objetivo de aumentar a inser¢do das empresas nas CGV, tais como

politicas de investimento e facilitagdo de negocios.

4. TRABALHO EMPIRICO
Neste capitulo, sdo apresentados o processo e a metodologia que ird permitir atingir os
objetivos para 0s quais se propde este trabalho e que pretende apresentar alguns resultados
relevantes sobre a participacdo em CGVs e outras caracteristicas nacionais como
determinantes de IDE. Apresentam-se dados de IDE e a descri¢cdo do método de calculo
de medicdo de cadeias globais de valor, a base de dados utilizada na execugéo
econométrica, a regressdo efetuada a partir do software de andlise estatistica Stata e
finalmente os resultados. A base de dados usada para a medi¢cdo das CGV ¢é a WIOD
(World Input-Output Data Base), e 0s paises estudados séo os 41 referidos nessa base (ver

a lista de paises no anexo 2).

4.1 DADOS DE IDE
Considerando os dados de entrada de IDE da Balance of Payments (IMF), data from the
United Nations Conference on Trade and Development para o ano de 2011 e para 0 ano
2014, podemos destacar algumas evidéncias quanto aos paises que mais sdo alvo de
investimento direto estrangeiro e que estao representados no grafico 1.
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Grafico 1 — Os 12 paises com IDE inward mais elevado em 2011 e 2014 no total dos 41
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P>

Fonte: World Bank, World Development Indicators, Balance of Payments (IMF), data from the United Nations Conference on Trade

paises em analise

and Development

China e EUA reforcam a sua posicdo como sendo as economias que mais atraem
investimento direto estrangeiro liderando os lugares cimeiros e com o Brasil, Canada,
Australia, india, Indonésia e os Paises Baixos a afirmarem também o seu papel relevante
no contexto global. Fruto da sua crescente abertura ao comércio, a Irlanda apresenta-se
em 2014 como um dos paises mais atrativos de IDE e ainda de referir a presenca da India

e da Indonésia decorrente do crescimento do comércio Sul-Sul.

4.2 A MEDICAO DAS CADEIAS GLOBAIS DE VALOR
Toda a complexidade e as diferentes escalas de analise tornam praticamente impossivel
definir, medir e mapear CGVs de uma maneira Unica. Por esse motivo, a literatura
econdmica evoluiu ao longo de diferentes linhas de pesquisa, usando diferentes conceitos,
métodos e terminologias. Se anteriormente o valor comercial de um bem era atribuido ao
altimo pais exportador, sobrevalorizando o produtor final, hoje constatamos que o
processo produtivo estd reestruturado e decomposto em etapas que se distribuem por
varios paises que, por conseguinte se refletem em diferentes economias e contabilizados
nos seus produtos internos (Stephenson, 2013). De facto, as estatisticas comerciais

convencionais demonstram-se insuficientes para avaliar a importancia do comércio no
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caso de bens e servigos que recorram ao uso de inputs importados para serem produzidos.
A UNCTAD (2013) conclui a esse respeito que 28% do valor do comércio transfronteirico
mundial de bens e servicos, foi sobresestimado como resultado da contagem madltipla.

Em resposta, a comunidade internacional de estatisticas comecou a desenvolver novas
medidas de comércio com base no valor acrescentado, por exemplo, Base de Dados TiVA
da OCDE-OMC, WIOD, APEC-TIVA e European FIGARO Iniciate. (WTO, 2019).
Desenvolvido pela OCDE, o Trade in Value Added (TiVA), € um indicador que permite
identificar onde o valor é criado e acrescentado ao longo da cadeia produtiva, usando uma
metodologia projetada pela OCDE e pela OMC para refletir a complexidade da producao
internacional. Abordado numa primeira vez por Hummels, Ishii e Yi (2001), o comércio
de valor acrescentado (TiVA) surge como uma tentativa de reunir dois ramos da literatura
que abordam a medicdo da fragmentacdo internacional da producdo. Por um lado, o
comércio internacional de intermediarios e por outro, observando o contetido importado
das exportacBGes (comércio vertical). Pretende-se, desta forma, expor a significancia da
cobertura desta especializacao vertical, mas também, desagregar as exportacfes brutas
em valor doméstico acrescentado (DVA) e valor externo acrescentado (FVA), fazendo
uso de matrizes 10 vinculadas internacionalmente, para esta distin¢do. Referéncias ao
TiVA podem ainda ser encontradas em Daudin, Rifflart e Schweisguth (2009). Ainda
sobre este indicador, Koopman et al. (2011) desenvolvem uma desagregacéo total das
exportaces brutas numa Unica estrutura que abrange todos os componentes de valor
acrescentado. Com base nessa descri¢do, 0s autores construiram um indice para medir o
grau de participacdo da CGV num pais que considera o FVA e parte do DVA nas
exportacOes brutas. Estes dois fluxos de valor acrescentado que capturam a participagédo
da CGV de um determinado pais, sdo adicionados e normalizados pelas exportacdes
brutas, para permitir comparacGes entre periodos e/ou outros paises. Neste trabalho
recuperam-se 0s dados deste indice para o periodo de 2011 que encontramos em
Martinez-Galan e Fontoura (2018) e os célculos atualizados para 2014 com elaboracao

prépria e descritos na Tabela I.
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Tabela | — Medidas da Participacdo e da Posic¢do dos Paises nas CGV

(bilides de $US) Participacdo CGV % | Posicdo CGV %
PAIS | TTVA2014 | EXPORT 2014 | DVA-FVA2014 | 2011 2014 2011 2014
AUS 404,7 308,8 80,2 142,9% 131,1% 357 25,98
AUT 264,5 236,0 104 130,7% 112,1% 189 441
BEL 511,9 4388 -39 122,2% 116,6% 6 -0,89
BGR 453 36,9 06 104,1% 122,9% 12 -1,63
BRA 4178 2705 -16,7 148,7% 154,5% 129 6,17
CAN 7283 569,3 55,1 131,3% 127,9% 25,2 9,68
CHN 2586,7 2462,8 -162,3 148,9% 105,0% 19 -6,59
HRV 28,7 26,1 06 0 109,7% 0 2,30
CYP 121 145 1 55,2% 83,4% 12,4 6,90
CZE 2046 1715 53 147,9% 119,3% 103 -3,09
DEU 1791,3 17796 137,7 122,4% 100,7% 25,9 7,74
DNK 1988 1928 94 116% 103,1% 102 -4,88
ESP 460,8 450,4 -36,5 127,2% 102,3% 36 -8,10
EST 24,4 218 08 76,6% 111,9% 10 3,67
FIN 137,1 1015 02 152,1% 135,2% 161 -0,20
FRA 940,2 846,1 57,6 116,8% 111,1% 5 -6,81
GRC 778 76,7 13 115,1% 101,4% 243 -1,69
HUN 149,6 1228 12,6 135% 121,8% 74 -10,26
IDN 306,8 2108 38 156,1% 145,5% 175 1,80
IND 516,4 468,3 -88,7 107,4% 110,3% -134 -18,94
IRL 317,0 2844 124 120,4% 111,5% 69 -4,36
ITA 669,7 630,6 20,6 136,7% 106,2% 06 3,27
JPN 11052 850,8 -123 143,9% 129,9% 158 -14,46
KOR 879,6 709,6 -87 142% 124,0% 113 1,23
LTU 386 393 36 81,9% 98,0% 34 9,15
LUX 170,6 1405 7.1 144,7% 121,4% 136 5,05
LVA 192 190 1 86,6% 101,0% 85 525
MEX 4475 4192 -65,6 139,5% 106,7% 154 -15,65
MLT 186 168 -39 51% 110,9% 26 2321
NLD 7252 7179 106,3 102,5% 101,0% 8,6 14,81
NOR 237,6 193,7 79,9 0 122,7% 0 41,26
POL 302,8 259,4 11 138,9% 116,7% 12 042
PRT 100,1 92,0 -2 99,4% 108,8% 6.8 217
SVK 99,3 927 74 105,4% 107,1% 72 -7,98
RUS 606,3 568,3 293,2 102,3% 108,6% 54 52,52
SVN 363 378 2,1 94,5% 96,0% 8 555
SWE 275,0 2584 278 131,3% 106,4% 27 10,76
CHE 366,5 4558 437 0 80,4% 0 9,59
TUR 292,6 2220 245 118,9% 131,8% -43 -11,04
GBR 9256 856,1 404 120,5% 108,1% 158 472
USA 2650,9 2371,0 -129.3 138,9% 111,8% 25 5,45

Fonte: Célculos da posi¢do e participacéo nas CGV 2014 normalizadas pelas exportacdes realizados pela autora, seguindo 0 método
apresentado em Gélan-Fontoura (2018) e recorrendo as atualizagdes para 2014 encontradas em Vieira (2018).

Participagdo nas CGV = DVA exp + FVA imp; Posicao nas CGV = DVA exp - FVA imp

Na avaliacdo a que se propde este trabalho, as exportagdes brutas dos paises em analise
sdo decompostas nos dois tipos de valor acrescentado, ja anteriormente mencionados: o

DVA e 0 FVA. O DVA, correspondente ao valor dos insumos domésticos incorporados
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nos processos de producdo doméstica com vista a exportacdo. O FVA, corresponde ao
valor acrescentado dos bens e servigos produzidos pelos parceiros comerciais do pais que
foram importados como insumos e utilizados nos processos produtivos nacionais. DVA
corresponde as abordagens a montante e FVA as abordagens a jusante nos bancos de
dados de 10 vinculados internacionalmente.

Analisando o grafico seguinte, resultado dos calculos descritos na Tabela I, apresentam-
se as estimativas para a participacio da CGV em 2011 e 2014 nos 412 paises na base deste

estudo.

2 Célculos para 0 ano de 2011 para 38 paises, recorrendo ao método apresentado em Galan-Fontoura (2018), com exclusio da Croacia,
Noruega e Suica por auséncia de dados.
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Grafico 2 — Participacdo nas CGV (%) — Comparagdo 2011 / 2014
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Fonte: Calculos da participacao nas CGV para 2011 retirados de Galan-Fontoura (2018) e para 2014 normalizadas pelas exportacoes realizados pela autora, seguindo o método apresentado em Galan-Fontoura
(2018) e recorrendo as atualizagdes para 2014 encontradas em Vieira (2018). Participacdo nas CGV = DVA exp + FVA imp
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Em termos relativos, em 2011, a economia da Indonésia foi aquela com maior medida de
incorporacdo de valor acrescentado nas CGVs, atingindo 156,1% das exportagdes brutas
da economia. Também de destacar a Finlandia, China e Brasil, em que o comércio de
valor acrescentado representou 152,1%, 148,9% e 148,7% das suas exportacfes brutas,
respetivamente. Estes paises foram, do conjunto das economias avaliadas, as mais
incorporadas nas CGVs. Outras economias asiaticas emergem entre as dez principais,
nomeadamente, a China, o Japéo e a Coreia do Sul. Na Europa, particularmente, os paises
balticos e 0s pequenos paises insulares europeus, como Esténia com 76,6% e Malta com
51%, apresentam-se como as economias com a menor medida de valor acrescentado da
participacdo da CGV, ja que o comércio de valor acrescentado relacionado a CGV
representava menos de 90% de suas exportacoes brutas.

Em 2014, Brasil, Indonésia e Finlandia mantém a sua posi¢do com 154,5%, 145,5% e
135,2%, respetivamente. De referir que a totalidade dos paises em estudo aumentam
substancialmente a sua participacdo em cadeias globais de valor, apresentando valores
acima dos 80%.

Considerando o Indice de Posi¢do nas CGV?, incluido também na Tabela |, a Rissia
apresenta-se como a economia com a posi¢do mais alta da CGV a montante. Conclui-se
que o comércio de valor acrescentado liquido da participacdo da CGV na Russia
representava 54,0% das suas exportacdes brutas, mantendo a sua posi¢do predominante
em 2014 com 52,2%. Sucedem-se a Australia (mantendo-se também em 2014),
Alemanha e Canad4, as trés economias mais beneficiadas em termos liquidos em 2011.
Embora sem dados para 2011, a Noruega € em 2014 uma das economias consideradas no
topo da tabela. Por outro lado, observamos que a participagdo da CGV contribuiu
negativamente no valor acrescentado liquido para a producdo total da Grécia, india,
Chipre e Portugal, com perdas liquidas representando, respetivamente, 24,3%, 13,4%,
12,4% e 6,8% das suas exportagdes brutas. Em 2014, apenas a India continua com valores
penalizantes, juntando-se a este pais, 0 México e Malta.

3 Subtrair os dois componentes do indice de participagdo da CGV (DVA exportado e FVA importado) fornece uma representagdo da
posicdo predominante do pais (a montante ou a jusante) nas CGV. Esse conceito capta se um pais é predominantemente exportador
liquido ou importador liquido de valor acrescentado, ou seja, se o valor acrescentado doméstico incorporado nas exportagdes de
insumos (vinculos futuros) é maior ou menor que o valor acrescentado externo usado nas exportacdes do prdprio pais (ligacoes
atrasadas). Um pais com um saldo positivo no valor acrescentado liquido negociado encontra-se a montante nas CGVs. Quanto mais
a montante um pais é, maior é a produgdo baseada em vinculos diretos e menor é a producéo baseada em vinculos regressivos. (Galan-
Fontoura, 2018) Os resultados da posicdo em CGV em 2011 e 2014 para os paises em estudo em estdo descritos na Tabela I.
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4.3 BASE DE DADOS E AMOSTRA

Tendencialmente, os paises procuram melhorar a qualidade das instituicGes, a sua
competitividade, bem como solidificar indicadores de governance para atrair o IDE, dado
que cada vez mais, a escolha da localizacdo das empresas esta muito mais relacionada
com esse fator do que com condic¢Bes econdmicas.

O presente trabalho propde uma analise das decisfes dos paises sobre a localizacdo do
IDE aferindo a relevancia da participacdo nas CGV como seu determinante, procurando
evidéncias de uma relacdo causal entre um determinado conjunto de variaveis e o IDE. A
amostra é constituida por 369 observacdes, de 41 paises, conforme o anexo Il, onde se
incluem, como referido, paises da OCDE e Economias Emergentes. Para cada pais
obtiveram-se nove observacdes das variaveis em estudo, relativas aos anos de 2009 a
2017, dando seguimento ao periodo analisado em Martinez-Galan e Fontoura (2018). A
variavel explicativa de interesse, CGV, encontrava-se disponivel apenas para os anos de
2011 e 2014, pelo que se considerou o valor de 2011 para o periodo 2009-2012 e o de
2014 para 2013- 2017. Na Tabela Il apresentam-se as estatisticas descritivas das variaveis
em analise e, seguidamente, apresenta-se uma exposi¢do sobre a sua relevancia no
contexto deste trabalho. Na componente de estatistica descritiva, as variaveis sao
apresentadas na forma em que foram incluidas nos modelos econométricos.
Essencialmente, algumas variaveis positivas, foram integradas na sua versdo logaritmica.
Note-se que no caso especifico da variavel de interesse, o investimento direto estrangeiro,
dada a existéncia de valores negativos (em referéncia a Tabela Il), a possibilidade de
aplicacdo dessa funcdo ndo pode ser considerada. A descri¢do das varidveis inicia-se com

a variavel de interesse e de seguida avanca para as variaveis potencialmente explicativas.
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Tabela Il - Estatisticas Descritivas das Variaveis em Estudo

Obs. | Media | Desvio-Padréo | Min. | Max.
Variavel Dependente
IDEinward 369 | 3775644 | 7264212 | -39482 | 509287
Variavel Independente
LogPIBpc 369 10,09248 0,8888988 7,004882 11,6854
LogForcadeTrabalho 369 9,1013 1,8967 5,1474 13,5796
LogAberturaaoComércio 369 4,134875 0,5573052 2,833213 5,192957
Liberdade de Expressdo 369 0,9113821 0,6841362 -1,7 1,74
Estabilidade Politica 369 0,5196206 0,7012244 -2,01 1,46
Estado de Direito 369 0,9949051 0,807624 -0,82 2,1
Eficacia do Governo 369 1,05458 0,6735015 -0,47 2,24
Controle de Corrupgdo 369 0,8957724 0,9435462 -1,13 2,45
Qualidade Regulatoria 369 1,037317 0,6583788 -0,52 2,05
GClrank 369 34,50678 23,0032 1 96
GClscore 369 4,7924 0,5101 3,9 5,9
Grau Participagdo CGV11/14 369 112,1886 28,6487 0 156,1

Fonte: elaboragdo prdpria, com base nos resultados obtidos em Stata; Nota: para o Grau Participacdo CGV 11/14 (%), verificam-se
valores omissos para os paises CHE — Suiga, HRV — Croécia e NOR — Noruega, durante o periodo de 2009-2012, portanto quatro

observacdes para cada ano

Descricdo da variavel dependente

e|IDEinward - Investimento direto estrangeiro sdo as entradas liquidas de
investimento para adquirir uma participacdo duradoura (10% ou mais do
capital votante) numa empresa que opera numa economia diferente da do
investidor. E a soma do capital social, reinvestimento de lucros, outro capital
de longo prazo e capital de curto prazo, conforme mostrado no balanco de
pagamentos. (dados em dolares americanos atuais) Fonte: Balance of
Payments (IMF), data from the United Nations Conference on Trade and

Development and official national sources

Descricdo das varidveis independentes

¢(LOG)PIBpc — O PIB per capita € o produto interno bruto dividido pela
populacdo. O PIB é a soma do valor bruto de todos os produtores residentes
na economia, mais 0s impostos sobre os produtos e menos os subsidios ndo
incluidos no valor dos produtos. E calculado sem deducBes para depreciacéo
de ativos fabricados ou para esgotamento e degradacdo de recursos naturais.
Fonte: World Bank national accounts data, and OECD National Accounts data

files.
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¢(LOG) Forga de Trabalho — considera-se a oferta de méo de obra disponivel
para produzir bens e servicos numa economia. Inclui pessoas que estdo
atualmente empregadas e pessoas que estdo desempregadas, mas que
procuram trabalho, assim como quem procura emprego pela primeira vez. A
dimenséo da forca de trabalho € alvo de varia¢6es ao longo do ano, devido a
influéncia de trabalhares sazonais. Os dados sdo gerados com estimativas da
populagdo do Banco Mundial e estimativas da OIT sobre a taxa de
participacdo da forca de trabalho, harmonizadas para garantir a
comparabilidade entre paises e ao longo do tempo. Fonte: World Bank, World

Development Indicators

¢(LOG) Abertura ao Comeércio - O comércio de mercadorias como parcela do
PIB considera a soma das exportacOes e importacdes de mercadorias divididas
pelo valor do PIB, tudo em dolares americanos atuais. Fonte: World Trade

Organization, and World Bank GDP estimates

eGrau de Participacdo em CGV 2011 /2014 - Detalha os indicadores de TTVA
ou seja, (DVA+FVA) para os 41 paises com a normalizagdo das exportacdes
brutas. Os critérios de elegibilidade para cada pais e periodos sdo 0s
considerados no lancamento de 2016 da WIOD e abrange os 41 paises
considerados e dados para o periodo de 2014. Inclui valores absolutos em
bilides de ddlares para TTVA retirados de (Vieira, 2018) e com base nos
calculos efetuados para 2011 em Martinez-Galan e Fontoura (2018), a

atualizacdo para o ano de 2014, desse ano.

CGVpart; - DVAexported +FVAimported,;
Gross exports;

Fonte: Martinez-Galan e Fontoura (2018); Nota: i representa o pais i. j representa os parceiros comerciais do pais i,

variandode 1an.

Indicadores de Governanca Mundial (WGI) - Seguindo a descri¢cdo apresentada em
(Kauffman et al. 2010), sdo usadas seis dimensdes de governanca: voz e responsabilidade,

eficacia do governo, qualidade regulatéria, Estado de direito, controle da corrupcdo,
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estabilidade politica e auséncia de violéncia/terrorismo. A governanca consiste nas
tradicGes e instituicbes pelas quais a autoridade de um pais € exercida. Este fator inclui o
processo pelo qual os governos sao selecionados, a capacidade do governo de formular e
implementar efetivamente politicas solidas e o respeito dos cidaddos e do estado pelas
instituicbes que governam.

O WGI abrange mais de 200 paises e territorios e os seus indicadores agregados sdo
baseados em centenas de varidveis subjacentes individuais, extraidas de diversas fontes
de dados existentes e que abrangem o setor publico, privado e ONGs, considerando

eventuais dificuldades inerentes a sua medicdo. Os WGI incluidos nesta tese séo:

eLiberdade e Responsabilidade — mede até que ponto os cidaddos de um pais
podem e sdo capazes de participar da escolha do seu governo, bem como a
liberdade de expressdo, liberdade de associacdo e de meios de comunicacao

livres.

eEstabilidade Politica e Auséncia de Violéncia/Terrorismo - medem as
percecOes de instabilidade politica e/ou violéncia politicamente motivada, ou
seja, probabilidade do governo vir a ser desestabilizado por métodos

inconstitucionais ou violentos, incluindo o terrorismo.

eEstado de Direito - mede até que ponto os agentes confiam nas regras da
sociedade e agem de acordo com elas, incluindo-se aqui a qualidade da
execucdo de contratos e os direitos de propriedade, a policia e os tribunais,
além da probabilidade de crime e violéncia.

eEficicia do Governo - mede a qualidade dos servicos publicos, a competéncia
da administracdo publica e sua independéncia das pressGes politicas, e a

qualidade da formulacéo das politicas.
eControle da Corrupgéo - mede até que ponto o poder publico € exercido em

beneficio privado (inclui as pequenas e grandes formas de corrupcéo, além do

«aprisionamento» do estado pelas elites e pelos interesses privados).
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eQualidade Regulatéria - mede a capacidade do governo de determinar
politicas e normas solidas que habilitem e promovam o desenvolvimento do

setor privado.

indice de Competitividade Global (GCI) — dispde os paises em func&o dos seus niveis de
competitividade e faz parte do Relatério de Competitividade Global (RCG),
acompanhando, atualmente, o desempenho de cerca de 141 paises em 12 pilares de
competitividade. Sdo avaliados os fatores e institui¢cbes identificados pela pesquisa
empirica e tedrica como determinantes da melhoria da produtividade, que por sua vez € o
principal determinante do crescimento a longo prazo e um fator essencial no crescimento
econdmico e na prosperidade. O RCG pretende desse modo, ajudar os responsaveis pela
tomada de decisGes, a entender a complexa natureza do desafio do desenvolvimento,
projetar politicas mais adequadas, com base na colaboracdo publico-privada e tomar
medidas para restaurar a confianca nas possibilidades de progresso econémico
sustentavel.

De acordo com o conceito definido pelo GCI e num total de 103 indicadores, 0s mesmos
estdo agrupados em 12 pilares: institui¢oes, infraestrutura, ambiente macroeconémico,
salde e educacdo primaria, ensino superior e formacdo, eficiéncia do mercado de
mercadorias, eficiéncia do mercado de trabalho, desenvolvimento do mercado financeiro,
desenvolvimento do mercado financeiro, preparacdo tecnologica, tamanho do mercado,
sofisticacdo dos negdcios e inovacao. Esses pilares, por sua vez, estdo organizados em
trés subindices: requisitos basicos, aprimoradores de eficiéncia e fatores de inovacgdo e
sofisticacdo. Os trés subindices recebem pesos diferentes no célculo do indice geral,
dependendo do estagio de desenvolvimento de cada economia, conforme a proxy do seu
PIB per capita e da parcela das exportacdes representadas por matérias-primas.

O GCI inclui dados estatisticos de organizagdes internacionalmente reconhecidas,
nomeadamente o Fundo Monetario Internacional (FMI), o Banco Mundial e diversas
agéncias especializadas das Nagdes Unidas, incluindo a Unido Internacional de
TelecomunicagBes, a UNESCO e a Organizacdo Mundial da Saude. O indice também
inclui indicadores derivados do Inquérito de Opinido Executiva do Forum Econdémico
Mundial que reflete aspetos qualitativos da competitividade ou para 0s quais ndo estdo
disponiveis dados estatisticos abrangentes e compardveis para um numero

suficientemente grande de economias. (The Global Competitiveness Report, World
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Economic Forum, 2019). Assim, o desempenho das 41 economias que compdem este
trabalho esta representado por:

oGClscore — é a pontuacao de progresso da economia na escala de 0 a 100
eGClrank — € o ranking da classificacdo das economiasde 1 a 7

4.4 METODOLOGIA

Para testar as hipdteses propostas, foi utilizado o software econométrico Stata com dados
em painel disponiveis. Assim, no periodo de 2009 a 2017, analisam-se neste trabalho os
fluxos de IDE inward, para um grupo de 41 paises, considerando modelos de regressao
com as variaveis mencionadas anteriormente, como possiveis determinantes, incluindo o
indice de participacdo CGV 2011 retirado de Martinez-Galan e Fontoura (2018) e o seu
calculo atualizado para 2014. Os dados apresentados em painel permitem estudar, em
simultaneo, as varia¢des ao longo do tempo e entre os diferentes paises, obtendo-se assim,
uma estimacdo mais completa e mais eficiente dos modelos econométricos, relativamente
a casos em que se consideram dados seccionais.

A metodologia a utilizar na dissertacdo, o modelo para dados em painel, permite também,
considerar a heterogeneidade entre os paises e, de acordo com Wooldridge (2002),
permitem uma analise quantitativa das relagdes econdmicas, juntando dados temporais
(time series) e seccionais (cross-section) no mesmo modelo.

A equacao do modelo base em dados de painel, estimada para testar empiricamente o grau
de influéncia das variaveis anteriormente descritas sobre o investimento direto

estrangeiro, apresenta a seguinte forma geral:

inviy=o;+x'zf+u;  G=1..Ni=1..1)

onde,
Qi : so os efeitos individuais, independentes do tempo e néo observaveis
it : s8o as variaveis explicativas disponiveis e descritas anteriormente

Itir - é o erro idiossincratico - difere de pais para pais e entre periodos

A anélise do modelo realizou-se através da inferéncia relativa a significancia individual

de cada um dos parametros e de testes de diagndstico: o teste F de significancia conjunta
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e o teste de Hausman, para distinguir efeitos fixos de efeitos aleatdrios.

Foi utilizada a forma cluster da variancia dos estimadores dos pardmetros de interesse de
forma a incorporar a dependéncia temporal e a heterocedasticidade.

O teste de Hausman, para a distin¢do entre efeitos fixos e efeitos aleatorios, permitiu
verificar que, relativamente ao painel em estudo, o modelo de efeitos aleatorios é mais
apropriado do que o modelo de efeitos fixos. De acordo com as especificagOes deste teste,
considerando: Hy: E(ai | xit) = 0 e Hy: E(ai| xit) # 0, confirma-se a escolha do modelo de

efeitos aleatorios, evidenciando que os estimadores de efeitos aleatdrios sdo consistentes.

4.5 ANALISE DO MODELO E RESULTADOS
A Tabela Il apresenta uma sintese dos resultados que permitiram aferir relativamente a
significancia das variaveis explicativas e a avaliacdo global do modelo. Apresentam-se
modelos baseados em dois conjuntos de regressores: modelos ndo restritos, que incluem
todas as variaveis explicativas disponiveis e modelos restritos de onde foram excluidas
as variaveis explicativas que ndo apresentam relevancia estatistica (optou—se por incluir
apenas as variaveis individualmente significativas a 5%). Nestes Gltimos modelos optou-
se por apresentar a versdo onde o regressor de interesse, CGV, apresenta significancia

estatistica, ainda que a 10% de significancia.
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Tabela 111 — Resumo dos Resultados dos Modelos de Regressao

Efeitos Aleatorios Efeitos Fixos Efeitos Aleatorios Efeitos Fixos

coef. S.E. p-value coef. S.E. p-value coef. S.E. p-value coef. S.E. p-value
LogPIBpc 13761.99 11165.77 0.218 26723.21 15477.6 ***0.092 - - - - - -
LogForcadeTrabalho 20162.89 6638.407 *0.002 -5664.515  55697.56 0.920 17034.63 6034.88 *0.005 36167.83 48335.5 0.459
LogAberturaaoComércio 14165.6 17582.89 0.420 18350.23 20271.0 0.371 - - - - - -
TimeDummy 2012-2017 -68.46354  3999.263 0.986 869.5513 4441.245 0.846 - - - - - -
Europa -53211.39  47981.92 0.267 - - - - - - - - -
Asia (e outros) -72028.35  50464.29 0.153 - - - - - - - - -
Liberdade de Expressdo -53235.58  18900.85 *0.005 -31146.42  30504.38 0.313 - - - - - -
Estabilidade Politica 16499.58 9144.998 ***0.071 13612.38 11422.74 0.240 - - - - - -
Estado de Direito -688.3392  18298.54 0.970 -19826.14  21180.18 0.355 - - - - - -
Eficicia do Governo -16692.29  23934.33 0.486 -11117.85  26272.71 0.674 - - - - - -
Controle de Corrupgao 15723.95 17244.38 0.362 18178.98 21035.46 0.393 - - - - - -
Qualidade Regulatoria 25337.66  12656.22 **0.045 26128.28  14713.49  ***0.083 - - - - - -
GClrank 787.6981 4213277  ***0.062 | 796.0673  602.5461 0.194 - - - - - -
GClscore 59865.79 30122.73 **0.047 60705.98 39067.95 0.128 42206.44 18718.3 **0.024 39844.88 24332.17 0.109
Grau Participacdo CGV11/14 -181.7926  111.9792 0.104 -164.4113  115.8864 0.164 -177.2918  105.4656  ***(0.093 -165.4914  106.2834 0.127
R? 0,422 0,002 0,296 0,267
Teste F de significancia conjunta 0,011 0,149 0,026 0,387
Hausman: p-value 0,891 0,959

Intervalo de Confianca a 90%
*p<0,01 **p<0,05 ***p<01

Fonte: elaboragéo propria, com base nos resultados obtidos em Stata
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Em ambos os modelos, restrito e ndo restrito, ndo se rejeitou a hipotese nula do teste de
Hausman, pelo que o estimador selecionado foi o de efeitos aleatdrios. Além disso, o teste
F a significancia global do modelo, permite rejeitar a hipOtese de as variaveis
independentes ndo serem conjuntamente significativas para 0 modelo, ao nivel de
significancia de 5%. O coeficiente de determinacéo R? indica que, aproximadamente 30%
da variacdo que ocorre no IDEinward é explicada pelo modelo escolhido.

Os resultados apresentados para variaveis estatisticamente significativas permitem as
seguintes consideragdes: no que diz respeito a variavel LogForcadeTrabalho, verifica-se
que a estimativa do coeficiente é positiva, sendo que uma variagdo positiva de 1% da
forca de trabalho de um pais, resulta num aumento médio de cerca de 17.035 no
IDEinward, ceteris paribus. De acordo com a literatura, este resultado vai de encontro a
uma das premissas para que 0s paises desenvolvam estratégias de investimento direto
estrangeiro. Este investimento, encontra a sua motivagao na busca por baixos custos de
mdo de obra, mas que se verifica também em indlstrias intensivas em capital que
procuram forca de trabalho especializada. De destacar, a importancia de criar ou
fortalecer a capacidade de absorcédo da forca de trabalho local, incentivando as empresas
locais para os padrdes de melhores praticas. Serd interessante analisar qual a associagdo
dos salarios neste processo, sendo o custo do trabalho é um elemento a considerar como
cativador de IDE. A sua influéncia pode ser negativa, visto que salarios mais altos podem
implicar um nivel inferior de participacdo nas CGV. Por outro lado, o impacto pode ser
positivo para as economias que sdo especializadas na producédo de alta tecnologia que
exige médo de obra qualificada, onde os salarios sao altos (Kersan- Skabi, 2019).

A estimativa do coeficiente de GClscore, € positiva, 0 que permite concluir que a variagao
de uma unidade na pontuacdo da escala de progresso dos paises, resulta num aumento
médio de cerca de 42.206 no IDEinward, ceteris paribus. De acordo com muita da
argumentacdo teorica, os principais esforgos do governo concentram-se em desenvolver
aspetos como a estabilidade politica e macroeconomica, a melhoria das infraestruturas e
mao-de-obra qualificada, além da liberalizacdo dos mercados, fatores estes, que possam
incentivar tanto o investimento direto estrangeiro nos paises, como a participacdo nas
CGVs. A estrutura de analise inerente a este indice e que abrange varios niveis estruturais

das economias, possibilita perceber que a competitividade vai muito além do desempenho
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econdmico e que certamente, em estudos futuros, permitirdo retirar conclusdes
interessantes merecedoras de uma analise mais aprofundada.

Finalmente, a varidvel com maior relevancia para este trabalho, o Grau Participacado
CGV11/14, apresenta um coeficiente negativo, o que demonstra que, nesta amostra de
paises, a variacdo de uma unidade no grau de participacdo nas cadeias globais de valor,
provoca em média, uma reducdo de 177.291 no IDEinward, ceteris paribus. Conforme
mencionado anteriormente, a teoria que suporta esta relagdo, ndo se mostra suficiente.
Sendo que se constatam as CGVs como sendo um fendmeno regional (Vieira, 2018),
centrado em 3 polos (China, Alemanha e EUA), um fator importante ndo contemplado
nesta dissertacdo e que podera contribuir para o coeficiente negativo desta variavel reside
no facto de a amostra ndo captar esta regionalizacdo excluindo paises importantes que
fazem parte integrante destes agrupamentos regionais de cadeias globais de valor. De
referir que a possibilidade da existéncia de fenémenos enddgenos nas variaveis, conforme
evidenciado no ponto 3.2. a propdsito da relacdo entre IDE e CGV, dificulta a evidéncia
de uma relagdo causa-efeito entre estas duas variaveis. Uma perspetiva interessante sobre
estas variaveis e que corrobora a dualidade entre a natureza dos seus determinantes e dos
resultados que proporciona, é descrita em Gereffi, et al (2005) e apresenta a ideia de que
o IDE atua sobre os determinantes da participacdo em CGV por meio de externalidades e
efeitos de difusdo. Ha que ter, contudo, em consideracdo, também o facto de na
construcdo desta varidvel, o indice apresentar valores constantes para 0 numerador em
alguns anos da analise; s6 uma medicdo do DVA e FVA para todos 0s anos deste estudo,
0 que apenas por interpolacdo dos valores da base sera possivel, podera dar uma nogao
do impacto desta limitagdo estatistica nos resultados da presente estimacao.

5. CONCLUSAO
Este trabalho demonstra evidéncias de que as CGVs desempenham um papel relevante
na explicacdo das entradas de IDE, aspeto escassamente considerado na literatura.
Martinez-Gélan e Fontoura (2018) analisaram essa relacdo, mas para um periodo mais
curto e no contexto de um modelo gravitacional. Concretamente, adicionou-se na presente
dissertagdo, a varidvel fulcral da nossa andlise, as CGVs, além de varidveis
tradicionalmente consideradas num modelo de fatores determinantes do IDE. O periodo

estudado foi 0 mais longo possivel com os dados disponiveis para CGVs (2009-2017), e
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0 numero de paises 0 mais vasto permitido pela base de dados usada para construir a
variavel fulcral da nossa anélise (41 paises). Ao optarmos por um modelo de fatores
determinantes do IDE, este trabalho constitui um contributo para a literatura ndo so6 sobre
a relacdo entre IDE e CGVs, como também sobre fatores determinantes do IDE.

Os resultados obtidos evidenciam que o IDE dos paises que compdem esta amostra é
influenciado principalmente pela forca de trabalho e pelo GClscore, 0 que remete para
fatores e instituicdes identificados na analise teorica, que apontam no sentido de politicas
e reformas que estimulem a prosperidade dos paises e 0 progresso tecnologico. A variavel
relativa a CGVs apresenta também capacidade explicativa das entradas de IDE, mas com
sinal negativo.

LimitacOes diversas inerentes a este trabalho podem ser apontadas, algumas constituindo
possibilidades de analise em estudos futuros. Por exemplo, o facto de terem sido excluidos
desta anélise paises que desempenham um papel significativo nas CGVs, como a Malésia,
Filipinas, Tailandia ou o Vietnam, assim como o facto de se verificar empiricamente a
regionalizacdo do fendmeno. Saliente-se, também, o facto de terem sido considerados
dados da participacdo nas CGVs para o periodo de 2009-2012 e 2013-2017, mas com 0
valor inalterado para esta varidvel em cada sub-periodo. Seria ainda interessante analisar
a participacdo nas CGVs com dados a nivel sectorial, facultados pela base 10 usada,
assumindo a possibilidade de significativa heterogeneidade na relagdo entre CGVs e IDE
a este nivel. Outras possiveis pistas para investigacdo futura consistem na analise das
CGVs e relacdo com o IDE a nivel regional e na inclusdo no modelo das variaveis DVA
e FVA individualizadas, na medida em que poderéo ser encontradas diferencas na relagéo
como IDE.

Qualquer uma das vias para trabalhos futuros acima expostas podera levar a resultados
diferentes do obtido neste estudo para a relacdo entre CGVs e IDE. Existe, contudo, um
aspeto da analise entre CGVs e IDE que ndo foi explorado neste trabalho nem, tanto
quanto sabemos, em trabalhos empiricos anteriores, que consiste na andlise das
implicagdes para o coeficiente e sinal da variavel fulcral do nosso modelo, resultantes da
consideracdo de provavel interdependéncia entre IDE e a participagdo em CGVs. Esta é,
provavelmente, a pista para trabalhos futuros com perspetivas mais inovadoras para o

aprofundamento da relacédo entre os dois fendmenos no contexto da literatura atual.
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ANEXOS

ANEXO 1
ACRONIMOS

APEC - Asia-Pacific Economic Cooperation

ATR - Acordos Comerciais Regionais Profundos
CGV — Cadeias Globais de Valor

DVA - Domestic Value Added

EU — European Union

FVA - Foreign Value Added

GAEE - Grau de Abertura da Economia ao Exterior
GCI — Global Competitiveness Index

GVC - Global Value Chains

IDE — Investimento Direto Estrangeiro

10 - Input-Output

FDI — Foreign Direct Investment

OCDE - Organizagéo para a Cooperagdo e Desenvolvimento Econdmico
OECD - Organisation for Economic Cooperation and Development
OIT - Organizacao Internacional de Trabalho
OMC - Organizacdo Mundial do Comércio

ONG - Organizagdo N&o Governamental

RCG — Relatério de Competitividade Global

TBI - Tratados Bilaterais de Investimento

TiVA - Trade in Value Added

TTVA — Total Trade in Value Added

UE — Unido Europeia

WIOD - World Input-Output Database

WTO - World Trade Organisation
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Europeus

DEU — Alemanha
AUT — Austria
BEL — Bélgica
BGR — Bulgéria
CHE — Suica

CYP — Chipre

CZE — Republica Checa
DNK — Dinamarca
ESP — Espanha
EST — Estonia

FIN — Finlandia
FRA — Franca

GBR - Reino Unido
GRC - Grécia
HRV — Croacia
NLD - Paises Baixos
NOR — Noruega
POL — Poldnia

PRT — Portugal
SVK - Eslovaquia
SVN - Eslovénia
SWE - Suécia

TUR — Turquia
LTU — Lituania
LUX — Luxemburgo
LVA — Letonia
MLT — Malta

IRL — Irlanda,

ITA - Italia

HUN — Hungria

ANEXO 2
LISTA DE PAISES AGRUPADOS

Asiaticos (e outros)

CHN — China

AUS — Australia
JPN — Japéo

KOR — Coreia do Sul
IDN — Indonésia
IND — india

RUS — RuUssia

Americanos

USA — Estados Unidos da América
BRA — Brasil

CAN — Canada

MEX — México
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