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NOTA PREVIA

Esta dissertagdo ndo teria sido possivel sem o aposo de numerosas pessoas e
entidades.

Em primeiro lugar, desejo ezpressar ao Prof. Victor Martins a minha gratiddo
pela constante assisténcia e pelos conselhos que me dispensou enquanto orienta-
dor desta dissertacdo. As longas e numerosas sessoes de trabalho que {ivemos no
decorrer da elaboragcdo desta tese constituiram para mim, ndo sé, fonte de reflexdo
¢ aprendizagem, como também, um incentivo para prosseguir, por vias fecundas,
na tnvestigacdo deste tema.

. Ao Prof. Pereira de Moura devo o mey profundo reconhecimento pelos estimulos
que dele tenho recebido ao longo destes anos desde que, pela primeira vez, tive o
privilégio de ter sido seu aluno.

Ndo queria deizar ainda de referenciar as sugesties, apoto eritico e 08 sneen-
tivos que recebi dos Profs. Anténio Romdo, Silva Ribeiro, Jorge Santos ¢ Joaquim
Barata.

Cumpre-me destacar o Instituto Superior de Economia pelas ezcelentes condigoes
de trabalho que me proporcionou e, em especial, ao Conselho Cientifico devo os
meus agradecimentos pelas facilidades que me concedeu.

Ndo posso deizar de assinalar ainda que esta dissertagdo deve muito ao ambi-
ente de camaradagem amige 2riada no ISE. A par de um agradecimento aos colegas
com quem tenho privado ao longo destes anos, permito-me ezpressar o desejo de
que as nossas colaboragdes futuras se revelem mais estrestas e fecundas.

Naturalmente, todos os erros e omissées desta dissertagdo sdo da minha ez-
clusiva responsabilidade.



Tendo esta dissertacdo alguma notacio matemadtica, optou-se
por fazer a sua edicio com o programa de processamento de texto
LATEX. A sua utilizacdo coloca porém algumas dificuldades quanto
& particdo correcta das palavras em final de linha. N3o tendo sido
possivel corrigir todos os erros deste tipo, alguns subsistem ao longo do
texto.



INTRODUCAO GERAL

Procuraremos, nesta introdugao, fazer algumas consideragoes prévias que per-
mitam clarificar o conteiido, o interesse e a actualidade deste estudo.,

Nesta perspectiva serio abordados os seguintes tépicos:

1. Interesse e actualidade do tema;
2. Objectivos e linhas metodolégicas de referéncia do estudo;

3. Plano de trabalho.

1 - INTERESSE E ACTUALIDADE DO TEMA

As estratégias de desenvolvimento industrial implementadas durante as dlti-
mas décadas em Portugal tém tido subjacentes uma mesma fillosofia de actuagdo:
o Estado controla a configuragio da estrutura de mercado de modo 2 assegurar
as firmas domésticas estabelecidas nos diferentes ramos de actividade um nivel de
rendibilidade minimo que lhes permita salvaguardar a sua manuteng¢io no mer-
cado. A concretizagio deste tipo de estratégia pressupoe que as autoridades de
Politica Econémica disponham de condi¢des para restringir a pressdo competitiva
das firmas estrangeiras - materializada através das importactes ou do investi-
mento directo estrangeiro - bem como a concorréncia potencial das novas firmas
domésticas que procuram entrar no mercado.

Como reflexo desta orientagio estratégica, a economia portuguesa tem per-
manecido até hoje relativamente protegida face ao exterior. Com efeito, apesar
de ter existido uma estratégia explicita tendente & integragdo progressiva no mer-
cado internacional nos fins da década de 60 e principios da de 70, as quebras de
competitividade na segunda metade dos anos setenta reconduziram 3 emergéncia
de uma polftica comercial proteccionista que visava garantir 4s firmas domésticas
Pregos e/ou quotas de mercado que garantissem a sua viabilidade nomeadamente
das franjas constituidas pelas firmas menos eficientes.

Os dados apresentados! no quadro 1 confirmam aquilo que acabidmos de dizer
sobretudo se tivermos em consideragio que durante a década de 70 as tarifas nao
foram os instrumentos de politica comercial mais eficazes mas sim as restrigoes
quantitativas ao comércio.

!Sobre os critérios subjacentes 3 tipologia definida e a metodologia de cilculo veja-ge o capitulo
3.



QUADRO 1 - TAXAS DE PROTECGAO EFECTIVAS (%)

1970 | 1977
SECTOR 35.0 | 58.8
EXPORTADOR
IMPORTACOES 46.8 | 40.4
COMPETITIVAS
OUTRAS 48.1 | 62.2
INDUSTRIAS
TOTAL DA INDUST. || 42.6 | 55.0
TRANSFORMADORA

Fonte: SILVA [1986]

Quantos 4s barreiras 3 entrada impostas 4s firmas domésticas, apesar das
alteragdes verificadas no quadro institucional e legal que permitiu materializar tal
controlo, a filosofia de actuagio tem permanecido imutivel nas dltimas décadas.

Até ao principio dos anos 60, a configuragio da estrutura de mercado era
determinada exogenamente pelo Estado que fixava barreiras legais A entrada con-
sagradas pela Lei do Condicionamento Industrial. A proteccao das firmas domésti-
cas ja instaladas era reforgada pelo quadro institucional que favorecia a existéncia
de colusdo e a negociacio de acordos ticitos inter-firmnas do mesmo ramo de ac-
tividade.

Durante a segunda metade dos anos 70, os instrumentos centrais da politica
industrial alteraram-se , continuando, no entanto, a ser o governo o agente decisivo
na determinagio da estrutura de mercado e, consequentemente, da lucratividade
de longo prazo nos diferentes ramos de actividade. As empresas piblicas e o
enquadramento legal que lhes est4 associado ( nomeadamente, a Lei de Delimitagao
dos Sectores e a Lei de Bases das Empresas Piblicas) constituiram, a partir dai,
um dos instrumentos centrais na gestio do sistema industrial. No caso dos sectores
dominados por firmas privadas, a eficicia das barreiras & entrada era assegurada
pela relevincia dos custos nio recuperiveis que geravam assimetrias entre as firmas
entrantes e as ja instaladas; entre os factores indutores destes custos podem citar-
se a legislacdo laboral, as distor¢des no mercado de capitais e as condigdes de
acesso ao crédito.

E neste contexto que a decisao de Portugal aderir & CEE e, posteriormente,
aoc Mercado Unico implicou uma redefinicio total nas linhas de desenvolvimento



do sistema industrial.

O desmantelamento progressivo da protecgdo aduaneira ou a obrigatoriedade
de definir regras claras quanto aos mecanismos competitivos (politica de con-
corréncia e anti-trust) tém implicagdes nos processos de tomada de decisdes das
firmas domésticas e no préprio papel que o Estado pode desempenhar na gestio
do sistema industrial.

Repare-se que a integracio internacional implica que o Estado perca graus
de liberdade relativamente & sua capacidade para controlar, nao apenas o grau de
integracdo e a intensidade da pressao competitiva internacional, mas até a con-
figuragdo da estrutura de mercado e a prépria rendibilidade das firmas domésticas.
Em rigor, o que se poderd afirmar é que os mecanismos de ajustamento dos mer-
cados vao substituir parcialmente o Estado na sua fungdo reguladora das tensdes
que subsistiam ao nivel dos diferentes ramos de actividade.

Estas alteragbes nos mecanismos de regulagio geram contextos mais competi-
tivos e incertos que implicam que as firmas domésticas tenham que alterar as suas
estratégias decisionais. De resto, este serd o assunto a que sera dada maior énfase
na nossa anilise.

Portanto, a preocupagao central deste estudo & perspectivar as principais re-
sultantes da integragdo internacional na inddstria portuguesa. Como dominio de
observacdo escolheu-se o periodo 1977-82 que constitue uma fase de transicio en-
tre dois momentos relevantes para a economia, portuguesa: por um lado, os anos
50 e 60 em que a economia permaneceu fechada face ao exterior e o Estado im-
plementou uma politica industrial marcadamente voluntarista e proteccionista e,
por outro lado, a década de 80 em que se verificou a adesio & CEE e a politica
industrial revela tendéncias mais liberalizantes.

O facto de se tratar de uma situacio intermédia tem a vantagem de, por um
lado, permitir identificar as eventuais ineficiéncias decorrentes da protecgio e do
intervencionismo excessivo e, por outro lado, torna possivel averiguar se existem
beneficios decorrentes da abertura ao exterior e da predominéncia do mercado
como mecanismo de regulagio.

2 - OBJECTIVOS DO ESTUDO E METODOLOGIA DE
ABORDAGEM

Explicitada a preocupacio central deste trabalho, procuraremos dar respostas
a algumas interrogacdes que a integragio internacional coloca, em rela¢do ao com-
portamento das firmas € aos processos de ajustamento nos diferentes ramos de
actividade.



Néo nos limitamos & analise dos efeitos genéricos da integragio internacional
sobre o processo de tomada de decisdes de uma firma representativa mas explici-
tames trés situagoes distintas que essa integracio pode assumir:

- os sectores que sio dominados por empresas que nao exportam por nao
serem competitivas no mercado internacional mas que defrontam a pressio
concorrencial das importagoes;

- as firmas que tém incentivos em canalizar o seu output nao apenas para o
mercado interno, mas também para a exportagio;

- os efeitos competitivos nos mercados domésticos decorrentes da implantagao
das multinacionais.

Tomando como referéncia esta tipologia sectorial nio nos remetemos a uma
andlise positiva, mas procuraremos avaliar os ganhos e perdas associados a cada um
daqueles processos de integracio. Trata-se basicamente de responder is seguintes
questoes:

- em que medida o proteccionismo impediu que as importagdes ex-
ercessem a sua fungio disciplinadora do mecanismo de afectacio
de recursos nos mercados domésticos?

- quais as implicagdes das estratégias seguidas no sector exportador
em termos de beneficio social e de reparticio de rendimentos?

- em que medida os efeitos competitivos e a transferéncia de tec-
nologia, decorrentes da instalacio multinacionais, tiveram reflexos
positivos em termos de bem estar?

Naturalmente que a identificagdo de um quadro teérico e metodoldgico que
possibilite obter respostas para estas interrogacdes é de uma importincia primor-
dial enquanto instrumento de suporte para a elaboragio e avaliagao das politicas
industriais na medida em que permite diagnosticar os factores e os mecanismos
que inibem os agentes econémicos de maximizarem o excedente social.

As distorgdes ao nivel da afectacio de recursos tém trés subconjuntos de
determinantes:

- as imperfei¢Ges devidas A estrutura do mercado interno de que s30 exem-
plos, entre outros, a excessiva concentragio, as barreiras legais & entrada e
a diferenciagio do produto.;



- os efeitos da politica industrial que, em principio, deve ser orientada no sen-
tido de estimular comportamentos que minimizem as distor¢des existentes;

- 0 grau de integragdo internacional que depende da dimensio do pais, da
dotagao dos factores e, sobretudo, da politica comercial,

O primeiro tépico é abordado com grande desenvolvimento sobretudo quando
se procede & andlise das estruturas de mercado em equilibrio autircico. Quanto
ao segundo, é feita uma referéncia explicita 4s politicas que criam restricdes 4s
praticas colusivas { politica de concorréncia ) bem como s medidas que permitem
actuar sobre a estrutura de mercado (politica anti-trust, redugio dos custos nio
recuperaveis).

No entanto, a nossa a andlise poe a énfase sobretudo no ltimo topico; trata-
se basicamente de avaliar o impacto e a interacgio que se pode estabelecer entre,
por um lado, a abertura ac exterior e, por outro lado, os comportamentos, a
lucratividade e a estrutura de mercado (ver figura 1).

FIGURA 1 - O IMPACTE DA INTEGRACAO

[COMPORTAMENTOS) | CONCENTRAGAO |

| INTEGRACAO |

|_ LUCRATIVIDADE |

Um primeiro vector deste estudo diz respeito aos comportamentos em que
ha a destacar dois tépicos:

- em primeiro lugar, o governo passa a dispor de instrumentos que actuam
com menos eficdcia no controle do sistema industrial o que significa que as
firmas domésticas passam a decidir em contextos mais incertos;

- em segundo lugar, a integracio exige 4s firmas domésticas comportamentos
menos passivos; numa, economia onde a segmentagio natural (do contexto
internacional) dos mercados se vai dever sobretudo aos custos de transporte
e 4 incerteza (no curto prazo), cabe 4s firmas prosseguirem uma estratégia
activa que permita materializar a segmentacao dos mercados. Para além da



inovagao e da proliferagio dos produtos, as firmas vio recorrer, de forma in-
tensa e crescente s estratégias promocionais que visam tornar mais rigidas as
elasticidades procura e substituigio intervariedades de um mesmo produto.

Um segundo vector de anélise diz respeito aos efeitos da integracdo sobre a
lucratividade das firmas domésticas.

A abertura ao exterior tem duas implicages: as firmas nacionais passam a
defrontar um ndimero mais elevado de concorrentes que, por sua vez, dispéem de
processos produtivos mais diversificados.

Ambos os aspectos dificultam a coordenacgdo oligopolistica bem como a ex-
isténcia de estratégias colusivas:

- 0 aumento do nimero de firmas contribui para que aumentem os custos de
obtencio de informagdo sobre os rivais e, consequentemente, leva as firmas
domésticas a decidirem num contexto mais incerto, dificultando, deste modo,
a existéncia de acordos;

- as assimetrias dos processos tecnolégicos implicam a existéncia de uma, grande
variabilidade ao nfvel dos custos de produgio o que dificulta as negociacoes
de acordos e cria incentivos para a deniincia dos que eventualmente sao cel~
ebrados.

Estes factos justificam que a abertura ao exterior acabe por se reflectir numa
pressao competitiva mais intensa sobre as firmas domésticas e numa diminuigdo
da sua lucratividade.

Um terceiro assunto que estard presente neste estudo relaciona-se com a
estrutura de mercado. A concorréncia internacional e o alargamento da dimensio
do mercado tem dois efeitos: por um lado, gera uma redistribuicio das quotas de
mercado em beneficio das firmas de maior dimensio €, por outro lado conduz a
saida das firmas que produzem com custos mais elevados.

A verificagio simultinea dos dois efeitos leva 3 existéncia de mercados mais
concentrados e a custos médios de produgio menores.

Tal significa que a integracio internacional poe em causa a associacio que
tradicionalmente se estabelece entre as firmas de grande dimenséo e a ineficiéncia.
Com efeito, no decorrer das tltimas décadas, os desenvolvimentos analiticos da
economia industrial tém tido, como referéncia dominante, o pressuposto de que
as distor¢bes monopolistas estio basicamente associadas aos mercados onde pre-
dominam firmas de grande dimensdo. Trata-se de uma linha de investigagdo
de que foram percursores autores como BAIN [1956], SYLOS LABINI [1957] e
MODIGLIANT [1958].



Esta ideia tem vindo a ser criticada desde o inicio dos anos 80 pelos defeﬂsorgs

da teoria dos mercados contestiveis. g e

De acordo com estes autores, a politica industrial nio deve ser orientada no
sentido da desconcentragio dos mercados (de que a politica anti-trust é o principal
instrumento) de modo a minimizar o poder de monopélio das firmas instaladas.
De facto, se ¢ verdade que a entrada de novas firmas gera efeitos competitivos
que conduzem & redugdo dos pregos, também pode acontecer que a redugio da
dimensao média da firma conduza ao aumento dos custos médios. £ o chamado
trade-off de Williamson: a descida dos pregos gera uma transferéncia do excedente
do produtor para o consumidor que conduz a uma variagio liguida do excedente
total; no entanto, o aumento dos custos médios implica uma redugio no excedente
do produtor que pode mais do que compensar os efeitos benéficos decorrentes da
reducio dos pregos.

No fundo, os decisores de Politica Econémica defrontam-se com o seguinte
dilema:

- restringir a constituicdo de firmas de maior dimensio para evitar o poder de
monopélio sem, contudo, ter garantias de que os custos médios nio aumen-
tam;

- estimular as fusoes de forma a explorar as economias de escala que se re-
flectem ao nivel da produgdo e da inovagdo tecnolégica sem, contudo, as-
segurar que este tipo de actuagdo ndo contribua para agravar as distorgdes
monopolistas.

Os defensores dos mercados contestéveis propdem uma estratégia de politica
industrial que permita eliminar o trade-off acabado de referir. No fundo propoem-
se criar um quadro competitivo que evite a excessiva proliferagio de firmas de
forma a garantir que as que se encontram instaladas nos mercados possam produzir
pelo menos ao nivel da dimensio minima mais eficiente e que, simultaneamente,
sejam impedidas de usufruir de poder de monopélio.

Nesta éptica optimizadora do bem estar, BAUMOL et alii propoem medidas
que retiram eficicia ds barreiras & entrada tais como sejam, a redugio dos custos
nao recuperaveis ou i abolicic das barreiras legais. Estas actuagoes reforgam a
pressao competitiva potencial das firmas entrantes, conduzindo & saida do mercado
das firmas mais ineficientes e obrigando as firmas que 4 permanecerem a fixarem
pregos convergentes para o custo médio.

Os autores acabados de referir, restringiram a sua anilise ao equilibrio au-
tércico. Contudo, teremos oportunidade de verificar que o desmantelamento das



barreiras aduaneiras ¢ uma das medidas que permite, pelo menos potencialmente,
tornar compativeis aquelas duas ocorréncias ao nivel do excedente total.

Um quarto vector relevante da nossa anilise relaciona-se com a diferen-
ciagao do produto. De um ponto de vista analitico trata-se de transferir o vector
central da discussio da oferta para a procura. Com efeito, as estratégias de difer-
enciacdo do produto sio induzidas pela procura, isto &, devem-se & existéncia de
preferéncias diversificadas, de assimetrias na reparticao de rendimentos ou de in-
formacio imperfeita do lado dos compradores, ou podem ser mesmo, um reflexo
da forma como os consumidores se distribuem ao longo do espago (se os custos de
transporte ndo forem nulos).

Mesmo que o mercado seja atomfstico, as firmas que se defrontam com uma
procura com algumas das caracteristicas acabadas de referir dispéem de poder
de mercado porque a existéncia de elementos diferenciadores (a diversidade de
preferéncias, os custos de transporte e a incerteza) faz com que a elasticidade de
substituicdo entre os outputs das diferentes firmas instaladas num mesmo mercado
néo seja infinita (como acontece em concorréncia perfeita).

Do ponto de vista que nos interessa, 2 importincia deste vector de investigagao
resulta dos seguintes factores.

Em primeiro lugar, as estratégias de diferenciacio permitem fundamentar a
possibilidade de uma firma localizada num pequeno pais usufruir de poder de
mercado (e, portanto de autonomia decisional) mesmo que exista comércio livre.
Nao se trata de um mero exercicio teérico sobre uma situagao extrema, mas de uma
realidade sobretudo em alguns pequenos paises europeus nos ramos de actividade
onde o grau de diferenciagio é elevado; para além disso, poderd corresponder i
situagdo portuguesa nos anos 90 apés a criagio do Mercado Unico.

Em segundo lugar permite explicitar alguns dos beneficios potenciais da in-
tegragdo que nao decorrem dos efeitos sobre os precos ou os custos de produgio,
‘Estamos a referir-nos 20 aumento da diversidade e/ou da qualidade dos produtos
que ocorrem em consequéncia da abertura ao exterior. Qualquer destes ajusta-
mentos constitue um beneficio para o consumidor se admitirmos que estes nio
tém preferéncias nem rendimentos idénticos.

As potencialidades interpretativas que decorrem da explicitacdo da diferen-
ciagdo do produto constituiram um estimulo aos desenvolvimentos actuais da con-
corréncia monopolistica que era uma 4rea de investigagio da microeconomia em
estagnacao desde os anos 40. Como precursores desta vaga podem citar-se DTXIT
e STIGLITZ [1977], LANCASTER [1966, 1973, 1979] e o vastissimo grupo dos
economistas ligados & investiga¢io na economia espacial,



3 - PLANO DE ESTUDO

A anélise desenvolve-se em trés capitulos correspondendo os dois primeiros a
uma analise tedrica e o terceiro a uma aplicagdo ao caso portugués.

Antes de iniciarmos uma apresentacio sucinta de cada um dos capitulos, es-
tabeleceremos as diferenciagoes ao nivel do conteddo dos dois primeiros.

No primeiro capitulo explana-se um quadro tedrico geral que configura uma
andlise positiva e normativa da integracdo. Trata-se de estudar os efeitos da in-
tegracio internacional segundo os vectores mais relevantes (alargamento do mer-
cado, aumento do nimero de concorrentes e consumidores) e considerando apenas
as distor¢des que sdo induzidas pelas caracteristicas da procura (diferenciacio do
produto) ou dos processos produtivos utilizados (intensidade das economias de
escala).

Nesta situagdo utiliza-se o seguinte procedimento metodolégico: analisamos
os impactes da integragido de dois mercados idénticos (os mercados doméstico e
mundial) admitindo que nio existem imperfeicoes decorrentes das intervencées de
politica industrial e/ou comercial.

No segundo capftulo desenvolve-se um esquema analftico que permite discu-
tir e fundamentar o estudo empirico que nos propomos fazer para a economia
portuguesa referente ao periodo 1977-82.

As especificidades da economia portuguesa exigem que se concentrem os es-
forgos analfticos em torno de certas estruturas de mercado particulares por serem
a3 que se aproximam mais da realidade que se pretende estudar.

Em primeiro lugar hia que reconhecer explicitamente que Portugal é uma
pequena economia aberta.

A circunstincia dos mercados domésticos terem uma pequena dimensio e
estarem parcialmente protegidos da concorréncia internacional suscita a existéncia
de assimetrias entre aqueles e 0 mercado mundial.

Enquanto é admissivel pressupor que o mercado mundial é assintoticamente
competitivo, j4 ¢ mesmo ndo acontece com o doméstico onde as solugdes de
equilibrio sdo determinadas decisivamente pelas caracteristicas da estrutura de
mercado. Para além das assimetrias ao nivel da dimensdo, h4 que reconhecer
explicitamente as diferenciacdes entre ambos os mercados no que concerne és tec-
nologias, aos custos e ao grau de incerteza e de procurar estabelecer a forma como
estas influenciaram o processo de tomada de decisdes.

Um outro aspecto relevante a tomar em consideracao diz respeito ao facto de
no capitulo 2 apenas se considerarem modelos em que a estrutura de mercado nio é



endégena. Uma justificagdo plausivel para esta opcao radica nas caracterfsticas da
politica industrial: a capacidade de que o Estado dispoe para controlar a estrutura
de mercado tornam-na parcialmente exdgena, justificando-se assim a utilizacio de
modelos em que a configuragio do modelo é dada a priori.

Feita a distingdo genérica entre os objectos de estudo dos capitulos 1 e 2,
passemos agora a urma analise sintética do seu contetido.

No primeiro capitulo estudam-se os efeitos da integragio em estruturas de
mercado imperfeitas, distinguindo-se dois casos especificos. Em primeiro lugar
analisam-se as estruturas oligopolistas em que as firmas produzem bens homogéneos
e decidem em contexto de certeza e cuja tinica imperfeicio resulta do facto de uti-
lizarem tecnologias com rendimentos crescentes & escala.

No fundo a grande questdo que se pretende discutir é a de saber se o alarga-
mento dos mercados retira ou no relevincia 4s economias de escala como a deter-
minante central da configuragéo da estrutura de mercado e do poder de monopélio
das firmas domésticas.

Em segundo lugar estudam-se formas de mercado em que a diversidade de
preferéncias (diferenciacio horizontal) ou as assimetrias ao nivel da reparticio de
rendimentos (diferenciacdo vertical) suscitam a diferenciacio fisica do produto.
O ponto fulcral a explicitar é a forma como uma empresa instalada num grande
mercado, como é o caso do mundial, pode usufruir dos beneficios decorrentes da
existéncia de poder de mercado.

Para além de uma andlise positiva da integrag5o internacional, neste capitulo
temos como preocupagao prioritdria, definir critérios que permitam avaliar os
efeitos, em termos de beneficio social, que dai podem resultar.

No capitulo 2 estabelecemos um quadro teérico e metodolégico que permite
discutir os efeitos da integragio face 4s situagdes-tipo que podem confrontrar os
diferentes ramos de actividade da indistria: as indudstrias que defrontam im-
portagbes competitivas, os sectores de actividade que estdo orientados para a
exportacao e, finalmente, os mercados em que as firmas domésticas vém o seu
poder de mercado limitado pela presenga de multinacionais.

Procede-se, nao s6 a um estudo dos comportamentos das firmas, mas apro-
funda-se sobretudo as incidéncias da concorréncia internacional sobre os precos
relativos e os custos médios em cada mercado, tendo como referencial as carac-
teristicas da procura e dos processos produtivos que sio utilizados.

No capitulo 3 apresentamos uma aplicagdo ao caso portugués que tem como
objectivo central a andlise das diferenciagbes intersectoriais ao nivel da eficiéncia
do sistema industrial,

A metodologia de abordagem proposta permite discriminar as distorgdes na
afectagdo de recursos que podem resultar de trés subconjuntos de factores: as
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imperfeigdes de mercado (concentragio, barreiras 3 entrada, diferenciacio do pro-

duto, quota de mercado das empresas piblicas), a politica industrial e a integragao
internacional.
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CAPITULO 1 - LUCRATIVIDADE E
CONCENTRACAO EM ECONOMIA ABERTA

Uma das principais questdes a discutir neste capitulo relaciona-se com o estudo
das implicagdes da existéncia de trocas internacionais sobre o processo de tomada
de decisbes da firma.

Nas abordagens tradicionais tém-se subjacentes implicitamente aquilo que na
literatura é designado por teoremas limites: quando o mercado mundial nao é
segmentado por barreiras (aduaneiras e custos de transporte), e portanto existe
comércio livre, o peso relativo das firmas domsésticas € tdo pequeno que se pode
considerar que, no limite, o processo de formagao de precos tende para o de con-
corréncia perfeita; em consequéncia, os produtores sio price-takers e decidem as
quantidades, o que significa que a solugio de equilibrio ¢ independente da estrutura
do mercado interno.

A consisténcia destes resultados deriva das hipéteses que sio admitidas: o
produto é homogéneo, os agentes dispdem de informagio perfeita e os rendimentos
sao constantes ou decrescentes 3 escala.

Um dos objectivos centrais deste capitulo é avaliar a aderéncia daquele posi-
cionamento metodolégico face a estruturas de mercado em que a tecnologia tem
rendimentos crescentes 4 escala e/ou o produto é diferenciado. Trata-se, por-
tanto, de proceder i anilise dos efeitos da~ trocas internacionais sobre o processo
de tomada de decisGes das firmas em estruturas de mercado em que existe con-
corréncia imperfeita e de mostrar que a estrutura de mercado é relevante mesmo
que nos situemos no &mbito de uma economia aberta.

Um problema das abordagens em concorréncia imperfeita é a diversidade de
hipéteses que lhe pode estar subjacente e a consequente multiplicidade de estru-
turas de mercado que dai podem resultar.

‘O debate tedrico tem-se polarizado em torno das extensdes is abordagens de
Cournot e Bertrand.

O modelo de COURNOT [1838] tem subjacente uma hipétese central: cada
oligopolista decide as quantidades na expectativa que, face 4s suas decisdes, os
rivais mantenham o seu output constante.

O modelo de BERTRAND [1883] fundamenta-se no seguinte pressuposto:
cada oligopolista fixa o0 prego na expectativa de que os rivais mantenham os seus
constantes. Em contexto de homogeneidade do produto, Bertrand retirou uma con-
clusao extremamente interessante: a concorréncia oligopolista pelos pregos conduz,
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ao contririo do que supunha Cournot, ao equilibrio competitivo, mesmo que a es-
trutura de mercado seja concentrada (por exemplo, se coexistirem duas firmas) e
nao haja a entrada de novos produtores.

Teremos oportunidade de verificar, ndo s6 no estudo do oligopélio, mas até
das restantes estruturas de mercado, que as abordagens dominantes se situam num
ou noutro contexto.

Repare-se que a andlise efectuada ndo se restringe a uma vertente posi-
tiva.Com efeito, para além dos aspectos comportamentais, tem toda a relevancia
questionarmo-nos sobre os beneficios, em termos de bem estar, resultantes da in-
tegragao internacional.

Em estruturas de mercado imperfeitas, a lucratividade e a concentragio sao
as medidas de bem estar mais utilizadas visto que tém fundamentos seguros em
contexto de autarcia e de homogeneidade do produto. A questio central a discutir
neste capitulo é a de saber as implica¢des que a integracio internacional tem na
adequabilidade da lucratividade e da concentragio enquanto medidas da eficiéncia
dos mercados.

Verificaremos que a ocorréncia de comércio conduz a um aumento da con-
centragdo e a uma redugido da lucratividade', criando, deste modo, as condigdes
potenciais para um aumento do bem estar.No entanto, aquelas medidas nio tém a
poténcia desejdvel para avaliar os beneficios decorrentes da integragio basicamente
por duas razdes.

Em primeiro lugar, os efeitos competitivos do comércio podem levar a uma
contracgao da produgdo das indistrias domésticas t3o intensa que a consequente
reducao do nivel do rendimento dos consumidores nacionais (admitindo, natural-
mente, que hd imobilidade dos factores interpaises) ndo permite garantir a sua
capacidade aquisitiva em autarcia.

Em segundo lugar, a reducdo da lucratividade e o aumento da concentragio
garantem que os consumidores adquirem bens a pregos mais baixos que, por sua
vez 5a0 produzidos a custos médios menores. No entanto, se os consumidores
tiverem preferéncias diversificadas, esta situagdo pode conduzir a uma redugio
da sua utilidade desde que o nimero de variedades produzidas pés-comércio seja
menor do que aquele que ocorre em autarcia.

Face a estas limitagoes da lucratividade e da concentragio para medir ¢ bem
estar em economia aberta proporemos outros indicadores que sirvam para comple-
mentar o seu conteddo informativo. As pistas para a defini¢io daquelas medidas

*Naturalmente que em estruturas de mercado em que existe livre entrada e saida de firmas e,
em consequéncia, as firmas fixam pregos igual ao custo médio, a lucratividade média mantém-se
imutdvel (isto ¢, identicamente nula) na situacio de equilibrio de longo prazo.
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sao sugeridas a partir da interpretacido das condigdes suficientes que se devem
verificar para que existam ganhos do comércio.

Este capitulo estd organizado em trés secgoes.

Na primeira estuda-se o processo de tomada de decisdes dos oligopolistas em
contextos em que existe informagdo perfeita e homogeneidade do produto. Nestas
estruturas de mercado, a tdnica imperfeicdo resulta da existéncia de tecnologias
que tém, em todo o seu dominio ou num subconjunto do mesmo, rendimentos
crescentes & escala. Este facto limita o ndmero de firmas que se podem instalar
no mercado e pode criar condigoes para que os produtores usufruam de poder de
mercado.

Na segunda secgao analisa-se o impacto da integragio internacional em es-
truturas de mercado em que a diversidade das preferéncias ou as assimetrias ao
nfvel da reparticdo de rendimentos conduzem & diferenciagio fisica do produto.
Estas caracteristicas da procura retiram relevincia & dimenséo da firma enquanto
condicao necessiria para a existéncia de distorgdes monopolistas e permitem fun-
damentar a possibilidade de uma firma localizada num pequeno pais usufruir de
autonomia decisional.

Finalmente, na terceira secgdo explicitam-se as limitagdes da lucratividade e
da concentragao enquanto medidas de bem estar e propdem-se outros indicadores
que permitem cobrir as suas insuficiéncias.
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1 OLIGOPOLIO: EQUILIBRIO AUTARCICO E INTER-
NACIONAL

Nesta seccdo estudaremos o comportamento das firmas que decidem em con-
texto de informagio perfeita, produzem bens homogéneos? e utilizam tecnologias
que tém rendimentos crescentes 3 escala.

A existéncia de economias de escala explica a relevéincia da dimensio e jus-
tifica o estabelecimento no mercado de um ntimero limitado de firmas. Neste
sentido é um factor decisivo na explicacio da concentragao de algumas indistrias
nomeadamente em pequenas economias como é o caso da portuguesa.

A metodologia de abordagem passa, em geral, pela andlise comparativa entre
as solugdes em equilibrio autdrcico e as que resultam da integracdo do mercado
interno no contexto mundial. Este procedimento metodolégico tem subjacentes
duas fases: comeca-se por estudar o processo de tomada de decisGes e a solugdo em
equilfbrio autarcico, isto é, numa situacio em que o comércio é proibitivo; compara-
se depois aquela solugao de equilibrio com a que resuita da inexisténcia de restricdes
ao comércio (custos de transporte nulos e auséncia de barreiras aduaneiras).

Nesta seccio analisaremos dois tépicos: em primeiro lugar estudaremos as
estruturas de mercado exdgenas, isto é, aquelas em que o nimero de firmas es-
tabelecidas é fixo; em seguida procederemos a endogeneizagdo da estrutura de
mercado, estabelecendo as determinantes da entrada, e saida de firmas do mercado
€ as reacgoes estratégicas das firmas instaladas.

1.1 ESTRUTURAS DE MERCADO EXOGENAS

Comecaremos por analisar, em contexto de equilibrio autarcico, as estruturas
de mercado mais relevantes, procurando estabelecer uma tipologia em torno dos
vectores centrais da rivalidade oligopolistica: o grau de colusio e de concentracio
e as conjecturas em relagio ao comportamento dos concorrentes. Em seguida
estudamos os efeitos decorrentes da integragdo de uma estrutura oligopolista no
mercado mundial.

1.1.1 EQUILIBRIO AUTARCICO: EXTENSOES AO MODELO DE
COURNOT

Esta abordagem centra-se na anlise do modelo de Cournot e das suas poten-
cials extensoses.

2Veremos mais adiante que tal acontece porgque os consumidores tém preferéncias idénticas e
nao previlegiam a diversidade.



Esta opgao resulta, em grande medida, do facto do modelo de Cournot ter
uma longa aceitacdo, por parte dos economistas e investigadores, que se explica
por duas razdes:

- embora assente em hipéteses restritivas,os resultados que dele decorrem tém
revelado uma grande aderéncia i realidade;

- € um modelo que tem, como situagdes extremas, a concorréncia perfeita e o
monopdlio.

Admitamos que existem restri¢Ses institucionais ou legais que impedem a
entrada ou saida de firmas do mercado.

Neste contexto, assumamos que existem N oligopolistas que produzem um
bem homogéneo ¢ que defrontam uma fung¢io procura, p= f{q) com f' < 0. Se 0s
produtores seguirem uma estratégia & Cournot, o indice de Lerner® para a indistria
é,

N
gi H 1
L=) —-l;i==, —<H«<«I1
;1 g  E' N

onde, ¢; e q sdo,respectivamente, os outputs da firma ¢ e das N firmas instaladas
no mercado; E ¢ a elasticidade procura-prego; finalmente,

— Y gi\2
H—g(;)

¢ o indice de concentragdo de Herfindahl! e,

_p-C' ¢ 1
P q E

L;

€ o indice de Lerner da firma 1.

Tomando como ponto de partida a solucio de Cournot, é possivel estabelecer
uma tipologia de estruturas de mercado que ser4 exposta seguidamente®.

Suponhamos que existem N firmas no mercado, sendo D dominantese N — D
seguidoras.

3Este fndice é proposto em LERNER [1933-4]. O indice de Lerner é um indicador do grau de
monopélic de uma firma (ou de um conjunto de firmas) visto que explicita o desvio relativo entre
© prego ¢ o custo marginal.

40 indice H foi proposto em HERFINDAHL [1950]. E um indicador sintético da distribuigio,
em cada mercado, da dimenséo relativa das firmas instaladas.

®Adoptaremos aqui uma linha de investigacio proposta por COWLING ¢ WATERSON [1978],
CLARKE e DAVIES [1982] ¢ CLARKE, DAVIES ¢ WATERSON [1984).
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Os seguidores tomam o prego fixado pelos lideres como sendo um dado e
decidem as quantidades como se fossem produtores num mercado competitivo. A
fungao oferta do grupo competitivo é ¢, = ¢,{p}, ¢, > 0.

Os lideres fixam o prego de forma a maximizarem o lucro, tendo como restrigio
a quantidade ¢, produzida pelos seguidores. O grupo dominante defronta a funcio
procura g4 = ¢(p) — ¢,(p) = g4(p) onde ¢ = q(p) é a procura total no mercado.

Dada a fungao procura g4 = gq4(p), as firmas dominantes procedem 3 maxi-
mizagao do lucro, chegando-se, como se pode ver no anexo 9, 3 seguinte expressio
para a lucratividade média L; do grupo dominante:

a  [(1—a)H,]
E; + Ey ’

onde E; = ——%";‘ ﬁ ¢ a elasticidade procura-prego que defronta o grupo dominante

e H; é o indice de concentra¢io do grupo dominante.

L, = 0<ax1

O pardmetro « reflecte o grau de colusdo entre as D firmas pertencentes ao
grupo dominante:

- valores de a préximos de zero significam que cada firma ¢ pressupée que
pode aumentar a sua quota de mercado sem que as reacgoes dos rivais sejam
significativas; os produtores tém um comportamento a& Cournot;

- se a = 1, existe colusdo perfeita,isto é,a solugio de equilibrio é idéntica 3 que
estd subjacente & maximizacio conjunta dos lucros nos mercados carteliza -
dos.

O parimetro a é exégeno visto que o mesmo acontece com a estrutura de
mercado. No entanto, se estivermos interessados na sua parametrizagao, devemos
ter em consideracdo que o grau de colusio a e a funcionalidade e eficicia dos
cartéis depende de uma série de factores: a existéncia de instituicdes (associagoes
patronais e similares) que difundam informacio relevante para a concretizagio
das préticas colusivas; o processo negocial tende a ser lento e existem incentivos a
quebra de acordos quando a varidncia dos custos interfirmas é elevada.

Até aqui apenas considerimos o comportamento do grupo dominante. To-
mando agora simultaneamente os dois grupos (firmas dominantes e seguidoras)
demonstramos em anexo que a lucratividade média I’ da indistria doméstica(isto
é, considerando simultaneamente os grupos dominante e seguidor) é:

L'=(Q1-0L,+94L,
ou, ainda,
o (1=0)a+ {1 - a)H, CM

E+0E, +60~5)

L
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QUADRO 1.1 - TTPOLOGIA DE ESTRUTURAS DE MERCADO

ESTRUT.DE | CONCOR. | MONOPOLIO | COURNOT | CARTEIS
MERCADO | PERFEITA

VALOR =1 =0 =90 =0

DOS =1 a=0 a=1
PARAMETROS E,>0 E,=0 E,=0 E,=0

Hy;=1
LUCRATI- -1 1 4 L
VIDADE

onde E é a elasticidade procura prego correspondente & fungio procura agregada
para a inddstria; § é a quota de mercado das firmas competitivas (seguidoras);
L, =1-CM/C' é a lucratividade média do grupo competitivo: E, é a elasticidade
oferta das firmas seguidoras e, finalmente, CM e C' sdo, respectivamente, os custos
médio e marginal.

Este modelo permite estabelecer uma tipologia de estruturas de mercado que,
embora nao seja exaustiva, abarca as mais relevantes (quadro 1.1 ).

A concorréncia perfeita e o monopélio sio duas solucdes extremas.

Na primeira apenas existe grupo competitivo (# = 1) visto que todas as
firmas se comportam como aceitantes de precos e decidem as quantidades. A
lucratividade em concorréncia perfeita é, como se viu,

oM

U=Lo=1-"%

0 que permite considerar explicitamente as solugdes de curto e de longo prazo
(neste tdltimo caso L, = 0).

Em monopélio nao existe grupo competitivo (§ = 0, E, = 0) e o grupo domi-
nante é constituido apenas por uma firma (H; = 1,a = 1). Portanto, em estrutu-
ras monopolistas, o processo de tomada de decisdes das firmas nio tem quaisquer
restricoes competitivas do lado da oferta. De facto, nos chamados monopélios
naturais®, a tnica restricdo’ ao poder decisional do monopolista advem do lado
da procura. Alids, este aspecto aparece explicitado na expressio da lucratividade

%Em que os rendimentos sio crescentes 3 escala em todo o domfnio da fungio de producio.
TExcluindo, naturalmente, as actuagdes do Estado.
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média das estruturas monopolistas® que apenas é determinada pela elasticidade
procura-prego.

Em oiigopélio, a lucratividade é simultaneamente determinada pela procura
e oferta. Com efeito, independentemente das caracterfsticas da procura® as dis-
tor¢oes monopolistas serdo mais acentuadas em contextos em que as firmas dispon-
ham de condigdes para desenvolverem accdes de coordenagio interfirmas. Em
relacdo a este aspecto podem identificar-se duas estratégias extremas: Cournot e
a maximizagao conjunta do lucro (cartéis).

Em Cournot, a interdependéncia oligopolista é assumida explicitamente e é
resolvida pelo mercado. Dai que a lucratividade (L' = H/E) seja determinada,
simultaneamente, pela estrutura de mercado H e as caracteristicas da procura.

Quando existem condigoes'® para as firmas se associarem num cartel, a rivali-
dade oligopolista é escamoteada e a lucratividade é restringida unilateralmente do
lado da procura {tal como em monopélio).

Estas situagdes extremas raramente subsistem em estruturas oligopolistas
concretas. Por um lado, a cartelizacio dos mercados é fortemente restringida
pelos governos e pelas organizagdes econémicas internacionais; por outro lado,
a auséncia total de colusdo, tipica de Cournot, também nio é muito vulgar em
mercados relativamente concentrados.

Finalmente, na grande majoria dos mercados, as firmas defrontam condigdes
de custos (e,portanto, tém dimensdes) distintas.E esta assimetria interfirmas que
justifica a aderéncia & realidade do inodelo da firma dominante!!.

A lucratividade média das firmas dominantes tem as seguintes determinantes:

- depende das condigdes que caracterizam a procura; em contexto de homo-
geneidade do produto, o indicador relevante das preferéncias dos consumi-
dores ¢ a elasticidade procura-prego;

- do lado da oferta hé que distinguir dois aspectos: tal como nos restantes
modelos oligopolistas, depende da rivalidade interfirmas e da existéncia (ou
nao) de estratégias de coordenagao estabelecidas por aquelas; por outro lado,
hé que considerar ainda a pressio do grupo competitivo que exerce um efeito
disciplinador no grupo dominante.

8De facto, (L' = 1/E).

9Supondo, naturalmente,que a elasticidade procura-prego € finita.

10A eficicia dos processos de negociagio e a inexisténcia de incentivos & quebra dos acordos
pressupbem que as firmas tenham objectivos comuns e defrontem condicdes idénticas do lado da
procura e dos cuatos

'*GEROSKI e JACQUEMIN [1984] discutem os fundamentos deste modelo e, sobretudo,da
permanéncia ao longo do tempo dos dois grupos (competitivo e dominante}.
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Em termos sintéticos poder-se-a dizer o seguinte:

- a lucratividade média em concorréncia perfeita depende, no curto prazo!?
apenas da oferta, isto é, das caracteristicas das tecnologias utilizadas nos
processos produtivos; em monopdlio acontece precisamente o oposto visto
que aquilo que é decisivo para salvaguardar o poder de mercado é o nivel da
elasticidade procura-prego;

- a lucratividade média em oligopélio depende simultaneamente da oferta e da
procura; no entanto, em contexto de homogeneidade do produto, as carac-
teristicas do lado da oferta sdo decisivas visto que sdo elas que determinam
basicamente a configuragio da estrutura de mercado (assimetrias de cus-
tos interfirmas, grau de colusdo, peso e capacidade competitiva do grupo
seguidor).

Os resultados apresentados no quadro 1.1 fornecem-nos ainda algumas in-
dicagGes relativamente is possiveis actuacdes do Estado tendentes a minimizarem
as distor¢des monopolistas.

Os trés objectivos centrais da politica de concorréncia sio contemplados de
forma explfcita: penalizagio das estratégias colusivas (o), aumento da quota de
mercado do grupo competitivo (8} e da sua pressao competitiva sobre o grupo
dominante {E,).

O mesmo acontece com a politica anti-trust que tem sobretudo uma natureza
preventiva e visa impedir as ac¢des que gerem uma concentracio industrial exces-
siva.,

Em relagdo a estas questdes devem fazer-se as seguintes qualificagdes.

Em pequenas economias, como é o caso da portuguesa, nio é muito exequivel
aumentar a dimensdo e/ou a elasticidade oferta do grupo competitivo. De facto,
a existéncia de economias de escala inviabiliza a instalagio no espago nacional
de um grupo competitivo que exer¢a uma acgio disciplinadora sobre as firmas
dominantes. No entanto, como teremos oportunidade de ver no capitulo 2, esse
papel poderd ser protagonizado pelas importagbes competitivas que séo, nesta
acepcio, um vector central da politica de concorréncia.

Para além disso, o impacto destas politicas na eficiéncia nio pode ser analisado
tomando o grau de concentragdo como se fosse exégeno sob pena de poder conduzir
a conclusoes incorrectas.

12De facto, no longo praso, a entrada (ou saida) de firmas do mercado reconduz a lucratividade
para zero.
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Suponhamos que o governo procura fazer convergir o preco para o custo
marginal através da restricio das préticas colusivas e/ou impedindo fusdes que
conduzam a uma concentragio excessiva. Naturalmente que estas medidas limi-
tam as possibilidades das firmas abusarem da sua posi¢do dominante e impedem
uma distorgao da repartigio do excedente em beneficio dos produtores.

Repare-se, no entanto, que estas politicas também podem ter efeitos na con-
centragdo, desvirtuando, nesse caso, os impactos esperados em termos de bem
estar. De facto, as referidas medidas de politica industrial impedem o aumento da
concentragiao’® o que pode significar também, como veremos em seguida, limitar
a possibilidade das firmas produzirem a custos médios mais baixos.

No fundo é esta a questio central posta pelo trade-off de WILLIAMSON
[1968): as medidas de politica de concorréncia e/ou anti-trust sé serio benéficas se
os ganhos decorrentes da minimizagio das distor¢des monopolistas compensarem
os custos associados & produgio a custos médios mais elevados.

A necessidade de considerar simultaneamente os efeitos na performance e
na concentragiao (e, portanto, nos custos} é uma questio de grande actualidade
e tem levado ao repensar dos instrumentos tradicionais da politica industrial.
Nos préprios EUA, que era um pais especialmente intrasigente relativamente aos
principios bésicos da politica anti-trust, existe um grupo de economistas, lider-
ados por DEMSETZ [1973,1974], que tém vindo a questionar os pressupostos e
efeitos que estdo subjacentes adquela politica. De resto, a sua influéncia crescente
nos meios académicos e na admnistracio piblica foi um dos factores que esteve na
origem das inflexdes verificadas recentemente na politica industrial americana4.

A interdependéncia existente entre a lucratividade e a concentragio justifica
a endogeneizagio desta dltima que serd concretizada em seguida.

Como se pode ver no anexo 1, se os produtores tiverem um comportamento
a Cournot tem-se a seguinte expressio para a concentragio:

N .
2= 30 =+ (- EWPE)

onde C, é o coeficiente de variagio dos custos marginais.

Verifica-se imediatamente que, para N constante, uma inddstria é tanto mais
concentrada, quanto maiores forem as desigualdades de dimensio interfirmas.

!%Veremos seguidamente que as estratégias colusivas conduzem a um aumento do graa de con-
centracio.

!4Sobre este tema vejam-se SCHERER [1986, SHEPHERD [1986] ¢ MUELLER [1986]. Sobre
a8 alteragdes ocorridas na politica de concorréncia do Canadi, veja-se o interessante estudo de
GREEN {1987|.
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Se quisermos interpretar estes resultados nao nos podemos esquecer que, como
se pode constatar na expressao anterior, H é um indice sintético que reflecte a
distribuigao das quotas de mercado das firmas estabelecidas no mercado. Por
outro lado, temos de ter presente que, em Cournot, a quota de mercado da firma
t é dada pela expressao

/9= E(Q1-Ci/p)
onde C] é o custo marginal da firma 1.

Se todas as firmas tiverem a mesma dimensdo - e, portanto, utilizarem a
mesma tecnologia e tiverem a mesma fungio custo - todas as empresas tém a
mesma quota de mercado; repare-se que, como nao existem assimetrias ao nivel
da dimensao, o coeficiente de variacio dos custos marginais C, é nulo. E uma
situagdo limite interessante em que

H=1/N eom C,=0

e que traduz o nivel minimo de poder dum mercado em que estejam instaladas N
firmas.

Se coexistirem no mercado firmas com tecnologias diferentes, as quotas de
mercado também o serdo; para além disso, pode-se afirmar que tém maior quota
de mercado as firmas que tém tecnologias mais eficientes (custos mais baixos).
Naturalmente que esse acréscimo de poder de mercado se reflecte numa maior
lucratividade média total da indiistria.

O modelo de Cournot nio prevé duas possibilidades que podem ocorrer: a
existéncia de cartéis (em que as firmas procedem A maximizacio conjunta dos lu-
cros) que tem maior probabilidade de acontecer em situacdes em que as firmas tdm
custos semelhantes e a lideranga de pregos em que as firmas defrontam condigdes
de custos muito diferenciadas.

Tal como procedemos no caso da lucratividade média, também para a con-
centragao podemos utilizar 0 modelo da firma dominante que tem a vantagem de
permitir integrar diferentes estruturas de mercado. Neste caso, tal como se pode
ver no anexo 1, o indice de concentragio das D firmas dominantes tem a seguinte
expressao:

1 EXE: o 02
= —(1 — - 2 vd
Ha= 50 -D=——) 5

onde C,4 é o coeficiente de variagio dos custos das firmas dominantes.

Estes resultados suscitam os seguintes comentérios:

- tal como em Cournot, a concentragao do grupo dominante é influenciada
positivamente pelo coeficiente de variagio dos custos;



- quanto mais colusivo for o grupo dominante e/ou maior for a elasticidade
procura prego, tanto mais assimétrica serd a distribuigdo das quotas de mer-
cado; isto €, a criagio de condi¢des que favorecam a existéncia de colusio
ou uma elevada sensibilidade da procura aos pregos favorecem as firmas de
maior dimensio:

- o aumento da quota de mercado e/ou da elasticidade oferta do grupo com-
petitivo conduz a uma redistribuicio das quotas de mercado em beneficio
das firmas mais eficientes.

1.1.2 INTEGRACAO DE ESTRUTURAS DE MERCADO
EXOGENAS

Apés a andlise das solugdes em equilibrio autarcico, passamos ao estudo dos
efeitos decorrentes da integracio internacional.

Comegamos por considerar as hipéteses bdsicas do modelo nas quais se utiliza
o indice 1 para a economia nacional e o indice 2 para o resto do mundo.

Em cada uma das economias existem Ne; consumidores e N; firmas (1 = 1,2).

Considera-se que, devido A existéncia de barreiras naturais e/ou de regula-
mentacoes governamentais, o ndmero de firmas ¢ exdgeno e constante.

Seja a fungio procura per capita D = D(p) e a fungdo procura agregada da
indiastria em cada mercado,

% =Ne; D(p), i=1,2

Admitamos que, em cada economia, todos os produtores tém fungdes custo
idénticas com a seguinte expressio genérica:

Ci = Ci(gi/N;}, i=1,2

onde, ¢;/N; é o output de cada firma no pais i.

A fungdo lucro do produtor representativo na economia 1 é
ﬂ-{ =M g9 — Cls .? = 1,2:"-1Nl

onde, p; € o preco na economia doméstica e ¢; € a quantidade produzida pela firma
7.

Se admitirmos que as firmas adoptam um comportamento a Cournot, a partir
das condigbes de 1a ordem tem-se, apds convenientes transformacdes, a seguinte
solugao de equilibrio para a economia 1,

1 )_1
ME

p={1+ ml)C;(%—), L+my=(1-
1
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onde, m,; é a taxa de mark-up no mercado interno ¢ E & a elasticidade pro¢ura-
prego.

Admitamos agora que existe a possibilidade de ocorrerem trocas entre o pais
e o resto do mundo, isto é, as trocas processam-se num mercado comum. Para
além disso pressuponha-se que os paises sdo completamente simétricos: as fungoes
custo sao idénticas, o mesmo acontecendo ao nimero de produtores (Ny = Nyj e
de consumidores (N¢; = N cz).

Neste contexto, o prego de equilibrio ao nivel mundial (ou, se quisermos, nos
dois mercados integrados) é

1

*= tCl' :c: -

), C'=C1=0;

Quando existe a possibilidade de ocorrer comércio, a taxa de mark-up no
mercado interno decresce (m* < m;), o preco situa-se mais préximo do custo
marginal e o nivel de producio de cada frma aumenta.

Repare-se que, como todas as firmas utilizam a mesma tecnologia (e, conse-
queniemente, tém as mesmas fungdes custo), a integragio nio suscita alteracdes
no grau de concentragio.

Contudo, se os custos fossem diferenciados interfirmas (embora tivessem a
mesma distribuicio em cada pais), o aumento da pressio competitiva poderia
conduzir'® a uma redistribui¢io das quotas de mercado que iria favorecer as firmas
mais eficientes (com menores custos).

Portanto, a possibilidade de ocorréncia de comércio tem os seguintes efeitos:

- 08 precos baixam e, consequentemente, aumentam as vendas em ambas as
economias;

- 0s produtores tendem a explorar mais intensamente as suas economias de
escala visto que dispdem de condigdes para aumentar o nivel de produgio;

- a produgdo tende a concentrar-se nas firmas mais eficientes e, consequente-
mente, o custo médio da industria tende a diminuir.

Os efeitos competitivos das trocas internacionais verificam-se mesmo que nao
haja comércio, como acontece neste caso e que as economias sao simétricas (C, =
Czy, Ney = Neg, Ny = N, e a mesma fungdo procura per capita em ambos os
paises).

'5Esta questdo serd retomada com algum desenvolvimento no capitulo 2.
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Uma das situacdes de assimetria que interessa considerar é aquela em que as
funcdes custo sdo diferenciadas (C; # Cy).

O modelo de Cournot tem a particularidade de admitir a possibilidade de
as firmas com custos marginais mais elevados poderem continuar a produzir. Se,
por exemplo,o custo marginal for superior na economia doméstica e as restantes
condicSes de simetria se mantiverem (C! > Cy, Neg = Neg, Ny = N2}, o output
de cada firma doméstica é menor {s1 < ¢2), ndo sendo, contudo, necessariamente
nulo. Repare-se ainda que, neste caso, e ao contrario do que acontecia no anterior,
os efeitos competitivos do comércio internacional nio sio meramente potenciais,
mas sao concretizados através das importagdes provenientes do resto do mundo.

No contexto internacional j4 nos referimos & concorréncia perfeita e ao modelo
de Cournot. O monopélio nao tem aderéncia no 4mbito mundial e os cartéis apenas
existem em determinadas situacdes particulares,

No entanto repare-se que, no caso de existiremn assimetrias inter-firmas no
mercado mundial (ao nivel dos custos e/ou dimensio), a lideranca de precos €,
como vimos anteriormente, uma estratégia mais funcional que a solucdo de Cournot
ou a cartelizagao.

A lideranga de pregos pressupde um comportamento assimétrico: o lider segue
uma politica de pregos que lhe permite maximizar o lucro enquanto os seguidores
adoptam o prego fixado pelo lider e decidem as quantidades,

Em pafses pequenos é razodvel pressupor que as empresas domésticas per-
tencem ao grupo competitivo.Admita-se que assim é e que, em autarcia, as firmas
domésticas se inserem numa, estrutura de mercado concentrada.

A integracdo no mercado mundial tem efeitos mais penalizadores (na lucra-
tividade e na taxa de mark-up) do que na solugio de Cournot porque as firmas
domésticas passam a ser aceitantes de precos (perdem o poder de mercado) e,tal
como os produtores em concorréncia perfeita, tornam as quantidades como variivel
de decisao.

Um dos precursores desta ideia foi WOLFF [1934] que supds que as empresas
dominantes em cada produto fixavam o que designou por prego director (excluia
tarifas, subsidios ou custos de transporte) a nivel internacional.

COURBIS [1975] retoma este conjunto de ideias a propésito da definigdo do
conceito de economta concorrenceada. Segundo ele nio fars sentido falar de con-
corréncia internacional porque o que, de facto, existe ¢ uma relagio de dominagao
das economias mais competitivas sobre as que ele designa por concorrenceadas.

Retomemos de novo a solucio de Cournot. Repare-se que, quando uma
inddstria relativamente concentrada, mas de um pequeno pais, é integrada no
mercado mundial (N; é pequeno e N, é grande), a taxa de mark-up converge para
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zero e o prego tende para o custo marginal; ou seja, no limite, a solugido de Cournot
converge para a de concorréncia perfeita.

A afirmagdo anterior sugere um reparo visto que apenas ¢ verdadeira no caso
de se verificarem hipéteses particulares relativamente 3 procura € aos custos?®,

Admitamos que temos um mercado comum resultante da integragio das duas
economias em que a fungdo procura agregada é
g = Ne(a — bp)
onde ¢ é a quantidade procurada no mercado comum; Ne = Ne¢; + Ne,p é o niimero
total de consumidores; a e b sio parimetros.

A fungao custo total da firma, representativa Jé
CJ' = d + qu'

onde g; € o output da firma j e ¢ e d sdo pardametros.

Admitamos que os produtores seguem uma estratégia & Cournot. Se im-
pusermos uma restricdo de nao negatividade ao lucro, verifica-se que o nimero de
firmas N*, que podem coexistir no mercado, tem um limite superior dado pela
desigualdade seguinte:

N*< —1+T, T=\/(§-c)=N;b

A expressdo anterior sugere que o niimero maximo de firmas N* que se podem
instalar no mercado, garantindo simultaneamente lucros positives, é determinado
pelas caracteristicas da procura {a,b e N¢) e dos custos (ced).

Uma das situagdes em que N* pode ser infinitamente grande é aquela em
que o ndmero de consumidores N¢ é também infinito!’, Com efeito verifica-se
imediatamente que:

Nljinco N = o

De forma semelhante, quando o custo fixo se amula - e,portanto, os rendi-
mentos sdo constantes a escala!® - o ntimero de firmas que podem estabelecer-se e
garantir um lucro nédo negativo é infinito.

'®Esta questdo ¢ tratada por RUFFIN [1971], GABSZEWICZ e VIAL{1972], ROBERTS e
POSTLEWAITE [1976], HART [1979,1982] ¢ FRIEDMAN [1977].

!"Naturalmente que estamos & excluir a possibilidade da funcio procura ser rigida, ou seja, & # 0.

18Com efeito, se d = 0, CM /C' é iguai a 1 e, consequentemente, os rendimentos sio constantes
3 escala.
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Acabdmos de evidenciar que apenas num mercado mundial ilimitado ou se as
firmas dispuserem de tecnologias com rendimentos constantes 3 escala, é possivel
afirmar que a integragio internacional de uma estrutura oligopolista doméstica
converge para uma solugao de equilibrio perfeitamente competitivo.

A primeira hipétese é obviamente irrealista. A segunda situagio é também im-
plausivel; de facto, quando os rendimentos sio constantes a escala, nio é necessirio
haver um alargamento do mercado para que se convirja para uma estrutura de
mercado perfeitamente competitiva.

1.2 ESTRUTURAS DE MERCADO ENDOGENAS

Comecaremos por apresentar sinteticamente a teoria do preco limite (e as
respectivas criticas) que durante muitos anos constituiu uma racionalizagio quase
incontestada das distor¢des monopolistas; no segundo tépico trataremos de anali-
sar as implicagoes da integracao de estruturas de mercado enddgenas.

1.2.1 EQUILIBRIO AUTARCICO: A TEORIA DO PRECO LIMITE

O estudo feito do oligopélio até ao momento tem subjacente o pressuposto
de que os modelos sdo fechados, isto é,08 decisores apenas se preocupam com a
sua interdependéncia com os concorrentes efectivos, negligenciando, deste modo,
a concorréncia potencial das novas firmas que possam entrar no mercado.

A ameaga da entrada de novas empresas, como determinante dos pregos em
oligopdlio, foi invocada ao longo do tempo por diversos autores; no entanto,
os primeiros estudos sistemadticos desta matéria devem-se a BAIN [1949,1956],
SYLOS-LABINI [1957] e MODIGLIANI [1958].

Tomemos, a titulo ilustrativo, os desenvolvimentos propostos por este ltimo
autor que assumiu as seguintes hipéteses (veja-se também a figura 1.1 ):

a tecnologia é a mesma para todas as firmas; h4 uma dimensio minima qga
partir da qual a curva de custos médios de longo prazo (CMLP) é horizontal;

a entrada ocorre a dimensfo econémica minima;

o produto é homogéneo e a curva de procura da indéstria é conhecida;

- as firmas comportam-se de acordo com o postulado de Sylos-Labins'®.

191sto é, admitem-se as seguintes hipdteses relativamente 4s expectativas:as firmas estabelecidas
pressupdem ¢ue as empresas entrantes nio se instalam ro mercado se o prego pés-entrada for menor
que o custo médio de longo prazo;por outro lado, as firmas entrantes tomam decisdes supondo que
as firmas estabelecidas mantém o nivel de output no perfodo pés entrada.
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FIGURA 1.1 - DETERMINACAO DO PRECO LIMITE

O preco limite é fixado (normalmente pela empresa lider?®) a partir das in-
formagdes que ela detém sobre a (imensio minima e a fungéo procura. O nfvel de
produgdo que impede a entrada é g tal que:

QL+_q—>QG

onde g, é o nivel de produgéo se o preco for p. = CMLP.

Nestas condi¢des demonstra-se facilmente que o preco limite p;, é dado pela
eXpressao:

pr=(1+ Jp. = p.=(1+m)CMLP, p, = CMLP

qE
onde m é a taxa de mark-up e E ¢ a elasticidade procura-prego.

A teoria do prego limite suscitou criticas de diferentes autores:

- PASHIGIAN {1966], WORCESTER [1967] e BHAGWATI [1970} procederam
a dinamizagao desta teoria e evidenciaram que a maximizacao intertemporal

20MODIGLIANI njo se preocupa com o quadro institucional que envolve a fixagio do prego em
contexto de colusao.
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do lucro ndo era assegurada pela imposigio dum prego limite que impedisse
a entrada, mas através de uma politica de pregos que visasse controlar a taxa
de entrada de novas firmas no mercado;

- SPENCE [1977,1979], DIXIT {1979,1980] ¢ SCHMALENSEE [1981] re-
tomaram e fundamentaram teoricamente a hipétese d¢ WENDERS [1971]
que admitia que o excesso de capacidade (e ndo o prego limite) podia fun-
cionar como uma barreira & entrada; ou seja, a possibilidade das empresas
instaladas poderem aumentar substancialmente a quantidade produzida face
a ameaga de entrada, funciona como um mecanismo dissunasor;

- outros autores, como SELTEN [1975] e FRIEDMAN [1979] , evidenciaram
que a estratégia do preco limite pressupde, em contexto de informacio per-
feita, um comportamento irracional das firmas®;posteriormente, SALOP
(1979}, MILGROM e ROBERTS [1982] e MATTHEWS e MIRMAN [1983],
mosiraram que a teoria do prego limite podia ser racionalizada, de forma
mais consistente, em contexto de incerteza??.

A critica a0 modelo de Bain-Sylos-Labini-Modigliani que teve mais impacto
piiblico deve-se a BAUMOL e WILLIG [1981}%,

Em primeiro lugar, péem em causa a concepgio tradicional de barreira a
entrada. Em BAIN et alii, quando as barreiras sio eficazes, as firmas fixam um
prego que the permite impedir a entrada e manter, a prazo, lucros anormais; nao
se trata, portanto,de maximizar o lucro no curto prazo mas de garantir a sua
optimizagao intertemporal.

A prossecugao de uma estratégia que maximize o lucro de curto prazo conduz
a entrada de novas firmas e 3 redugdo do poder de mercado e, consequentemente,a
solugdes assintoticamente competitivas.Portanto, em Bain, a existéncia de bar-
reiras eficazes funciona como um mecanismo que protege as firmas estabelecidas e
que lhe permitem preservar e usufruir de poder de mercado.

BAUMOL et alii adoptam a definicio proposta por Von Weizacker: uma
barreira & entrada é,simultaneamente,um entrave ao acesso de novos produtores e

2INo ambito do modelo de Modigliani assume-se existir informacio perfeita relativamente 3
procura e aos custos. Além disso pressupde-se que os concorrentes potenciais esperam que as
empresas estabelecidas mantenham o nfvel de produgio face i sua entrada (postulado de Sylos-
Labini). Quando os agentes dispdem de informacio imperfeita, o comportamento mais ajustado
das firmas j4 instaladas serd, em geral, envolver a firma entrante nas priticas colusivas seguidas
no ramo de actividade e, ndo, manter o nfvel da produgo e permitir uma descida acentuada dos
DPregos. _

*2De facto, nesta situagio, as firmas entrantes formulam as expectativas relativamente aos precos
¢ quantidades de equilibrio pés-entrada recorrendo, nio &6, as informagdes que dispdem, mas
também, acs precos pré-entrada fixados pelas empresas estabelecidas.

23Ver ainda CAVES « PORTER [1977] e BAUMOL, PANZAR e WILLIG [1982].
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provoca efeitos negativos em termos de bem estar,ou seja, cria condicdes para que
sejam fixados pregos acima do custo médio.

No entanto, a existéncia de economias de escala nio constitue, necessari-
amente, uma barreira {nesta dltima acepgdo); isto é,apesar da manutencio de
custos fixos (economias de escala) limitar o niimero de firmas que se instalam no
mercado, ndo garantem lucros anormais is firmas instaladas. Apenas os custos néo
recuperdveis (sunk cost’) constituem uma barreira & entrada na medida em que
os novos produtores tém uma desvantagem relativa face s firmas j4 instaladas.

Portanto,mesmo que a fungio custo médio seja decrescente em todo o seu
dominijo e, consequentemente, exista um monopélio natural, na auséncia de cus-
tos nao recuperiveis, a pressio competitiva das firmas entrantes conduz a firma
estabelecida a fixar um prego igual ao custo médio e a usufruir de um lucro nulo
(lucro normal). De facto, como nio existem custos associados i entrada ou saida
do mercado, a firma instalada nio tem qualquer vantagem comparativa face as
concorrentes potenciais.

Apés a exposigao sintética da teoria do prego limite bem como dos principais
posicionamentos criticos face a esta abordagem, resta-nos responder seguinte
questao: em que sentido é que a endogeneizacio da estrutura de mercado e
a dinamizagdo da teoria da firma pde em causa as implicagdes normativas dos
oligopélios fechados?

Em mercados em que exister rendimentos crescentes ( isto é, existem econo-
mias de escala), 2 concorréncia perfeita nao fornece um quadro de referéncia re-
levante, visto que a regra de decisio marginalista (p = C') conduz a um lucro
negativo®s.

Portanto, nesta situagdo, a politica industrial deve preconizar medidas que
conduzam a precos (pregos de Ramsey) que sejam compativeis (supondo que o
efeito rendimento é nulo) com o seguinte programa:

MAX W = r(p) + C(p)

4Sobre a distingdo entre Custos Fixos e Sunk Costs vejam-se BAUMOL ¢ WILLIG [1981].
Como exemplo de Sunk Cost podemos citar o seguinte: suponhamos que uma empresa se instala
no mercado e dispende um determinado montante em publicidade tendo em vista a promogio do
seu produto; se for obrigada a sair do mercado, a empresa nio pode recuperar os custos suportados
em publicidade. Da mesma forma, o valor do capital fisico (valor residual} seria menor ou igual
20 valor de aquisigdo. O Sunk Cost corresponde 3 diferenga entre o valor de aquisi¢io e o valor
residual,

#*De facto, se os rendimentos forem crescentes escala, o custo médio é superior ao custo
marginal e, em consequéncia, a utilisagio da regra marginalista conduszia a fixar um prego menor
que o custo médio e a lucros negativos.
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sa: w{p)>0

onde W,r e C sdo, respectivamente, os excedentes totais, dos produtores e dos
consumidores.

Em estruturas de mercado em que existem custos nio recuperdveis ou as
firmas instaladas disponham de uma protecgéo que lhes permita fixar pregos acima
do custo médio (o exemplo tipico sao as barreiras legais), a melhor estratégia nio
serd certamente criar condigGes para se instalarem mais firmas (como preconizava
Bain), mas antes eliminar os custos ndo recuperiveis e as barreiras legais.

O impacto desta orientagao de polftica industrial é claro: faz aumentar a
pressao competitiva das firmas entrantes o que permite materializar uma alteragao
da prépria estrutura de mercado.

Esta ideia pode ser ilustrada através de um exemplo. Admitamos que temos
um oligopélio protegido num mercado que utilize tecnologias com rendimentos
crescentes em todo o dominio da fung@o de produgio.

A teoria tradicional da firma associa a existéncia de distor¢des monopolistas ao
grau de concentragio e, em consequéncia, preconiza medidas de politica industrial
tendentes a incentivar a entrada de novas firmas.

Os beneficios decorrentes desta actuagao sio ambiguos devido ao trade-off de
Williamson:

- por um lado, existe uma transferéncia de excedente do produtor para o
consumidor e uma variagio liquida positiva do excedente total;

- por outro lado, a eventual redugio na dimensio média de cada firma conduz,
dado que os rendimentos sio crescentes 3 escala, a um aumento dos custos
médios de produgao.

Os defensores dos mercados contestiveis propdem uma estratégia de politica
industrial diferente; do seu ponto de vista, hé que reduzir os custos nio recu-
perdveis e eliminar as barreiras legais de forma que se verifique o seguinte: apenas
permanece no mercado a firma com custos médios mais baixos (trata-se de um
monopélio natural) que, por sua vez, explora plenamente as economias de escala
e é pressionado (pela concorréncia potencial) a fixar precos iguais 20 custo médio.

Portanto, nos mercados contestdveis, o aumento do excedente do consumidor
resulta de dois factos: do decréscimo do preco de venda e da utilizagao de processos
produtivos mais eficientes.

No ponto seguinte analisaremos a extensio dos mercados contestiveis & escala
internacional.
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1.2.2 INTEGRACAO INTERNACIONAL EM ESTRUTURAS
ENDOGENAS

A configuragao do mercado e os efeitos da integragio estdo dependentes da
eficdcia das barreiras e das caracteristicas da tecnologia utilizada® . Se, por ex-
emplo, os rendimentos forem decrescentes ou constantes a escala, nao existirem
indivisibilidades do capital e as barreiras & entrada forem ineficazes, a configuragio
do mercado aproxima-se da de concorréncia perfeita. J4 se os rendimentos forem
crescentes a escala e as barreiras impedirem com eficicia a entrada, tem-se uma
solugao tipica de monopélio natural.

O problema da entrada (e saida) das firmas coloca questdes interessantes nos
chamados mercados contestaveis?” em que a concorréncia pelos precos impede um
monopdlio natural de usufruir de poder de mercado.

‘Admita-se que as firmas estabelecidas ndo tém vantagens ao nivel dos cus-
tos relativos e que existem concorrentes potenciais aptos a entrarem instantanea-
mente no mercado sem terem de incorrer em custos ndo recuperéveis (sunk costs).
Pressuponha-se ainda que a tecnologia disponivel se caracteriza por ter rendimen-
tos crescentes a escala em todo o seu dominio.

Comecemos por realgar este dltimo pressuposto. Se os rendimentos sio cres-
centes a escala, tem-se CM/C' > 1; neste caso, os oligopolistas ndo podem seguir,
2 nao ser transitoriamente, a regra marginalista (p = C'), visto que:

p=C'=>r=(p-CM)g<0

Portanto, a estratégia decisional das firmas tem de ser tal que,

p>CM >C'

Comecemos por analisar a solugio em equilibrio autdrcico (figura 1.2.a).

Como os rendimentos sdo crescentes, a producio tende a concentrar-se em
uma uUnica firma e a ser limitada superiormente pela procura?.

Apesar de subsistir apenas um produtor, este nio dispée de condigdes que
lhe permitam explorar a sua situa¢io de monopélio. Com efeito, a inexisténcia

?%Sobre este assunto vejam-se VENABLES [1985), BRANDER ¢ KRUGMAN {1983] ¢ KRUG-
MAN [1985].

2THELPMAN ¢ KRUGMAN [1985, pp.67-83| estendem esta abordagem ao contexto das trocas
internacionais.

?8Passa-se exactamente o contririo quando os rendimentos sio decrescentes i escala e nio exis-
tem indivisibilidades do capital. Nesta situagio nio existem propriamente firmas (nem troca ou
especializagio) visto que a producgio se destina apenas a auto-consumo.
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FIGURA 1.2 - SOLUCOES DE EQUILiBRIO EM MERCADOS
CONTESTAVEIS

a) AUTARCIA b} ECONOMIA ABERTA
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de barreiras a entrada (vantagens relativas de custos ou sunk costs) conduzem o
monopolista a fixar um prego p; igual ao custo médio que inviabiliza a entrada de
um concorrente potencial.

Passemos agora & andlise em economia aberta {figura 1.2.b}, admitindo que
os custos médios de produgao no exterior sio menores que os verificados no mer-
cado interno (CM; > CM;). Nesta situagdo, a produgdo mundial qps apenas é
assegurada por um produtor externo que passa a assegurar as vendas no mercado
interno apds ter eliminado o seu rival doméstico; o produtor externo fixa um prego
igual ao seu custo médio (pyr = CM;}. Portanto, esta situacio conduz & cessacio
da produgao no mercado interno, sendo as vendas totalmente asseguradas pelas
exportagdes provenientes do resto do mundo.

HELPMAN e KRUGMAN [1985] evidenciaram que, na maioria das
situagdes?®, a integragao internacional de mercados contestiveis conduz a efeitos
positivos em termos de bem estar.

Com efeito, a integragao internacional destas estruturas de mercado gera dois
efeitos aparentemente contraditérios.

A concentra¢do mundial é extrema visto que apenas permanece no mercado
uma firma. Este facto conduz ao aumento da produgdo dessa firma e, em con-
sequéncia, verifica-se uma redugao dos custos médios dado que existem rendimen-
tos crescentes.

Apesar de ser um monopolista mundial, a firma nao tem possibilidades de
usufruir de poder de mercado devido & pressao competitiva das firmas entrantes
e, em consequéncia, fixa um prego igual ao custo médio e tem lucros normais.

As solugdes de equilibrio a que chegdmos em ambos os casos (autarcia e econo-
mia aberta) sdo extremas, resultando, tal facto, dos pressupostos assumidos.

No caso de existirem barreiras a entrada no sentido de Von Weszacker bar-
reiras legais), o prego fixado ¢ superior ao custo médio e, consequentemente,os
lucros sao anormais.

Por outro lado, se apenas existirem rendimentos crescentes i escala num sub-
conjunto do dominio de producido - como acontece se a funcao custo médio for em
U ou L - a produgdo, em geral, ndo tende a concentrar-se numa tnica unidade
produtiva se o mercado for de grande dimensao.

Finalmente, a excessiva concentragio resulta do facto da analise nio explicitar
a dimensao espacial; com efeito, se os custos de transporte do output nio forem
nulos, a existéncia de uma tnica firma monopolista permite, por um lado, explorar
as economias de escala, mas, por outro lado, obriga a firma a incorrer em custos de

*9Fstes autores constroem um contra-exemplo em que existem perdas associadas ao comércio.
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transporte; neste contexto, a distribuicao das firmas ao longo do espago é pautada
pelo trade-off existente entre economias de escala e custos de transporte.
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2 A CONCORRENCIA MONOPOLISTICA E A DIFE-
RENCIACAO FiISICA DO PRODUTO

Até agora temos admitido a hipétese de que existe homogeneidade do pro-
duto.

Neste contexto, as condi¢des que se verificam do lado da oferta, a dimensio
do mercado e a politica industrial tém influéncia decisiva no poder de mercado
das firmas.

A abordagem de BAUMOL et alii [1981, 1982] mostra que os oligopolistas
apenas tém possibilidade de usufruir de poder de mercado se existirem custos nio
recuperaveis e/ou o Estado impuser barreiras legais & entrada de novas firmas.
Nestas condigoes, a lucratividade das firmas serd tanto mais elevada, quanto maior
for a relevincia das economias de escala e/ou menor for a dimensdo do mercado.

Portanto, o factor explicativo central das distorgGes monopolisticas (em mer-
cados ndo contestaveis) é a dimenséio relativa média da firma ou, talvez melhor, a
sua quota de mercado.

A existéncia de diferenciacdo do produto®® permite relativizar o problema da
dimensao das firmas e desloca o centro de gravidade da anélise para o lado da
procura. Com efeito, a principal implicacio da diferenciacio é que a elasticidade
de substituicdo entre os outputs das diferentes firmas, num mesmo mercado, é
finita e, em consequéncia, o produtor dispée de poder de monopélio ainda que a
quota de mercado de cada firma seja pequena.

Este facto é particularmente relevante no nosso caso visto que sugere que uma
pequena firma doméstica pode usufruir, em contexto de diferenciagio do produto,
de poder de mercado a escala mundial.

As diferentes abordagens existentes do processo de tomada de decisdes em con-
corréncia monopolistica conduzem implicita ou explicitamente ao seguinte fasea-
mento dos mecanismos decisionais: numa primeira fase, as firmas decidem se en-
tram ou nao no mercado; na segunda escolhem a especificagio do produto; final-
mente, na terceira fase, as firmas procedem & concorréncia pelos precos & Bertrand.

Como veremos, existem divergéncias em rela¢ido aos mecanismos decisionais
que sao fortemente influenciados pela estrutura de preferéncias que sdo admitidas
para os consumidores e pelo tipo de diferenciagio do produto que se considera em
cada caso. |

30A partir de agora utilizaremos este termo para designar a diferenciagdo fisica do produte visto
que nio analisaremos outros elementos diferenciadores, tais como sejam, a incerteza ou os custos
de transporte
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Em relagio & tipologia de diferenciagio segue-se a proposta por Lancaster que
refere a diferenciacdo horizontal e vertical. Diz-se que existe diferenciagio vertical
do produto, quando todos os consumidores sdo undnimes na hierarquizacio que
estabelecem entre as diferentes variedades desse produto num contexto em que
todas as variedades sejam vendidas a0 mesmo prego; esse consenso ja nio se verifica
em contexto de diferenciagio horizontal®!.

De acordo com a tipologia acabada de referir, esta secgio tem dois pargrafos
em que se discutem sucessivamente os efeitos da concorréncia internacional em
contexto de diferencia¢ao horizontal e vertical.

2.1 DIFERENCIACAO HORIZONTAL

No dmbito da diferenciagéo horizontal do produto podem distinguir-se duas
abordagens dominantes: a de Spence, Dizit e Stiglitz (daqui para diante serd des-
ignada pelas iniciais S-D-8) que se perfila na tradigio de Chamberilain, e a de
Lancaster, que se inspira na anilise espacial na linha das novas abordagens a
Hotelling.

Mas o cerne da distingao entre os modelos de S-D-S e de Lancaster tem a
ver com a estrutura de preferéncias: em S-D-S assume-se que os consumidores
tém todos preferéncias idénticas e que previlegiam a aquisi¢io diversificada das
diferentes variedades de um mesmo produto; Lancaster assume que, de entre as
variedades disponiveis, o consumidor escolhe apenas unia e, mais concretamente,a
que corresponde, de forma mais aproximada, 4s suas preferéncias.

Nio se pode dizer que qualquer das estruturas de preferéncias seja mais a-
derente 2 realidade que a outrajo que se pode afirmar é que ambas coexistem,
prevalecendo uma ou outra em fun¢éo da natureza especifica do produto.

2.1.3 A ABORDAGEM DE SPENCE, DIXIT E STIGLITZ (S-D-8S)

Apresentaremos muito sinteticamente a abordagem proposta em SPENCE
[1976] e DIXIT e STIGLITZ [1977] que, posteriormente, foi estendida ao contexto
internacional por KRUGMAN [1979,1980,1981,1982].

Como ja foi dito, assume-se que os consumidores tém preferéncias idénticas e
que privilegiam a aquisigio diversificada das diferentes variedades de um mesmo
produto. A formalizagido do processo decisional deste tipo de consumidores pode

3lUm exemplo talves seja mais sugestivo: diz-se que existe diferenciagio vertical entre um carro
de luxo e um utilitério enquantc se pode dizer que existe diferenciacio horizontal (de forma apro-
ximada) entre os diferentes modelos de carros utilitdrios.
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ser feita através de uma fungdo utilidade separdvel a dois passos: no primeiro, os
compradores decidem sobre o nivel de aquisi¢des dos k& produtos disponiveis na
economia; no segundo, os consumidores decidem sobre as quantidades a adquirir
de cada uma das variedades disponiveis de cada produto.

Seja a fungao utilidade,

U=U(ur,uy.u)

s
onde, u; = w[(TIL; ¢,7)%] (1 =1,2,...,k) é a sub-utilidade associada ao consumo
do bem #; ¢; é a quantidade consumida da variedade i = 1,2,..,N)
1 —(1/0:) é um parimetro e o; é a elasticidade de substituicio.

. L
!e'.

A maximizagido da fungdo utilidade sujeita i restricio orcamental conduz &
fungéo procura de cada uma das variedades j do produto 1,

p;’ t=1,2,...,k
5= =i, 0i=1-—0; )
s PIPIY Rl % © J=12,..,N
vindo a elasticidade procura preco,
94i; pij P
Ej=-"=0i+ 155 (1-a)
! opi; qi; ! ?;1 p‘-lj ik '

tendo-se ainda, se todas as variedades forem vendidas ao mesmo prego,
1-— o R
E£j=o'£+T =>1\%51},°Ei5=0i

isto é, quando o nimero de variedades é grande, a elasticidade procura prego é
igual & elasticidade substituicao.

Passemos agora A caracterizagido do mercado do lado da oferta.

Considere-se que as firmas decidem os precos e as variedades que devem pro-
duzir com o objectivo de maximizarem o seu lucro individual.

Se tivermos em consideragio as preferéncias dos consumidores e admitirmos
ainda que todas as variedades sdo produzidas com custos e tecnologias idénticas
e que os rendimentos sdo crescentes i escala, demonstra-se que cada firma tem
vantagem em produzir variedades diferentes.

No mercado 17, a regra de decisdo da firma j (que produz a variedade J)é
obtida através das condigbes de 1a ordem do problema da maximiza¢ao do lucro:

pii[1 = (1/Ey)] = C; = P; = ©,C};
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onde, @; = 1+ m e m é a taxa de mark-up.

Repare-se que ©; é um indicador de diferenciacdo: quanto maior for 9;, tanto
menores sdo as elasticidades procura-prego e substitui¢io no mercado ¢ e, portanto,
tanto maior é a taxa de mark-up.

Como os custos e tecnologias sdo iguais em cada mercado 1, todas as j var-
iedades s@ao vendidas ao mesmo prego.

No longo prazo, a solugao de equilibrio é dada pela igualdade p; = CM; > cl
tendo em consideragdo, simultaneamente, a solugio de longo prazo e a regra de
fixacdo do prego, verifica-se imediatamente que:

CM;/C! = ®,

ou seja,quanto maior for o grau de diferenciagao do produto (maior for ©,), tanto
maior serd CM;/C! e, consequentemente, tanto maiores serdo as economias de
escala néo exploradas.

2.1.2 O MODELO DE LANCASTER

Ao contrario da teoria da procura tradicional, LANCASTER [1966, 1971,
1975, 1979] assume que a ordenagdo das preferéncias dos consumidores se faz em
relagao s caracteristicas e nao aos produtos.

Esta abordagem, para além de permitir introduzir uma métrica com a qual se:
pode avaliar o grau de similaridade intra-variedades de um mesmo grupo de produ-
tos, tem ainda a vantagem de facilitar a formalizagio dos efeitos do aparecimento
de um novo produto .

De modo a nao alargar em demasia a andlise, apenas fazemos uma descricio
sintética da Gltima versdo da teoria da procura de Lancaster tal como é proposta
no seu livro Variety, Equity and Efficiency de 1979 33,

Assume-se que, de entre as variedades disponiveis, o consumidor escolhe ape-
nas uma e mais concretamente a que corresponde, de forma mais aproximada, 4s
suas preferéncias.

Tenha-se em consideragio a figura 1.3 onde CDP é a chamada curva de diferen-
ciagao do produto que tem um significado semelhante a fronteira das possibilidades
de produgdo: dé-nos a infinidade de variantes de um produto que potencialmente
podem ser obtidas através da combinagao das caracteristicas 1 e 2 (CA1eCAjy) e
utilizando as técnicas de produgio mais eficientes.

328obre este assunto vejam-se LANCASTER [1971, pp.1-12| e LELAND {1977].
33Ver ainda, sobre este assunto, SALOP [1979] ¢ HELPMAN [1981].
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Os raios OA e OD correspondem ds diferentes proporg¢des de caracteristicas
associadas aos quatro bens designados aqui pelos simbolos A a D.

Suponhamos que, da infinidade de variedades localizadas sobre a CDP, apenas
sdo produzidas as correspondentes aos bens A, C e D 34,

FIGURA 1.3 - A CURVA DE DIFERENCIAGAO DO PRODUTO

CAl

CA:

Seja C'I a curva de indiferenga de um determinado consumidor. A variedade
mais preferida é dada pela intersec¢ao entre CI e CDP e corresponde 4 variedade
B que nao é produzida pela indistria.

Se as variedades disponiveis (A, CeD) forem vendidas ao mesmo prego, o con-
sumidor escolhe (de entre as variedades vizinhas da sua variedade mais preferida
B) a que estiver a menor distincia; no caso concreto em anélise, o consumo de uma
quantidade OA; de A permite ao consumidor obter o mesmo nivel de satisfagao
que este teria ao consumir OB, de B.

Repare-se que, quanto maior for a distincia entre a variedade mais preferida e
a variedade efectivamente consumida, tanto maior serd a quantidade que permite
tornar o consumidor indiferente entre a variedade ideal e a adquirida. No exemplo
em analise, a compensagao do consumidor pelo facto de ndo consumir B é a compra
de OA; de A; o ricio de compensagaoc é dado por h = OA;/OA,.

*4Como veremos mais adiante, apenas se produz um némero finito de variedades devido 3 ex-
isténcia de economias de escala.
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Verifica-se imediatamente que o ricio de compensacdo h é funcio da distincia
no arco u enire a variedade ideal e a efectivamente consumida e tem a seguinte
interpretagao: o consumidor é indiferente entre consumir z unidades do bem ideal
ou h{u).z do bem disponivel que se encontra a uma distincia u (é a variedade
menos distanciada) medida sobre CDP.

Para tornar mais funcional a andlise, LANCASTER [1979] assume que a
fungdo de compensacéao é igual para todos os consumidores (hipétese da uniformi-
dade 3% das preferéncias) e que tem as seguintes propriedades:

h(0) =1,h{u) > 1 se u>0

h(v) >0,u>0
h(u)" > 0,u >0

Repare-se que, embora todos os consumidores tenham a mesma funcdo com-
pensacao, nao tém, contudo, as mesmas preferéncias. Lancaster supbe que as
preferéncias dos consumidores se distribuem uniformemente no espectro de pro-
dutos.

Dado um ntmero finito de variedades adjacentes, é possivel definir para cada
uma delas uma drea de mercado com as seguintes caracteristicas: os pontos fron-
teira correspondem aos consumidores que sdo indiferentes entre variedades vizinhas
(dadas as suas preferéncias bem como o0s precos e as especificacdes das variedades
disponiveis); os pontos interiores correspondem aos consumidores que tém uma
preferéncia estrita por um dos bens disponiveis. Neste contexto pode demonstrar-
se que as dreas de mercado sdo dominios convexos cuja configuracio é determinada
pelo prego e especificagiao das variedades disponiveis 3¢,

Embora a irea de mercado seja determinada pelos precos e especificacdes
de cada variedade, as quantidades consumidas per capita dependem do nivel de
rendimento e dos pregos dos bens nio pertencentes ao grupo (outside goods). No
entanto assume-se que os pregos relativos dos outside goods sdo constantes e que
nao determinam a escolha intra-variedades do grupo. Deste modo, o processo de

35Como se pode ver em LANCASTER (1979, pp.45-47}, esta hipdtese é equivalente a supor que
todas as curvas de indiferenca t&m a mesma configuragio geométrica embora tenham localizagdes
diferenciadas no espago das caracteristicas.

36 A analogia com a economia espacial est4 patente em toda a anélise da diferencia¢io do produto.
Com efeito existem similaridades Sbvias entre um modelo em que os consumidores e produtores
estio localizados no espago e t&m de suportar custos de transporte e,por outro lado, um modelo em
que as variedades mais preferidas e as disponiveis estio localizadas no espaco das caracterfsticas e
o consumidor tem de suportar um custo (ou uma desutilidade) por geralmente nio poder consumir
o seu produto mais preferido. Sobre as similitudes entre a anilise espacial e a diferenciagio do
produto vejam-se LANCASTER (1979,pp.59-61 e 212-213|, PHLIPS e THISSE (ed.) [1982] e
WATERSON [1984].
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tomada de decisoes dos consumidores processa-se em duas fases: na primeira fixam
a estrutura da despesa {proporgao das aquisi¢des de uma variedade do grupo e dos
outside goods) e, na segunda,escolhem uma das variedades disponiveis no mercado.

Finalmente, como se pode ver em LANCASTER [1979, pp.140-178] a elas-
ticidade procura-preco é uma fungdo continua e decrescente da distincia entre
bens adjacentes visto que tende para menos infinito 4 medida que as variedades
disponiveis passam a ser mais similares.

Apos a caracterizagao do comportamento do consumidor, apresenta-se sinté-
ticamente o processo de decisdes do lado da oferta.

Este é semelhante ao ji analisado a propésito do modelo S-D-S visto que os
pressupostos admitidos do lado da oferta sio idénticos aos daquele modelo:

- a existéncia de rendimentos crescentes i escala (que impede as firmas de
produzirem todas as variedades mais preferidas pelos consumidores);

os consumidores e produtores dispoem de informagio perfeita em relagio aos
pregos e especificagbes das diferentes variedades;

como existe perfeita mobilidade dos factores produtivos inter-firmas,os pro-
dutores defrontam-se com custos de produgio idénticos;

os custos de reespecificacio sao nulos;

auséncia de colusao e livre entrada e saida.

1

Neste contexto pode demonstrar-se que a solugdo de equilibrio de longo prazo
tem as seguintes caracteristicas:

- cada firma produz uma variedade com especificacio diferente das restantes;

- as variedades produzidas estZo uniformemente distribuidas pelo espectro de
produtos e as dreas de mercado sdo iguais para todas as firmas;

- todas as variedades sdo vendidas ao mesmo prego e produzidas no mesmo
montante;

- o numero de variedades efectivamente produzidas é finito e tanto maior
quanto: maior for a sensibilidade dos consumidores 4s diferengas de especi-
ficagao; menor for a elasticidade de substituigido em relagio aos outside goods;
menores forem as economias de escala; maior for o mercado 7.

3TExceptuando a sitragio em que o grau © de economias de escala é constante como acontece
quando as fungdes de predugio sio homogéneas.
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2.1.3 EFEITOS DA INTEGRACAO DE MERCADOS

Admitamos que existem dois sub-mercados (o pais e o resto do mundo) em que
os custos, as preferéncias, o nimero de consumidores, a reparticio de rendimentos,
a dotagao de factores e a dimensio sdo idénticas.

A existéncia de comércio conduz a resultados diferentes nos modelos S-D-S e
de Lancaster.

Comecgamos por analisar 0 modelo S-D-S.

Tendo em consideragiao as semelhangas entre as duas economias e os desen-

volvimentos feitos anteriormente, verifica-se imediatamente que as solucdes de

equilibrio autdrcico nas duas econornias sao’®:

PAls RESTO UN
7 = piq; — (1 + ng;)w n = pig; — (4 + ngj)w’
p; = Onuw r; = Onw’
% = §an-3) % = FHih)
;j=12,..,.N

Dadas as similaridades existentes intra e inter paises, é possivel falar de um
produtor representativo visto que todas as firmas vendem as mesmas quanti-
dades(de variedades diferentes) ao mesmo prego; as semelhancas na procura e
custos {repare-se que os parimentros O, n e u sfo iguais nas duas economias)
implicam que em cada economia seja produzido o mesmo niimero N de variedades
e, portanto, coexistam o mesmo nimero de firmas.

Quando as duas economias isoladas sao integradas num mercado comum
verificam-se os seguintes efeitos:

- o nimero de variedades ao dispor do consumidor duplica (passa de N para
2N;

- output de cada firma (e, portanto, a producéo de cada variedade) mantem-se
ao mesmo nivel, ou seja, as firmas ndo aproveitam os ganhos que poderiam
decorrer duma explora¢do mais intensiva das economias de escala;

38As quantidades g; sio determinadas supondo que, no longo prazo, se verificam as geguintes
implicagbes: p=CM — 1 =0— g, = G—fﬂh'
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- metade da producgao é vendida no mercado interno e o remanescente é ex-
portado;

- a taxa de mark-up nao é influenciada pela integragio dos dois mercados.

Portanto, no modelo de S-D-S nao existe maior rivalidade induzida pela con-
corréncia internacional, tendo a solu¢do nos mercados integrados uma natureza
aditiva. Existe apenas uma excep¢ao: embora seja improvivel, pode acontecer
que uma mesma variedade seja produzida em ambos os mercados. Como as fir-
mas podem, a custos nulos, alterar a especificacido da variedade que produzem, o
comportamento esperado das firmas, face & ocorréncia anterior, seria uma delas
{ou ambas) procederem & alteragdo da especificagao do seu output.

Passamos agora & andlise do modelo de Lancaster.

Tal como no modelo de 8-D-S, suponhamos que existem duas economias (pais
e resto do mundo) idénticas.

As solugoes de equilibrio autdrcico e num mercado comum podem ser repre-
sentadas da forma apresentada em seguida:

PAiS RESTO DO MUNDO MERCADO COMUN
NUMERO DE VARIE- Ny N, N.
DADES OU DE FIRMAS

QUANTIDADE PRO- @ 0 ¢
DUZIDAS DA POR

FIRMA

PREGO p=2u py =42 P

q2

Dadas as similaridades entre as duas economias, as duas solugdes em equilibrio
autdrcico (pais e resto do mundo) sdo iguais *°:

Ni=Ny,u=@, pr=p2

Como as duas populagOes tém as mesmas caracteristicas, a integracio dos
dois mercados é equivalente & duplicagio de um deles.

39N3o 86 o nimero, mas também, as preferéncias das N;, diferentes variedades sio iguais duas
a duas.
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Tomemos como referéncia a economia doméstica; na situagio inicial, a
solugao de equilibrio é:

=CM 1
P (a1) . P _ CM(q)

' - ' =0
R'(ql) - C”(ql) R (‘11) C (9'1)

Face a duplicagdo da populagdo verificam-se os seguintes resultados (no curto
prazo):

- o rdcio P/R' = 1/[1 — (1/E)| néo se altera visto que a elasticidade E per-
manece constante;

- as firmas continuam a decidir com base na regra R' = C";

- se a funcao custo médio tiver a forma de U,

d®/dg = d/dg(CM/C") <0

A conjugacao dos trés resultados conduz a que as firmas,no curto prazo, fixem
um prego acima do custo médio (p > CM) e tenham um lucro positivo.

Este facto estimula a entrada de novas firmas no mercado e aumenta o nimerc
de variedades vendidas. Como 0s custos de reespecificagio sio nulos, a entrada de
novas firmas obriga a que as j4 instaladas alterem as suas especificacdes de forma
que a distribuigao de firmas pelo espago das caracteristicas seja uniforme.

A menor distincia enire variedades vizinhas no espago das caracteristicas
faz aumentar a elasticidade procura-prego intra-variedades e, em consequéncia,
diminui p/ R’ até que p = CM.

Repare-se que, devido as economias de escala, o nimero de variedades na
situacdo de equilibrio de longo prazo é N* < 2N, ou seja, face a um aumento
para o dobro da populagio, o nimero de variedades menos do que duplica.

Uma situagdo extrema é aquela em que as fungbes de produgio sio ho-
mogéneas de grau © > 1 {rendimentos crescentes i escala)

Demonstra-se*! que, neste caso, a solugdo de equilibrio de longo prazo é car-
acterizada pelo seguinte:

41Veja-se LANCASTER [1579, 1980].
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- o ntimero de variedades é Nx = Ny;
- o prego de venda é p* < py;

- as quantidades produzidas por cada firma sao ¢* = 2¢;.

Tomando como referéncia os efeitos sobre o equilibrio resultantes de uma du-
plicagdo da populagdo, podem estabelecer-se as principais resultantes da integragéo
de dois mercados idénticos *Z.

Se as fungdes de produgio ndo forem homogéneas (e,em particular, as fungdes
custo forem em U), as trocas internacionais conduzem & saida de algumas firmas
do mercado visto que N* < 2N,.

Quando as fungdes de produgao sao homogéneas, a existéncia de comércio
conduz a saida de NV; firmas, de tal forma, que o nimero de firmas (ou variedades)
de equilibrio é N* = N;; por outro lado, as firmas que permanecem no mercado
duplicam as vendas metade das quais sdo canalizadas para a exportagao.

Face & integracao de dois mercados, as abordagens de Lancaster ¢ de S-D-S
distinguem-se nos aspectos seguintes:

- em S-D-S nao existe alteragao de pre¢os,0 nimero de variedades é N*' =
Ny + N3 = 2N; e nao existe entrada ou saida de firmas;

- em Lancaster, a rivalidad: interfirmas leva-as a explorar as ecomomias de
escala o que implica que a produgdo aumente, 0s pre¢os diminuam e o nimero
de variedades e firmas seja

N; < N*' < 2N;.

Os ganhos potenciais decorrentes da existéncia de comércio em Krugman e
Lancaster sao diferenciados.

Em Krugman apenas resultam do aumento do nimero de variedades vendi-
das em cada pafs *3; com efeito, como o consumidor previlegia a diversidade, os
beneficios associados ao comércio resultam do aumento do nimero de variedades.
Este facto resulta da circunstincia da fungao utilidade ser formalizada de tal forma
que 1/N unidades de cada um dos N bens sdo preferiveis a 1/{/N — 1) unidades
de cada um de 1 — N bens.

42Na auséncia de barreiras aduaneiras ou custos de transporte, e dadas as similaridades admiti-
das,0 mercado comum constituido pelos dois paises é formalmente equivalente ac de um deles com
o dobro da populagio.

43Repare-se que apés a integragio, o mimero de variedades produzidas a nivel mundial se mantém
constante.
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Em Lancaster, o consumidor também beneficia do aumento do ndmero de
variedades mas por razoes diferentes: a diversificagao da gama de variedades ofer-
ecidas no mercado implica que, em média, seja menor a distincia (no espago das
caracteristicas) entre a variedade por ele idealizada (a variedade mais preferida) e
as que sao efectivamente produzidas pela indistria.

Mas, para além disso, no modelo de Lancaster existe um efeito competitivo
resultante da integragao internacional que tende a aumentar a concentragio (a
nfvel nacional e mundial} e, consequentemente, conduz ao aumento do nivel de
producio média de cada firma e & reducao dos custos médios de produgao.

Repare-se que os ganhos de comércio associados a estes modelos resultam,
em grande parte, das hipdteses restritivas que lhes estzo subjacentes. Como o
préprio LANCASTER ([1979,pp.179] admite, o seu modelo {que ele, significativa-
mente, designa por concorréncia monopolistica perfeita) é a estrutura de mercado
mais perfeitamente competitiva em situagoes em que os consumidores nao tém
preferéncias idénticas.

A existéncia de informagéo e de custos assimétricos ** relativamente as especi-
ficagdes (por exemplo, de acordo com o nivel de desenvolvimento tecnolégico dos
diferentes paises), de firmas multiproduto ou de barreiras & entrada *® néo garan-
tem que a integragao conduza a uma solugéao em que haja um aumento do nimero
de variedades disponiveis no mercado, nem que aumente o nivel de eficiéncia das
firmas domésticas.

Nao queriamos ainda deixar de explicitar que a andlise efectuada até este
momento tem subjacente que se trata da integracao de duas economias idénticas
em relagdo 3 dimensao, custos, preferéncias e dotagio de factores.

Apesar disso, existem trocas entre as duas economias devido & existéncia de
diversidade de preferéncias (nas acepcdes de S-D-S ou Lancaster) e de economias
de escala.

A existéncia de assimetrias %6 entre dois pafses explicam as diferenciacdes ao
nivel dos padroes de comércio. Ao contririe do que acontece quando as duas econo-
mias sao idénticas, em contextos assimétricos, as economias nao tém produgdes
iguais nem exportam os mesmos montantes; para além disso podem coexistir trocas
intra-indistrias (determinadas pela diversidade de preferéncias) e inter-inddstrias
(explicadas pelas assimetrias entre os dois paises).

41Veja-se, a este propésito, SIROEN {1986,1988].

EEATON e KIERZKOWSKI [1984] introduzem a possibilidade de haver barreiras A entrada no
modelo de Lancaster.

45Vejam-se, por exemplo, LANCASTER (1980, HELPMAN [1981] e HELPMAN ¢ KRUGMAN
[1985].
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Mas,as peculiaridades destes modelos nio se limitam aos aspectos acaba~
dos de realgar. FLAM e HELPMAN [1987] ' demonstram que, se as preferéncias
forem do tipo S-D-S, a fixacdo de uma tarifa {baixa) pode aumentar o nivel de
bem estar. De facto, os mecanismos de transmissao de efeitos sdo do seguinte tipo:

AUMENTO DO PREQO AUMENTO DA AUMENTO DA ENTRADA DE NOVAS.

RELATIVO DAS PROCURA E DO LUCRATIVIDADE FIRMAS DOMESTICAS E

VARIEDADES = > PREQO DAS - > DASFIRMAS ~> AUMENTO DG NUMERO

IMPORTADAS VARIEDADES DOMESTICAS DE VARIEDADES
PRODUZIDAS PRODUZIDAS
INTERNAMENTE

Ou seja, a protecgao parcial aumenta o bem estar porque mantem o acesso dos
consumidores as variedades produzidas no exterior e conduz, simultaneamente, ao
aumento do nimero de variedades produzidas no mercado doméstico.

LANCASTER [1984] evidenciou que, também no seu modelo, a protecgio par-
cial poderia ter efeitos positivos no bem estar. Com efeito, se as firmas domésticas
e estrangeiras estiverem intercaladas *® no espaco das caracteristicas (ou seja,cada
firma doméstica tem sempre adjacente duas firmas estrangeiras), os efeitos da
fixagao de uma tarifa sdo semelhantes aos evidenciados por Flam e Helpman.

2.2 DIFERENCIACAO VERTICAL DO PRODUTO

Basicamente pode dizer-se que existem dois tipos de abordagens desta tematica:
autores como GABSZEWICZ e THISSE (1979, 1980, 1982] e SHAKED e SUT-
TON [1982, 1983, 1984| analisaram contextos em que existem firmas que apenas
produzem,cada uma. delas, uma tnica variedade; outros autores, de entre os quais
MUSSA e ROSEN [1978] s&o precursores,concentram a sua analise no estudo das
decisoes de um monopolista que é o {inico produtor de uma gama de variedades e
que pode (ou nido) implementar uma estratégia de discriminacio de pregos °.

Dado o ambito do nosso estudo e dos resultados que pretendemos destacar,
vamos concentrar-nos na analise do primeiro tépico.

Do lado da procura considera-se que existe um nimero vasto de consumidores
com gostos idénticos mas niveis de rendimento diferentes.

*7Ver ainda, sobre este mesmo assunto, GROS [1987].

“SLYONS {1984| demonstra que, a disposigio que tem maior probabilidade de ocorrer, por ser a
mais racional, é a alternada.

49Fstio a ser dados os primeiros passos na anilise da situagio intermédia entre as duas referidas:
© caso em que existe um conjunto de oligopolistas que produzem, cada um deles, um subconjunto
das variedades que sio oferecidas no mercado. Sobre este assunto veja-se CHAMPSAUR e RO-
CHET [1986].
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A escolha dos consumidores vai incidir sobre um nimero finito de pares
qualidade-pre¢o produzidos pelas firmas que concorrem no mercado. A estru-
tura de preferéncias subjacente i andlise ajusta-se & aquisi¢cio de bens de consumo
duradoiro: assume-se que os consumidores apenas adquirem bens indivisiveis e
mutuamente exclusivos.

fiste consumidor representativo tem semelhangas como proposto em 5-D-S e
Lancaster; tal como em 8-D-8S, os consumidores tém gostos idénticos, contudo nao
adquirem uma gama diversificada de variedades; apesar de terem gostos idénticos,
os consumidores tém, & semelhanga de Lancaster, um par gqualidade-pre¢o mais
preferido, devendo-se, tal facto, & existéncia de niveis de rendimento diferentes.

Neste contexto, SHAKED e SUTTON [1982| caracterizou o comportamento
das firmas em trés fases:

- na primeira, a firma decide ou nao entrar no mercado;
- na segunda escolhe a qualidade, isto é, a especificagao do produto;

- finalmente, dada a especificagao, na terceira fase, as firmas concorrem pelos
precos & Bertrand®®,

A partir daqui apenas nos vamos interessar pela terceira fase de forma a
destacar um resultado demonstrado em GABSZEWICZ e THISSE [1979} e SHAKED
e SUTTON {1983] ®: ¢ nimero de firmas que podem coexistir numa inddstria ca-
racterizada pela diferenciagao vertical é finito; a existéncia de um limite superior
imposto ao nimero de firmas instaladas num mercado ndo impede que uma nova
entrada conduza a um equilibrio convergente para o que caracteriza a concorréncia
perfeita.

Este resultado, que se situa na linha de Bertrand, poe em causa uma ideia
dominante na Economia Industrial (e na microeconomia em geral) que é a seguinte:
o aumento da extensdo do mercado {aumento do nimero de consumidores e firmas)
faz convergir a solug@o para a de equilibrio competitivo ainda que existam rendi-
mentos crescentes A escala e/ou diferenciagio do produto. E assim em Cournot e
Lancaster.

Neste ultimo caso verificamos que, em estruturas de mercado com as carac-
teristicas da concorréncia monopolistica perfeita ®, o aumento da dimensio da

50Bst4 implicito a esta abordagem que a diferenciagio do produto permite minimizar os efeitos
da concorréncia pelos pregos. Veja-se, a propésito, BONANNO [1986).

5104 resultados alcancados sio idénticos em ambos os trabalhos. No entanto, GABZEWICZ e
THISSE [1979] procedem & abordagem assumindo custos nulos enquanto que SHAKED e SUTTON
[1983] explicitam os custos.

82F o préprio Lencasier que propde esta designagio para o sen medelo.
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economia permite a entrada de novas firmas que tendem a distribuir-se uniforme-
mente no espago das caracteristicas; em consequéncia, o niimero de firmas aumenta
enquanto que a distdncia inter-variedades diminui; este ltimo facto faz aumen-
tar tendencialmente a elasticidade de substituigdo entre variedades vizinhas. Na
situagao limite em que o nimero de consumidores tende para infinito, 0 mesmo
aconteceria ao ndimero de variedades e 3 elasticidade substituicdo; ou seja, a con-
corréncia monopolistica perfeita tem, como situagdo limite, a concorréncia perfeita.

Contudo existem estruturas de mercado em que o equilibrio competitivo se
verifica independentemente do niimero de firmas. Assim acontece com o modelo
de Bertrand e nos mercados contestdveis.

A solugao de oligopdlic natural evidenciada por GABSZEWICZ e THISSE
[1980] e SHAKED e SUTTON (1983] tem caracteristicas semelhantes is apresen-
tadas em dltimo lugar: embora exista um limite superior imposto ao nimero de
firmas que podem coexistir no mercado, a entrada de novas firmas faz convergir a
solugao para a de equilibrio competitivo.

Considere-se uma inddstria constituida por N firmas que produzem a custos
nulos N variedades diferentes.

Assuma-se um continuum de consumidores com gostos idénticos e rendimen-
tos diferentes mas distribuidos uniformemente no intervalo [a,5] onde a e b sio,
respectivamente, os rendimentos minimo e méximo.

Seja,
a<t<h

z!
f(t)z{o, t<a,t>b

a funcao densidade de probabilidade do rendimento t.

Cada consumidor faz aquisi¢des indivisiveis e mutuamente exclusivas; ou seja,
o problema do consumidor ¢ é decidir se deve ou nio consumir uma das N var-
iedades produzidas pela inddstria.

Seja U(k,t) a utilidade decorrente de se consumir uma unidade da variedade
k e de se deter um rendimento t e U(0,¢) a utilidade de se deter um rendimento ¢
sem consumir nenhuma das variedades disponiveis.

Considere-se que a fungao utilidade tem a seguinte forma analitica particular:
Ulk,t) =Upt =Uh[1 4+ &(k—1)].8, £>0
com U(0,t) =U,.¢

Repare-se que:

“Un>Unr > > Uk > . > Uy > U, isto é, Up(k = 1,2,...,n) é um indice
de utilidade que permite ordenar as n variedades por ordem crescente da sua
qualidade;
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- £ é uma medida de substituibilidade intervariedades que pode ser interpre-
tada da seguinte forma: se £ = 0, os produtos sdo substitutos perfeitos; a
substituibilidade decresce 4 medida que £ aumenta.

Seja px © prego fixado pelo oligopolista k; o produto k serd comprado pelo
consumidor (com rendimento) ¢ em detrimento do produto j (j = k) se (e 56 se):

Ulk,t — px) = U1 + £(k — 1)](t — p) > Uh[1 + &5 — 1)}t - p;) = U(5,t — p;)

Situando-se neste contexto, GABSZEWICZ e THISSE [1980| determinam a
solugio de equilfbrio ndo cooperativo quando as firmas suportam custos nulos e
retiram as seguintes conclusoes:

- o ndmero de variedades (ou de firmas) existentes é determinado endégenamente
e depende da distribuicdo do rendimento e das preferéncias; devido & exis-
téncia de concorréncia pelos pregos, o niimero de variedades é finito e inde-
pendente da dimensdo da economia;

- seja N o nlmero de variedades que podem coexistir no mercado e suponha-
se que as sucessivas variedades estdo ordenadas por ordem crescente da sua
qualidade de tal forma que U, > ... > U, > ... > U;. Pode demonstrar-
se que,se houver uma nova firma que venda uma variedade com utilidade
Un+1 e que decida entrar, ocasiona a saida da firma 1. Generalizando, se
entrarem M firmas com bens de utilidades {Upy1,...y Upim], saem M firmas
que produzem os bens [1,2,..,m];

- seja py = pp(M,€), com k = m + 1,...,m + n, o preco da firma k. Pode
demonstrar-se que dp,/dM < 0, ou seja, & medida que se processa a entrada
de firmas de bens de qualidade superior (embora o ntimero de variedades pro-
duzidas se mantenha constante e igual a N), o preco de uma variedade &
genérica decresce e tende para o prego competitivo. A explicacio intuitiva
para este comportamento é a seguinte: quando novos bens de qualidade su-
perior entram, a concorréncia pelos pregos entre as firmas rivais pressionam
de tal forma a queda dos precos dos bens de alta qualidade que os consum-
idores rejeitam os bens de qualidade inferior mesmo que vendidos a precos
nulos.

- pode demonstrar-se ainda que:
Opx dapr _ 8Pk — p-y)
¢ o a¢

ou seja, a medida que a substituibilidade aumenta (¢ diminue}, os precos das
diferentes variedades diminuem bem como os diferenciais de pregos interva-
riedades.

>0, >0
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SHAKED e SUTTON [1983] explicitam os custos na andlise e concluem o
seguinte:

- se 038 custos médios crescerem acentuadamente com a qualidade, o aumento
da dimensio da economia ou uma diminuicdo dos custos fixos (menores
economias de escala) tem os efeitos tipicos verificados nos modelos de Cour-
not e Lancaster;

- se 0s custos médios crescerem lentamente com a qualidade (isto acontece
quando a qualidade depende dos custos fixos em Invesitgagdo e Desenvolvi-
mento e nao dos custos varidveis em mio de obra e bens de consumo in-
termédio), existe um limite superior para o niimero de firmas que podem
coexistir e usufruirem de quotas de mercado positivas devido & concorréncia
pelos precos a Bertrand. '

Estes resultados foram aplicados por GABSZEWICZ, SHAKED, SUTTON e
THISSE [1981] e SHAKED e SUTON [1984] ao contexto em que existe comércio
internacional sem restrigoes.

Os pressupostos de anélise sao os tradicionais: face a duas economias (a
doméstica e o mercado mundial), pretende-se comparar as solucdes em equilibrio
autdrcico € em economia aberta.

Em SHAKED e SUTTON [1984] considera-se que as duas economias sio
idénticas em todos os aspectos exceptuando a dimensdo; assim, suponhamos que
a economia mundial tem uma dimensio u vezes superior &4 economia doméstica,
ou seja:

F=uE, K =uK,u>1

onde:

E e E' sao, respectivamente, os niveis de emprego no resto do mundo e na
economia domséstica;

K' e K sio, respectivamente, os stocks de capital no resto do mundo e na
economia doméstica.

Se os consumidores tiverem a mesma reparticao de rendimentos e as mesmas
preferéncias nas duas economias, o nimero N de variedades produzidas é igual
em ambas as economias. Neste contexto, a integracao dos dois mercados tem as
seguintes implicagoes:
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- no mercado comum (economia doméstica mais mercado mundial) coexistem
N firmas que vendem a0 mesmo prego que fixavam em equilfbrio autircico
mas tém lucros mais elevados porque dispéem de uma quota de mercado
mais elevada;

- isto significa que saem do mercado N firmas: o modelo nio permite deter-
minar quais, de entre estas, sio domésticas ou estrangeiras.

GABSZEWICZ, SHAKED, SUTTON e THISSE [1981] analisam os resultados
da integragdo de duas economias com distribuicdes de rendimentos diferentes.

Assumamos que temos dois paises (! = 1,2) nos quais os rendimentos se
distribuem uniformemente nos intervalos [a;, ;] de tal forma que, em equilibrio
autdrcico, apenas subsistem duas firmas em cada pais ** produzindo, cada uma
delas, uma variedade de qualidade diferente.

Suponhamos que as duas economias tém reparticoes diferenciadas dos rendi-
mentos de tal forma que:

az < ay < by < by —= [a]_,bl] ﬂ [ﬂ-z,bz]?&ﬂ

Neste contexto demonstra-se que a integragio das duas economias conduz a
uma solucdo de equilibrio em que apenas coexistem as tras variedades de maior
qualidade; a empresa que produz a variedade de menor qualidade (localizada no
pais de menores rendimentos) é obrigada a sair do mercado.

Quanto mais dispares forem as repartigdes de rendimento, tanto menor ser4 o
ntimero de firmas que saem do mercado. Na situagio limite em que [a,, ;] Nas, b=
0, os efeitos da integragio das duas economias sa0 nulos.

Portanto, ao contrério do que acontecia na chamada concorréncia monopolistica
perfeita & Lancaster em que os efeitos competitivos da integracio de uma economia,
no mercado internacional resultavam essencialmente do aumento * do ndmero de
variedades disponfveis 3°, em contexto da diferenciagio vertical do produto, a ri-
validade tem natureza diferente: assumindo as variedades como sendo exdgenas,
a concorréncia pelos precos inter-firmas reduz, de tal forma, os precos dos bens
de qualidade superior que as firmas que produzem bens de baixa qualidade sio
excluidas do mercado.

%3Como se pode ver em GABSZEWICZ et alii [1981} para que coexistam duas firmas t&m que
se verificar as seguintes condigbes: a distribui¢io de rendimentos tem que verificar a restri¢io
2a; <b; < dai e (Uy ~ U} /(U = U,) > (b; - 2a;)/(3a:) onde U; (i=0,1,2) sdo indices de utilidade.
Como ji tinha sido dito anteriormente, o nimero de firmas instaladas no mereado depende da
distribui¢io de rendimentos e da forma analftica da fangio utilidade.

S4E em consequéncia, aumentava a elasticidade substituigdo intervariedades e diminue o poeder
de mercado das firmas instaladas.

5Naturalmente que o nimero de firmas também aumentava.
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3 LUCRATIVIDADE, CONCEN TRACAO E DIFEREN-
CIACAO DO PRODUTO FACE AOS MODELOS DE
INTEGRACAO

Na economia internacional e nas abordagens em economia aberta assume-se
implicitamente aquilo que na literatura ¢ designado por teoremas limites: quando o
mercado mundial néo é segmentado por barreiras aduaneiras e/ou custos de trans-
porte, o peso relativo das firmas domésticas é t30 pequeno que se pode considerar
que, no limite, o processo de formagdo de precos converge para o de concorréncia
perfeita.

Esta conclusao é falaciosa por duas razoes:

- em primeiro lugar, o nimero de firmas instaladas é sempre finito desde que se
assuma que os produtores utilizam tecnologias que t&m, na zona de produgio
relevante, rendimentos crescentes & escala;

- em segundo lugar,a maioria das transacgdes referem-se a produtos diferenci-
ados. Este facto tem duas consequéncias: desincentiva o comércio e garante
o poder de mercado is firmas domésticas.

Apesar do alargamento dos mercados nio garantir a convergéncia para solu-
gOes perfeitamente competitivas,nio deixa de ser verdade que, em mercados que
funcionam em contexto de concorréncia imperfeita, existem ganhos potenciais as-
sociados ao desmantelamento dos entraves ao comércio.

Em primeiro lugar, face i existéncia de rendimentos crescentes i escala, o
alargamento dos mercados cria condigdes para o aumento do nivel de produgéo
de cada firma e, em consequéncia,conduz 3 diminuicio dos custos médios. Este
aumento da produgdo tem, como sugeriram HELPMAN e KRUGMAN [1985],
efeitos no nivel da eficiéncia semelhantes aos que decorrem da existéncia do pro-
gresso técnico.

Se admitirmos a livre entrada e saida das firmas do mercado, existe uma
racionalizagdo dos processos produtivos que conduz a aumentos de produtividade
e do nivel de produgdo de cada firma e ao aumento do grau de concentragio em
cada economia. '

Em segundo lugar, a integracao tende a intensificar a concorréncia e a reduzir
os lucros das firmas, aumentando, deste modo, o excedente dos consumidores.

Para além da redugdo dos pregos,os consumidores podem beneficiar simul-
taneamente de dois aspectos que decorrem da existéncia de coméreio: o aumento
da diversidade e da qualidade dos produtos disponiveis no mercado.
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QUADRO 1.2 - SINAL DOS EFEITOS DA INTEGRACAO INTERNACIONAL

MODELOS LUCRATIVIIDADE | CONCENTRACAO | DIFERENCIACAQ
COURNOT () (>0) PRODUTO
| HOMOGENEO
MERCADOS (0) AUMENTA A CON- PRODUTO
CONTESTAVEIS CENTRACAO HOMOGENEO
MUNDIAL |
KRUGMAN (0) (0) (0)
LANCASTER (0) (+) (> 0)
VERTICAL (0) (>0) AUMENTA A
: QUALIDADE
DO PRODUTO

Portanto, a abertura ao exterior permite conciliar duas realizacdes in-
compativeis em equilfbrio autdrcico: torna possivel a utilizagdo de processos pro-
dutivos mais eficientes e a exploracio de economias de escala, garantindo, simul-
taneamente, a minimizagao do poder de mercado associado & elevada concentragio
e o aumento da diversidade e qualidade dos produtos disponiveis.

O quadro 1.2 fornece uma sintese dos principais efeitos do comércio. Consid-
eremos, por agora, apenas a lucratividade e a concentragio.

A lucratividade média apenas é uma medida operativa em estruturas de mer-
cado em que existam barreiras & entrada no sentido de Weszacker, isto é, que
permitam manter, ainda que se tome um horizonte de longo prazo, precos acima
do custo médio.

Repare-se que, de entre as estruturas analisadas, apenas na de Cournot os
efeitos competitivos se reflectern na lucratividade média. Nas restantes, a auséncia
de barreiras legais, de custos nio recuperdveis ou de outras imperfei¢des implica
que a concorréncia potencial das firmas entrantes reconduza cs produtores insta-
lados a fixarem precos iguais ao custo médio.

Naturalmente que estas tiltimas estruturas tém subjacentes hipéteses simplifi-
cadoras, ndo tanto para as tornar mais aderentes & realidade, mas antes para serem
mais operativas. A existéncia de imperfeiges (custos ndo recuperaveis, produgio
multiproduto®®, custos de reespecificacdo,etc.) cria condigdes que permitem gerar,

56Sobre este assunto veja-se, por exemplo, LANCASTER [1979).
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mesmo no longo prazo, lucros anormais. Embora os efeitos do comércio na lucra-
tividade nao sejam, nestas condigdes, perfeitamente inequivocos, pode afirmar-se

que, em geral, conduzem a uma variagio negativa®’.

Quanto & concentragdo pode afirmar-se que a integracio tem geralmente
efeitos positivos. Naturalmente que esta regra tem nuances.

Em Cournot apenas existe uma redistribuigao das quotas de mercado inter-
firmas se houver assimetrias nos custos. Caso contririo, o comércio tem efeitos
neutros na concentragio.

No caso dos mercados contestiveis verificAmos que aumenta a concentragio
a nfvel mundial. Quanto ao mercado interno apenas existem duas alternativas; a
firma tem vantagens competitivas de custos e, nesse caso, permanece instalada e
fornece todo o mercado mundial; se tiver custos mais elevados que os concorrentes
internacionais, é obrigada 2 sair do mercado.

As especifidades do modelo de Krugman conduzem a que a existéncia de
comércio nao altere o grau de concentragio (mundial e doméstico).

Finalmente, em contexto de diferenciagao vertical apenas nio existem efeitos
positives na concentragio se as duas economias integradas forem, do ponto de
vista do nivel e da reparticdo de rendimentos, totalmente dissemelhantes.

Embora haja razdes para esperar efeitos benéficos resultantes da integracdo
de estruturas de mercado imperfeitas, é sempre possivel construir exemplos basea-
dos num conjunto de hipéteses particulares que conduzem i conclusio de que o
comércio livre tem efeitos lesivos no bem estar®®. Em particular verificimos que
em algumas estruturas de mercado (por exemplo, nos modelos de Krugman e Lan-
caster), a protecgdo parcial poderia contribuir para aumentar o nivel de bem estar
em cada pais.

Portanto, a existéncia de aumentos da concentracio e/ou redugdes na lu-
cratividade, embora criem condigbes potenciais para a ocorréncia de beneficios
resultantes do comércio, ndo sio uma condigao suficiente para a sua verificagio.

De facto, em contextos oligopolisticos, a condigio suficiente para que existam

ganhos associados ao comércio é que aumente a produtividade média de cada
firma.

No caso dos mercados contestdveis,a condigao suficiente pode ser estabelecida
da seguinte forma:

CULT) - <Y Cilf, ) - qf

el i€l

" 573obre este assunto veja-se SIROEN 1986, 1988}.
5Ver, sobre este assunto, EATON e KIERZKOWSKI [1984], MARKUSEN e MELVIN [1984] e
HELPMAN ¢ KRUGMAN [1985].
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onde I é o conjunto de bens que sdo produzidos na economia mundial; C; é o custo
médio da firma ¢; f é o vector das remuneragdes dos factores; ¢¢ é a quantidade
produzida em autarcia no pais #; g; é o output mundial pés comércio.

De facto, HELPMAN ¢ KRUGMAN {1985,p.70] demonstram que, nesta si-
tuagao, o rendimento gerado pés-comércio permite adquirir os bens consumidos
em autarcia.

A interpretagao da desigualdade permite concluir que os ganhos do comércio
podem decorrer de dois factos.

Em primeiro lugar, a concorréncia pelos pre¢os 3 Bertrand conduz 3 concen-
tragdo da produciao mundial §; de cada produto ¢ numa tnica firma o que significa
que a dimensao média das firmas aumenta nos I mercados considerados.

Em segundo lugar, face & existéncia de rendimentos crescentes & escala, o
aumento da produgiao média de cada firma proporcionado pelo alargamento dos
mercados domeésticos conduz a uma redugio dos custos médios e a um aumento
da produtividade.

Repare-se que a reserva que tradicionalmente se poe & integragio, devido
aos efeitos sobre o nivel da produgio doméstica, nao é relevante nos mercados
contestdveis; com efeito, o que deve ser assegurado é que o nivel da producao
mundial aumente de forma a que os custos se reduzam e a eficiéncia aumente.

Retenhamo-nos um pouco mais na andlise do efeito do aumento da produgio
sobre a produtividade. Por defini¢io de rendimentos crescentes 3 escala,0s aumen-
tos da produgdo sio mais que proporcionais relativamente s variacdes nos inputs
utilizados. Nesta situacao, a produtividade média tende a crescer com o nivel de
produgao.

Tomemos como exemplo ilustrativo uma funcdo de producio do tipo Cobb-
Douglas para a qual se t&m, como se pode ver no anexo 7, as seguintes funcdes
custo (CM) e produtividade (PM) médias®®:

CM = 6q6-11 —C; = -C’-(U,’Y,‘K—,pf, w); 6= !
L e

PM = PM4?, PM = PM{y,v,w,p;), Z(v,4) >0 sse v+~>1

onde v e < sdo, respectivamente, as elasticidades produto-emprego e produto-
bens de consumo intermédio; w e p; sao, respectivamente, os custos unitérios do
trabalho e dos bens de consumo intermédio; K ¢é o stock de capital que se considera
constante no curto prazo.

%Estas fungdes sio determinadas supondo que o produtor tem uma estratégia optimizadora,
isto ¢, as suas decisdes correspondem a pontos localizados sobre a via de expansio do output,
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Se os rendimentos forem crescentes 3 escala (v + v > 1) tém-se:

ICM aPM
—5— <0, -—=—>0, Vg
9q dq
ou seja, a produtividade média estd correlacionada positivamente com o nivel de
producao.

Na auséncia de economias de escala, ja nao se verifica aquele comportamento.
De facto, se existirem rendimentos constantes (v ++ = 1) ou decrescentes & escala
{v+~ < 1), a produtividade média tem, respectivamente, uma correlagio nula ou
negativa com o nivel de produgao.

No caso de se ter um oligopélio & Cournot para que haja ganhos do comércio
é dada pela expressao seguinte:

2 (p~R)g—q) 20

icl

onde P; e R| sio, respectivamente, o preco e a receita marginal no mercado i; ¢; e
¢! sao, respectivamente, as quantidades produzidas em contexto de comércio livre
e autarcia.

Portanto, para existirem ganhos de comércio basta que, em média, aumente
o output dos mercados oligopolistas domésticos. Como o nimero de firmas nesta
estrutura de mercado é fixo, o aumento do output total significa que o nivel de
producao médio de cada fir.na aumenta e, no caso dos rendimentos serem cres-
centes do dominio de decisao relevante, o mesmo acontece a produtividade média.

Em contexto de diferenciagdo do produto ndo basta que a produtividade
média das firmas aumente; com efeito pode acontecer que, em termos agrega-
dos, os consumidores consigam disfrutar das mesmas quantidades que dispunham
em autarcia,mas tenham que escolher de entre um conjunto de variedades menos
diversificado.

Portanto, as variagdes na utilidade do consumidor que tem preferéncias di-
versificadas depende, nao 56 da escala de produgéo (e, portanto, dos custos), mas
também do numero de variedades que estio disponiveis no mercado.

Nos modelos de Lancaster ¢ Krugman, as condi¢oes suficientes para que haja
beneficios do comércio é que nao ocorra uma redu¢ao do nimero de variedades ,
nem da produtividade®.

%03e as preferéncias forem do tipo das propostas por LANCASTER, esta condigio suficiente
apenas & consistente se admitirmos que hd uma redistribuigio correctiva éptima do rendimento
ou as preferéncias forem do tipo COBB-DOUGLAS. Veja-se, sobre este assunto, HELPMAN e
KRUGMAN [1985,pp.133-7).
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CONCLUSOES

Neste capitulo procuramos delinear dois instrumentos de anélise imprescindiveis
para o desenvolvimento subsequente deste trabalho.

Em primeiro lugar estabelecemos um conjunto de indicadores que nos irao
permitir avaliar, no capitulo 3, os efeitos resultantes da integragao.

As consideragoes feitas neste capitulo permitem afirmar que a lucratividade e
a concentragao sao indicadores que podem ser utilizados para detectar os efeitos do
comércio sobre a performance das firmas e a estrutura de mercado. Contudo, de
um ponte de vista normativo, apenas permitem identificar a existéncia de situagoes
que podem conduzir a ganhos potenciais decorrentes do comércio.

Se estivermos interessados em avaliar a existéncia de ganhos efectivos, pode-
mos utilizar dois indicadores que permitem, para um subconjunto das estruturas
de mercado mais relevantes®, proceder a sua identificagdo: a produtividade média
e 0 numero de variedades.

Em segundo lugar explandmos o quadro tedrico geral subjacente 4s implicacoes
da integragao internacional tomando, como referéncia, as estruturas de mercado
mais relevantes.

No capitulo seguinte retomaremos esta temética, considerando, contudo, es-
truturas de mercado que tém subjacentes hipdteses mais ajustadas & economia
portuguesa no perfodo que se pretende analisar (1977-1982),

Em primeiro lugar nao poderemos ignorar que Portugal é uma pequena econo-
mia parcialmente protegida. Este facto tem duas implicagbes centrais:

- conduz 3 existéncia de assimetrias®’ entre as duas estruturas de mercado
que sao integradas {o mercado interno e o resto do mundo) o que sugere a
necessidade da sua explicagao e a andlise das implicagdes sobre o processo
de tomada de decisdes;

- permite diferenciar os processos de ajustamento nos dois mercados e centrar
a andlise no comportamento das firmas domésticas que é a questdo que para
nés tem mais relevincia.

®!Como se disse anteriormente, em COURNOT é suficiente que aumente a produgio média de
cada firma; no entanto, tal situagio ndo condus necessariamente a um aumento da produtividade
média.

52A0 contririo do que foi assumido em todo este capitulo em que as duas economias eram, em
geral, idénticas.
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Em segundo lugar, existem diferentes vectores de integracao internacional que
carecem de uma analise individualizada; estamos a referir-nos ao sector exporta-
dor, as firmas que defrontam importagdes competitivas e ao investimento directo
estrangeiro.
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CAPITULO 2 - IMPACTOS DA INTEGRACAO
INTERNACIONAL EM ECONOMIAS
PARCIALMENTE PROTEGIDAS

No primeiro capitulo apresentimos um quadro teérico geral que permite ana-
lisar os impactos da integragio sobre os comportamentos dos agentes e o nivel de
bem estar.

Neste segundo capitulo propGe-se um esquema analitico com base no qual se
pretende fundamentar o estudo empirico que nos propomos fazer para a econo-
mia portuguesa referente ao periodo 1977-82. Trata-se basicamente de discutir os
efeitos da integracéo face ds situagbes-tipo que podem verificar-se nos diferentes
ramos de actividade: as indistrias que defrontam importacdes competitivas, os
sectores orientados para a exportacao e, finalmente, os mercados em que as firmas
domésticas vém o seu poder de monopélio limitado pela presenca do investimento
directo estrangeiro (IDE).

A prossecugao deste objectivo pressupoe que se proceda a uma andilise de
estatica comparada entre as solugdes de equilibrio autércico e de protecgio parcial
tomando como referéncia as seguintes varidveis:

~ 05 pregos e o volume de vendas que permitem analisar a particao do excedente
entre produtores e consumidores;

- a redistribuicdo das quotas de mercado de acordo com a dimensio e/ou
eficiéncia das firmas; esta varidvel torna possivel explicitar as ilaccdes sobre
o comportamento dos custos da indistria decorrentes da integracio, bem
como, as implicagoes sobre o excedente do produtor.

Os dois indicadores chave desta andlise sdo a lucratividade e a concentragio.
O primeiro fornece uma primeira indicagio sobre a particio do excedente entre
vendedores e compradores; no entanto, ¢ uma medida de bem estar inconclusiva se
admitirmos que, face a pressio competitiva das importagdes, possa haver efeitos
induzidos sobre os custos. £ neste contexto que poderd ter algum interesse ana-
lisar os efeitos da integragio sobre a concentragio e, a partir dai, inferir alguns
resultados sobre o comportamento dos custos.

Ao contrério do capitulo anterior, neste circunscrevemo-nos a situagdes em que
apenas existe coméreio interindustrial, isto é, cada pais importa ou exporta (estes
fluxos nao pedem coexistir num mesmo sector) em fungdo das suas vantagens

61



comparativas de custos. As condicdes suficientes! para que tal aconteca sdo as
seguintes: nado existe diversidade de preferéncias (e, por conseguinte, o produto é
homogéneo) e as firmas sao atomisticas no contexto internacional.

Pode questionar-se o interesse de uma andlise assente em hipdteses tao res-
tritivas. Quanto a nds, a relevincia desta metodologia de abordagem resulta da
possibilidade de analisar separadamente o sector exportador e as inddstrias que
produzem bens concorrenceados pelas importagoes. No caso portugués, esta dico-
tomia existe e tem interesse analisar os comportamentos especificos dos produtores
num e noutro sector.

Todos os desenvolvimentos tedricos propostos neste capitulo pressupoem que
a estrutura de mercado é exdgena, isto é, nao existe livre entrada ou safda de
empresas de cada mercado.

Tendo a vantagem ébvia de simplificar a andlise,este pressuposto acaba por
ajustar-se a realidade que se pretende analisar (o periodo 1977-82 em Portugal)
em que a politica industrial tendeu sempre a previlegiar as firmas instaladas em
detrimento das firmas entrantes o que tornava a estrutura de mercado exégena e
estrictamente dependente das autoridades de Politica Econémica.

Este capitulo tem trés secgoes: na primeira analisa-se 0 comportamento dos
exportadores bem como o beneficio social que resultou do crescimento acentuado
das exportagOes; nas secgoes 2 e 3 estuda-se o impacto no excedente decorrente,
respectivamente, da pressdo competitiva das importagées e do investimento directo
estrangeiro {IDE) sobre a inddstria doméstica.

!Contudo, nio sio condigdes necessirias. Como vimos anteriormente, pode ocorrer comércio
unilateral ou inter-indistria em coniexio de diferenciagio do produto desde que as economias nio
sejam idénticas.
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1 O SECTOR EXPORTADOR

Comegamos por fazer uma breve apresentagao dos comportamentos discrimi-
nadores do monopolista, estendendo depois a andlise 3s estruturas de mercado
oligopolistas {pardgrafo 1). Em seguida analisamos as implicacdes da discrimina-
¢do na lucratividade, na concentragio e nos custos (pardgrafo 2).

O estudo da discriminagdo de pregos circunscreve-se normalmente a situagoes
em que existe informagao perfeita. No pardgrafo 3 analisamos as estratégias de
discriminacdo em contexto de incerteza; esta opgio justifica-se pelo facto dos ex-
portadores suportarem custos de obtengio de informagio superiores (ou seja, de-
cidem em contextos mais incertos) aqueles que sdo exigidos 4s firmas que apenas
vendem no mercado interno.

Finalmente, no parigrafo 4 analisamos as implicacdes dos comportamentos
discriminadores em situagdes em que as firmas nao dispéem de vantagens compe-
titivas & escala internacional.

1.1 A DISCRIMINACAO DE PRECOS

Admitamos que a indistria nacional é exportadora em termos liquidos. Tal
poderé acontecer na situagdo representada na figura 2.1 em que existe um subcon-
junto do dominio da fungdo custo marginal, & esquerda da solucdo competitiva,
em que este assume valores abaixo do prego internacional.

Independentemente da estrutura de mercado (S é a fungio oferta da inddstria
ou a curva de custo marginal do monopolista), a indtstria doméstica vende, ao
prego p;, as quantidades ¢, no mercado interno e ¢, — ¢; no exterior.

Se for fixada uma tarifa,
Pd— Pi

Pi
as decisOes sao diferenciadas consoante a estrutura de mercado: os produtores
em concorréncia perfeita nao alteram as suas decisdes; no entanto, o monopolista
tende a seguir uma estratégia de discriminacgio dos precos? , isto &, vende g4 a0
prego pq¢ no mercado interno e exporta g; — g4 a0 prego internacional p;.

t>

Naturalmente que se supde que se verificam as condigdes que viabilizam uma
estratégia de discriminagao de pregos:

- para o mesmo produto homogéneo, a empresa identifica duas curvas de
procura independentes;

#Um dos precursores nesta matéria foi CORDEN [1967].
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FIGURA 2.1 - A DISCRIMINACAO DE PREGOS NO SECTOR

EXPORTADOR
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- as revendas sdo impossiveis por razdes institucionais ou porque tém um custo
elevado;

- nao existem restri¢des as priticas de discriminagao.

Antes de avancarmos para a formalizagio do problema do monopolista dis-
criminador, convém realgar o seguinte: comparando as solu¢des do monopolista
que discrimina com aquele que vende em equil{brio autércico, verifica-se que a aber-
tura ao exterior aumenta as distorgdes monopolistas no mercado interno, visto que,
0s pre¢os aumentam e as quantidades vendidas diminuem. Com efeito, a solucao
de equilibrio autdrcico é (gm,Pm) enquanto que, na situagio de discriminagio, se
tem a solugdo (g4, ps) em que gn > ¢ € pm < py.

Comecemos por referenciar a situagio mais geral em que se verifica a discri-
minagdo. O produtor defronta-se, no mercado interno, com a fungao procura,

dp
= — <0
p p(ql)’ aql
¢, no mercado externo,
dp;
= p; _— 0
pi = pi(qz), F

onde,p e p; sdo, respectivamente, os pregos internos e das exportagoes; q; € q; siao
as quantidades vendidas,respectivamente, nos mercados interno e externo.

Dada a funcéo lucro,

T=ph1+0i2—Clq), ¢g=q. + ¢

a partir das condigGes de 1a ordem do problema da maximiza¢ao do lucro obtem-se:

p_1-1/E,
pi 1-1/E’

onde, E; e E, sdo, respectivamente, as elasticidades nos mercados interno e ex-
terno.

Para cada situacio de equilibrio, os pregos sao mais elevados no mercado onde
a elasticidade for menor.

Uma situagdo particular que tem interesse analisar é aquela em que o produtor
dispde de poder de monopélic no mercado interno mas & price-taker no contexto
internacional. Nesse caso, o produtor defronta-se com as seguintes fun¢des procura,
respectivamente, nos mercados interno e externo:
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€,
pi = P;

Os resultados apresentados no anexo 3 sugerem as seguintes conclusdes:

- o monopolista comporta-se no mercado externo como sendo um produtor
em concorréncia perfeita, isto é, toma o preco internacional como um dado
e decide as quantidades;

- 0s pregos (e, portanto, as quantidades) fixados no mercado interno dependem
do prego internacional e das condigbes que caracterizam a procura.

Em sintese, o comportamento do monopolista é determinado, dentro de certos
limites, pelo prego internacional, sendo os custos de producio parcialmente igno-
rados. De facto, os custos apenas determinam o output total, ndo afectando a sua
partilha entre mercado interno e externo, nem a politica de precos do monopolista.

Para evidenciar este facto, admitamos que a fungio de producio é do tipo
Cobb-Douglas; nesse caso, corno demostramos no anexo7 a fungio custo marginal
é do tipo:

C'(q) = 6Dg" 'K " p}'w*

’ D = A™(r/v) ™ + (v/1) ™

e onde K é o stock de capital; py e w sdo, respectivamente, os precos dos bens
intermédios e os saldrios; A, 7, v e ¥ sdo parimetros e ¢ sio as quantidades
produzidas.

Se os custos das matérias primas ou do trabalho aumentarem (admitindo,
para simplificar, que a fungéo procura néo se desloca) de forma que a fungio custo
marginal (veja-se a expressio apresentada anteriormente) sofra uma translacio
de C' para Cj (veja-se figura 2.2), os precos nao se alteram; apenas variam as
quantidades exportadas que diminuem de ¢; — g3. Se os custos dos factores produ-
tivos decrescessem ou fosse atribufdo um subsidio a0 monopolista, a fungio custo
marginal deslocava-se para a direita e as exportagdes aumentavam.

Mesmo em economia aberta, se a alteracdo dos custos for muito significativa,
os pregos no mercado interno podem alterar-se mas, como veremos, tal resulta da
adopgao de uma estratégia diferente por parte do monopolista.

Seja 7, a quantidade que genericamente satisfaz a condigao R'(g) = C'(g). O
monopolista s6 exporta e adopta uma politica de discriminacao se o preco inter-
nacional p; for superior a R'(g); com efeito, se p; < R'(q), o monopolista apenas
vende no mercado interno.
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FIGURA 2.2 - EFEITOS SOBRE OS PRECOS INTERNOS RESULTANTES
DE VARIACOES DOS CUSTOS OU DOS PRECOS INTERNACIONAIS
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Assim, se 0s custos se alterassem de tal forma que a fun¢do custo marginal se
deslocasse de C' para (3, o monopolista alterava os pregos internos de p;, para p;
(as quantidades vendidas passavam de 4 para ¢,) essencialmente porque mudava
de estratégia: passava a vender apenas no mercado interno as guantidades g,.

Serd curioso explicitar que, ao contrario do que acontece em relagio aos custos,
a politica de pregos do monopolista que exporta {e pratica discriminagio de pregos)
é particularmente sensivel 4s varia¢oes dos pregos internacionais.

Suponhamos que os pregos internacionais tém uma variagio positiva de tal
forma que, ao novo prego p;, a fungio procura no mercado internacional é WW? ;
para além disso, suponhamos que os custos marginais nao se alteram e permanecem
ao nivel C', 0 mesmo acontecendo com a fungio procura no mercado interno.

Quais as implicagoes deste facto sobre o comportamento do monopolista?

Os efeitos sobre as quantidades eram os seguintes:
- 0 output total aumentava de gg — ¢o;

- havia uma redistribuigdo do output pelos dois mercados: as exportagdes
aumentavam de (gs —¢z2)+ (g1 — ¢5) e as vendas no mercado interno diminufam
de ¢1 — g¢s.

Quanto aos pregos, as decisdes éptimas eram as seguintes:

- 0 exportador ajustava-se aos pregos internacionais, o que significava que o
preco das exportagoes vassava de p; para p!;

- 0s precos internos aumentavam de p; para ps.

O estudo da discriminagao internacional de pregos é feito tomando normal-
mente, como referéncia, o monopolista. Procuraremos agora generalizar a anilise
a estruturas de mercado oligopolistas.

Analisamos o comportamento de duas firmas que sao duopolistas no mercado
interno. As firmas defrontam-se com a seguinte fun¢do procura doméstica:
p=%—0a. @-=qu+q;
onde ¢;; sao as quantidades vendidas no mercado interno pelo duopolista j.

O preco internacional p; é um dado para os produtores o que significa que a
fungao procura no mercado externo é p; = B;.

Ambos os produtores se defrontam com uma funcio custo do mesmo tipo:
CJ‘ =CF+e¢ q.5, 1=12

onde q.7 = q,; + gz; € 0 output total do produtor j e gy; e g;; s30, respectivamente,
as vendas do produtor j no mercado internc e no exterior.
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QUADRO 2.1 - SOLUGOES EM DUOPOLIO E MONOPOLIO

' PRECOS VENDAS EXPORTAGOES
DOMESTICOS | DOMESTICAS
DUOPOLISTA I qu = LB g = — + 2%y,
DUOQPOLISTA II gz = LH gu = —% + 2y,
SOLUCA.O EM Pd = ﬁsgﬂ qld — 2 1#3;?{ ‘-I2d f—— —-g% + 2‘;—';2Qp|

DUOPOLIO (I+11)

MONOPOLIO - P = BB Gim = B2 Grm = ~ 5250,

Os resultados sao deduzidos no anexo 3 , apresentando-se nos quadros 2.1
e 2.2 apenas os mais relevantes para a nossa anilise. Nestes mesmos quadros
explicitamos as solugoes em duopdlio e monopdlio, o que torna possivel uma analise
comparativa das duas estruturas de mercado. As varidveis gz € i (¢ = 1,2)
correspondem &s solugdes de equilibrio em ambos os mercados (interno e externo),
respectivamente, para os duopolistas e o monopolista. Os resultados sugerem as
seguintes conclusoes:

- a solugdo em duopdlio minimiza as distorgdes monopolistas no mercado
interno visto que as firmas produzem maiores quantidades a pregos mais
baixos;

- tal como em monopélio, os pregos e as quantidades vendidas no mercado
interno em duopélio sdo independentes dos custos de produgao apenas de-
pendendo dos precos internacionais;

- em ambos 0s casos, os custos de producgao apenas determinam o volume total
de produgdo e as exportagoes.

1.2 DISCRIMINACAO})E PRECOS, LUCRATIVIDADE
E CONCENTRACAO

O aumento da intensidade do comércio do lado das exporta¢des nao significa
necessariamente que dai decorram efeitos positivos em termos de bem estar, Com
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QUADRO 2.2 - EFEITOS DOS CHOQUES EXOGENOS DOS CUSTOS E DOS

PRECOS INTERNACIONAIS EM DUOPOLIO E MONOPOLIO

a} VARIACOES DOS CUSTOS

VARIAVEIS | DUOPO- | DUOPO-| MERCADO | MONO-
ENDOGENAS | LISTA 1 | LISTA Il | (DUOP. I+1I) | POLIO
VENDAS
DOMESTICAS (0) (0) (0) (0)
EXPORTA-
COES (=) (=) (=) (=)
PRECOS
DOMESTICOS (0) (0) (0) (0)

b} VARIACOES DOS PREGOS INTERNACIONAIS

VARIAVEIS || DUOPO- | DUOPO- | MERCADO |{ MONO-
ENDOGENAS | LISTAI | LISTA II | (DUOP.I+II) | POLIO
VENDAS
DOMESTICAS (—) (-) (—) (=)
EXPORTA-
COES {(+) (+) (+) (+)
PREGOS
DOMESTICOS (+) (+) (+) (+)
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efeito, se tomarmos em consideragdo a figura 2.3,verificamos que, em equilfbrio
autdrcico (ou,talvez melhor, se houver protecgio bilateral®), o monopolista produz
¢. que vende exclusivamente no mercado interno ao prego p,. A ocorréncia de
exportacoes pode verificar-se em duas situagoes diversas:

1. No caso de se verificar um desmantelamento bilateral e pleno (e, para além
disso, os custos de transporte e da informagdo forem nulos), a oferta in-
ternacional é perfeitamente eldstica ao prego p; = ps, 0 que implica que
o monopolista é aceitante desse preco e produz um volume de producao
correspondente a g¢i; a partilha do output entre mercado interno (g}) e as
exportagdes (g2 — ¢}) é decidida com base na procura doméstica. Repare-se
que, neste caso, a integrac@o internacional obvia as distorgdes monopolistas,
sendo a solugdo de equilibrio independente da estrutura do mercado interno;

2. No caso do desmantelamento ser da iniciativa unilateral do resto do mundo
(mantendo-se, em consequéncia,a proteccio do mercado interno) e se o mo-
nopolista dispuser de condigdes que lhe permitam discriminar os pregos,
vende g ao preco p; no mercado interno e exporta go — ¢; ao preg¢o in-
ternacional. Neste caso, a ocorréncia das exportagoes tende a acentuar as
distorgoes monopolistas tipicas de equilibrio autércico.

Neste contexto é particularmente claro que a probabilidade de as exportagdes
terem efeitos anti-competitivos é tanto maior, quanto mais acentuada for a discrim-
inagio entre precos domésticos e externos. A questao que se pode colocar, a este
respeito, é a seguinte: como testar empiricamente a existéncia de discriminagdo ?

Nos testes empiricos é usual validar-se positivamente a existéncia de estratégias
de discriminagio do sector exportador quando se obtem uma correlagio nega-
tiva entre a lucratividade média da inddstria e a proporgio do output expor-
tado.Iniciaremos este parigrafo evidenciando que esta conclusio nem sempre é
correcta.

Demonstramos em anexo que o prego médio  do output do monopolista é
dado pela expressao,
Pg1 + pig2 _ (¥ — pi)%c + 289}
q 28p:

onde ¥ e B sdo, respectivamente, o termo independente e o declive da funcio
procura; ¢ é um parimetro da funcio custot.

p= y §=q1 1+ q1

3Quando nos referimos i protecgio bilateral,estamos a pressupor que apenas coexistem dois
paises/mercados: o pafs e o resto do mundo.
1A fungio custo tem, como jé foi admitido anteriormente, a forma seguinte: CT = ¢{q, + ¢2)%.
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FIGURA 2.3 - FORMAGQAO DE PRECOS EM MONOPOLIO: EQUIL{BRIO
AUTARCICO E ECONOMIA ABERTA
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Repare-se que p* = ;2_ fornece informagao sobre a existéncia ou nao de discrim-
inacao: se p* = 1, o exportador vende a pregos idénticos em ambos os mercados;
se p* > 1, a discriminacdo é tanto mais intensa quanto maior for p*.

A questido que se pde agora é a de saber como se comporta p* em fungao das
variagdes das exportagoes.

Como se constata na figura 2.4, vamos considerar trés factores que podem
alterar positivamente o output exportado {de ¢} — ¢} em a} e b} e de ¢f — ¢} em
c) ): a diminui¢do dos custos marginais, o aumento do prego das exportagdes ou
uma alteragao das preferéncias dos consumidores que dé origem a uma rotagao da
fun¢ao procura.

Como se tem,
dap’ dp* dp*
P o, 2222 g
de dp; 9P
conclue-se que um aumento das exportagoes conduz a uma convergéncia do prego
médio do output para o prego internacional.

Em sintese tem-se:

Ae< 0
Ap; >0 = ATX >0, Ap* <0

A >0
onde TX é a proporgao do output exportado.

Se os custos médios forem constantes, tal significa que um aumento da pro-
por¢ao do output exportado conduz a uma diminuicao da lucratividade média
visto que o prego médio do output também diminui. Portanto, neste caso, uma
correlagao negativa entre a componente exportada e a lucratividade média conduz
4 nio rejei¢do da existéncia de uma estratégia de discriminagao de pregos por parte
das firmas.

A questdao que se poe agora é a de saber a forma pela qual a variabilidade dos
custos afecta a legitimidade daquela inferéncia.

Como vimos no inicio deste tépico, um monopolista com vantagens compa-
rativas & escala internacional exporta em duas condigoes distintas: quando existe
protecgao unilateral (ou a bilateral ndo impede as exportagoes), os exportadores
dispdem de condigdes que thes permitem discriminar os pregos; nas situagoes limi-
tes em que predomina o comércio livre, os precos domésticos e internacionais sao
idénticos.
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FIGURA 2.4 - FACTORES QUE INDUZEM VARIACOES NAS

EXPORTACOES
a) CUSTOS MARGINAIS b) PRECOS DAS EXPORTAQOES
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Comecemos por analisar este iltimo caso. Dados os pregos internacionais que
vigoram nos mercados interno e externo, apenas cabe ao monopolista tomar duas
decisOes: escolher o output total tendo em considera¢do os seus custos e decidir
sobre a partilha entre mercado interno e externo tomando, como referéncia, a
procura.

Demonstra-se imediatamente que a lucratividade média L' = 7/ R do monop-
olista é dada pela expressio seguinte (ver anexo 3):

CM

L'= o

=1-0, 0=

ol =

onde R é a receita das vendas.

Conclue-se que se existir comércio livre, homogeneidade do produto e in-
formacao perfeita, a lucratividade média apenas depende da tecnologia utilizada
(dos custos); neste caso, a componente exportada e o grau de concentragio (no
caso de se ter um oligopélio} sdo irrelevantes no que concerne & lucratividade.
Portanto, numa economia com um grau de protecgao relativamente baixo, nao faz
sentido,a partir da correlacio entre a lucratividade e a componente exportada,
estabelecer consideracdes sobre a existéncia ou nao de discriminagao.

Como teremos oportunidade de verificar, o sector exportador portugués teve,
pelo menos durante o periodo analisado, uma elevada protecgao. A questao é
esta: tem ou ndo verosimilhanca estatistica fazer consideragtes sobre a
existéncia de discriminacgio a partir do sinal da correlagio entre a lucra-
tividade e a proporcao do output exportado em economias, tal como a
portuguesa, com uma protecgio efectiva elevada do sector exportador?

Para procurar responder a esta questao vamos supor que ¢ monopolista se
defronta com as mesmas condicdes que referimos para o caso anterior, exceptuando
o facto de haver barreiras aduaneiras e condigoes propicias & implementacao de
uma estratégia de discriminagao de pregos. Demonstramos no anexo 3 que a
lucratividade média »/R do monopolista é dada pela expressao seguinte:

T pqiirl_i_gﬁ?-ir__ o1 - TX)

L'=—==

R RE RE B T17°

onde 7,/ R; (t = 1,2) é a lucratividade média no mercado ¢ e T X é a proporgio do
output exportado.

Trata-se agora de analisar os efeitos das variagdes do output exportado sobre
a lucratividade média do exportador. Para simplificar a dedugdo de resultados
apenas vamos considerar explicitamente duas determinantes da proporgao TX
do output exportado: a diminui¢ao dos custos marginais € 0 aumento dos pregos
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internacionais®. Os resultados sio deduzidos no anexo 3 sendo apresentados apenas
os mais relevantes no quadro 2.3% .

QUADRO 2.3 - EFEITOS DA VARIAGAO DE TX SOBRE A

LUCRATIVIDADE
VARIACAO VARIACAO
DOS CUSTOS DOS PRECOS
MARGINAIS INTERNACIONAIS
Mt | -l - 2B | S+ 530 + 04 (1- TX) (55w + 2P0k

Z=0 (-) (-)

Z>0 (-) (=)

Z<0 (?) (?)

Se repararmos na expressac da lucratividade média, verificamos que esta tem,
para além da componente exportada, duas determinantes: o pardmetro © que re-
fiecte o grau das economias de escala e a elasticidade procura prego E. E imediato
que, enquanto uma variagdo do custo marginal apenas pode alterar @, j& uma
variagao dos pregos pode influenciar © e/ou E (vejam-se as representagdes grificas
(a) e (b} na figura 2.4).

Repare-se que as derivadas parciais da lucratividade média em ordem & pro-
porc¢do do output exportado sio fungao da elasticidade produto do grau de econo-
mias de escala Z relativamente ao qual se distinguem dois casos particulares”

- Z = 0, o que significa que © ¢ constante e independente das quantidades
produzidas; incluem-se aqui todas as situagoes em que as fungoes de produgao

5Portanto, excluimos as alteragdes na procura doméstica.
SComo se pode ver em anexo tem-se

9¢ TX

= 3Tx 4

7Clonsidera-se ainda o caso em que Z > 0 que nio suscita uma interpretagio especial.
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sdo homogéneas (de grau ©); mesmo quando a fungio custo médio é em L, no
subconjunto do seu dominio situado & direita da dimensao minima eficiente,
os custos médic e marginal s30 constantes e iguais e, em consequéncia, © é
constante e igual a 1;

- Z < 0 quando a curva de custo médio é em U e é intersectada pelo custo
marginal no seu minimo.

Independentemente da variagdo das exportagoes ser determinada pelas varia-
¢bes dos custos marginais e/ou dos pregos internacionais, constata-se (ver quadro
2.3} que, quando Z = 0, existe uma correlagdo inequivocamente negativa entre
L' e TX, enquanto que, quando Z < 0, esta correlagao ¢ indeterminada. Isto
é, o efeito da variacio da componente exportada sobre a lucratividade média é
ambiguo e depende das caracteristicas da fungao custo.

Analisdmos o comportamento do monopolista. Trata-se agora de generalizar
este resultado para o caso em que coexistem no mercado N firmas. Em anexo
demonstramos que, nesta situacdo,o efeito da variagao das exportagoes sobre a
lucratividade média é dada pela expressdo seguinte®:

oL _d(x/R)  (1-a)H+a
aTX ~ aTX E

8¢ TX
t-e)-ez 5 "

Verifica-se imediatamente que o sinal de

ar
aTXx

é indeterminado. Quando muito pode afirmar-se que o efeito de uma variagao da
componente exportada tem tanto maior probabilidade de ser negativo quanto:

- menor for a elasticidade procura-prego E;

- maior for o grau de economias de escala © bem como a sua elasticidade face
4s quantidades;

- mais elevados forem os graus de concentragao H e de colusao a.

8Como é explicado no anexo 3 , este resultado pressupde as seguintes hipdteses restritivas:

1. As firmas t&m custos idénticos e, em consequéncia, produzem as mesmas quantidades; nesta
sitnacio, o indice de concentragio H é constante;

2. As firmas defrontam uma fung¢io procura de elasticidade constante.
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Acabdmos de evidenciar as seguintes ideias centrais:

- em mercados protegidos,a existéncia de uma correlagio negativa entre a lu-
cratividade média e a componente exportada do output nem sempre permite
inferir que existe discriminagio de Pregos;

- aquela inferéncia é tanto majs correcta, quanto mais concentrada e/ou major
for o poder de mercado das firmas.

dade média. Em seguida, passamos a avaliar o impacto de alteragdes da proporcio
do output exportado sobre a concentracio,

Admitamos que a estrutura de mercado & exégena (nio entram, nem saem
firmas do mercado) e tem caracterfsticas semelhantes 4s que temos vindo a as-
Sumir até aqui: existem dois produtores que tém vantagens comparativas 3 escala
internacional e que dispdem de condicOes para prosseguirem uma estratégia de
discriminagio de Precos; para além disso, as firmag 840 aceitantes de preg¢os no
mercado internacional, dispdem de informacio perfeita, produzem um bem ho-
mogéneo e seguem um comportamento & Cournot,

Demonstra-se no anexo 1 que o grau de concentracio das vendas totais (mer-
cado interno e externo} do sector exportador é dado pela expressao seguinte:

_ _pici+plct
(picz + picy)?

onde p; é o prego internacional e €1 € ¢y sﬁo,respectivamente, 03 parimetros dag
funcdes custo® dos duopolistas 1 e 2,

Repare-se que duas das principais determinantes do indice H sio também
dois dos factores fundamentais que influenciam 77X, De facto, como vimos ante-

riormente, tem-se:
ACj <0

Ap; >0

Ou seja, quando se ests a falar de uma variagdo negativa nos custos e/ou
positiva nos precos internacionais, ¢ formalmente equivalente, de acordo com as
nossas hipdteses, a admitir que se verifica uma variagao positiva na proporgao
exportada do output TX.

°A fungiio cusio de cada duopolista ¢ do tipo CT,=CF + ;3.
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No anexo 1 demonstramos que uma variacdo dos pregos das exportacgoes al-
tera o volume das vendas na mesma proporgao e, portanto, mantem-se o grau de
concentracao.

Quanto aos custos, os resultados sdo diferentes.

Admita-se que os custos dos dois duopolistas tdm uma variagdo negativa
idéntica, isto é, dc; = dez = de < 0. Demonstrimos que:

a2
ﬁ — _-2(01 Cg) <0
dc (ey+¢5)3

Quer isto dizer que uma redug¢fo no custo dos bens intermédios e/ou nos
salirios tem, como consequéncia, um aumento do grau de concentragio; ou seja,
uma diminui¢io dos custos conduz a um reajustamento das quotas de mercado
que favorece as firmas mais eficientes.

Verificimos que:

Ap2>0
= ATX >0, AH>0
A61=A62=AC<0

Em sintese: um aumento das exportacoes estd associado, no caso de se verij-
ficarem as nossas hipéteses, a uma variagdo ndo negativa na concentracao,

Este resultado nio deixa de corresponder 4s expectativas: uma reorientacgio
das vendas para a exportagio significa que uma proporgao mais elevada do output
é vendida num mercado em que a procura € eléstica e, em consequéncia, as firmas
tém menor poder de mercado; num contexto mais competitivo sfo as firmas mais
eficientes que tém a possibilidade de aumentarem a sua quota de mercado em
detrimento das que tém custos majs elevados.

Temos estado a pressupor que as firmas sdo aceitantes dos pregos interna-
cionais o que significa que defrontam no mercado externo uma fungio procura
perfeitamente elistica. Se tal nao acontecer, a medida que a elasticidade in-
ternacional tende para a doméstica, o poder de mercado no exterior das firmas
domésticas aumenta €, em consequéncia, o aumento do output exportado nio
afecta tanto o reajustamento inter-firmas das quotas de mercado.

A existéncia de uma correlagao positiva entre a concentragao e a componente
exportada é um resultado que requer algumas qualificagées adicionais.

Em primeiro lugar deve precisar-se que se trata de uma correlagao e nio de
uma relagdo causal entre as duas variaveis. Com efeito, a prépria deducio deste
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resultado tem subjacentes, de forma explicita,que a concentragao e 3 componente
exportada sio determinadas simultaneamente pelas mesmas varidveis,

Em segundo lugar, o resultado alcangado pressupoe hipéteses restritivas que
lhe retiram alguma generalidade, basicamente por duas razoes:

- o nimero N de firmas instaladas é constante;

- o Estado limita-se a criar barreiras 3 entrada das importagées (politica co-
mercial restritiva) e, eventualmente, restringe o acesso ao mercado de novas
firmas domésticas.

Se admitirmos que pode ocorrer a entrada de novas firmas € que existe uma
dimensio minima eficiente, é possive] que, face ao aumento da dimensio de mer-
cado associado 4s exportagdes, se instalem novas empresas, diminuindo, em con-
sequéncia, o grau de concentragio,

b

T =Ry + Ry — ci(g + g2) + 8(qu; + g2i)

onde s corresponde ao subsidio concedido por unidade produzida,

2. As que se reflectem apenas no output exportado, como é o caso dos sistemas
especiais de crédito 4s exportagoes. Neste caso tem-se uma funcao lucro do
seguinte tipo:

T =Ry + Ry — ci(qu + 9%) + 3 gy

3. O valor da transferéncia § pode nao ser porporcional ao output produzido,
tendo-se, neste caso,

T=R,+ Ry — ¢i{qu + g2) + S
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Qual o impacto na concentragdo de uma politica do tipo das propostas nas
alineas a) e b) ?

Se os subsidios por unidade vendida forem s, o coeficiente de variagao inter-
firmas!® dos custos marginais (os subsidios podem ser considerados como sendo
custos negativos) tém a seguinte variac@o (ver anexo 1 ):

AC, [

= -1>0
C, t—As

onde € é o custo marginal (médio) da indastria.

Se tivermos em consideragao que C, e H estdo correlacionados positivamente,
pode afirmar-se que:

As>0 = AC, = AH>0

Portanto, uma politica de subsidios que tenha como critério de afectacdo o
volume de vendas, tem um impacto positivo na concentragdo. No entanto, o
mesmo pode nio acontecer se os subsidios forem do tipo lump-sum, isto é, tiverem
a natureza dos apresentados na alinea c¢). Como se pode ver em anexo, nesta
situac&o, uma politica de subsidios tem efeitos indeterminados na concentragao.
No entanto,pode afirmar-se que a probabilidade da concessao de subsidios ter um
efeito negativo na concentragdo é tanto maior quanto:

- mais assimétricos forem os custos;

- mais discriminadas forem as firmas mais eficientes, isto é, quanto mais en-
viezada, em benefécio das firmas de menor dimensao, for a afectagao de
subsidios.

Significa isto que uma politica promocional que privilegie as firmas mais inefi-
cientes tende a reduzir o grau de concentragdo e a aumentar a proporgao exportada
do output; em consequéncia,uma politica promocional do tipo acabado de referir
tende a induzir uma correlagao negativa entre a concentragao e a componente
exportada.

1.3 A DISCRIMINACAO E A INCERTEZA

O grau de incerteza que envolve o processo de tomada de decisoes dos ex-
portadores é muito maior do que no caso dos produtores que apenas vendem no

19Fstamos aqui a admitir a possibilidade de coexistirem N firmas no mercado e da elasticidade
procura prego ser constante.
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mercado interno. Daf{ o interesse que tem suscitado a andlise do comportamento
do exportador em contexto de informacao imperfeita.

As abordagens precursoras analisaram o impacto da incerteza sobre as de-
cisdes do monopolista que vende apenas num mercado.

Assim acontece com MILLS [1959], SANDMO [1971] e, sobretudo, LELAND
[1972] que analisaram o impacto sobre as decisoes do monopolista em equilibrio
autdrcico decorrentes da existéncia de informagao imperfeita.

WHITE [1974] analisou os efeitos da incerteza relativamente aos precos ou a
procura internacional sobre um monopolista que estd impedido de exportar en-
quanto CLARK [1973] fez analise semelhante para o produtor que nao vende no
mercado interno e apenas exporta.

No que se segue, admitimos a existéncia de firmas que vendem em ambos os
mercados (interno e externo}, dispdem de informagdo perfeita relativamente aos
custos e & procura no mercado interno, mas que se defrontam com incerteza em
relagio & procura ou aos pregos internacionais. Nesse caso tém-se as seguintes
fungbes procura nos mercados interno e externo (respectivamente):

P= fl(‘h)
pi = fz(fIst]

onde ¢ é uma variavel aleatéria.

Reprre-se que a segunda expressio é susceptivel de apresentar configuracces
diferentes em funcdo do tipo de incerteza que se estd a analisar. Na acepgao de
LELAND [1972], a incerteza pode ter natureza aditiva e, nesse caso , tem-se,

pi = ha(g2) + ¢
Quando a incerteza é de tipo multiplicativo tem-se:
pi = ha(gqz).€

Como exemplo ilustrativo desta tltima situagao podemos referir a incerteza
resultante das flutuagdes cambiais onde ¢ é a taxa de cambio e p} = h{g,) pode
ser interpretado como o prego em divisas. Repare-se que, no caso particular da
procura ser perfeitamente eldstica, se tem p} = p;.

Em seguida apresentaremos um exemplo especifico relacionado com o contexto
institucional em que decorrem as irocas internacionais: o risco resulta concreta-
mente da nio existéncia de simultineidade entre o estabelecimento de um contrato
de exportacio, a produgio, a venda e o correspondente pagamento da encomenda
por parte do importador estrangeiro.
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Embora se proceda 3 andlise de um aspecto especifico, e portanto se perca gen-
eralidade, acabamos por abordar, neste exemplo,os aspectos centrais do impacto
da incerteza sobre o comportamento dos exportadores.

Suponhamos que o exportador recebe no momento { uma encomenda de um
importador estrangeiro e que é firmado um contrato que estabelece os pregos, as
quantidades e o prazo de fornecimento!* f. Admitamos ainda que o prego de
uma propor¢ao 1 — & das vendas é fixado em US$ e que o para o remanescente
4 se estabelece o preco em moeda local’?. Nesta situacdo, o valor unitirio das
exportacdes p, efectivamente recebido pelo exportador em moeda local é dado
pela seguinte expressdo:

~f
inp,=(1-6)In (W.EUSM + 6 ln p7!
onde p, é o prego de contrato das exportagdes; EUS$ é o valor de um délar (taxa
de cambio) em moeda local e f é o prazo de fornecimento.

A expressio anterior sugere que nio existe incerteza para o exportador nas
situacdes seguintes: o prego da mercadoria for estabelecido apenas em moeda
nacional (6 = 1) ou a taxa de cdmbio permanecer fixa.

Da mesma forma, o importador estrangeiro conhece com certeza o prego que
tem de pagar pela mercadoria encomendada quando é§ = 0 ou a taxa de cimbio
permanecer fixa.

Por outro lado, ambas as partes contratantes decidem em contexto de in-
certeza se a taxa de caAmbio for estocédstica ou o contrato for estabelecido tendo
como referéncia as duas moedas (0 < é < 1).

A andlise tedrica do efeito do risco de cimbio sobre as decisoes dos agentes
que efectuam transacgdes internacionais é feita, entre outros, por CLARK [1973],
ETHIER [1973] e HOOPER E KOHLHAGEN [1978].

Vamos aplicar a anslise destes autores a um contexto que eles ndo analisaram
e que se ajusta ao caso de uma pequena economia como a portuguesa; trata-se
de estudar o comportamento de uma firma sujeita a risco de cdmbio, que vende
simultaneamente nos dois mercados (doméstico e mundial) e € aceitante de pregos
no mercado internacional.

Para simplificar vamos supor que se trata de um produtor que tem poder de
monopélio no mercado interno e, para além disso, dispoe de condigbes para exercer

1iGobre a relagio entre os pregos contratuais de exportagio e o valor unitdrio das exportagdes
vejam-se, entre cutros, ARTUS {1975] e SPITALLER [1980].

12% pouco provivel que um contrato individual de exportagio seja estabelecido em mais do que
uma moeda. Na entanto,este pressuposto genérico, coino veremos, tem vantagens em termos da
formalizacio e da dedugio de resultados.
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uma politica de discriminagdo de precos e néo recorre ao mercado de cambios a

prazo'®.

Admitamos ainda que o contrato de exportagdo firmado com os importadores
estabelece que uma proporgio § das vendas é paga em escudos e o remanescente
1— 4 é liquidado em délares. Finalmente pressupomos implicitamente uma andlise
a dois periodos: os contratos sdo negociados pelo exportador no primeiro e os
fornecimentos sio efectuados no segundo.

Se existisse informacao perfeita relativamente aos custos, & procura e & taxa
de cimbio, as decisdes do produtor seriam compativeis com a maximizagdo da
seguinte fungao lucro:

r=plg)q +pie:D~C(q), g=q+a, Pla) <0

com,
*
‘e
D=6+ (1-8E
By
e onde p; é o prego internacional convertido em escudos (que é exdgeno); € é o
valor de um escudo em délares; p! é o prego internacional em délares.

Face & incerteza sobre ¢ admitimos que as firmas procuram maximizar uma
funcao utilidade U do tipo seguinte:

U = E(r) ~ MV (x)"/*

E(x) e V{n) sio, respectivamente, o valor esperado e a variéncia do lucro.O
parimetro A permite definir uma tipologia de comportamentos face ao risco:
aversao (A > 0), neutralidade (A = 0) e preferéncia pelo risco (A < 0).

Os resultados que se apresentam em seguida sdo demonstrados no anexo 3 .

Os quadros 2.4 e 2.5 permitem fazer uma andlise éomparativa. do comporta-
mento do monopolista quando este dispoe de informagao perfeita e imperfeita.

Antes de iniciarmos a apresentagiao dos resultados nele contidos, devemos
explicitar que assumimos que o monopolista defronta uma fungao procura no mer-
cado interno e uma fungao custo com as seguintes formas analiticas:

p=1v—fq, C=cla+q)

13%m Portugal nio existiam mercados a prazo até Fevereiro de 1987. Os mercados de mercadorias
e cimbios a praszo permitem anular o risco subjacente 3 incerteza e alteram significativamente
o processo de tomoda de decisbes das firmas.Em KAWAI e ZILCHA [1986] pode encontrar-se
uma abordagem integrada dos dois mercados bem como mais referéncias bibliograficas sobre este
tema; MCKINNON {1979, cap.4] nio formaliza o processo de tomada de decisdes, concentrando
a sua andlise na descricio do contexto institucional em que decorrem as trocas internacionais.
Sobre o funcionamento dos mercados de cimbios a prazo em Portugal pode ver-se ASSOCIACAO
PORTUGUESA DE BANCOS [1987].
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QUADRO 2.4 - 0O MONOPOLISTA DISCRIMINADOR E O GRAU DE
INCERTEZA: SOLUQOES DE EQUILIBRIO

INFORMAGAO |  INFORMAGAO
PERFEITA IMPERFEITA
MERCADO A =%p gi = LRzl > gf
INTERNO
pr = HH p = Bl < pr
MERCADO -

QUADRO 2.5 - O MONOPOLISTA DISCRIMINADOR E OS IMPACTES DA
INCERTEZA

INFORMAGCAO
IMPERFEITA
VENDAS )

DOMESTICAS
PRECOS (-)
DOMESTICOS
EXPORTAGOES (-)

p* (7)

5 (=)
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- Por outro lado, ¢7, ¢¢, ¥ e p} representam as quantidades e os pregos, respec-
tivamente, em contexto de certeza e incerteza.

Finalmente, o pardmetro u ¢ um indicador do risco e/ou do grau de aversic
dado que tem a expressao seguinte:

O
m= A(l —6)€

isto é, quanto mais elevado for 4, tanto maior é o risco (maior é a proporgao do
valor do contrato negociado em divisas 1 — § e/ou mais significativo é o coeficiente
de variacio da taxa de cimbio o./€) ou mais acentuado é o grau de aversio ao
risco A.

Passemos agora a anélise dos resultados apresentados nos quadros 2.4 e 2.5.

A incerteza no contexto internacional desincentiva as vendas ao exterior e tem,
como consequéncia, a sua reorientagio para o mercado interno; naturalmente que o
aumento da oferta doméstica leva a uma quebra dos pregos internos. Significa isto
que a incerteza minimiza as distor¢des monopolistas associadas & discriminagao
internacional dos pregos.

Para avaliar os efeitos da incerteza sobre a intensidade da discriminagao uti-
lizamos dois indicadores:um deles é p* j4 apresentado anteriormente e o outro é o
diferencial entre pregos domésticos e externos (p — p:)/p:.

" O aumento do nivel da incerteza u conduz a uma redugido da intensidade
da discriminag¢do. E um resultado esperado visto que se terr .o seguinte esquema
causal:

AUMENTO DO REORIENTACAO DIMINUICAO DIMINUIGAQ
GRAU DE —s  DAS VENDAS PARA == DOSPRECOS = DE
INCERTEZA O MERCADO INTERNO DOMESTICOS (p — pi)/p:

J4 no que diz respeito a p*, os efeitos de uma variagéo de u sdo indeterminados.
Repare-se que p* tem a seguinte expressdo:

P = (/9 + (g2/9)p:
Pi

A indeterminagio de p* resulta do facto de uma variagao de p ter sobre p*
dois efeitos com sinal contririo:diminuic&o do prego doméstico e aumento da quota
de mercado das vendas domésticas.

Pode haver uma melhor compreensao dos resultados acabados de referir se
tivermos em consideracdo a figura 2.5. Os pontos A, B, C e D, representados
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FIGURA 2.5 - TIPOLOGIA DE COMPORTAMENTOS DO MONOPOLISTA

EXPORTADOR

Q: Q.
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sobre a fungio procura no mercado interno, correspondem a outras tantas solugées
de equilibrio relevantes do monopolista (no mercado interno), algumas delas ji
apresentadas anteriormente.

O ponto A = (¢**, p™¥) corresponde a solucao de equilibrio do discriminador
de precos; o ponto D = (¢5,p°) reflecte a solugdo em condigbes em que existe
comércio livre. Em ambos os casos, o monopolista exporta e produz um output
total igual a g¢3.

A solucdo C = (g*,p™) traduz a estratégia de um monopolista que apenas
vende no mercado interno porque o comércio é proibitivo.

Finalmente, o ponto 8= (¢I'*,p™*) corresponde a solugio de um monopo-
lista discriminador em contexto de incerteza.

Comecemos por recordar que o monopolista discriminador vende no mercado
interno, em contexto de certeza,as quantidades correspondentes a intersecgao entre
a receita marginal R’ e a fun¢io oferta internacional p} = p;, isto é:

R'(qindc) = pi

Demonstramos em anexo que, quando existe incerteza, as quantidades vendi-
das no mercado interno sao determinadas a partir da intersec¢ao entre a receita
marginal e a recta p;” = (1 — u)p; que é horizontal & abcissa:

R{g*)=(1—ppi<p, O<u<l

Ou seja, 4 medida que aumenta a incerteza e/ou a aversao ao risco, a recta
pi” = (1— u}p; vai-se deslocando para baixo, reflectindo assim a implicagio central
da incerteza: a reorientagio das vendas para o mercado interno.

Existe uma situagdo extrema que interessa explicitar: quando o grau de in-
certeza tem um valor maior ou igual a fi, 0 monopolista deixa de exportar e remete
toda a sua produgdo para o mercado interno. No fundo é uma solugao idéntica
3 do monopolista que nao exporta porque o comércio é proibitivo; ou seja, a in-
certeza, tal como os custos de transporte ou os esquemas de protecgao bilateral, é
um elemento diferenciador que induz uma segmentagao dos mercados.

A partir daquilo que acabimos de dizer, é imediato que a solucdo do dis-
criminador em contexto de incerteza é dada pela combinacao linear das solugoes
do monopolista em que o comércio é proibitivo e do discriminador que dispde de
informagao perfeita. Com efeito, tem-se:

MERCADO
INTERNO (g'*,p™%) = wy(q¥ ,p™) + (1 — wy)(¢]p™), O<wy <1

MERCADO
EXTERNO (g% p™%) = wy(gf,p™) + (1 — w2)(g7*,p™), O<wz <1
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onde w; (i = 1,2) é determinado pelos graus de incerteza e/ou de aversao ao risco,
tendo-se:

lim Wy = 1

p—0

Até aqui temos vindo 2 admitir que os exportadores sdo aceitantes dos pregos
internacionais: passamos, a partir de agora, a pressupor que aqueles dispdem
de poder de mercado no contexto internacional. Nesse caso ndo defrontam uma
procura perfeitamente eldstica mas antes uma fungdo do tipo da que se apresenta
em seguida:

p; =e—dg, pi=ep;
onde p! e p; sio, respectivamente,os precos em divisas e moeda local;e e d sao
constantes.

Os resultados apresentados em anexo confirmam as conclusdes a que chegdmos
anteriormente para o exportador price-taker. Apenas faremos duas referéncias adi-
cionais que sdo especificas ao exportador que tem poder de mercado internacional.

Em primeiro lugar, os exportadores tendem a fazer reflectir o risco de cAmbio
nos pregos das exportacbes que aumentam com a incerteza. Com efeito, o prego
das exportagdes é dado pela seguinte expressao:

1 )
P = C'lq
CE-wEa-a Y

onde F; é a elasticidade da procura mundial.

_ Outro resultado relevante é o seguinte:em contexto de incerteza, o diferencial
entre as elasticidades procura-prego nos mercados interno e externo nao é condigao
necessdria para se verificar a discriminagao de pregos; com efeito, naquela situagao,
a condicao suficiente para haver discriminagao é a existéncia de diferentes graus
de certeza entre ambos os mercados.

Recordemos que, quando se fala em discriminagao no contexto internacional,
se estd admitir que os pregos domésticos sdo superiores aos internacionais. Com
efeito, a relagdo entre os dois precos é dada por:

P 1 1
=1 -—=Y/(1-—
” (=g =-5)
e,como se pressupde que a procura internacional é (tendencialmenemte) perfeita-
mente eldstica, tem-se:
Eyz<Ey—oco=>p=p[1-(1/E)] >p

Em contexto de incerteza, a relagao dos pregos nos dois mercados é:

P _ 1= (/B - p)
pi 1—(1/e1)
o que tem as seguintes implicagoes:
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- os pregos relativos dependem do diferencial das elasticidades e do risco;

- ao contririo do que acontecia anteriormente, nao é possivel estabelecer a
priori uma relagao de ordem entre p e p;.

Estuddmos também as implicagdes da incerteza em duopélio. Nao explicitdmos
os resultados apresentados em anexo porque apenas permitem confirmar as con-
clusdes retiradas anteriormente em relacao ao comportamento do monopolista. De
forma idéntica, a andlise comparativa das solu¢des em monopélio e duopélio em
contexto de informagao imperfeita conduz a conclusdes semelhantes 4s obtidas em
situacao de informagao perfeita.

Existe contudo uma questio que nao queriamos deixar de referir e que diz
respeito aos efeitos da incerteza sobre a grau de concentragéo.

O grau de concentra¢io H num duopélio em que as firmas tenham informagao
imperfeita é dado pela seguinte expressao:
T+t

a
— - =—.1—A1—5' —_
(ﬁ'lci +7,2¢1)3) 7_1 p[ J( J) 3

Se o grau de incerteza e de aversdo ao risco for igual para ambas as firmas, a
existéncia de informagao imperfeita tem um efeito nulo na concentragao.

Admita-se agora que as firmas tém uma situagao diferenciada, seja porque
tém um grau de aversdo ao risco A distinto, seja porque negoceiam contratos em
que a proporgio § das transacgoes fixadas em moeda local é diferente.

Repare-se que a quota de mercado de cada firma j é

4 _1-p

q 203'

isto &, depende nao s6 dos custos mas também de p: quanto maior for A e/oul -4,
tanto maior serd, ceteris paribus, a quota de mercado da firma.

A priori ndo hi razoes para afirmar que a existéncia de incerteza tende a
aumentar o grau de concentragio. No entanto, esta é a situagdo mais provavel
visto que, para que a incerteza tenda a atenuar a concentragao era necessirio
que se verificassem duas condicbes pouco admissiveis: as firmas mais eficientes
(logo, com menores custos) seriam as que teriam maior aversio ao risco e seriam
conduzidas a negociar contratos em condigdes {de risco) mais desfavoriveis,

Com base nestes argumentos é admissivel concluir que a incerteza tende a
acentuar a concentragdo que se deve ds assimetrias dos custos interfir-
mas.
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Até aqui temos vindo a referir-nos 3 incerteza que resulta da aleatoriedade da
taxa de cidmbio, ou seja, admite-se que as firmas defrontam uma fungio procura
do tipo

p; = € pj(g)
em que a funcio procura das exportagoes em divisas p; (g2) é deterministica e pode
ou nio ser perfeitamente eldstica e a taxa de cimbio é aleatéria.

Alguns autores como HU [1975] estudaram as implicagdes da aleatoriedade
da funcio p!{g2) e outros,como ASPE e GIAVAZZE [1978], analisaram o com-
portamento dum monopolista que se defronta com incerteza simultaneamente nos
mercados interno e externo.

As conclusdes destes autores sao semelhantes 4s que nés obtivemos:

- se a varidvel de decisao forem as quantidades enquanto que os precos sio
exégenos e aleatérios, o produtor reafecta o seu output a cada mercado
em funcdo das caracteristicas da componente estocéstica; se, por exem-
plo,a varidncia dos pregos externos aumentar, a firma reafecta parte das
exportagoes ao mercado interno;

- se a variavel instrumental forem os pregos e as quantidades forem exdgenas
e aleatérias, o produtor segue a Unica estratégia que lhe permite minimizar
os custos da incerteza: fixa um prego mais elevado no mercado em que a
varidncia da procura for mais acentuada.

Finalmente faremos uma breve referéncia 4 abordagem proposta por ROSSINI
{1985]. Este autor considera o mercado internacional segmentado em K paises em
que o prego é estocéstico e tem varidncias diferentes em cada palis; os produtores
tém aversao ao risco e decidem as quantidades.

A estratégia dos produtores é a seguintel*:

- quanto maior for a varidncia global dos precos, tanto menor serd o output
de cada firma,;

- a distribuicio das vendas pelos diferentes mercados é determinada. pela vari-
abilidade do risco intermercados: aocs mercados com maijor varidncia dos
precos é afectado um nivel menor de output;

- naturalmente que os produtores ndo se limitam a gerir a sua quota de mer-
cado: de facto, as estratégias tendentes & minimizagao do risco conduzem a
necessidade de diversificar espacialmente a colocacao do seu output.

14Fst4 subjacente a esta andiise uma analogia dbvia com a gestio da carteira de titulos em
contexto de incerteza.
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1.4 O DUMPING E A DISCRIMINACAO DE PRECOS

A anéalise da discriminagao internacional de precos efectuada até este momento
aplica-se a firmas com vantagens comparativas de custos e tem subjacentes os
seguintes pressupostos:

- o nivel 6ptimo de producio é determinado a partir da interseccao entre o
custo marginal e o prego internacional;

- para niveis de produgdo abaixo do éptimo, o prego das exportagdes é superior
ao custo marginal;

- nao existe dumping na verdadeira acepgao do termo visto que o prego das
exportacdes é maior ou igual ao custo marginal ( p; > C') e, em consequéncia,
o lucro marginal associado 4s exportagdes é positivo (até ao 6ptimo’®) .

A literatura recente tem posto a énfase no estudo do comportamento das
firmas que, embora nio sejam competitivas ao nivel internacional, incorrem em
estratégias de dumping, isto é, vendem o seu produto no mercado internacional a
precos inferiores ao custo marginal.

DAVIES e MCGUINESS [1982) propuseram trés explicagdes para a exportagao
de bens a precos inferiores ao custo marginal: a existéncia de informacao imper-
feita em relecio ao preco internacional, a prossecugdo de uma politica do tipo
managerialista e a implementagio de uma estratégia orientada para a limitagdo
da entrada no mercado. Concentraremos a analise nos dois 1ltimos tépicos porque
nos parece ser o contributo mais interessante destes dois autores.

Suponhamos que a firma tem como objectivo maximizar a receita das vendas
sujeita a uma restrigio de lucro minimo 7 ; 2 implementagio de uma estratégia
deste tipo pode resultar do facto dos decisores nao serem simultaneamente deten-
tores dos meios de produgao’® .

A formalizacao do problema do monopolista pode ser feita do seguinte modo:

MAX R(q)

8.a:T 2 To

15Repare-se que este facto ndo impede que o prego das exportacbes seja inferior a0 custo médio
se as economias de escala nio forem totalmente exploradas.

1830bre o8 comportamentos manageriaitstas vejam-se BAUMOL [1959], MARRIS {1963,1984] ¢
WILLIAMSON [1963].
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FIGURA 2.6 - O DUMPING E AS ESTRATEGIAS MANAGERIALISTAS
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onde, R(q) sdo as receitas das vendas.

Assuma-se que a restrigio é activa e que a fun¢io R(q) tem derivada positiva
(isto é, tem declive positivo) em g, ( veja-se a figura 2.6 ). Isto significa que a
receita méxima sé pode ser obtida para ¢* > g,, mas que tal opgdo nao é possivel
por nao respeitar a restri¢ao de lucro minimo.

Na figura , a curva OAB ¢ a fungdo lucro m(g). Por definigio, o declive da
fungao lucro é R — C' (onde C' = ¢). Deste modo, no ponto em que a fungao
receita marginal R' intersecta a fungio procura externa p = p;, o declive da fungao
lucro é p; — ¢. Como por hipétese p; < ¢, suponhamos que a fungao lucro tem
declive p; — ¢ < 0 para ¢; > qo (onde go é o output para o qual a fungao lucro tem
o seu méximo). Se g4 se situar no intervalo go < ¢4 < ¢s, 0 decisor tem incentivos,
dado que pretende maximizar as receitas, em recorrer ao dumping.

Portanto, existem duas estratégias alternativas que permitem satisfazer a res-
tricdo w > mo:
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- nio exportar e vender g, ao prego p, = p(g,) no mercado interno'?

3
- vender ¢y ao prego py = p{gs) > p, no mercado interno e exportar ¢, — ¢4 ao
preco internacional p; < ¢.

Os accionistas da firma sio indiferentes 4s estratégias apresentadas®®; con-
tudo, os decisores beneficiam se implementarem a segunda estratégia com a qual
usufruem de maior utilidade. Esta estratégia € tanto mais provavel, quanto menor
for o diferencial ¢ — p; e menor for a restrigdo de lucro minimo =g.

Na anélise do comportamento do monopolista que temos vindo a efectuar
pressupbe-se implicitamente que a entrada estd bloqueada,isto é, os pregos fi-
xados pelo monopolista nao suscitam a concorréncia dos competidores potenci-
ais.Flexibilizemos agora esta hipétese e admitamos que o monopolista adopta uma
estratégia tendente a impedir a entrada de novas firmas no mercado.

Veja-se a figura 2.7: se ndo considerarmos a hipétese da firma exportar a
pregos inferiores ao custo marginal, o produtor escolhe o par (qt,p1) onde p; é o
preco limite!®. Em equilibrio autércico, se o monopolista optar por produzir ¢°,
tal que g < ¢* < qi, novas empresas sio incentivadas a instalarem-se no mercado.

Suponhamos que?® ¢4 < ¢. Em contexto de economia aberta, o monopolista
dispde de uma estratégia alternativa que, para além de gerar lucros mais elevados,
permite, simultaneamente, impedir a entrada de novas empresas: a firma vende ¢4
no mercado interno a um prego p; > p; e exporta g — gq a0 preco internacional p;.

Quer isto dizer que se g4 < q;, as perdas decorrentes das exportagdes (repare-
se que p; —¢ < 0) sdo mais do que compensadas pelos ganhos de vender no mercado
interno a um prego ps > pi; em consequéncia, a segunda estratégia permite obter
um lucro F' mais elevado do que a primeira {m = E).

O comportamento do monopolista que acabdmos de delinear tem algumas
semelhancas com a anilise de que foi percursor SPENCE {1977]. Como se viu,
este autor defende, em alternativa a teoria do preco limite de Bain-Sylos Labins-
Modigliani, que os oligopolistas procuram deter a entrada através da instalacao
de excesso de capacidade. De forma semelhante, em contexto de economia aberta,
o monopolista instala equipamentos com uma capacidade excessiva e, por isso
mesmo, é obrigado a canalizar parte da sua produgio para o exterior. Esta es-
tratégia constitui um desincentivo & entrada de novos concorrentes que receiam

173eja p = p(q), P’ < 0, 2 fungdo procura com que se defronta o monopolista no mercado interno.

18De facto, a restrigio de lucro minimo é satisfeita em ambos os casos.

19 A0 qual correspende o lucro m.

20Repare-se que g; mantem o significado que lhe foi atribuido anteriormente: € o ponto do
dominio da fungio lucro ao qual est4 associado um declive p{gq) = pi —¢ < 0.
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FIGURA 2.7 - 'DUMPING’ E O PRECO LIMITE

- an s ]

o

95



que o monopolista reaja canalizando a totalidade da produgdo para o mercado
interno.

Autores como ETHIER [1982], BERNHARDT [1984] e HILLMAN e KATZ
[1986] apontaram a incerteza na procura interna como sendo a determinante do
dumping a pregos abaixo do custo marginal.

O raciocinio subjacente a todos estes autores é o seguinte: face a existéncia
de custos de ajustamento e sendo a procura aleatéria se, num determinado mo-
mento, a procura efectiva for inferior & producdo planeada, a estratégia Sptima
do produtor podera ser exportar o remanescente de forma a evitar que a receita
marginal, no mercado interno, decresga ou, eventualmente, se torne negativa.

Suponhamos que o produtor decide sobre as quantidades produzidas na ig-
norancia parcial das quantidades procuradas. Apés a decisdo sobre o programa de
produgio, a firma pode ter um output diferente do planeado; no entanto, quando
tal acontece, a empresa tem de suportar custos.

Em equilibrio autércico, o produtor defronta-se com o seguinte dilema: se
dispde de um baixo nivel de produgéo, as situacdes de excesso de produgao ocor-
rem raramente, mas pode, com certa frequéncia, ter de aumentar (em relagéo ao
planeado) o seu nivel de produgdo, incorrendo em custos de ajustamento; ocorre
exactamente a situa¢io contriria quando o nivel de produgao planeado é elevado.

A fungao custo do produtor é dada pela expressao seguinte:
C{g,q) =g+ c2(7—9)°

onde, § é a producio planeada; ¢ é a produgdo efectiva; ¢; é o custo médio de
produgao.

Quando ¢ = §, o custo de produgéo é ¢;.¢; no entanto,quando aquela igualdade
ge verifica, o produtor tem de incorrer em custos de ajustamento no montante
¢2.{(§ — ¢) onde ¢z constitui um indicador da flexibilidade da tecnologia utilizada.
Repare-se ainda que os custos de ajustamento sdo simétricos - isto ¢, s3o os mesmos
para. desvios negativos ou positivos de (§ — q) - devido ao facto do segundo termo
da fungao custo ser uma forma quadritica.

A explicacio para a existéncia de dumping dada por ETHIER [1982] e BERN-
HARDT [1984] surge neste contexto; o dilema com que se defronta o produtor em
equilibrio autércico pode ser atenuado se aquele recorrer ao mercado internacional.

Se a produgio planeada for superior & procura, o excedente serd exportado
ainda que a precos abaixo do custo marginal. Com esta estratégia, o produtor
resolve dois problemas: nao suporta custos de ajustamento e nao faz descer o
prego no mercado interno.
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Por aquilo que se acabou de dizer, torna-se evidente que esta determinante.
do dumping tem maior aderéncia a indistrias em que os custos de ajustamento
e a incerteza da procura sio mais acentuadas como acontece com os ramos de
actividade que tém processos de produgao continuos.

1.5 DISCRIMINACAO E BEM ESTAR

Verificimos que as estratégias de discriminagdo de pregos suscitam distorgoes
monopolistas relativamente a situagdes em que ocorre comércio livre e acentuam as
existentes em contextos em que as firmas domésticas com vantagens comparativas
sdo impedidas de exportar (equilibrio autércico).

Passamos agora a analisar os efeitos das exportagoes relativamente ao exce-
dente total W.

Suponhamos que um monopolista doméstico vende ¢, no mercado interno e
gs no exterior. Neste contexto, o excedente total gerado pelo monopolista é:

1 q1+4a% ’
W = fo p(g)dg — p.gy + p.q1 + piqz — /; C'(q)dq

"

.

W, W,

onde, W, e W, sio, respectivamente, os excedentes dos consumidores e dos produ-
tores; p e p; sido, respectivamente, os pregos no mercado interno e das exportagoes.

Na figura 2.8.a) e no quadro 2.6 comparam-se as solugoes de comércio livre e
de discriminacgio o que permite analisar as implicagoes em termos de bem estar.

A abertura plena dos ramos com vantagens comparativas tem duas vantagens:
- parte do excedente gerado nas firmas é transferido para os consumidores
(rectingulo BCDE);
- o aumento do excedente do consumidor (dado por AW, = BCFD) mais do
que compensa a diminuigio do excedente do produtor (—AW, = BCDE).
Portanto, a existéncia de comércio livre gera um excedente total superior a
situagao de discriminagdo de montante AW.

Na figura 2.8.b) comparam-se as solugoes de discriminagao com a de equilfbrio
autarcico.

A estratégia de discriminacao tem efeitos negativos no excedente do consumi-
dor que diminue de -W, = C + E.
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QUADRO 2.6 - SOLUGOES DO MONOPOLISTA

MERCADOS | EQUILIBRIO | DISCRIMINAGAO | COMERCIO

AUTARCICO | DE PRECOS LIVRE
MERCADO gt a @
INTERNO Pm P 2
MERCADO a a
EXTERNO

Por outro lado,o excedente do produtor AW, tem sinal positivo, gerando-se
um diferencial do seguinte tipo (ver figura 2.8.b)):

AW,=A+D—-(B—-E)>0
Repare-se que, \
A=plg—d) - [, ClaYdg>0
é o diferencial do lucro gerado nas exporta.g:'ies do discriminador.

A variacdo do lucro do exportador (relativamente ao equilfbrio autdrcico) no
mercado interno é dada por B — E.

Verificimos anteriormente que, no caso de se terem N firmas exportadoras
com uma configuragao de custos assimétrica, a exposicao a concorréncia inter-
nacional tendia a gerar uma redistribuigio das quotas de mercado que favorecia
as firmas com custos menores.De facto, estas firmas dispunham de vantagens es-

pecificas face & pressio competitiva e 3 incerteza que caracterizam o mercado
internacional.

Esta circunstincia implica que a curva de custo marginal da indistria (re-
sultante da agregacdo das curvas de custo marginal individuais) tenha, face 3
exposi¢ao A concorréncia internacional, um deslocamento para baixo, gerando um
acréscimo no excedente dos produtores de montante D.

Portanto, a estratégia de discriminagao gera, relativamente ao produtor au-
tarcico, um impacto sobre o excedente do seguinte tipo:

AW = (A+ D) - (B+C)
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FIGURA 2.8 - EXPORTAGOES E BEM ESTAR

a) COMERCIO LIVRE E DISCRIMINAGAO
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b)EQUIL{BRIO AUTARCICO E DISCRIMINACAO
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Em sintese, os resultados obtidos apontam para as seguintes conclusoes:

- se as firmas nacionais exportadoras dispuserem de vantagens comparati-
vas A escala intermacional, a ocorréncia de comércio livre gera, inequi-
vocamente, efeitos positivos no bem estar se tomarmos como referéncia
as estratégias de discriminagao de pregos;

- as estratégias de discriminagio conduzem,em todas as situagoes analisadas,
a uma transferéncia do excedente dos consumidores para os produtores;

- a andlise comparativa dos efeitos, em termos de bem estar, das solugoes
em equilibrio autércico e em contexto de discriminagdo conduz a resulta-
dos inconclusivos. No entanto, o estudo efectuado sugere o seguinte: as es-
tratégias de discriminag¢io tém tanto maijor probabilidade de terem
efeitos positivos no excedente quanto mais competitivo for o sector
exportador A escala internacional (menos custos tiver) e mais in-
tensos forem os efeitos da pressido competitiva internacional sobre
o decréscimo dos custos.

As caracteristicas da estrutura do mercado influenciam decisivamente o bem
estar nos ramos exportadores.

Em primeiro lugar, j4 evidencidémos que, nos ramos exportadores menos con-
centrados, existiam menores distor¢des monopolistas e uma partigio do excedente
menos enviezada em beneffcio dos produtores.

Em segundo lugar, a incerteza afecta o bem estar em dois aspectos diferentes:

- conduz a uma distribuicao do excedente mais favorivel aos consumidores;

- leva a um aumento da eficiéncia do sector exportador (diminuicao dos custos
médios) que conduz a um aumento do excedente total.

Admitamos agora que a existéncia de discriminagdo tem efeitos positivos no
excedente total se comparada com o equilibrio autarcico. Tal situagao sé pode
ocorrer se AW, > |AW,| , isto é, se o aumento do lucro dos exportadores AW,
mais do que compensar o decréscimo do excedente dos consumidores.

O novo 6ptimo social nao é, naturalmente, um éptimo de Pareto mas verifica
os critérios de compensacao potencial de Kaldor-Hicks.

O Estado dispde de instrumentos que lhe permitem, salvaguardando a ma-
nutencdo do nivel do excedente, prosseguir uma redistribuigao do excedente: a
redugio das tarifas (obrigando os exportadores a fixarem um prego limite mais
baixo), a imposicio de pregos miximos ou a tributagdo das exportagoes.
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Portanto, uma das questdes que levanta o crescimento do sector ex-
portador é o problema da equidade. Embora seja uma questao extremamente
relevante, sdo raros os estudos que discutem este tema?!.

Devemos evidenciar que é excessivamente simplificadora a asser¢ao de que se
gera uma transferéncia de excedente dos consumidores para o sector exportador.
Na verdade, esse fluxo verifica-se entre aquelas empresas e os seus clientes que
podem ser consumidores ou outras empresas (no caso dos bens intermédios ou de
investimento) ou até o Estado. Portanto, serd correcto afirmar que existe uma
transferéncia do excedente de todos os restantes agentes econémicos em beneficio
dos exportadores.

Temos vindo a assumir até este momento que os exportadores tém vantagens
comparativas a nfvel internacional. A questdo que se pde agora é saber até que
ponto as implicacdes em termos de bem estar se alteram no caso dos exportadores
nio serem competitivos, isto é, no caso de eles venderem nos mercados externos a
precos inferiores ao custo marginal (estratégias de dumping).

Nas situagdes estudadas por DAVIES e MCGUINESS [1982] - existéncia de
informacgao imperfeita em relagido ao preco internacional, prossecucdo de uma
politica do tipo managerialista e implementa¢do de uma estratégia orientada para
a limitacdo da entrada de novas firmas no mercado interno - a opgao pelas ex-
portacdes, em detrimento do equilibrio autdrcico, gera efeitos semelhantes aos do
monopolista discriminador tipico: aumenta o excedente do produtor i custa
da diminuicio do excedente do consumidor.

No entanto, na situagio analisada por BERNHARDT [1084] - existéncia de
custos de ajustamento face a uma procura interna aleatéria - demonstra-se que o
aumento das exportacdes conduz, simultaneamente, a uma variagao positiva dos
excedentes esperados dos produtores e consumidores. Repare-se que este resultado
nio tem grande relevancia no caso portugués, visto que se aplica, sobretudo,és
firmas que utilizam processos continuos ligados & produgao de bens intermédios
em que somos sobretudo importadores.

21Em contexto de equilibrio autircico, existe um estudo interessante sobre este assunto elaborado

por COMANOR e SMILEY {1975].
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2 CONCORRENCIA DAS IMPORTACOES EM MER-
CADOS PROTEGIDOS

Nesta seccao analisa-se o processo de decisao das firmas domsésticas que nao
tém vantagens comparativas (e, por isso mesmo, nao exportam) e que, apesar de
protegidas, defrontam a concorréncia dos produtores estrangeiros. Em particular
interessa-nos estudar o impacto da pressio competitiva das importagoes sobre a
lucratividade e concentragao domésticas.

Apesar da formalizagdo analitica sobre este tema estar bastante dispersa,
propomos uma tipologia integradora que tem, como vector central, o nivel da
elasticidade oferta das importagoes.

Nos modelos tradicionais da economia internacional admite-se que a oferta
das importagées é perfeitamente elastica.

FIGURA 2.9 - MERCADOS PROTEGIDOS E FORMACAO DE PRECOS EM
MONOPOLIO E CONCORRENCIA PERFEITA
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Consideremos que p;, na figura 2.9, é o prego das importagoes (incluindo tar-
ifas e supondo que os custos de transporte s3o nulos) e p,, é o prego internacional.
Pressuponhamos ainda que existe informagao perfeita, em ambos os mercados, da
parte de produtores e consumidores. Tal como acontece =m situagoes anteriores, o
grifico apresentado na figura serve para proceder a uma analise comparativa entre
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os equilfbrios em concorréncia perfeita e monopélio se assumirmos que a fungao
oferta da indistria é idéntica a curva de custo marginal do monopolista.

Naturalmente que a estratégia de maximizagao do lucro dos produtores domésticos
depende do seu poder de mercado. Se a indistria for competitiva, cada produtor
individual toma o preco como um dado e fixa as quantidades de acordo com a
regra p = C'; a solugdo de equilibrio da inddstria é dada pelo par (g.,p.).No caso
de se ter um monopolista, a solugdo dptima seria adoptar o prego p; e produzir
dm-

Em sintese tém-se os seguintes resultados:

- independentemente da estrutura de mercado, um comportamento éptimo da
parte dos produtores anula o fluxo de importagoes;

- o prego de equilibrio em concorréncia perfeita é independente do prego in-
ternacional;

- na situacdo particular em anélise, o monopolista é impedido de explorar o
seu poder de monopélio visto que o prego 6ptimo p = p; é menor do que
aquele que resulta da igualdade R' = C' (solugdo éptima quando o comércio
é proibitivo); em geral, o prego 6ptimo do monopolista é § < p; e é limitado
superiormente pela concorréncia externa sempre que a restrigao é activa.

Até aqui raciocindmos com base em duas solugOes extremas: a concorréncia
perfeita e o monopélio. A questdo que se pode colocar agora relaciona-se com
os comportamentos tipicos das estruturas oligopolisticas que tém uma natureza
intermédia.

Comecemos por pensar, por exemplo, que existem N firmas que tém um
comportamento & Cournot. Face & concorréncia das importagoes, existern dois
comportamentos tipicos alternativos: as quantidades éptimas escolhidas pelas fir-
mas conduzem a um preg¢o p menor ou igual a p; o que significa que a restrigao
imposta pelas importagoes competitivas é irrelevante ou, em alternativa,os pregos
internacionais constituem uma restricao activa e, como tal, sao tomados como da-
dos, sendo a partilha inter-firmas do mercado determinada pela configuragao dos
custos.

Esta questio pode ser colocada de uma forma mais genérica. Como vimos,
as solugdes extremas (concorréncia petfeita e monopélio) sao dadas pelos pontos
A = (g.,p.) € B = (gm,p:)- Genericamente, as solugdes intermédias (¢*, p*) séo
dadas pela expressao seguinte:

(¢°,0") = (1 — p){ger Pe) + (gm,pe), O <<
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onde p = u(Hy,0,a) é basicamente determinada pela configuragdo do mercado

interno, tendo-se: 5 5
0
Gk B 5o, <o
6Hd da o
ou seja, a solugao de equilibrio aproxima-se tanto mais da de monopélio quanto
maior for o grau de concentrag¢io (Hy) e/ou de colusdo (a) e quanto menor for o

peso do grupo competitivo doméstico (8).

Temos vindo a pressupor que a oferta das importagoes é perfeitamente elastica.
Contudo, as importagoes podem ter uma quota de mercado relevante sem que a
sua elasticidade oferta seja infinita como acontece no caso em que sao fixadas
quotas.

Na situacdo ilustrada na figura 2.10 é fixada uma quota de montante
g =2 — &

o que é equivalente a supor que a fungdo procura com que se defrontam os produ-
tores internos era DD). A solugdo de equilfbrio depende da estrutura do mercado
interno, estando na figura representadas as de monopélio M = (¢, pn) e de con-
corréncia perfeita C = (g., p.).

Admitamos agora que estao estabelecidas no mercado interno N firmas que
tém como varidvel instrumental as quantidades e seguem uma estratégia colusiva;
seja ainda ¢,, a quota fixada para as importagoes. Demonstramos no anexo 9 que,
nestas condigoes, a lucratividade média da indistria é dada pela expressio:

1-TM)[a+ (1 - a)H] aL'! a+(l—-a)H

v | _
il = E = T™ E

em que T'M é a quota de mercado das importagoes.

Estes resultados sugerem as seguintes conclusoes:

- o aumento das quotas fixadas para as importacoes tem um efeito negativo
na lucratividade média da indistria doméstica;

- existe interacgao entre a componente importada e a estrutura de mercado,
isto é, os efeitos competitivos das importa¢oes sobre a lucratividade serao
tanto mais intensos quanto mais concentrada e/ou mais acentuado for o grau
de colusao da indistria.

Até aqui aborddmos duas situagoes distintas:
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FIGURA 2.10 - FIXACAO DE QUOTAS EM CONCORRENCIA PERFEITA E
MONOPOLIO
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1. A oferta das importagoes é perfeitamente eldstica o que significa que as firmas
domésticas tendem?? a seguir uma politica do tipo prego limite: adoptam o
preco internacional e ajustam-se pelas quantidades;

2. A oferta das importagoes tem elasticidade nula: aqui, a pressao competitiva
das importacoes é mitigada e controlada pela politica comercial, exercendo-
se indirectamente via redugido da quota de mercado a que tém acesso as
firmas domésticas.

Repare-se que, mesmo em contexto de homogeneidade do produto e num
pequeno pais®®, os pressupostos e os comportamentos implicitos na alinea 1) sdo
pouco admissiveis. A principal razao para este facto relaciona-se com a incerteza
no contexto internacional.

Em primeiro lugar,uma estratégia do preco limite do tipo acabado de enunciar
na alinea 1), s6 é eficaz se as firmas dispuserem de informagio perfeita em rela¢do
aos pregos internacionais e & procura doméstica. Em contexto de incerteza, as
firmas domésticas tém dificuldade em fixar um volume de produgao ao qual esteja
associado um prego limite p; menor ou igual ao preco internacional {mais tarifas)
que desincentive a enirada de importagdes e que, simultaneamente, maximize o
lucro do monopolista.

A este propdsito WHITE [1974] demonstrou que, quanto maior o grau de
concentragio de uma indistria, tanto maior o incentivo em produzir um output
ao qual estd associado vm prego de equilibrio superior ao prego limite p, > p!, (ver
figura 2.11); face a isto, o processo de ajustamento passa pela igualizagao ao prego
mundial p!, e pela producio de ¢¢, . Isto é, o ponto A = (¢,,p,) reflecte o planc
de produgio ex-ante do monopolista enquanto o ponto B = (¢,,p,) traduz o
processo de ajustamento ez-post.

Este resultado traduz dois factos relevantes:

- a quota de mercado das importagoes é determinada, nao sd, pelas vanta-
gens comparativas e pela politica comercial, mas também, pela estrutura de
mercado;

- ao contrério do que acontece em contexto de certeza, em que a estratégia do
preco limite (impeditiva das importagdes) é eficaz, quando existe informacao
imperfeita,a quota de mercado das importagoes reflecte a sua pressao com-
petitiva e estd correlacionada tanto mais negativamente com a lucratividade
quanto maior for o grau de concentragao.

?2Quando a restrigio imposta pelos precos € activa.
23E, portanto, com uma pequena quota no mercado mundial.
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107



Portanto, se as firmas domésticas dispuserem de informagao perfeita, tém
possibilidades de desenvolver ( face & protecgio tarifdria ) uma estratégia do tipo
prego limite eficaz, isto é, escolhem o par quantidade-preco que impede a entrada
de importagdes; uma implicagio deste facto é que, sendo a concorréncia das im-
portacdes apenas?* potencial, a quota de mercado das importacdes (que é, em
geral, nula ) néo é um bom indicador da pressdo competitiva das importagGes.

No entanto, acabamos de evidenciar que, mesmo que a oferta das importagdes
seja perfeitamente eldstica, a concentragéo e a quota de mercado das importagoes
tém efeitos interactivos de sinal negativo na lucratividade desde que as firmas
domésticas disponham de informagao imperfeita em relacdo ao prego internacional
e/ou & procura doméstica.

Por outro lado, na situagio assumida na alinea 1) pressupde-se existir arbi-
tragem perfeita entre bens importados e produzidos internamente (ao prego inter-
nacional mais tarifas e/ou custos de transporte) o que apenas acontece se, mesmo
no curto prazo, houver informagao perfeita da parte de produtores e consumidores.
No entanto, se existir incerteza, podem subsistir diferenciais de pregos sem ocorrer
arbitragem: por um lado, os consumidores nao se transferem instantaneamente
para as firmas que fixam pregos mais baixos porque, face aos custos de otengio de
informacao, apenas ocasionalmente procedem a comparagoes de pregos interfirmas;
de forma semelhante, as firmas nao concretizam possibilidades de arbitragem desde
que os custos de pesquisa sejam superiores ao beneficio esperado da arbitragem.

Concentremos agora a nossa atengao na fungéo oferta mundial. Como se sabe,
o pressuposto do que a elasticidade oferta mundial é infinita, tem os seguintes
fundamentos: como o produto é homogéneo e a dimensao do mercado interno é
insignificante 4 escala mundial, a oferta internacional ajusta-se instantaneamente
4s variagbes da procura interna sem que tal se venha a reflectir num aumento
significativo dos custos marginais.

O comportamento acabado de referir pressupoe implicitamente que existe in-
formagao perfeita e, em consequéncia, que os custos de pesquisa sdo nulos. No
entanto, em contexto de incerteza, a elasticidade oferta é positiva e finita (no
curto prazo) e tanto maior, quanto menores forem a aversdo ao risco e a varidncia
intertemporal dos pregos®.

Acresce ainda que, independentemente de haver ou nao informagao perfeita, a
elasticidade oferta internacional é também condicionada pelas restrigoes ao comér-
cio impostas pelo governo; nao estamos a pensar nas quotas, mas em instrumentos

24Exceptuando os casos em que os custos marginais das firmas domésticas sio muito elevados,
como acontece na figura 2.9 quando a fungfio custo margiral intersecta a fungio procura 4 esquerda
do ponto A.

2630bre este assunto vejam-se BLEJER ¢ HILLMAN [1982], DOHNER [1984] ¢ GOTTFRIES
[1986].
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mais flexiveis de que o Boletim de Registo das Importacdes (BRI) constituiu, no
caso portugués, um exemplo paradigmatico.

Temos vindo a evidenciar que tem alguma aderéncia a realidade o pressuposto
de que a elasticidade oferta das importagoes é positiva e finita. Tomando esta
hipétese como referéncia, vamos situar-nos num contexto analitico que permite
endogeneizar o comportamento dos importadores; trata-se de adaptar o modelo da
firma dominante a um contexto em que os produtores internos sdo concorrenceados

pelas importagoes®®,

Suponhamos que no mercado interno existem N firmas que produzem um
bem homogéneo; os mercados interno e externo sao separados pela existéncia de
barreiras aduaneiras e/ou custos de transporte.

Admite-se a existéncia de dois subconjuntos de firmas:

- D firmas dominantes (D < N) localizadas no mercado interno;

- as firmas seguidoras ou competitivas; nelas se incluem N — D firmas domés-
ticas e M firmas estrangeiras.

Esta dicotomia tem implicita a ideia de que o mercado mundial é separdvel
em dois submercados: um deles é parcialmente protegido (o mercado interno) e,
por isso mesmo, podem subsistir estruturas oligopolfsticas; o mercado externo, por
nio ser segmentdvel, é essencialmente competitivo.

A este contexto ajusta-se um modeio de lideranca de pregos onde os produtores
tém o comportamento seguinte: as firmas dominantes fixam o preco de venda
sujeitas 4s reacgOes, em termos de output, das firmas competitivas.

Seja ¢, = ¢,(p), ¢, >0, a fungdo oferta das firmas competitivas.

A funcao procura com que se defrontam as D firmas dominantes é:

92 = 4(p) — ¢:(p) = qu(p),q; <O

onde ¢ = ¢(p) é a fungdo procura total da indistria.

Se os produtores seguirem uma estratégia tendente & maximizagao do lucro,
a lucratividade agregada das D firmas dominantes®? é:

_ (1~Ti—TM)a+ (1 — o) Hy
- E+(Ti+TM)Es

Ld

2603 desenvolvimentos aqui expostos sio extensdes elaboradas a partir dos modelos formulades
por HITIRIS [1978], GEROSKI e JACQUEMIN [1981] ¢ HUVENEERS [1981].

278obre esta questdo veja-se o capitulo 1.
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QUADRO 2.7 - TIPOLOGIA DE ESTRUTURAS EM MERCADOS EM QUE
AS IMPORTACOES SAO COMPETITIVAS

CONCORRENCIA | MONOPOLIO | COURNOT | CARTEIS
PERFEITA
VALOR DOS Ti+TM =1 H, a=0 a=1
PARAMETROS , T.=0 T.=0 T: =0
LUCRATIVIDADE
DA INDUSTRIA - o A | GDhm | oo
DOMESTICA )

onde, Ti e TM sao as quotas de mercado, respectivamente,dos produtores com-
petitivos internos e externos; a e H; séo,respectivamente,os graus de colusao e de
concentracdo das firmas internas dominantes; E é a elasticidade procura-prego; E,
é a elasticidade oferta das firmas competitivas.

A lucratividade da totalidade das firmas domésticas (competitivas e domi-

nantes) é:
L={(1-Ti-TM).Ld+ Ti.Li

ou, ainda, .
_(1-Ti-TM) [a+ {1 — o) Hy) , CM
e F+ (Ti + TM)Es +Til-
onde, L; = 1 — (CM/C"} é a lucratividade média das firmas domésticas competi-
tivas.

Este modelo permite estabelecer uma tipologia diversificada de estruturas
de mercado que sdo apresentadas no quadro 2.7; apenas nos vao interessar as
situacdes em que 0 < TM < 1, isto é, exclui-se o equilibrio autarcico em que nao
existem importagdes competitivas (TM # 0) bem como a situagdo em que nao
existe produgao nacional (T'M # 1).

A estrutura do mercado interno pode assumir duas configuragoes extremas:
a concorréncia perfeita em que nao ha grupo dominante (1 — Tt + TM = 0)
e a lucratividade é L = Ti.L; ; o monopdlio em que a lucratividade apenas é
restringida pela concorréncia das importagoes.

Em oligopélio podem distinguir-se trés estruturas de mercado alternativas:
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o modelo de Cournot em que nio existem firmas domésticas seguidoras (T; =
0),nem colusdo entre firmas dominantes®® (o = 0);

- a maximizagio conjunta dos lucros em que ndo hé firmas domésticas seguido-

ras (T; = 0) e em que existe colusdo perfeita entre as dominantes (@ = 1);
por isso mesmo, a lucratividade é igual 4 do monopolista;

finalmente, no mercado interno podem coexistir firmas dominantes e seguido-
ras dando origem & lideran¢a de pregos.

Neste tltimo caso, e se tivermos em atengido a expressao da lucratividade

média das firmas domésticas e ainda que m = L/(1— L), conclue-se imediatamente
o seguinte:

1.

A lucratividade e a taxa de mark-up média das firmas domésticas estao
correlacionadas positivamente com os graus de concentragdo e de colusdo das
firmas dominantes e, negativamente, com as quotas de mercado das firmas
competitivas (domésticas e estrangeiras), a elasticidade procura-prego e a
elasticidade oferta das firmas competitivas;

Existe interaccao de efeitos - componente importada, concentragao, elastici-
dade oferta e gran de colusio - sobre a lucratividade e a taxa de mark-up;
ou seja, os efeitos competitivos das importagdes serao tanto mais notérios
nos precos internos quanto mais concentrada ou mais elevado for o grau de
colusao nas firmas dominantes e maior for a elasticidade oferta das inddstrias

competitivas;

Quanto maior for a elasticidade oferta das importagGes, ceteris paribus,
menor serd a lucratividade dos produtores internos; em contexto de homo-
geneidade do produto e de informagao perfeita, as barreiras nao tarifirias sao
a principal determinante da elasticidade oferta das importagoes. Assim, a
imposigao de quotas mais restritivas 4s importagdes reduz a sua elasticidade
oferta o que implica que aumente o poder de mercado das firmas internas;

O modelo da firma dominante torna claro que a lucratividade, a concentragio
e a componente importada sio determinadas conjuntamente. Ou seja, nao
existe uma relagédo de causalidade do tipo, da que é apresenté.da. na figura
2.12.a) , mas verifica-se existir interdependéncia entre as trés varidveis (ver
figura 2.12.b) ).

33ma das solugdes particulares desta estrutura de mercado é a situagio (j4 analisada) em que
é fixada uma quota e, consequentemente, E, = 0.
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FIGURA 2.12 - ESQUEMAS DE CAUSALIDADE
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Repare-se que o modelo da firma dominante apenas se ajusta is situagoes em
que 0 < E, < 0o .

A situagdo em que a elasticidade oferta assume o valor extremo inferior ( isto
é, E, = 0 ) pode ser interpretada no contexto internacional da seguinte forma:

- o grupo competitivo doméstico nio existe (Tt = 0);

- a oferta internacional é rigida porque as importagoes sao restringidas através
de quotas.

Neste contexto, a componente importada é exégena ( depende das quotas
fixadas pelo governo) e, portanto, existe uma relagéo causa-efeito entre TM e L'.

A outra situagdo extrema (E, = oc) corresponde aquela que foi analisada
no inicio desta secgio em que se assume que a oferta internacional é infinita.
Neste caso vimos que, se o produto for homogéneo e existir informagao perfeita e
proteccio parcial, as firmas seguem uma estratégia do tipo prego limite; ou seja,
dado o prego internacional, decidem as quantidades que lhes permitem impedir a
entrada de importagoes. .

GEROSKI e JACQUEMIN {1981] retomam o modelo da empresa dominante
numa perspectiva critica.

Como se viu, a ideia central subjacente Aquele é a seguinte: devido a existéncia
de mercados protegidos, o grupo dominante é composto pelas firmas domésticas
enquanto que o grupo competitivo inclue os concorrentes estrangeiros. Neste con-
texto evidenciou-se que, ceteris parsbus, a componente importada e a lucratividade
agregada das empresas domésticas estao correlacionadas negativamente.

No entanto,se ndo houver impedimentos ao comércio e se o mercado interna-
cional for cartelizado, pode haver uma inversdo do modelo da empresa dominante:
o grupo dominante (constituido pelos concorrentes externos) fixa os pregos en-
quanto que as firmas domésticas (o grupo competitivo ou seguidor) se ajustam,
tomando decisdes sobre as quantidades. Como as firmas domésticas sao price-
takers, a sua lucratividade nao é determinada, nem pelo grau de concentragao no
mercado interno, nem pela quota de mercado das importagoes; depende essencial-
mente dos custos de produgao e da procura com que se defrontam.

A situacdo mais realista é aquela em que se pressupoe que existem,em am-
bos os grupos (dominante e competitivo),firmas domésticas e produtores externos.
Neste contexto apenas uma pequena proporgio dos produtores externos (os que
pertencem ao grupo competitivo) limitam a lucratividade de uma fraccio das fir-
mas domésticas { as que pertencem ao grupo dominante); ou seja, a correlagao
entre lucratividade e a componente importada nao é susceptivel de ser determi-
nada a priors.

113



URATA [1979,1984] explicita as condi¢des em que pode existir uma correlagao
perversa (positiva) entre a componente importada e a lucratividade; a probabili-
dade daquela situacio ocorrer é tanto maior quanto menor for o grau de concen-
tracdao no mercado interno e se o grau de colusdo implicita entre firmas domésticas
e externas for maior que aquele que se verifica intra~-firmas no mercado interno.

Admitamos as seguintes hipéteses:

- N firmas domésticas produzem um bem homogéneo;

- a fungdo procura no mercado interno é,

p=p(¢" + gm)

onde, ¢* = TN | ¢¢ é a produgdo das firmas localizadas no mercado interno e g, é
o nivel das importagoes.

URATA[1984] adaptou o esquema analitico de CLARKE e DAVIES[1982] ao
contexto internacional. Assim, os parimetros o, e a, reflectem as expectativas da
firmas (i = 1, ..., N) relativamente s reacgoes, respectivamente, dos concorrentes
internos e externos as suas decisdes de produgao:

dg? dg?
—F = al'id: Vigi, 0 a1 <1
q; 4
> dq7 dgf
L =a3—, 0< ;<1
q; 9

Assumindo que as N firmas domésticas maximizam o lucro individual,e apés
a agregagio e conveniente manipulagao dos resultados;, obtém-se a lucratividade
global no mercado interno L:

I = 1-TM)[Hi{l-ey)+ ]  TM a,
= +
Ed Ey

Se (ay,a;) = (0,0) tem-se um comportamento & Cournot enquanto que se
(a1, 02) = (1,1), estd-se numa situagao de colusdo perfeita.

O resultado anterior permite afirmar que, ceteris paribus, a lucratividade é
tanto maior, quanto maior for a concentragio e menor a elasticidade procura-prego.

Se estas conclusdes sio semelhantes s explicitadas anteriormente, o mesmo
j nao acontece com a correlagdo entre a lucratividade e a componente importada.

Com efeito:
oL _ Hd(]. — C\!l) + oy — og

aTM Ey
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QUADRO 2.8 - SINAL DE 'a'gz':r'ﬁ PARA OS VALORES EXTREMOS DE o; E a,

ap =0 oy =1

a; =01 ~F <o |-+ <0

o que significa que o sinal de
oL

oTM
depende dos valores assumidos por a; e a; (ver quadro 2.8).

Se 03 concorrentes estrangeiros tiverem um comportamento & Cournot (az =
0), existe uma correlagio negativa entre a lucratividade e a componente importada.
Neste contexto, a lucratividade dos produtores internos é tanto maior, quanto
maior for o seu grau de colusao. Com efeito, para az = 0 tem-se,

1-TM
L=TH¢ se a1=0
* T™
1-—
L=——Ed—— 8¢ a1=1

Neste 1ltimo caso, os produtores internos comportam-se como um monopo-
lista (com NN instalagGes) pois procedem a maximizacao conjunta dos lucros.

Se os produtores internos pressupuserem que 0s concorrentes externos tém um
comportamento perfeitamente colusivo (isto é, se reagirem de forma a manter as
suas quotas de mercado), a correlagio entre a lucratividade e a quota de mercado
das importacdes é nio negativa.

O efeito das variagdes da componente importada é positivo e tanto mais acen-
tuado quanto menor for a concentragao das firmas domésticas e menor for o seu
grau de colusdo a;.

Por fim, existe uma correlagdo nula entre a lucratividade e a compcnente
importada se (e, as) = (1,1) visto que, nesta situacdo extrema (colusio perfeita
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entre produtores internos e externos), as firmas procedem a maximizagio conjunta
dos lucros.

URATA [1979] testou positivamente a hipotese de a—‘}% > 0 para alguns
ramos de actividade (o téxtil, por exemplo) nos EUA. Este facto verificava-se
pelas seguintes razoes:

- sdo fixadas quotas de tal forma que as importagoes crescam na mesma pro-
por¢do da produgao interna; a fixacio admnistrativa da quota de mercado
das importacoes, segundo uma propor¢io constante das vendas, é equiva-
lente a um comportamento de colusao perfeita entre produtores internos e
externos (a; = 1);

- esta situacdo verificava-se em ramos onde os graus de concentragdo H; e de
colusdo entre produtores internos «; eram baixos.

Até aqui analisdmos os efeitos da concorréncia das importagdes sobre a lucra-
tividade; passamos agora ao estudo do seu impacto sobre o grau de concentragao.

As hipé6teses subjacentes & andlise sio aquelas que se verificam no modelo da
firma dominante:as firmas domésticas decidem os pregos de forma a maximizarem
o lucro; os exportadores estrangeiros sio seguidores e ajustam-se pelas quanti-
dades. Neste contexto demonstramos no anexo 1 que a concentracdo das D firmas
domésticas é dada pela expressao segninte:

1 TM E, _ a, C:

i 1-TM
Hy D+(1 D o )D

onde C, é o coeficiente de variacdo dos custos marginais das firmas domésticas.

Verifica-se imediatamente que:

dH; 8Hy; 0H, O0H; JHy
3C,’” 8E’ da’ 8TM’ JE,

>0

Ou seja, tal como acontecia em equilibrio autércico, a concentragao é tanto
maior, quanto maiores forem as assimetrias ao nivel dos custos, a elasticidade
procura-preco ¢ o grau de colusdo interfirmas domésticas. Acresce que em econo-
mia aberta, a concentracdo é também influenciada positivamente pela quota de
mercado das importagoes e pela sua elasticidade oferta.

Por outro lado, quanto maior for a quota de mercado das importagoes ou a sua
elasticidade oferta, tanto mais acentuada é a restricio que é imposta a lideranga
de pregos das firmas domésticas.
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Com efeito, a partir das condigdes de 1a ordem do problema da maximizacao
do lucro das firmas dominantes,tem-se a seguinte expressao para os pregos domés-

ticos:
E+TME, o dps  Op4

Pd= T _(1+TM)H; +TM E, 8TM’ BE,

<0

Face a um aumento do volume de vendas dos exportadores estrangeiros, as
firmas domésticas reagem diminuindo os pre¢os. Este comportamento tem duas
motivagdes: conduz a um aumento da procura e, simultaneamente, desincentiva
os exportadores de alargarem mais a sua quota de mercado.

Como se redistribuem as novas quotas de mercado das firmas domésticas?

Se os produtores dispuserem de informacao perfeita e utilizarem processos
produtivos idénticos (C, = 0), a distribuico das quotas de mercado inter-firmas
mantem-se constante e as firmas sao igualmente penalizadas pela penetragio das
importagoes.

Na situac3o mais realista de haver assimetrias de custos (C, # 0), as firmas
menos eficientes sao as que, face a uma quebra dos pregos, tendem a perder uma
propor¢io maior da sua guota de mercado inicial.

De forma semelhante, um aumento da elasticidade oferta das importagoes
conduz a uma redugao dos pregos domésticos e a uma redistribui¢ao das quotas de
mercado inter-firmas que favorece as que tém menores custos e, consequentemente,
aumenta o grau de concentragao. '

Repare-se que, como se demonstra no anexo 9 ,0 custo marginal da indistria
C' (na pritica, trata-se do valor médio do custo marginal) é dado pela expressio
seguinte:

N 1 E+TM E
— -, Clg; c 3 v a7
c’f —_ i=1 “it = 1 02 11— D 1-TM
q C,,[ +Cul l-a )

onde C! e ¢; sdo, respectivamente, o custo marginal e as quantidades produzidas
pela firma #; ¢ = TN, ¢; é a produgio total das firmas domésticas; ¢ é o desvio
padrao dos custos marginais.
Verifica-se imediatamente que
oc’ <0
dTM’ BE, ’

isto é, o aumento da quota de mercado e/ou da elasticidade oferta das importagoes
implica que haja um decréscimo nos custos marginais da indistria.

O esquema causal € o seguinte:
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AUMENTA A QUOTA
ATM, AE,>0 => DE MERCADO DAS FIR- == AC' <0
MAS MAIS EFICIENTES

J4 tinhamos evidenciado anteriormente que a pressao competitiva das im-
portacoes conduzia a uma diminuigdo dos pregos e da lucratividade. Acabdmos
agora de verificar que a intensificagdo da concorréncia das importagdes pode con-
duzir a um aumento da concentragao e a uma diminuicdo dos custos das firmas
domésticas.

Mesmo que a estrutura de mercado seja exdgena, o Estado dispoe de instru-
mentos que lhe permitem controlar o grau de concentracao. Acabamos de verificar
que uma politica comercial (cujos efeitos se reflectem na quota de mercado e na
elasticidade oferta das importagdes) que restrinja o comércio num determinado
sector, tende a reduzir o grau de concentracao.

De forma semelhante, uma politica de concorréncia tendente a reduzir o grau
de colusdo «, conduz a uma diminuigdo do grau de concentragao.

Por fim, as isencdes, incentivos e subsidios ndo sdo neutros face & concentragao.
Com efeito, ja verificAmos que:

- se o critério de afectagdo for o volume de vendas,uma politica de subsidios
conduz a um aumento da concentragao;

- se os subsidios forem do tipo lump-sum,os seus efeitos sobre a concentragao
sio indeterminados; no entanto, a possibilidade de haver efeitos negativos
na concentragao é tanto maior, quanto mais assimétrica for a distribuigao
inter-firmas dos custos e mais enviezada, em beneficio das firmas de menor
dimensao, for a afectagao de subsidios.

Repare-se que a actuagio do Estado pode neutralizar os efeitos da penetracao
das importagdes sobre a concentragao.

Admitamos a possibilidade das firmas mais eficientes serem obrigadas a sair
do mercado face & pressido competitiva crescente das importagdes?® . No caso do
Estado nao intervir, os efeitos sobre a concentragao tendem a ser mais acentuados
do que quando o nimero de firmas é constante. No entanto, se o Estado intervem
subsidiando as firmas mais ineficientes, pode anular ou até subverter os efeitos
competitivos das importagoes.

Portanto, a reaccio do Estado face ao aumento da quota de mercado das
importagoes pode ter efeitos perversos, isto é, a concentragao pode diminuir e os

29 Assumindo que a entrada esti bloqueada.
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custos médios de produgio da industria {excluindo os subsidios) aumentarem. O
sinal e a intensidade dos efeitos dependem do nivel e dos critérios de distribuicao
inter-firmas dos subsidios.

Em economias parcialmente protegidas, a penetragdo das importagoes ou até
o seu efeito competitivo potencial reduz, em geral, as distorgoes monopolistas dos
mercados domésticos.

A afirmacio anterior pressupoe que as firmas domésticas dispoem de condicoes
para fixar um prego (sio dominantes) no mercado interno sujeito 4 pressao com-
petitiva das firmas estrangeiras {cujas vendas constituem as importagdes) que se
ajustam pelas quantidades.

No entanto demonstramos que a penetragdo das importacoes poderd ter um
efeito neutro na lucratividade se houver uma inverséo da lideranga de pregos ou,
até mesmo um efeito positivo, no caso de haver colusdo entre firmas domésticas e
exportadores estrangeiros.

Portanto, as importagdes nio tém efeitos inequivocamente restritivos sobre
o poder de mercado das firmas domésticas; a condi¢do necessiria para que as
importacoes tenham essa fungdo disciplinadora é que as firmas estrangeiras se
comportem como seguidores face & lideranca explicita das firmas domésticas.

Admitamos agora que as importagSes satisfazem este requesito (ou seja, as
firmas estrangeiras que exportam para o mercado interno comportam-se como um
grupo competitivo). Trata-se de avaliar,nesta situacio, os efeitos decorrentes da
penetragio das importagdes sobre o excedente total (ver figura 2.13).

Sejam {g1,p1) e (gz, P2), respectivamente, as solugdes de equilibrio autércico e
pés integracdo. Repare-se que o excedente do consumidor W, aumenta visto que:

g2 X
dW,. = (p1 — ;2@ +j; p(g)dg — p2(gz —q1) > 0

Os efeitos sobre o excedente do produtor sdo sempre negativos e a
sua intensidade varia consoante a situagio em cada mercado.Em termos genéricos,
a variacio dW, do excedente do produtor seria dada pela expressao seguinte:

q2
dw, = (Pz —p)a +#1[P2(¢12 - ql) - / C(‘I)'d‘I] — Map2.qh
A S LU 4 c

B
O termo A é negativo e corresponde & redugdo no excedente resultante da
diminuigao do prego.

O decréscimo do prego no mercado interno conduz a que as quantidades procu-
radas aumentem de ¢» — q;. Nesta situagao, py reflecte a proporgao desse aumento
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FIGURA 2.13 - CONCORRENCIA DAS IMPORTACOES E EXCEDENTE DO
CONSUMIDOR

P

p:p(q)
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o
o
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o
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do volume das vendas que sdo satisfeitas pelos produtores domésticos. Natural-
mente que se podem considerar duas situagdes extremas: u; = 1, que significa
que as firmas domésticas dispéem de condigGes que lhes permitem seguir uma es-
tratégia do preco limite que veda a entrada 4s importagdes; uy = 0 corresponde a
uma situagdo em que as firmas estrangeiras tém uma vantagem competitiva que
thes permite beneficiar em exclusivo do excedente gerado pela venda de ¢; — ¢1.

As firmas que exportam para o mercado doméstico podem disputar, nao sé, a
particao de ¢; — q;, mas também, as vendas p,.q: detidas pelas firmas domésticas
antes da integragio. A situacdo extrema é u; = 1 (naturalmente que, neste caso,
g1 = 1) em que, a penetragio das importacdes tinha efeitos devastadores sobre a
indidstria doméstica que passava a nao dispor de condigdes para vender no mercado
interno.

Repare-se que existe um outro efeito decorrente da penetragao das importagdes
que nao podemos descurar: demonstrdmos que o aumento da pressao competitiva
das importagoes conduz a uma redistribuigao das quotas de mercado que benefi-
cia as firmas mais eficientes o que implica que ocorra uma diminuiciao dos custos
médios e marginais de produgao da inddstria e, em consequéncia, se verifique um
aumento do excedente dos produtores domésticos.

Alguns autores, como por exemplo NAKAO [1986], argumentam que o au-
mento da quota de mercado das importagdes pode ter efeitos exactamente contra-
rios sobre os custos domésticos. Com efeito, se existirem fortes economias de es-
cala,a penetragao das importagdes pode conduzir as firmas domésticas & produgao
abaixo da dimensao minima eficiente e, consequentemente, a custos médios mais-
elevados.

De qualquer modo, a variagao no excedente do produtor é
(=) ()
d‘lﬂl"l,fr =dW, + X
onde X é a variagido induzida no excedenie pelos efeitos das importagoes sobre os
custos.
Resta~-nos fazer uma breve sintese.

O efeito da penetragio das importagoes sobre o bem estar é indeterminado.
Contudo pode afirmar-se que a probabilidade de aquele ser positivo é mais elevada
nos seguintes casos:

- as importagoes sdo vendidas por firmas que se comportam como um grupo
competitivo e, em consequéncia, a correlagdo entre a quota de mercado das
importagoes e a lucratividade média é negativa;

- a penetragdo das importagdes pode conduzir a redugdo do cusio médio da
indistria doméstica.
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3 INVESTIMENTO DIRECTO ESTRANGEIRO (IDE),
CONCENTRACAO E LUCRATIVIDADE

Temos vindo a considerar implicitamente que as filiais das multinacionais que
estdo instaladas no mercado interno se comportam tal como as firmas de capital
nacional.

No entanto é admissivel considerar que coexistem no mercado interno es-
tratégias diferenciadas entre as multinacionais e as firmas de capital nacional. Se
assim for justifica-se a andlise do comportamento das multinacionais j& que, em
Portugal, o peso relativo médio do capital estrangeiro por ramo de actividade é
elevado (superior a 10% qualquer que seja o atributo que se escolha™) e tem uma
dispersao acentuada ( o coeficiente de variagdo é, em todos os casos, superior a 1).

O nosso estudo terd basicamente o seguinte objectivo: dado o modelo da firma
dominante que temos vindo a expor, pretendemos avaliar as alteracdes (ao nivel
das hipdteses e, consequentemente, dos resultados) induzidas nesse modelo pela
existéncia de firmas multinacionais.

Admitindo que o nimero de firmas é exégeno, o nosso modelo pode ser es-
quematizado da seguinte forma:

L' =L'la(H,), 0, Eq, E,, TM, TX)
com
da
oH,
isto é, quanto maior for o grau de concentracao, tanto mais os produtores re-

conhecem a sua interdependéncia® e, em consequéncia, tanto mais fortes séo os
incentivos no sentido de negociar acordos estdveis.

>0

Se as filiais das multinacionais forem seguidoras, a quota de mercado das
multinacionais estd inclufda em # (que reflecte o peso relativo das firmas domésticas
pertencentes ao grupo competitivo) e o impacto sobre o processo de tomada de
decisdes das firmas nacionais dominantes pode ser justificado de forma semelhante
ao efectuado para a componente importada.

S6 que sendo lideres a nivel mundial, é pouco provédvel que as multinacionais
o nao sejam no mercado interno.

3¢Consideramos os seguintes indicadores relativos & distribuicio por ramo de actividade: per-
centagem no VBP e no emprege das sociedades com participagio estrangeira; proporgao do stock
de capital estrangeiro no stock total.

31fsie pressuposto conduz i rejeigio da hipdtese de DEMSETZ [1973] de que a correlagdo
positiva entre a lucratividade e o gran de concentragio se deve i maior eficidncia das grandes
firmas.
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A ser assim, admitamos que existem dois mercados com a mesma estru-
tura (concentragdes, elasticidades, barreiras e peso relativo do grupo competitivo
idénticos) e em que as importagGes tém quotas semelhantes; no entanto, as multi-
nacionais, que pertencem ao grupo dominante, apenas coexistern com as firmas
nacionais num deles.

Até aqui temos vindo a supor a existéncia de dois grupos estratégicos®? com
comportamentos assimétricos inter-grupos, mas revelando grande homogeneidade
intra-grupo: os subconjuntos das firmas dominantes e seguidoras.

As firmas multinacionais e as nacionais dominantes tendem a constituir-se em
dois subgrupos estratégicos com comportamentos diferenciados, retirando homo-
geneidade ao grupo dominante.

Com efeito, as firmas multinacionais tendem a fixar objectivos, a implementar
decisbes e estao sujeitas a restricoes diferenciadas das firmas nacionais por razoes
dbvias:

- tém dimensoes distintas;

- tém maior flexibilidade na aplicacao alternativa de recursos; de resto, por
definicdo, uma das decisdes que cabe 4s multinacionais concerne a prépria
localizagdo dos investimentos;

- dispéem de um conjunto-informagao mais diversificado.

A coexisténcia no grupo dominante de dois subconjuntos de firmas tao diferen-
ciadas, cria entraves & negociagio de contratos (ou ao estabelecimento de acordos
ticitos) e incentiva a sua quebra; por outras palavras, tem um efeito negativo no
grau de colusao a.

No entanto pode também acontecer que o comportamento das multinacionais
seja faseado: num primeiro momento, a sua implantagdo no mercado interno im-
pede o estabelecimento de cartéis estiveis; com a sua progressiva indigenizagdo,
as filiais tendem a previlegiar a colusao.

Significa isto que o grau de colusdo ¢, ao contririo do que acontece na ex-
pressio genérica da lucratividade apresentada anteriomente, nao depende apenas
de H;, mas também do peso relativo das filiais (IDE) ou, alternativamente, da
sua variagdo (AIDFE) no caso das multinacionais seguirem uma estratégia a duas
fases, tendo-se,

(-) (-)
a=ay(Hy, IDE } ou a= ay(Hs, AIDE)

320 precursor da abordagem dos grupos estratégicos foi HUNT {1972]. Autores como NEWMAN
[1978] e PORTER [1979] tém apresentado desenvolvimentos scbre esta temdiica.
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A anélise acabada de fazer tem subjacente o pressuposto de que existem firmas
nacionais pertencentes ao grupo dominante; no entanto, acontece em alguns casos
que as firmas nacionais siao todas seguidoras e as multinacionais dominantes. Neste
caso podem verificar-se as seguintes tendéncias:

- as filiais tendem a reproduzir no mercado interno as estratégias concorren-
ciais implementadas no resto do mundo o que significa que a estrutura do
mercado interno nao determina o processo de formagao de pregos;

- segundo NEAL e YOUNG [1978], a evidéncia empirica sugere que, nestes
casos, as filiais tendem a seguir estratégias de diferenciagcdo e de inovacio
ao nivel do produto e de promogio de despesas de publicidade que criam
rigidez na elasticidade procura prego E; e que lhes permitem fixar pregos
mais elevados e auferir de maior lucratividade.

WILLIAMSON [1986] argumenta que a penetragdo crescente das multina-
cionais no mercado interno torna a lucratividade e os pregos domésticos menos
sensiveis & concorréncia das importagdes pelas seguintes razdes:

1. Uma politica do tipo non-price competition implementada pelas multina-
cionais cria preferéncias rigidas (no curto prazo) nos consumidores e torna
a elasticidade de substituicio de curto prazo entre produtos domésticos e
importados relativamente rigida face & variagiao dos pregos relativos; tal sig-
nifica que uma estratégia do tipo fine-tuning em relagéo s margens (dimi-
nuicio instantinea das margens de lucro e dos pregos face & maijor competi-
tividade das importagdes) gera beneficios liquidos negativos no longo prazo;

2. A implantacio das multinacionais no mercado interno tende a fazer diminuir
a elasticidade oferta das importagdes E, pelas razoes seguintes:

- os investimentos directos sdc uma alternativa is importagoes;

- os sectores onde o IDE tem peso dominante tendem a pressionar os
decisores de politica comercial no sentido de obterem protecgdo sob a
forma de restrigoes quantitativas;

- a evidéncia empirica sugere ainda que nio é de excluir a possibilidade
das multinacionais negociarem, entre si, quotas de mercado (por pais);
este comportamento funciona na prética como uma imposicao de re-
stricoes quantitativas 4s importagoes.

Em seguida fazemos uma breve referéncia & correlacdo entre a concentragao
e a intensidade de IDE.
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Alguns autores, de entre os quais destacamos GORECKI [1976|, evidenciaram
empiricamente que as firmas multinacionais detém vantagens especificas que lhes
permitem ultrapassar as barreiras que detém a entrada das firmas domésticas. Tal
significa que o preco limite p; e a lucratividade média da inddstria baixam.

Para além disso assume-se normalmente que a ineficiéncia das barreiras nao
legais na detencdo da entrada das multinacionais influencia negativamente a con-
centragio na expectativa que a entrada das filiais ndo seja acompanhada da saida
do mercado das firmas de capital nacional. Contudo ndo é despiciendo admitir
que a entrada das multinacionais gere a saida das firmas de capital nacional mais
ineficientes contribuindo para o aumento do grau de concentragao. Em particular,
se existir diferenciagdo vertical do produto, 4 entrada das multinacionais segue-se
a saida das firmas nacionais se admitirmos, como é razodvel, que estas produzem
bens de qualidade superior; embora o grau de concentragdo {e a lucratividade) se
possa manter, a relagdo prego-qualidade tende a diminuir face & concorréncia pelos
precos & Bertrand.

Faremos agora uma sintese das implicagdes da extensdo do modelo da firma
dominante que resulta da explicitagao do comportamento das multinacionais.

Existe consenso sobre os seguintes sinais:

G 6 B G G
Ry aL! AE, arL aTM o
a8, * OIDE ° 08E. " O8IDE °® 8TM - BIDE

dado que as filiais seguem estratégias de non-price competition, restringem a oferta
internacional de bens no mercado interno e o output das filiais é um substituto
das importagoes.

Quanto ao efeito do IDE sobre a concentragao (e,‘ em consequéncia, sobre a
lucratividade) verificimos que ndo tinha sinal determinado.

Algo de semelhante acontece com o grau de colusao o.

Pressuponhamos que se o nivel de IDE > IDE, as multinacionais sdo domi-
nantes no mercado e tendem a seguir uma estratégia que tem um efeito positivo
na lucratividade média do ramo em causa.

Se admitirmos que
B_L, > 0
da

tem-se:

3L’ 8 <0 se IDE <IDE

3L 220 se IDE >IDE
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Neste caso, a fungdo lucratividade L' = L'(IDFE) pode ter uma configuragao
em U; a utilizagio, nesta situagio, de uma fun¢ao lucratividade linear pode con-
duzir a conclusoes inconsistentes.

Seja uma fungdo por ramos com a expressao,

aje = fi(Z), Z =155, + Sie1 S} IDEjis, a4 >0, IDE < IDE

a = f(IDE), 52 >0, IDE >1IDE

com a qual se procura definir uma tipologia de situagdes alternativas no que con-
cerne 4s estratégias colusivas. Explicitemos melhor o significado das varidveis e
parimetros das expressoes anteriores:

- o pardmetro a;; € o grau de colusdo no ramo 3 no periodo ¢;

- IDE; é a intensidade dos investimentos directos estrangeiros no ramo j;
naturalmente que, quande IDE > IDE, nao existe um processo de indige-
niza¢do porque as filiais sao dominantes;

- § traduz a tendéncia para a indigentzagdo das filiais: se § = 0, tem-se

1

=il ’°IDE,,)

o que significa que as firmas multinacionais nao negoceiam, mesmo numa
6ptica de longo prazo, acordos com as firmas domésticas; se 0 < § < 1,
podemos concluir que as firmas multinacionais tendem a estabelecer acordos
formais ou tdcitos com os produtores domésticos apds um periodo inicial de
progressiva integragao.

Os resultados aqui apresentados nao permitem determinar se a implantagao
das multinacionais tem ou nao efeitos positivos em termos de bem estar. De facto,
o impacto da instalacio das multinacionais sobre o excedente total é
duplamente indeterminado:

- por um lado, a teoria ndo é conclusiva quanto & correlagio entre o peso
relativo do IDE e a lucratividade média o que significa que o efeito sobre o
excedente do consumidor nao é conhecido a priori;

- por outro lado, os efeitos sobre o excedente do produtor enfermam das am-
biguidades ja formuladas a propésito das importagoes, isto é, tendem a re-
duzir a quota de mercado (e, portanto, os lucros) dos produtores domésticos
e a melhorar a eficiéncia do aparelho produtivo.

126



Apesar de tudo pode afirmar-se que os efeitos da penetracao das multina-
cionais sobre o bem estar tém maior probabilidade de serem positivos nas seguintes
situagoes:

- se existir uma correlagao negativa entre a lucratividade média e o peso do

IDE;

- se a fungio lucratividade ndo tiver uma configuracdo em U relativamente ao
IDE, isto é, nos mercados em que as filiais sdo dominantes néo existem lucros
anormais superiores aos que se verificam naqueles que sao hegemonizados
pelas firmas domésticas (para idénticas estruturas de mercado);

- se os efeitos competitivos decorrentes da instalagao das multinacionais ou a
transferéncia de tecnologia conduzirem a uma redugao dos custos das firmas
domésticas.
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CONCLUSOES

Em pequenas economias parcialmente protegidas, os exportadores tém incen-~
tivos em incorrer em estratégias de discriminagao entre pregos internos e externos.
Esta estratégia tem os seguintes impactos:

- gera uma transferéncia do excedente do consumidor para o expor-
tador;

- conduz a uma redistribuicio das quotas de mercado em beneficio das
firmas mais eficientes que se reflecte num aumento do grau de concen-
tragdo; esta alteragdo na distribui¢do das quotas interfirmas pode resultar
da pressdo competitiva da concorréncia internacional,da existéncia de in-
formagao e risco assimétricos interfirmas, ou da politica de promogao das
exportacdes (exceptuando as politicas do tipo lump-sum que previligiam as
firmas ineficientes).

Sendo claro que a protecgao parcial do sector exportador discriminador gera
uma afectagio ineficiente de recursos e indicia uma redistribuicdo de rendimen-
tos em beneficio dos detentores dessas firmas, permanece indeterminado o
sinal do efeito do aumento das exportacoes sobre o excedente total gerado no sector
exportador. Apesar de tudo pode afirmar-se que o efeito benéfico da discriminagao
de pregos sobre o bem estar (na acepgio de Kaldor-Hicks) é tanto mais provével
quanto maiores forem as vantagens competitivas do sector exportador
e mais intensivo for o aumento da eficiéncia induzido pela pressao da
concorréncia internacional.

Em economias parcialmente protegidas, a penetracao das importagoes reduz
as distorgoes monopolistas dos mercados domésticos em situagdes em que as fir-
mas domésticas dispdem de condigdes para fixar um prego (sao dominantes) no
mercado interno sujeitas & pressdo competitiva das importacoes que se ajustam
pelas quantidades.

No entanto,demonstramos que a penetragdo das importagoes poderia ter um
efeito neutro na lucratividade se houver uma inversdo do modelo de lideranga (as
firmas domésticas forem seguidoras) ou, até mesmo positivo, no caso de haver
colusdo entre firmas domésticas e exportadores estrangeiros.

Mesmo no caso da firma (doméstica) dominante,em que a penetragao tem
efeitos competitivos, o efeito sobre o excedente é ambiguo. No entanto pode
afirmar-se que o beneficio social da concorréncia das importagoes é tanto
mais provivel, quanto maiores forem os efeitos positivos sobre a efici-
éncia (os custos) decorrentes da penetracao das importagdes.
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A teoria é inconclusiva em relagao aos ganhos decorrentes da instalagao
das filiais visto que o seu impacto sobre o excedente é duplamente indeterminado:
em primeiro lugar, a teoria ndo é conclusiva quanto & correlagao entre o peso do
IDE e a lucratividade média e, consequentemente, nada se pode afirmar, a priori,
sobre o excedente do consumidor; em segundo lugar, a instalagéo das filiais tende
a reduzir a quota de mercado dos produtores domésticos e, simultaneamente, a
melhorar a eficiéncia do aparelho produtivo o que significa que o impacte sobre o
excedente dos produtores é indeterminado.

Apesar de tudo pode afirmar-se que o efeito da penetragao das multinacionais
gobre 0 excedente social tem maior probabilidade de ser positivo nas seguintes
situagoes:

- quando existe uma correlacdo negativa entre a lucratividade média e o
peso do IDE;

- se a fun¢do lucratividade ndo tiver uma configuracdo em U relativamente
ao IDE;

- se os efeitos competitivos decorrentes da implantagao das multinacionais ou
a transferéncia de tecnologia conduzirem a uma redugdo dos custos das
firmas domésticas.

A andlise efectuada neste capitulo temn implicitas algumas hipéteses que limi-
tam a generalizacdo de alguns dos resultados acabados de referir.

Em primeiro lugar trata-se de uma andlise em equilibrio parcial. Esta metodolo-
gia de abordagem tem a vantagem de permitir explicitar,de forma compreensiva,
o comportamento optimizador das firmas, mas é susceptivel de ser criticada por
negligenciar o efeito-rendimento, bem como, pelo facto de tomar os pregos dos
factores produtivos como sendo dados. Este iltimo aspecto implica que as funcdes
custo e os padrdes de comércio sejam também exégenos, isto €, esta abordagem
exclui a possibilidade da endogeneizagio dos diferenciais de custos inter-paises®

Em segundo lugar, as mutagdes tecnolégicas sdo também exégenas. Uma
extensio possivel & abordagem proposta neste capitulo serd a avaliagio das in-
teraccdes entre inovagao e a estrutura de mercado e as implicagbes sobre os custos
e os mecanismos de difusdo e de transmissao das inovagbes A escala internacional.
Sobre este tema podem ver-se, entre outros, DOSI [1984, 1988].

Em terceiro lugar, toda a anilise se fundamenta na hipdtese de que a estrutura
de mercado é exégena. Apesar da polftica industrial, no dominio de observagio (o

33 A extensio da andlise da discriminagio em contexto de equilfbrio geral é feita, entre outros, por
AUQUIER ¢ CAVES [1979], ¢ RIEBER (1982]. Em HELPMAN ¢ KRUGMAN [1985] procede-se
a uma generalizsagio da andlise do oligopélio & escala internacional em termos de equilibrio geral.
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periodo 1977-82), retringir a concorréncia potencial das firmas entrantes (tornando
a estrutura de mercado parcialmente exégena), existem vantagens, se quisermos
tornar mais gerais os resultados obtidos, em estender a abordagem efectuada de
modo a torna-la dinamica.

Finalmente nao podemos deixar de explicitar que o critério de Kaldor-Hicks,
que utilizdmos na comparacio de solugdes aiternativas, pressupde a irrelevincia da
distribuicdo de rendimentos. No entanto, pode existir um trade-off entre beneficio
social e equidade {nomeadamente, no caso do sector exportador) sobre o qual, a
nossa abordagein é omissa. £ um assunto que justifica um estudo mais aprofun-
dado!
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CAPITULO 3 - LUCRATIVIDADE MEDIA,
CONCENTRACAO E EFICIENCIA NA INDUSTRIA
TRANSFORMADORA PORTUGUESA (1977-82)

O objectivo central deste capitulo é a anilise das diferenciagdes intersectoriais
ao nfvel da eficiéncia do sistema industrial portugués no periodo 1977-82.

O primeiro passo neste sentido é concretizado através da andlise (na secgio 2)
das determinantes da lucratividade média porque, para além de fornecer indicacoes
sobre as performances das firmas, permite avaliar ainda o nivel do excedente ger-
ado pela actividade produtiva bem como a sua particio entre consumidores e
produtores.

O comportamento e as performances das firmas portuguesas tém que ser bali-
zadas por duas caracteristicas centrais da indidstria nacional:

1. um mercado interno de pequena dimensio e uma grande abertura ao exterior
que se materializa, ndo s6, através de um comércio externo intenso, mas
também, de uma penetragao crescente das multinacionais;

2. um intervencionismo estatal que tende a ter dois vectores de actuagao con-
vergentes:

- minimizacio da concorréncia potencial das firmas entrantes ( através da
criagio de barreiras legais ou da manutengao de custos ndo recuperdveis
elevados ) ou das importagdes (através da politica comercial);

- secundarizacio da concorréncia inter-firmas estabelecidas no mercado
interno que ¢ ilustrada pela auséncia de uma politica de concorréncia.

Neste quadro hé que fazer referéncia aos seguintes aspectos.

Em primeiro lugar, avaliamos a relevincia da estrutura do mercado interno
{(concentragdo, barreiras & entrada, diferenciacdo do produto, quota de mercado
das empresas piblicas) e da politica industrial sobre o bem estar.

Em segundo lugar analisamos o impacto da integragdo internacional sobre
a existéncia de lucros anormais e o nivel do excedente, procurando responder as
seguintes questoes centrais:

- até que ponto uma politica comercial fortemente proteccionista
alterou os processos de ajustamento tipicos do modelo da firma
dominante e restringiu os efeitos benéficos, em termos de bem
estar, resultantes da pressao competitiva das importagoes?
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- e quanto ao sector exportador: a sua elevada rentabilidade deve-se
A hipercompetitividade da economia portuguesa e/ou ao poder de
mercado internacional das firmas domésticas 7 Ou reflecte antes
uma politica proteccionista do governo e comportamentos discrim-
inadores dos exportadores que conduziram a uma transferéncia de
recursos gerados noutros sectores em beneficio das firmas expor-
tadoras?

- em relacio 4s multinacionais, trata-se de saber se a sua implantacio
se reflecte num aumento do excedente gerado (directa e indirecta-
mente) pelas firmas domésticas ou se, pelo contririo, conduz ao
acentuar das distor¢des monopolistas no mercado interno.

Apés a anilise das determinantes da lucratividade e das implicagoes em ter-
mos de bem estar, passamos ao estudo da concentragdo industrial (seccio 3). A
este propésito coloca-se uma questdo: quais as razbes que nos conduziram a este
percurso metodolégico?

Actualmente, nio se discute o problema da minimizacéo dos lucros anormais
desligado das implicages sobre os custos de produgio. Alids, uma das vantagens
que se aponta aos efeitos competitivos da integragdo sobre as politicas anti-trust
e/ou de concorréncia é o seguinte: enquantoa primeira conduz, simultaneamente, a
uma reducdo dos lucros e dos custos ( aumentando o excedente global ), a segunda
apenas garante a convergéncia para os lucros normais sem impedir a possibilidade
de ocorrer um aumento do custo médio da inddstria (tornando indeterminado o
efeito sobre o excedente}.

Nos capitulos 1 e 2 evidencidmos que a integracio progressiva conduz i saida
das firmas mais ineficientes e, em consequéncia, ao aumento do grau de concen-
tragio e & redugao do custo médio do mercado.

No entanto, na indéstria transformadora portuguesa verifica-se que existe
uma correlagdo negativa entre os graus de integracéo e de concentragdo.Esta cir-
cunstéincia coloca um conjunto de questoes relevantes: Que factos determinam
e como se pode racionalizar este resultado? Que implicagGes tem esta
alteragio da estrutura de mercado sobre a eficiéncia de cada indiistria?
Pode-se inferir que a reducio da concentragio, resultante da integragao,
conduz ao aumento do custo médio de producio de cada indistria? Até
que ponto este resultado anula os efeitos positivos no excedente decor-
rentes da minimizacio das distorcdes monopolistas analisadas no secgao
27

Finalmente, na secgio 4 analisam-se as relagdes de interdependéncia entre lu-
cratividade, estrutura de mercado e integraggo internacional. Em primeiro lugar,
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trata-se de testar a verosimilhanca dos estimadores utilizados nas secgoes 2 e 3.
Em segundo lugar, interessam-nos aspectos de natureza comportamental, como se-
jam os seguintes: Até que ponto as barreiras (tarifirias ou nao) a entrada tornam
insignificante a retroacgao das decisbes das firmas domésticas sobre o comporta-
mento das importagdes? Serd que a existéncia de grupos de pressido a influenciar
os decisores de politica comercial tende a endogeneizar as quotas de mercado das
importagOes?

Antes de iniciarmos a concretizagio dos testes empiricos, faremos uma breve
reflexdo sobre algumas questoes de natureza metodolégica que se nos colocam a
propésito desta aplicagdo (secgdo 1).
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1 ALGUMAS CONSIDERACOES SOBRE QUESTOES
METODOLOGICAS

O estudo da eficiéncia da indistria tem, como vectores centrais, a andlise das
determinantes da lucratividade e da concentragao.

Nos capitulos 1 e 2 verificAmos que aquelas duas varidveis tinham os seguintes
subconjuntos de determinantes:

L' = L'(EMI,GI, o)
H = H(BE,GI,0)

onde, EM [ é a estrutura do mercado interno, GI é o grau de integragio interna-
cional, BE sao as barreiras a entrada e o é o grau de incerteza.

Nesta primeira secgao discutem-se algumas questoes metodoldgicas que se
colocam em relagio a este tipo de aplicagao.

No pardgrafo 1 explicitam-se as limitacoes das andlises em equilibrio parcial,
bem como, os pressupostos implicitos e as condicionantes da desagregacdo por
ramos de actividade. No pardgrafo 2 formulam-se os critérios que estiverem sub-
jacentes & delimitagdo temporal da amostra. Finalmente, nos pardgrafos 3 e 4
discutem-se as limitacdes dos indicadores susceptiveis de sintetizarem informacao
sobre a lucratividade e a estrutura de mercado.

1.1 ALGUMAS LIMITAGCOES DA ANALISE SECCIO-
NAL

Os testes empiricos propostos neste estudo poderiam ser efectivados recor-
rendo a diferentes procedimentos metodolégicos: a inquéritos de natureza qua-
litativa, ao estudo de casos ou & utilizagdo dos métodos econométiricos sobre a
informagao quantitativa disponivel.

O estudo de casos remete sempre para a andlise de exemplos especificos (nor-
malmente empresas} o que coloca problemas de generalizagdo. De entre as duas
metodologias restantes,decidimos optar pelo tratamento econométrico dos dados
quantitativos disponiveis.

Em abono desta escolha poderiamos invocar que tivemos a possibilidade, a
partir da informagao quantitativa disponivel, de construir uma base de dados que
inclue quase toda a informacao relevante para a concretizagao de um estudo do
tipo daquele que propomos.
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I evidente que tal justificagio é fragil e ndo permite fundamentar a escolha
por nés feita. Poderfamos talvez acrescentar um outro argumento: a nossa ex-
periéncia, relativa ao lancamento de inquéritos qualitativos e até ao tratamento
dos seus outputs, sugere-nos que esta informagao tem potencialidades como com-
plemento & informagao quantitativa; no entanto, também é claro que ¢ quase sem-
pre dificil determinar com rigor, o conteido informativo dos dados qualitativos,
inviabilizando, deste modo, a sua utilizagdo como informacao complementar? . E
um circulo vicioso que dificilmente poderd ser obviado!

Tal como na abordagem teérica, também no teste empirico nos situaremos
numa perspectiva de analise de equibrio parcial. As vantagens e os inconvenientes
desta metodologia sdo conhecidos: por um lado, é simples e conduz a resultados
com substincia e fundamentos rigorosos; a sua principal limitagao relaciona-se
com o facto de descurar os efeitos de interacgio susceptiveis de serem integriveis
nos modelos de equilibrio geral.

Contudo, os modelos de equilibrio geral apenas sado manuseaveis se forem
admitidas hipéteses extremamente restritivas e,em particular, as que correspon-
dem ao quadro teérico da concorréncia perfeita. Como um dos pilares centrais
desta aplicagdo é o estudo do comportamento das firmas em contexto de con-
corréncia imperfeita, parece-nos pouco recomendével a opcao por uma abordagem
em equilibrio geral.

Naturalmente que a utilizagdo de um enquadramento metodolégico com as
limitagdes ja referidas para o equilibrio parcial pressupde que, na interpresagdo
dos resultados, as mesmas niao sejam ignoradas.

A anélise teérica poe a énfase no estudo das estruturas de mercado caracteri-
zadas pela existéncia de rendimentos crescentes i escala e/ou de diferenciagao do
produto (concorréncia imperfeita).

Se é verdade que esta abordagem (e, ao contrério,da concorréncia perfeita)
tem a vantagem de propor estruturas de mercado ajustéveis a realidade, também
tem vencimento o facto de que conduz a solugdes de equilfbrio indeterminadas e
dificilmente integraveis.

~ Alids, a estratégia do investigador em estruturas de mercado imperfeitas nao é
certamente (por ser pouco eficaz) procurar integrar analiticamente estruturas que
tém subjacentes hipéteses diferentes,mas antes, analisar as formas de mercado mais
relevantes e avaliar se existe ou nio convergéncia quanto ao sinal ¢, eventualmente,
3 intensidade dos efeitos que se pretendem testar.

A implicacio imediata destes factos é que as formas reduzidas que iremos
propor para testar as hipéteses formuladas, como néo resultam da integragao de

'Sobre este assunto veja-se SANTOS {1985].
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estruturas diferenciadas, tém mais a natureza de uma tipologia onde se procede a
listagem das potenciais varidveis explicativas e dos sinais com que estas determi-
nam as varidveis enddgenas.

Deste modo, a2 grande vantagem especifica das abordagens em concorréncia
imperfeita (o reconhecimento explicito da diversidade de estruturas de mercado)
acaba também por ser a sua grande limitagdo: face a uma andlise cross-section que
envolve todos os ramos da indistria e em que coexistem diferentes estruturas de
mercado (e, consequentemente, comportamentos também diferenciados), a inter-
pretagio dos resultados, para ser rigorosa, tem de ser suficientemente cuidadosa
e lata de tal forma que ndo discrimine os comportamentos das firmas de alguns
dos ramos incluidos na amostra. Portanto, a pluralidade de situagoes limita a
capacidade interpretativa dos resultados, tendo as conclusdes que se restringir a
um subconjunto {do universo) de tendéncias convergentes em todos os ramos.

Alids, na formulagao das hipéteses a testar defrontamo-nos com um trade-off:
por um lado, as hipéteses tém de ser suficientemente genéricas de forma a néo
serem incompativeis com a multiplicidade intersectorial de situagdes; por outro
lado, devem ser tio precisas quanto possivel de modo a terem alguma substancia.

Apesar de dar grande relevincia & diversidade de situagoes, a andlise teérica
que desenvolvemos, acaba por pressupor alguma homogeneidade de comportamen-
tos. Com efeito, a firma representativa que lhe esta subjacente é maximizadora do
lucro, nao se defronta com restrigdes institucionais dos pregos ou das quantidades
(a nio ser as que decorrem da politica comercial) e estd inserida num mercado dos
factores perfeitamente competitivo.

E sabido que estes pressupostos sio pouco ajustiveis i economia portuguesa
em que a politica econémica é voluntarista, existe um sector piblico produtivo
com uma dimenséao relevante e a legislacdo laboral prevé cldusulas que dificultam
a mobilidade da mao de obra e asseguram a estabilidade do emprego. Este desajus-
tamento ao real deverd ser tomado em consideracio nas especificagoes adoptadas
e até na interpretagdo dos resultados.

Como j4 se disse, a aplicagdo tem subjacente uma andlise cross-section em que
as entidades observadas saoc os ramos de actividade da indlstria. A este respeito
poem-se duas questoes centrais:

- que critérios se podem fixar para definir uma partigio sobre o
conjunto da indidstria transformadora?

- existe ou nio uma correspondéncia biunivoca entre as estruturas
de mercado, tais como as definimos, e o8 ramos de actividade para
08 quais dispomos de dados estatisticos?
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Em contexto de homogeneidade do produto, uma indistria inclui um conjunto
de firmas que produzem bens idénticos entre os quais a elasticidade cruzada é
infinita e positiva, isto é, os bens sao substitutos perfeitos. Neste caso, a escolha de
um nivel de desagregacio adequado permite segmentar a indtstria transformadora
em subconjuntos que correspondem ds estruturas de mercado que estudamos.

Quando se admite a possibilidade de haver diferenciagio do produto?, o pro-
blema torna-se mais complexo. Nesta acepgdo, o output total de uma economia
pode ser agrupado em diferentes indistrias de acordo com critérios que garantam
um nivel minimo de homogeneidade dos lados da procura e/ou da oferta.

De acordo com a tradigdo chamberliana,os autores tém privilegiado as simila-
ridades do lado da procura nas suas formulagoes analiticas e na dedugao de resul-
tados. Lancaster® é um dos poucos autores que procurou clarificar e racionalizar
as particdes em contexto de diferenciagao do produto.

Vimos no capitulo 1 que, na abordagem pelas caracteristicas & Lancaster, os
produtos tém caracteristicas mensuréveis e que sio estas,e nao.os produtos, que
constituem os argumentos das fungoes utilidade. O problema do consumidor pode
formalizar-se da seguinte forma:

MazU(2)

s.a: z= Bzx
pz<y
2,z >0

onde, B é uma matriz (m * n) de coeficientes constantes, z é o vector dos n bens
(n * 1), z é o vector das m caracteristicas (m * 1), n > m, p é o vector dos pregos
e y é o rendimento. '

Lancaster define grupo (de variedades) perfeitamente separdvel como sendo
um subconjunto do universo dos bens que verifica as seguintes condigoes:

P,: Todas as variedades pertencentes ao subconjunto possuem caracteristicas
comuns;

P;: Nenhuma das caracteristicas possuida por qualquer das variedades do
subconjunto (designadas por caracteristicas do grupo) é possuida, simultane-
amente, pelos bens nao pertencentes ao grupo. Isto significa que a matriz B

?Neste caso estamos a pensar apenas na diferencia¢io fisica do produte.
3Veja-se, por exemplo, LANCASTER [1979, cap.2].
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é diagonal por blocos, ou seja,

e que, em consequéncia, se podem definir ¥ grupos de produtos similares
(com caracteristicas semelhantes);

Ps: As funcoes utilidade sao separdveis. Como vimos mais atrds, a separabili-
dade tem duas implicagdes: o processo de tomada de decisoes do consumidor
é sequencial; garante que a escolha entre variedades de um mesmo grupo é
independente da escolha entre produtos pertencentes aos restantes k — 1

grupos.

Face a uma situagao concreta, em que se verificassemn simultaneamente Py, P,
e P, faria sentido particionar o output total da economia em k ramos de actividade
visto que havia garantias de existir uma correspondéncia biunfvoca entre aqueles
e os k grupos.

Contudo, quando se pretende fazer uma aplicagao defrontamo-nos com pro-
blemas que dificultam a adopgao de uma tipologia sectorial 6ptima.

Em primeiro lugar, a matriz B nio é diagonal por blocos; quando muito, pode
ter uma configuracdo que se aproxima desta situagao.

Em segundo lugar, o sistema estatistico é (para o utilizador normal) um dado,
o que significa que o investigador tem poucos graus de liberdade quanto a escolha
da tipologia sectorial mais conveniente.

Para além disso, a maior parte das classificagbes da actividade industrial téem
subjacentes critérios mistos da procura e da oferta.Por exemplo,na organizacio
da CAE tém peso determinante as caracteristicas do produto; no entanto, em
alguns casos também se consideram as caracteristicas dos inputs {derivados do
petréleo, produtos da cortiga ou da borracha,etc.) ou as caracteristicas do processo
produtivo (inddstrias fundamentais ou de fusdo do vidro).

Acresce que existem produtos que sao substitutos do {ado da procura mas que
830 classificados emn ramos diferentes por serem produzidos com matérias-primas
ou processos produtivos diferentes*.

B o caso, por exemplo, dos méveis: enquanto que os construidos em madeira sfo considera-
dos no Mobilirio ou Indiistrias da Madeira {consoante o grau de desagregagio utilizado}, j4 os
metilicos sdo considerados nos Produtos Metdlicos.
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Quer isto dizer que o utilizador apenas pode decidir dcerca do nivel de de-
sagregacio da informagao disponivel que utiliza. A este respeito pode dizer-se que
o investigador se defronta com o seguinte dilema:

- quando se escolhe um nivel de desagregagio muito fino, resolve-se o problema
dos graus de liberdade mas corre-se o risco de se analisarem subconjuntos
de grupos,acentuando,deste modo, as limitacbes que caracterizam as andlises
em equilibrio parcial;

- se optarmos por um menor nivel de desagregacdo, pode-se cair na situagao
contraria; ou seja, corre-se o risco de incluir, num mesmo ramo, dois ou mais
grupos, enviezando, deste modo, os resultados.

Neste estudo utilizdmos uma desagregagio a trés digitos da CAE. Nao se
tratou propriamente de uma escolha, mas da inica alternativa disponivel para
algumas das séries utilizadas.

1.2 A DELIMITACAO TEMPORAL DA AMOSTRA

Escolhemos,como dominio de observagao temporal da nossa amostra, o periodo
que decorre entre 1977 e 1982.

J4 tivemos oportunidade de referir anteriormente que uma das razdes que nos
levou a escolher este periodo é o facto de corresponder a uma fase de transigdo.
Esta circunstincia permite-nos, por um lado, avaliar as resultantes do interven-
cionismo excessivo e, por outro, perspectivar os eventuais impactes da integragao.

O critério decisivo para esta opgao foi o elevado grau de homogeneidade que
caracteriza este periodo. Com efeito, apenas podemos ter garantias de que existe
a priori permanéncia de estrutura se a amostra nio for susceptivel de ser parti-
cionada em pelo menos dois subconjunto heterogéneos, isto é,em que a intensidade
e/ou o sinal dos parimetros estimados sejam diferenciados intertemporalmente.

No quadro do nosso estudo empirico,um dos factores que determina decisi-
vamente a estabilidade de comportamentos é a configuracdo das intervengoes do
governo e, em particular, as relativas ds politicas comercial e industrial.

Como teremos oportunidade de evidenciar mais adiante, aquelas politicas
tiveram, apesar de ligeiras nuances intertemporais, orientagoes estratégicas se-
melhantes em todo o perfodo que decorre apds o 25 de Abril até aos principios dos
anos 80.

A exclusao dos anos 1974-76 deve-se basicamente ao facto da instabilidade
politica e da forte componente ideolégica que caracterizou, de forma explicita, a
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elaboragio e execugdo da politica econémica poder ter dado origem a compor-
tamentos complexos e pouco susceptiveis de serem explicados sem se proceder a
extensoes & teoria proposta nos capitulos 1 e 2. Por outro lado, subsistiram durante
este perfodo algumas ambiguidades e vazios legais, s6 resolvidos posteriormente,
de entre os quais destacamos dois exemplos: a lei de delimitagdo dos sectores ( lei
46/77) e a legislagio destinada a incentivar o investimento estrangeiro (o diploma
que revelou maior funcionalidade foi o decreto-lei 348/77). Finalmente, foi também
a partir de 1977 que foram flexibilizados e desburocratizados os regimes de con-
trole dos pregos (decreto-lei 75-Q/77), o que reduziu a importincia das restrigoes
institucionais sobre o comportamento dos agentes.

A ndo inclusio de periodos posteriores a 1982 comega por se dever a auséncia
(na altura em que elabordmos a aplicacio) de estatisticas industriais mais recentes.
No entanto, aquilo que se perdeu na actualizagdo da informagao (e nos graus de
liberdade das regressdes), terd sido compensado, mais uma vez, pela manutengao
da homogeneidade da amostra. Com efeito, consideramos que foi em 1983 que se
deu o ponto de viragem a partir do qual se tem verificado um crescendo de medidas
(ou de projectos) liberalizantes; estamos a referir-nos, por exemplo, & publicacao
da lei da concorréncia (lei 422/83) e ao diploma que prevé a abertura ao sector
privado de alguns sectores vedados {lei 11/83).

1.3 INDICADORES DA LUCRATIVIDADE

O primeiro indicador da lucratividade que iremos referir é L' por ter sido
a varidvel dependente em grande parte dos modelos abordados na parte teédrica.
Como se viu, L' tem a seguinte expressao genérica:

_ SN(R-CY)
Tio B

onde: X é o vector das varidveis explicativas de L'; R; e C; sao,respectivamente,
as receitas e os custos da firma ¢; N é o niimero de firmas instaladas no mercado.

LI

= L'(X) (1)

Repare-se que:

_R-wlg—mpMP-kK = 9

_ i -z )
onde: R é a receita das vendas ao nivel do ramo de actividade; Lg, MP e K
sdo as quantidades utilizadas, respectivamente, de mao de obra, bens de consumo
intermédio e capital; w, mp e k sio os pregos unitdrios, respectivamente, da mao
de obra., dos bens intermédios e do output; 7 é o lucro em cada ramo.

Ll

Uma primeira questdo a resolver relaciona-se com o significado e a inter-
pretacdo que se pode retirar a partir de L.

140



Simplificando a expressdo (1) obtem-se sucessivamente,

ej\;1 CM; g

L'=1-
E&:Pﬁ qi

(3)

onde C M; é o custo médio da firma t¢.

Podemos considerar dois casos alternativos:

1. As firmas utilizam tecnologias idénticas e, portanto, tém funcdes custo e
produzem quantidades idénticas;

2. Existe 7,7 tal que CM; # CM;j; ou seja, de entre as NV firmas instaladas no
mercado, existem pelo menos duas que utilizam tecnologias distintas.

Admita-se, em ambos os casos, que o produto é homogéneo e existe informagao
perfeita; nesta situagio tem-se py =p2 = ... =pa =P .

A partir de (3) tem-se, no caso de se verificar a hiptese 1}, a seguinte ex-
pressao para L
TN, CMi; F—-CM
523-,_—1 & P
onde, ¥¥, ¢ =NgCM;=CM;=...=CM,=CM, L, CM, ¢ =N CM 1.
Nestas condicdes, o nivel e o sinal de L' fornecem informacoes sobre a exis-

téncia ou nio de lucros anormais e a sua intensidade relativa, ou seja, L' é uma
medida de bem estar.

L'=1-

Podemos agora apresentar a expressiao de L' quando se verifica a hipdtese 2):

EiN=1CMs' % P~ C
p XN, % P

L'=1-~

onde, CM = E?:x CM; %*'s q= 2.-1\;1 '

Repare-se que CM é o valor médio obtido para os custos médios ponderados
pelas quantidades produzidas por cada firma (¢ o custo médio da indistria). Deste
modo, o indicador L' continua a ser uma medida do sinal e do nivel do lucro normal
em cada ramo de actividade.

Retomemos L' de acordo com a expressio (2).

Uma primeira limitagdo associada & quantificagdo de L' diz respeito 2 distingao
entre lucro econémico e lucro contabilistico. A valorizagdo do lucro anormal pode
ser subestimada devido ao facto de, nas contas de exploragao das empresas, o
valor contabilistico do lucro vir subvalorizado devido 4 fraude e evasio fiscal e/ou
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3 fixagao, por parte das filiais, de pregos de transferéncia nas transacgdes intra-
firma.

Em segundo lugar, como as estatisticas industriais nao nos permitem conhecer
com rigor (k.K), apenas se pode obter a seguinte informagéao:

_R—wLE—-mpl\/IP_VA—wLE

LU 7 7

onde,

.3 K
LU=—=+k—
R R
Como LU tem a limitagao de, eventualmente, subvalorizar os resultados dos
ramos trabalho-intensivos relativamente aos capital-intensivos, nos testes empiricos
utilizaremos a expressao,

LU= LX) +k (4)

isto é, acrescentaremos ao vector X das varidveis explicativas um termo que inclue
o coeficiente capital produto.

Repare-se que L' é uma varidvel prozy da taxa de mark-up sobre os custos
médios.
Quando as N firmas tém dimensoes idénticas, obtem-se:

!

p~—-C m
P

L= =
1+m

onde m' é a taxa de mark-up da firma representativa.

Quando as N firmas tém fungdes custo distintas, as taxas de mark-up também
o sdo, obtendo-se neste caso o seguinte resultado:

=P CM _m
p 1+m
onde, i = LN, m; 9;' é a taxa de mark-up média no mercado.

F4

Um outro indicador da lucratividade é a taxa de mark-up sobre os cus-
tos marginais que se pode obter a partir dos desenvolvimentos apresentados em
seguida.

A taxa de mark-up m sobre os custos marginais é dada, por definigao, pela

seguinte expressao:
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de onde se pode obter ainda,

._P3 _ R
L+m="1rG4q = T

onde C'v sao os custos varidveis,

A taxa de mark-up média de cada inddstria m pode ser obtida a partir das
estatisiicas industriais da forma que se indica em seguida:
R—Cv VA-wlg
= = =m

m=—0"—="0g, (X) (1)

onde X tem o mesmo significado que lhe foi atribuido na expressio (1).

Para evitar a distor¢ao que pode resultar da ndo explicitagdo da intensidade
capitalistica pode proceder-se a uma alteracéo a expressdo (5) que passa a ter a

forma seguinte: va L 5
- w Lg _ N LS
Co =m(X) + & Co (2)

Resta-nos responder a uma questio: como interpretar o indicador m ? Dada
a forma como foi definido, pode-se afirmar que m constitui uma aproximagao ao
indice de Lerner L visto que:

p—C' m

L= E—
P 1+m

Nesta situagio, m fornece informacdes sobre o grau de monopélio em cada
ramo de actividade.

Um outro indicador da lucratividade é a taxa de lucro 7/ K que mede a eficicia

com que a empresa utiliza os capitais. A varidvel /K pode ser obtida facilmente
de v /R.

E imediato que: - .
=CM = —=—==0
P R K

o que significa que 7/ K é também um indicador da existéncia de lucros anormais.

Dada a dificuldade em estimar w, vai escolher-se um indicador prozy para
7/ K que se obtem da seguinte forma:

VA—wL T
LSK= """ =" 41k
K % K+'

Este indicador tem, sobre LU, a vantagem de nao sofrer distor¢des quando
aplicado, simultaneamente, a sectores capital e trabalho intensivos.
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1.4 A ESTRUTURA DE MERCADO

A estrutura de mercado é um conceito multidimensional susceptivel de ser
representado por um conjunto mais ou menos vasto de varidveis tudo dependendo
das hipéteses que estdo subjacentes a anilise.

Se admitirmos que o produto é homogéneo e que o nimero de firmas estabele-
cidas é exégeno, a maior parte das estruturas de mercado tém uma configuragio
que pode ser representada conjuntamente pelos seguintes indicadores incluidos no
vector EM:

EM = (H;, a, E, E,, 0)
onde, H; é o indice de concentragio intra-grupo dominante; o é o grau de colusao
inter-firmas; E e E, sio as elasticidades procura-preco e oferia do grupo competi-
tivo; 8 = g./qs dé-nos o peso relativo da quota de mercado do grupo competitivo;

g. © qq sio, respectivamente, as quotas de mercado dos grupos competitivo e do-
minante.

Repare-se que o nimero de indicadores pode ser reduzido para quatro visto
que o indice H de concentrag¢do global da indistria sintetiza informacao relativa a
H, e 8. Com efeito, por definigac tem-se:

D N N
Hy=3(g/9)? H.= Y (6/%) H=D) [&/(¢+ )]

i=1 i=D+1 i=1

onde, A, é o indice de concentragio do grupo competitivo; N e D sao, respectiva-
mente, o niimero total de firmas e as que constituem o grupo dominante.

Demonstra-se imediatamente que:
H={1-67H;+6H,

cormt aH oH

i 22 50
a0 =% am,”

Deste modo tem-se:

EM =[H(Hq, 0), a, E, E,

O indice de concentragio H é um indicador que sintetiza informagao sobre a
distribuicio das dimensdes das firmas instaladas em cada mercado. Naturalmente
que a dimenséo das firmas & susceptivel de ser representada por diferentes medidas:
valor acrescentado, valor bruto da produgio, emprego e stock de capital.

Embora BLAIR [1972] tenha verificado que os indices H calculados com dife-
rentes medidas de dimensao estdo fortemente correlacionadas, interessa explicitar
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que o indicador que reflecte de forma mais correcta o nivel de actividade de cada
firma é o valor acrescentado.

No caso portugués existem dois problemas associados & obtengao do indice
H.

Em primeiro lugar, ndo existe informagao disponivel que permita calcular H,
no periodo de andlise, a partir do V A; com efeito, essa informacao apenas estd
disponivel para o ano de 1971 no Recenseamento da Inddstria.

Em segundo lugar, nio existem dados sobre a distribui¢ao das firmas por es-
caldes de emprego visto que essa informagao se refere apenas aos estabelecimentos.

Em consequéncia, o indice H por nés utilizado nos testes que faremos em
seguida,é um indicador da concentragio dos estabelecimentos que tem subjacente,
como medida, o emprego. A conjugagio destes dois factos leva-nos a admitir que
H tende a subavaliar a concentracao nos sectores onde estao estabelecidas firmas
de maior dimensdo (e, portanto, com maior probabilidade de incluirem mais do
que um estabelecimento) e¢/ou capital intensivas; pelas razbes inversas é de crer que
sobre-estime o grau de conceniragdo nos sectores onde estdo implantadas firmas
de pequena dimensao.

Quanto 4s trés restantes varidveis (o, E, E,), nao existe informagao disponivel
que permita propor indicadores que sintetizem informacao sobre estes aspectos.
A priori, a nao existéncia destes dados reduz a dimensao do espaco das varidveis,
que passa apenas a incluir o indice de concentragio o que, em consequéncia,pode
distorcer a caracterizagao da estrutura de cada mercado. Este problemna,bem como
as suas implicacoes sobre a robustez dos testes, serao retomados a propédsito da
analise das determinantes da lucratividade.

Até aqui temos raciocinado como se o ntimero de firmas estabelecidas no
mercado fosse exdgeno; no caso de tal ndo acontecer, teremos de enfrar em con-
siderac¢do com outro subconjunto de indicadores que contenham informagao sobre
as barreiras & entrada BE. Tem-se entio®:

EM' = (H, BE)

Como vimos no capitulo 1, foi BAIN [1956] quem enumerou os principais fac-
tores que constituem barreiras 4 entrada: as economias de escala, as desvantagens
relativas de custos, as exigéncias iniciais de capital e a diferenciagao do produto.

Mas, enquanto BAIN propds uma avaliagao qualitativa da intensidade das
barreiras (tendo em considaragio os dados disponiveis para cada indistria), CO-
MANOR e WILSON [1967] terao sido dos primeiros autores a delinear e a funda-
mentar indicadores quantitativos das barreiras a entrada.

“Supondo que se desconhecem as varidveis o, E e E,.
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O nimero de firmas que se podem estabelecer num mercado, comega por ser
determinado pela sua dimensao DM que é obtenivel a partir da seguinte expressao:

DM=VBP-X+M

onde, VBP, X e M correspondem, respectivamente, ao valor bruto da produgao,
4s exportagoes e importagoes.

Mas o niimero de firmas que se instalam nao depende apenas da dimensao do
mercado, mas também da tecnologia que é utilizada e, em particular, da existéncia
e da intensidade das economias de escala.

Um primeiro indicador a obter sobre este aspecto é a Dimensao Minima Efi-
ciente (DM E) que pode ser aproximada pela produgao média das firmas de maior
dimensio que produzem 50% do output total.

A partir destes indicadores pode ser obtido um terceiro que constitui uma

relativizacdo da DME:

DME
DMEDM = DM

Uma firma entrante, quando decide sobre o seu estabelecimento num mercado
defronta-se com um dilema: instalar-se com uma dimensao minima e suportar
custos médios mais elevados ou estabelecer-se com uma dimensao elevada (mas
eficiente) assumindo o risco desta decisdo {(que, como vimos, advém da reacgdo
das firmas jd instaladas).

O iucentivo para uma firma se instalar com uma tecnologia de pequena di-
mensao (isto é, abaixo da dimensao minima eficiente) é tanto menor, quanto mais
inclinada for a curva de custo médio & esquerda da DME. Naturalmente que este
facto constitui uma barreira i entrada porque, quanto maior for a inclinagdo da
fungdo custo médio, tanto menor serd a proliferagao de pequenas firmas nesse
mercado.

O indicador mais apropriado para medir este aspecto designa-se por Desvan-
tagem Relativa de Custos e obtem-se da forma que se indica em seguida:

va

DRC = 34—
VAM

em que VTAm e KLAM sio, respectivamente, os valores acrescentados por trabalha-

dor nos subconjuntos das firmas de menor e maior dimensao.

Um outro factor que inibe a entrada de novas firmas sao as exigéncias iniciais
de capital que se podem avaliar a partir do seguinte indicador:

K
DMEKO = DME VBP

146



onde K é o stock de capital.

Uma referéncia agora & varidvel utilizada para medir o grau de diferenciagio
do produto.

Nos estudos empiricos, o grau de diferenciacdo é avaliado indirectamente
através de trés indicadores sectoriais alternativos: a proporgao das despesas de
publicidade nas vendas, o nimero de marcas registadas a dividir pelo stock de
capital ou o peso relativo dos bens de consumo no cutput de cada ramo (por ser
neste tipo de bens que existe maior diferenciagao).

Em equilfbrio autércico, as varidveis acabadas de explicitar fornecem-nos um
conjunto-informagio que permite caracterizar e comparar com rigor as estruturas
de mercado. No entanto, estando a economia portuguesa num processo de inte-
gragio crescente, interessa determinar os indicadores que permitem medir o grau
de integragdo internacional da inddstria segundo os trés vectores que temos vindo
a privilegiar até aqui: as importagdes, as exportagdes e o investimento directo
estrangeiro (IDE).

Quanto aos primeiros, utilizamos, respectivamente, a quota de mercado das
importagdes (M = M/DM com DM = VBP — X + M) e a parte do output
exportado (TX = X/V BP).

No que concerne ao peso sectorial do IDE, utilizdmos trés indicadores:

- o stock de capital estrangeiro (K EST);

- a percentagem da produgéo das filiais no total de cada ramo (IDEVY);

- a percentagem das vendas domésticas das filiais no total que se obtem da

seguinte forma:

IDEVX )
IDEV
onde IDEV X é a parte do output das filiais que é exportado.

IDEVD =IDEV (1-

Os trés indicadores acabam por reflectir a dimensao do IDE em cada ramo
de actividade. Contudo, enquanto os dois primeiros fornecem informacoes sobre
o peso relativo do IDE em termos de capacidade potencial ou efectiva, o terceiro
permite avaliar a parte do output que é canalizado para o mercado interno e que
exerce uma pressao competitiva directa sobre as firmas nacionais.

Veremos mais adiante que a utilizagdo deste indicador se justifica devido ao
facto de existir tendencialmente uma dicotomia: sectores em que as filiais estao
orientadas para as exportagdes versus sectores em que aquelas tendem a substituir
importagoes.
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2 AS DETERMINANTES DA LUCRATIVIDADE

Neste tépico visa-se a discussao das principais determinantes da lucratividade
na industria transformadora portuguesa.

Como é tradicional, comegcamos por apresentar, no primeiro ponto, as estima-
tivas obtidas para os parimetros da funcio lucratividade. Em seguida procede-se
3 andlise dos resultados distinguindo quatro temas centrais: a estrutura do mer-
cado interno, a concorréncia das importagoes e das filiais das multinacionais e as
estratégias de discriminagdo dos exportadores.

2.1 ESTIMACAO DA FUNCAO LUCRATIVIDADE

A abordagem tedrica proposta nos capitulos 1 e 2 permitiu-nos concluir que
a lucratividade tem dois subconjuntos de determinantes:

- a estrutura do mercado interno: concentragiao, barreiras & entrada e peso
relativo das empresas piblicas em cada ramo de actividade;

- o grau de integragio internacional: quota de mercado das importagdes, pro-
porcao do output exportado e peso relativo do IDE.

Tomando como varidveis endégenas os trés indicadores de lucratividade pro-
postos na secgao 1 deste capitulo e considerando,como varidveis exdégenas, as
também apresentadas nessa mesma seccdo, foi possivel, utilizando o OLS tradi-
cional, chegar aos resultados apresentados no quadro 3.1 cujos resultados serdo
comentados seguidamnente,

Em primeiro lugar ha a destacar o facto da variabilidade inter-ramo da lucra-
tividade se dever, de forma significativa, ao grau de concentiragio.

Em zegundo lugar, verifica-se que a especificagdo proposta para a fungao lu-
cratividade na secgio 1 é correcta visto que as varidveis K/R, e K/C, sdo es-
tatisticamente significativas.

Em terceiro lugar, constata-se que, embora os parametros nao sejam, em
geral, estatisticamente significativos, em termos de sinal, os resultados apontam, de
forma sistemadtica, para o facto da abertura ao exterior determinar negativamente
a lucratividade.

Em quarto lugar, a taxa de variagdo da procura nac parece determinar a
lucratividade da indistria.

Finalmente, como se vera em seguida, nas equagoes estimadas existe um grau
de multicolineariedade elevado. Este facto tem as seguintes consequéncias:
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- imprecisdo das estimativas obtidas para os parimetros;

- as elevadas varidncias dos estimadores conduzem erradamente & rejeicao da
significagdo estatistica de algumas varidveis.

Efectuaremos o teste de FARRAR ¢ GLAUBER a uma expressao linear com
a forma genérica,

LU = LU(H, DMEDM, EP,TM,TX, DP,KEST,V BP,K/R,)

Apés calculatéria tem-se® H = 87.15 . Como x?(45) = 61.632, nao ¢ de re-
jeitar a hipétese de existir uma forte multicolineariedade nas equagdes estimadas’.

Embora a variincia explicada pelo modelo aumente quando as varidveis en-
dégenas sio M e LS K, as fungdes estimadas ( ver quadro 3.1 ) tém o mesmo tipo
de problemas referidos anteriormente. Para M e LSK, a estatistica H assume,
respectivamente, os valores 85.046 e 69.255 o que significa que também para estas
equagdes nio é de rejeitar a hipétese de existir uma forte multicolineariedade.

Uma das formas de ultrapassar os problemas decorrentes da multicolinearie-
dade passa pela utilizagio do método das componentes principais com o objectivo
de transformar o conjunto das M variaveis explicativas , depois de previamente
normalizadas, num outro conjunto de varidveis independentes, recorrendo para tal
a uma transformacgio ortogonal.

Seja 0 modelo,
Y=ZB+U

onde:
Y é o vector das observagdes para a varidvel endégena;
Z é a matriz das varidveis exégenas estandardizadas;
B é o vector dos parimetros associados as varidveis exdgenas;

U é uma varidvel aleatéria residual.

60 teste de FARRAR e GLAUBER pode ser efectuado a partir da estatfstica,
=—|{N -1~ 1/6(2K +5)] . IR} [|x*[K(K —1)/2|

onde N e K sio, respectivamente, o nimero de observagdes e de varidveis exégenas ( incluindo
o termo independente ) ¢ B é a matrizs das correlagdes entre as variiveis exégenas do modelo
proposto.

TEste valor foi obtido através da interpolagio entre xZ(40) e x*(50) e para uma aba unilateral
direita de 5%.
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QUADRO 3.1 - FUNCOES LUCRATIVIDADE

VARIAVEL

LU M LSK
DEPENDENTE
TERMO IN- 076 -.192 -.427
DEPENDENTE | (.192) (-.207) (-.918)
H .369 701 1.014
(2.80) (2.36) (7.37)
DMEDM -.192 -.145 =317
(-1.38) (-.434) (-1.80)
K/R, .060
(2.21)
EP -.042 .079 -.123
(-1.22) {.956) (-3.58)
™ -.050 -.190 -.086
(-.722) (-1.143) (-1.065)
TX -.037 .030 -.064
- (-.793) (.274) {-1.143)
DP 051 -.166 .050
(.831) {-1.139) (.675)
KEST 72+10°5 | —47%107% | .39+ 1074
(.397) (-1.05) (1.81)
VBP 039 394 517
(.121) (.525) (1.341)
DRC -.034 -.032 -.046
(-.614) (-.220) (-.626)
K/C, .108
(3.41)
R? T78 .800 923
DW 2.119 2.251 2.888
'F 5.252 6.013 21.322
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Demonstra-se que as estimativas para B podem ser obtidas a partir do seguinte
estimador:
B = A(C'C)'CY
onde, A é a matriz ortogonal dos vectores préprios associados a Z e C = ZA éa
matriz das componentes principais.

A demonstracio deste resultado bem como a explicitagao das limitacoes deste
estimador ( técnicas alternativas de clculo, propriedades do estimador, etc. ) sdo
apresentadas desenvolvidamente no anexo 8 .

Pela natureza especifica deste estudo e até porque os estimadores nao sao cen-
trados, apenas nos vao interessar o sinal e a significincia estatistica dos pardmetros.
Por iszo mesmo, os resultados apresentados no quadro 3.2 apenas se referem a este
tipo de informacdo qualitativa ( nos casos em que ndo se assinala com a) ou b),
os parimetros sio estatisticamente significativos com um nivel de significdncia de

5%).

Nos tépicos seguintes, ndo sé comentamos e interpretamos o conteido infor-
mativo destes resultados, mas também procuramos coligir novos dados que permi-
tam aferir e até complementar as potencialidades interpretativas das estimativas
que acabamos de obter.

2.2 CONCENTRACAO E BARREIRAS A ENTRADA

Os indicadores da estrutura do mercado interno ( concentracdo e barreiras
i entrada ) tém geralmente o sinal esperado e sido estatiscamente significativos
apenas constituindo excepgdes as varidveis DMEDM e DMEKO (ver quadro
3.2).

As estimativas a que chegémos conduzem-nos a conclusdao de que a concen-
tragdo e as barreiras i entrada influenciam positivamente a lucratividade.

Devemos referir que este resultado e, sobretudo, a sua inquestiondvel sig-
nificincia estatistica nao correspondem totalmente as nossas expectativas. Em
primeiro lugar, é sabido que alguns dos sectores mais concentrados sio dominados
pelas empresas pfblicas que tém uma lucratividade média extremamente baixa
ou mesmo negativa. Em segundo lugar, numa pequena economia aberta como a
portuguesa, era de espérar que a estrutura do mercado interno tivesse menos peso

na performance das empresas®.

Em relacio ao primeiro aspecto, repare-se que procuramos averiguar se, em
vez de uma associacdo linear, se ajustava uma configuragao geométrica em U

8Por exemplo, JACQUEMIN et alii [1980] evidenciaram que, para a economia belga, nio existe
uma correlagio significativa entre a lucratividade e a concentragéo.
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QUADRO 3.2 - SINAL B SIGN_IFI(}ANCIA ESTATISTITCA DOS
PARAMETROS DA FUNGCAO LUCRATICIDADE?

LU ] M |[LSK | LU M |[LSK | LU M LSK
H H 1T H[HITH[EH] B ]LE THH )
DME H I H [ H [ = +) | () | (+) (+)
DM OO E1E] 6 161 ()
™ I ETE T =166 6 (-)
X G OO TEPTIE]EP] G G) (=)
DP HD B H [ EH  HiHIE ] )
DRC 1O G161 E) 1616 (=)
HxTM P TETEH & ] E) (=)
DMEDM [ (+)¥ [ (+)¥ | (4)
DMEKO || (+)¥ ] (+) | ()"
EP (GRNGRIOR
KEST (=) 1 (=) [ (=)
K/R, {(=)"
K/C, | (+) | ()
VBP (¥ [ ()P | ()
IDEV =) | (=) | (=)
IDEVD GHIGRHG)
R? 816 | .819 | .942 | .700 | .523 | 927 | .744 | .529 914
DW 1.818 | 2.124 | 2.561 | 1.830 | 1.540 | 2.700 | 1.863 | 1.518 | 2.707

4) Significativo a 10 %.

b) Estatisticamente nio significativo.

) As estimativas dos parimetros e o valor das estatisticas ¢ sio apresentadas nos quadros 3 e 5
do anexo 8.
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invertido entre a lucratividade e a concentragio; ou seja, trata-se de saber se a lu-
cratividade aumentava para os sectores de concentragio média e, depois, decrescia
3 medida que nos aproximivamos dos ramos monopolistas.

QUADRO 3.3 - SINAL DE 2%

b3 >0 (b3=0{ b3<O

by >0 ( +) (-l-') by + 2bsH

by =0 (+) (0) =)

by <0 | by +26sH | (-) )

Para proceder a este teste toma-se a seguinte forma reduzida:
L'=b +bH+bH*+ f(Z)+U

onde, f(Z) é uma expressdo que integra todas as varidveis explicativas da lucra-
tividade & excep¢do da concentragido.
A derivada parcial,
L by + 20sH
38 =~ ° 8

tem sinal indeterminado e dependente dos sinais de 4, e bs e, por vezes, do valor
assumido pela varidvel H { ver quadro 3.3 ) .

Como H se situa entre O e 1, é imediato que:

CASO A: Se ba,b5 20, 2 correlagio entre a lucratividade e o grau de concentragao é
positiva ou nula em todo o dominio da fungao lucratividade ;

CASO B: Se b; > 0 e b5 < 0, a fungio lucratividade tem uma configuragdo em U
invertido desde que by < —2.b3;

CASO C: Para outros valores de b, e b3, ou existe correlacao negativa sistemadtica entre
L' e H ou a fungéo lucratividade tem uma forma em U ( ndo invertido ).

As estimativas obtidas para b, e bs apresentadas no quadro 3.4 fornecem valo-
res positivos para ambos os parimetros, o que significa que a fungao lucratividade
nao tem uma configuracio em U invertido e que, pelo contrario, a correlagio entre
L' e H é sistematicamente crescente.
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QUADRO 3.4 - TESTE SOBRE A CONFIGURACAO GEOMETRICA DA
FUNCAO LUCRATIVIDADE EM ORDEM A VARIAVEL CONCENTRAGAO

LU | M |LSK

H (+) | (1) | ()
H* (+) | )| )
DME || () | (F) | (1)
DM =) | (=) | ()
™ (=) (=) (=)
TX =] )
DP (+) | ()] (+)

DRC =) )

H+«TM | () | 0) | ()

IDEVD | (=) | (=) | (=)

R? 753 | .513 | ,018
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Pode argumentar-se, com alguma consisténcia, que estes resultados podem
dever-se a uma excessiva agregagao ( trés digitos da CAE } da informacao utilizada;
esta critica fica sem resposta porque nio existem, para algumas das séries que
necessitamos de utilizar, dados para niveis de desagregagdo mais finos.

Apesar de tudo, dispomos de outra informagio que permite esclarecer um
pouco mais este aspecto: o coeficiente associado a varidvel EP, que representa o
peso em cada ramo das empresas piblicas, nao é significativo em duas das trés
equagdes em que é considerado e, para além disso, o seu sinal néo € convergente nas
trés equagdes. Este resultado deve-se ao facto de coexistirem empresas piblicas
com elevadas lucratividades ( cimenteiras, Tabaqueira, etc. ) e outras sistemati-
camente deficitarias. Portanto, as assimetrias ao nivel da lucratividade existentes
no sector publico produtivo explicam que, mesmo com a inclusao dos sectores em
que as EPs sdo dominantes, se verifique existir uma correlagao positiva entre L' e

H.

Neste momento hd uma questio que se nos coloca: como explicar e in-
terpretar o sinal da correlacido entre a lucratividade e a concentracao?

Tivemos oportunidade de evidenciar na parte tedrica que a este respeito co-
existem virias posi¢Oes por vezes antagénicas entre si.

A maior parte dos autores defende que aquela correlagido é explicada pela
existéncia de poder de mercado associado a estruturas concentradas: quanto menor
for o niimero de firmas, tanto mais ficil é negocjar contratos e tanto maiores sio
os custos associados i sua quebra.

Podem fazer-se duas qualifica¢des a este raciocinio:

- DEMSETZ [1973,1974]9 que argumenta que o grau de concentragao é um
reflexo da concorréncia interfirmas visto que sao as firmas mais dindmicas e
eficientes que ganham parte crescente do mercado; assim, a correlacio entre
lucratividade e concentracio nao resulta do poder de mercado mas da maior
eficiéncia das firmas de maior dimensao;

- BAUMOL et alii [1982] argumentam que em mercados contestéveis ( em que
os custos nio recuperiveis sao nulos ), a lucratividade e a concentragao sao
independentes.

A interpretagio de Demsetz nio se ajusta i economia portuguesa. De facto,
a condigdo necessiria para que a sua explicacio seja aceitdvel é que haja uma

9Fxiste um grupo de autores que defendem esta posigio que estdo ligados is escolas de
OHICAGO e UCLA e que tém tido uma influéncia decisiva nas reformulagdes da politica ants-
trust americana.
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correla¢do positiva, em cada mercado, entre a lucratividade de cada firma e a sua
quota de mercado. No quadro proposto no anexo 5 , apresentamos as estimati-
vas obtidas a partir da nossa amostra de empresas e verificamos que, apenas em
quatro dos 31 ramos considerados, aquela correlagao é positiva e estatisticamente
significativa.

Numa economia como a portuguesa em que o mercado tem uma dimensao
reduzida, é natural que as economias de escala restrinjam o nimero de firmas que
se podem instalar em alguns ramos de actividade. No entanto, este facto nao é
condigio suficiente { no fundo, esta é a perspectiva de Baumol ) para que as firmas
instaladas nesses mercados usufruam de lucros anormais. Na verdade porque razao
a pressio competitiva das firmas entrantes ou, até mesmo, das importagdes nao
faz convergir os lucros anormais para valores tendencialmente nulos ?

A eficicia das barreiras & entrada e a consequente correlagio positiva entre
a lucratividade e a concentracao devem-se,quanto a nés, a trés factores que tém
caracterizado a polftica industrial portuguesa desde sempre: discriminacgo das fir-
mas entrantes em relacgio 4s j4 instaladas, auséncia de uma politica de concorréncia
e o proteccionismo.

Os dois primeiros tépicos serio tratados neste ponto, reservando a andlise do
iltimo para os seguintes.

Tal como no periodo de vigéncia do condicionamento industrial, também no
dominio de observagio deste estudo, a actuagdo do Estado se norteou por uma
filosofia anti-competitiva tendente:a proteger, as firmas estabelecidas, da con-
corréncia potencial das firmas entrantes e a ignorar a ocorréncia de estratégias
colusivas; contudo, as novas realidades econémicas e, principalmente, politicas
potenciaram a mutagio e a escolha de outros instrumentos de actuagdo.

Em relagio ao mercado interno, a politica industrial do Estado Novo tinha
dois vectores centrais'®:

- o condicionamento industrial visava limitar a concorréncia potencial e per-
mitir controlar o grau de concentragao;

- o corporativismo criava condigdes (institucionais, difundia informacio, etc)
para se concretizarem acordos ticitos entre as firmas estabelecidas.

No periodo pés 25 de Abril, o grau de exogeneidade da concentragao industrial
diminuiu mas, mesmo assim, o Estado salvaguardou a possibilidade de controlar
parcialmente as entradas e saidas de firmas do mercado.

10N aturalmente que estamos a excluir o periodo 1967-74. Sobre a politica industrial do Estado
Novo veja-gze BRITO [1987].
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Nos sectores reservados &s empresas piiblicas, o governo tinha controle sobre
a concentragao: a lei da delimitagdo dos sectores ( lei 46/77 ) vedava totalmente
0 acesso a empresas privadas e o artigo 37 da Lei de Bases das Empresas Piblicas
garantia estatutiriamente condigbes muito restritivas para a sua dissolugao, res-
tringindo, deste modo, as possibilidades da sua saida do mercado.

Quanto ao sector privado, nao havia propriamente barreiras legais a entrada;
no entanto, a concorréncia potencial das novas firmas era desincentivada pelos
elevados custos nao recuperaveis.

BAUMOL et alii [1982] demonstraram que as barreiras a entrada apenas gera-
vam distorgoes monopolistas no caso de os custos nao recuperiveis nao serem nulos.
Nas situagdes concretas, este tipo de custos ( associados & revenda de equipamen-
tos, & publicidade, etc. ) nunca siao nules, gerando um processo discriminativo
das firmas entrantes em relacao as ji estabelecidas. No caso portugués, os custos
nao recuperdveis surgiam empolados, ndo s6, devido as imperfei¢goes no mercado
de capitais mas, sobretudo, por causa das caracteristicas da legislagao laboral.

A politica industrial durante o periodo analisado nunca valorizou um outro
aspecto relevante: a politica de concorréncia .

Embora nio fizesse, tal como no Estado Novo, a apologia das estratégias
colusivas,também ndo revelou - nem ao nivel do quadro legal, nem no que diz
respeito 4s actuagbes - quaisquer preocupagdes com a possibilidade de as firmas
abusarem da sua posi¢do dominante no mercado .

Alids, apenas em 1983 foi publicada uma lei de defesa da concorréncia ( lei
422/83 } que prevé a penalizacao dos acordos interempresas e dos abusos da posigio
dominante bem como a proibicdo de certas praticas individuais restritivas da con-

corrénciall.

Repare-se que o controle de pregos pode (embora nio seja usual'?) ser utilizado
de modo a restringir o poder de mercado das firmas instaiadas. Contudo, a filosofia
subjacente 3 implementagdo deste instrumento estd essencialmente associada ao
combate & inflacgdo como,alids, resulta claro dos decretos-lei 329-A/74 e 75-Q/77

que criam o enquadramento legal que sustenta o controle de pregos no pés 25 de
Abril.

Em sintese, sobre a politica industrial portuguesa ha a destacar o seguinte: a
existéncia de barreiras legais & entrada ( em alguns sectores ) e/ou o peso relevante
dos custos nidoc recuperdveis sugerem que a concorréncia potencial nao exerce uma

114 penalizagioc das priticas restritivas da concorréncia estava ji prevista nas leis 1936/36 e
1/72. No entanto, o legislador { sobretudo, na lei promulgada em 1936 ) ndo definia claramente os

actos que se considerava condicionarem a concorréncia interfirmas.
1280bre este assunto veja-se SCHERER [1970, pp.413-6] .
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pressao que conduza a solugdes de equilibrio competitivas; acresce que o abuso da
posicdo dominante carece de um quadro legal inibidor e, sobretudo, da sensibi-
lizagdo dos decisores da politica industrial.

As conclusoes sugeridas pelas estimativas obtidas permitem-nos questionar se,
durante o periodo analisado, teria sido ou nao desejavel implementar uma politica
de concorréncia activa, bem como, actuagdes que permitissem minimizar a eficacia
das barreiras a entrada ?

Quanto aos custos nao recuperadveis e as barreiras & entrada parece nao haver
ddvidas que a sua minimizag¢io tem efeitos positivos em termos de bem estar: por
um lado, permanecem no mercado as firmas que produzem em condigdes de custos
mais vantajosas ( aumentando, deste modo, o excedente total ); por outro lado,
mesmo que a existéncia de economias de escala conduza a instalagdo no mercado
de um nimero reduzido de firmas, estas nao dispoéem de condigoes para usufruir
lucros anormais muito elevados devido a pressao competitiva das firmas entrantes.

Como vimos nos capitulos 1 e 2, as politicas que condicionam as posigoes
dominantes e/ou conduzam & desconcentragao sao susceptiveis de terem efeitos
negativos no bem estar.

Esta concepcao sempre reuniu alguma unanimidade na Europa continental

( por oposicdo a anglo-saxénica’®) e tem vindo a conquistar alguns adeptos nos
EUAM,

O problema pode por-se genericamente da seguninte forma: as firmas de maior
dimensao tendem a ser mais eficientes, nao s6, devido as economias de escala
associadas a4 produgdo, mas também, porque sdo as que retinem condi¢des mais
vantajosas para promover a inovacao tecnoiégica. Nesta situacao, as consequéncias
de uma politica que condicione o comportamento das firmas de maior dimensao
(e, portanto, mais dindmicas) sdo as seguintes:

- por um lado, a diminuicao dos precos € o aumento das quantidades produzi-
das tem efeitos liquidos positivos em termos de bem estar;

‘- por outro lado, sZo restringidos os efeitos dindmicos associados a grande
empresa o que tem, a longo prazo, um beneficio liquido negativo.

No fundo, a questdo estd em saber se o beneficio liquido que resulta do au-
mento do excedente do consumidor compensa ou nao a perda associada a producgoes
efectuadas a custos mais elevados ?

1350bre este assunto veja-se JONG [1986].
4Estamos a referir-nos ao grupo liderado por Demsetz e que retine economistas das escolas de

Chicago e UCLA.
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Nao é facil e, porventura, até seja mesmo impossivel dar uma resposta ine-
quivoca a esta questao.

Em primeiro lugar, estudos efectuados para outros paises evidenciam que,
se é indiscutivel que o nivel abscluto das despesas em I&D é mais elevado nas
grandes empresas, ji ndo existe uma resposta tao conclusiva quando se trata do
peso relativo daquelas despesas.

Em segundo lugar, ji referimos que na economia portuguesa nao existe uma
correlagio positiva entre a dimensdo das firmas e a sua rendibilidade.

Fm sintese, dadas as condigdes estruturais que caracterizavam a indistria
transformadora portuguesa, nao parecem muito ajustadas as consideragoes criticas
que normalmente sdo feitas em relagio as politicas de concorréncia.

Existe hoje em dia a ideia de que um dos vectores centrais da politica de con-
corréncia se relaciona com a integragio internacional. Em seguida procuraremos
investigar esta questio, comegando pelos efeitos competitivos das importagoes.

2.3 A QUOTA DE MERCADO DAS IMPORTACOES

'Os resultados empiricos indicam que existe uma correlagao negativa entre a
quota de mercado das importagdes e a lucratividade média (ver quadro 3.2 ).

As estimativas acabadas de referir correspondem 3s nossas expectativas e
resultam basicamente das caracteristicas da politica comercial adoptada durante
o periodo analisado.

Como se pode ver em SILVA[1986], exceptuando o periodo 1970-75, a politica
comercial teve durante as dltimas décadas caracteristicas comuns: a protecgao
nominal era muito mais elevada do que nos paises desenvolvidos e a variéncia
intersectorial das tarifas era muito acentuada.

Tal significa que a politica comercial se restringia a criar as condigdes que via-
bilizassem a existéncia das firmas domésticas (nomeadamente, a franja constituida
pelas menos eficientes ) e nao tinha, como acontece nas situagoes em que as tarifas
tém uma estrutura mais uniforme, uma perspectiva de longo prazo que visasse uma
afectagio sectorial mais eficiente dos recursos e um aumento da produtividade das
firmas domésticas.

Acresce que, no periodo analisado, a politica comercial nao teve uma ori-
entagio estratégica clara j& que foi fortemente condicionada pela necessidade de
combater os desequilibrios acentuados da balanca de pagamentos que emergiram
apés 1974/75. Foi neste contexto que assumiram um papel central as restrigoes
quantitativas: contigentes & importacio para bens nio essenciais e quotas para
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automéveis ( ambos a partir de Fevereiro de 1977 ) e a utilizagao dos boletins de
registo das importagdes (BRI).

De entre o conjunto de instrumentos utilizados, no periodo de andlise, houve
dois que merecem um destaque especial: as sobretaxas e os BRI . As sobre-
taxas permitiram contornar os problemas decorrentes do desmantelamento das
importacdes originarias dos paises da CEE e da EFTA; os BRI constituiram um
instrumento extremamente flexivel e que possibilitava uma protecgao discricionéria
e especifica, permitindo contrariar os efeitos competitivos das importagées mesmo
ao nivel mais fino da empresa.

As caracteristicas da polftica comercial implementada ( do tipo made-to-
measure ) levam-nos a admitir que tenha alguma aderéncia ao caso portugués
uma versao mitigada do modelo da firma dominante.

Com efeito, a acgdo disciplinadora das importagoes é tanto mais intensa,
quanto maior for a elasticidade oferta das importagbes que, como temos vindo
a referir, é basicamente determinada pelas restrigbes quantitativas. A imposigao
de quotas e sobretudo a manipula¢do dos BRI atribuiram ac Estado um grau de
controle acentuado sobre o nivel e a distribuigdo sectorial da elasticidade oferta das
importa¢des, mitigando, deste modo, os efeitos competitivos implicitos no modelo
da firma dominante.

Ou seja, ao contrario do que acontece no modelo da firma dominante, em
que os lideres { firmas domésticas ) e seguidores ( exportadores estrangeiros ) t&m
comportamentos interactivos, no caso portugués é mais provavel que as firmas
decidam no mercado interno tomando como um dado exégeno!® ( na medida em
que é determinado pela politica comercial ) a quota de mercado das importagdes.

Naturalmente que as estimativas obtidas apenas permitem validar o sinal
e a significincia estatistica da correlagdo entre a lucratividade média e o grau de
penetracio das importagdes; o teste sobre a existéncia de interacgao ou causalidade
entre aquelas duas varidveis apenas serd efectuado na secgao 4 deste capitulo.

Repare-se ainda que o efeito competitivo das importagoes nao se exerce com a
mesma intensidade em todos os sectores. De facto, o coeficiente associado ao termo
multiplicativo H.TM { ver quadro 3.2 ) é negativo o que sugere que a concorréncia
internacional penaliza sobretudo os sectores domésticos mais concentrados e com
maior poder de mercado.

Este conjunto de resultados suscitam uma questdo: que se pode inferir, em
termos de bem estar, sobre os efeitos decorrentes da concorréncia das importagoes?

15Como veremos mais adiante, mesmo que a elasticidade oferta das importagdes seja baixa, tal
niao significa que a sua guota de mercado seja exdgena desde que as firmas domésticas exergam,
com eficicia, uma actividade de lobbying que infuencie a politica comercial.
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O decréscimo da lucratividade média resulta,muito provavelmente, duma va-
riacdo negativa dos precos relativos nos sectores que defrentam importagoes com-
petitivas. Se assim for, verificam-se dois efeitos decorrentes da penetracao das
importagoes:.

- parte dos excedentes ( lucros anormais ) gerados nas firmas domésticas sao
transferidos para os consumidores;

- o excedente total ( dos consumidores e produtores ) é superior ao que se
verificava quando o comércio era proibitivo.

Se assim for, pode afirmar-se que a pressdo competitiva das importagdes teve
efeitos benéficos. Naturalmente que esta conclusdo exclue juizos de valor sobre o
impacto da integragdo internacional sobre a repartigio de rendimentos’®, visto que,
como j4 referimos anteriormente, o nosso procedimento metodolégico nao permite
analisar explicitamente esse mesmo impacto.

Também é excessivamente simplificadora a asser¢do de que a penetragao das
importagdes gera uma transferéncia de parte do excedente gerado nas empresas
que defrotam importagoes competitivas para as familias. Na verdade, esse fluxo
verifica-se entre aquelas empresas e os seus clientes que podem ser consumidores
ou outras empresas (no caso dos bens intermédios ou de investimento ) ou até o

Estado.

Apesar de tudo, qualquer destas criticas é irrelevante em relagido a afirmacao
genérica de que a penetragdo das importagdes tem um impacto positivo no exce-
dente total.

Pode argumentar-se que apenas foi testado que as importagoes influenciam
negativamente o lucro médio das firmas domésticas e que esse decréscimo se pode
dever a uma variacio negativa dos pregos {como temos vindo a assumir) ou a um
aumento do custo médio de cada indistria.

Ora, no caso do efeito se reflectir apenas sobre os custos, é ébvio que diminue
o excedente gerado ( mantem-se o do consumidor e diminue o do produtor ) dai
advindo consequéncias negativas em termos de bem estar.

No entanto existem pelo menos duas razdes que nos levam a pensar que esta
dltima alternativa é improvavel.

Em primeiro lugar deve ter-se em consideragdo que os testes indiciam que a
concorréncia das importagoes exerce maior pressao competitiva nos sectores com

16Embora seja uma questio extremamente relevante, sio raros os estudos que discutem este tema.

Em contexto de equilfbrio autdrcico existe um estudo interessante sobre esie assunto elaborado por
COMANOR e SMILEY [1975].
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maior poder de mercado o que sugere que o efeito incide basicamente sobre os
precos.

Em segundo lugar, face & penetragio crescente das importacdes,o aumento dos
custos médios de cada indistria tende a ter maior possibilidade de ocorrer acaso
se verifiquem as seguintes hipéteses: nio haja saida das firmas mais ineficientes, a
contencio da quota de mercado das firmas domésticas seja igualmente repartida
inter-firmas e a nova solugio se situe numa zona em que os custos tenham declive
negativo. Embora este conjunto de pressupostos sejam bastante restritivos, nao
deixaremos de os retomar e discutir na seccdo seguinte quando analisarmos as
determinantes da concentragao.

2.4 AS EXPORTACOES

Os coeficientes associados & proporgao do output exportado tém verosimi-
lhanca estatistica e sinais negativos o que significa que a lucratividade média e a
proporg¢io do output exportado T'X variam na razio inversa (ver quadro 3.2).

Em primeiro lugar hd que fazer uma ressalva: este resultado ndo significa que
o lucro total dos sectores exportadores diminua & medida que aumenta a percen-
tagem das suas vendas ao exterior. Antes pelo contrario, o que terd motivado o
aumento das exportagdes foi a oportunidade das firmas aumentarem o seu lucro
global.

No capitulo 2 evidencidmos que, se as fungdes de produgao forem homogéneas
( e, em particular, se os custos médios forem constantes ), a existéncia de uma
correlagdo negativa entre TX e L' sugere comportamentos de discriminagao entre
os precos domésticos e de exportagio. No entanto, como tal conclusao tem sub-
jacentes hipéteses resiritivas ao nivel da configuragéo dos processos produtivos e
das funcdes custo, hd que tomar algumas precaugoes.

A natureza da polftica comercial, no que concerne ao sector exportador, talvez
ajude a esclarecer alguns dos aspectos que temos vindo 2 referir.

 No quadro 3.5 apresentam-se as taxas de protecgao efectivas estimadas por
SILVA [1986]'". Os critérios para a defini¢do dos quatros grupos de indistrias sa0
os seguintes: o sector exportador e o que defronta importagdes competitivas sao

178ejam T; e T, respectivamente, as tarifas aplicadas ao output ¢ aos bens de consumo in-
termédio; seja ainda A;;, o custo do input i por unidade do output 7. A taxa de protecgio efectiva
T. é dada pela expressdo:
T = T:T ) El: A"J'T}

fol-R Ay
Sobre este assunto pode ver-se CORDEN {1971].
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QUADRO 3.5 - TAXAS DE PROTECGAO EFECTIVA®(%)

1970 | 1977

SECTOR EXPORTADOR 35.0 | 58.8

IMPORTAGOES COMPETITIVAS 46.8 | 40.4

COMERCIO INTRA-INDUSTRIA 27.3 | 42.4

SECTORES FECHADOS 59.5 | 91.1

TOTAL INDUSTRIA TRANSFORM. | 42.6 | 55.0

3} Incluindo as sobretaxas.

FONTE : SILVA {1986]

aqueles que, respectivamente, tém um output exportado ou importado correspon-
dente a pelo menos 20% das vendas; os sectores que verificam simultineamente
ambos os requisitos considera-se que tém comércio intra-indistria; finalmente, os
que ndo verificam nenhum dos critérios sio considerados sectores fechados em que
o comércio é proibitivo.

Nagquele quadro verifica-se que, dos sectores com maior integragao interna-
cional, o mais protegido é o sector exportador; tal facto constitui uma reacgio das
autoridades de politica econémica face & quebra da competitividade da indistria
nacional (em consequéncia, essencialmente, dos aumentos salariais pés 25 de Abril)
e 4 perda das tarifas preferenciais em alguns paises'®.

Simultaneamente,para estimular as exportagoes foram criados novos ( e me-
lhorados os j4 existentes apés 1968/9 ) esquemas de incentivos ds exportagdes'®:
sistemas de crédito®® e seguros preferenciais, isen¢des fiscais, etc. Num contexto
em que os limites ao crédito eram fortemente restritivos, a actividade exportadora
permitia desbloquear créditos que as firmas apenas viradas para o mercado interno
nao logravam obter.

Portanto, o que o parece ter acontecido é que o sector exportador perdeu

18R eferimo-nos aos seguintes paises:PALOPS, Reino Unido e Dinamarca.
1930bre este assunto veja-se JESUS [1986,1988!.
0Fnquanto que os créditos is importagdes eram particularmente restringidos.
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competitividade ao nivel internacional, sendo tal fenémeno minimizado por uma
politica comercial fortemente proteccionista. Nesta situagdo nio é admissivel que
tenha havido uma politica de pregos uniformes nos mercados interno e externo.

Se estas conclusées forem consistentes, pode afirmar-se que a rentabilizagao
do sector exportador foi feita & custa dos consumidores domésticos e/ou dos ramos
nao exportadores: o proteccionismo conduziu a que as firmas vendessern menores
quantidades a pregos mais elevados no mercado interno { tomando como referéncia
o equilfbrio autércico ); os incentivos ds exportagdes implicaram uma drenagem
de recursos gerados noutros sectores.

A afirmacao anterior requer duas qualificagdes.

Em primeiro lugar, os dados utilizados na analise ( basicamente, as estatisticas
industriais ) podem conduzir a uma sobreavaliagio dos efeitos negativos de TX
sobre L' porque apenas permitem avaliar o lucro contabilistico ( obtido a partir
dos resultados de exploragao ). Com efeito, esta informagao nao permite expurgar
a eventual existéncia de priticas de subfacturagzo.

De acordo com REDONDO (1986, durante o perfodo de andlise parece ter
havido subfacturagio das exportagdes cujas determinantes centrais sao as seguintes:

- nalguns casos, o importador estrangeiro apenas transfere para o pais do ex-
portador ( Portugal ) uma parte do valor efectivo da transacgao efectuada,
retendo o remanescente no exterior & ordem do exportador; a determinante
bésica deste tipo de operagdes parece ter sido o facto da rentabilidade das
aplicagdes no exterior ser superior 4s alternativas que se deparam em Portu-
gal;

- noutros casos, a subfacturagio pode ter estado associada ao facto de, se-
gundo SIMOES [1985], pelo menos 31% do comsércio externo se processar
por circuitos intra-firma, dando, por isso mesmo, lugar & fixagdo de pregos
de transferéncia.

Embora as condigdes com que se defrontavam os exportadores conduzissem
e tornem verosimel uma estratégia de discriminagao, deve referir-se que o teste
efectuado nio é suficientemente potente para validar aquele resultado. A este
propésito deve acrescentar-se que em SANTOS [1989] se estudam os processos de
formagao dos pregos no sector exportador e que se obtém resultados que confirmam
a existéncia de discriminagao.

2.5 O INVESTIMENTO DIRECTO ESTRANGEIRO

O impacto decorrente da instalagdo do IDE em Portugal foi um dos problemas
mais debatidos nas iltimas décadas; contudo, salvo raras excepgoes, a controvérsia
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foi alimentada e polarizada em torno de questoes ideolégicas. A nés interessa-
nos basicamente analisar os efeitos decorrentes da instalagdo das filiais sobre a
performance e a eficiéncia das firmas domésticas.

Face ao controle que o Estado exerce sobre a concorréncia ( interna ) po-
tencial das firmas entrantes e das firmas estrangeiras localizadas no exterior que
pretendem vender no mercado interno ( politica comercial proteccionista ), parece
relevante inventariar a situagio das filiais das multinacionais em Portugal. Alids,
numa situacido como a portuguesa em que existe uma politica fortemente protec-
cionista, as empresas estrangeiras sao incentivadas a exportar capital ( em vez do
seu output ) e a investirern directamente no pais, contornando, deste modo, as
restricoes ao comércio.

Os resultados empiricos a que chegdmos permitem-nos afirmar que existe uma
correlagio negativa entre a quota de mercado das firmas multinacionais e a lucra-
tividade média no mercado interno. Isto é, dada a mesma estrutura de mercado
- barreiras A entrada, quota de mercado das importagoes, grau de concentragao e
de diferenciagio idénticos - a lucratividade é tanto menor, quanto maior for o peso

do IDE.

Estas estimativas sugerem que o IDE tem efeitos competitivos no mercado
interno o que - admitindo, como é razoével, que a implantagido das mulitinacionais
nio gera ineficiéncias - conduziria a concluir que a implantagao das multinacionais
tem efeitos positivos em termos de bem estar.

Existe tal diversidade sectorial nas caracteristicas do IDE que nos parece
necessirio raciocinar mais detalhadamente sobre esta questao.

Comecemos por analisar 0 quadro 3.6 onde sdo apresentados resultados rela-
tivos 4s lucratividades médias ( utiliza-se, como indicador, o ricio entre os resulta-.
dos liquidos de exploragio e a receita das vendas ) calculadas a partir da amostra
de empresas que temos vindo a utilizar e que estdo incluidas numa publicagao da
Caixa Geral de Depésitos [1983]%1,

Verifica-se que as filiais das multinacionais sao, em média, mais lucrativas que

21Nessa fonte esti disponivel informagdo sobre a composigio do capital social de cada firma
distinguindo-se trés componentes: os capitais piblicos, nacional e estrangeiro. No que concerne i
classificagio das firmas, utilisdmos o seguinte critéric:

- consideram-ge como pertencentes ao Sector Empresarial do Estado, todas as firmas em que
os capitais piblicos tém um peso maior ou igual a 50%; idéntico critério foi utilisado para
as firmas estrangeiras;

- todas as restantes firmas sao incluidas no subconjunto das privadas nacionais.
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QUADRO 3.6 - INDICE DE LUCRATIVIDADE MEDIA

PRIVADAS | EMPRESAS | MULTINACIONAIS
NACIONAIS | PUBLICAS
IMPORT. COMPETITIV. 100 98.1 99.7
SECTOR EXPORTADOR 100 96.5 106.0
INTRA-INDUSTRIA 100 97.4 104.2
SECTOR FECHADO 100 1030 103.4
MEDIA NACIONAL 100 97.7 102.0

as empresas nacionais?? ( privadas e/ou piblicas ). Para além disso,dos 22 ramos
em que detectdmos a presenca de multinacionais, elas sdo mais rentiveis que as
domésticas em 19 deles ( ver quadro no anexo 10 ).

Este resultado tem duas implicagoes.

Em primeiro lugar,a fraca rendibilidade dos ramos em que estido instaladas
maloritdriamente as multinacionais resulta, ndo tanto, delas préprias mas, sobre-
tudo, da baixa lucratividade das firmas nacionais.

Em segundo lugar, as filiais sao, em média, mais eficientes do que as firmas na-
cionais, isto &, dispoem de processos produtivos e de uma organizagio empresarial
que lhes permite produzir a custos médios mais baixos.

Como vimos no capitulo 2, a coexisténcia de dois grupos estratégicos diferen-
ciados ( as firmas nacionais e as filiais ) cria entraves & negociagao de contratos e
determina a sua instabilidade e, em consequéncia, tem um efeito negativo no grau
de colusdo. Dada as vantagens especificas das firmas multinacionais, é provavel
que estas pressionem competitivamente e limitem o poder de mercado das firmas
nacionais.

Como pré-condigido para que o IDE exerga efeitos disciplinadores no poder
de mercado das firmas nacionais, hd que comegar por inquirir, em primeiro lugar,
sobre a sua representatividade no mercado interno; em segundo lugar, ha que estu-

223IMOES [1985] chega & mesma conclusio utilizando dados diferentes.
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QUADRO 3.7 - PESO RELATIVO DO IDE E DO OUTPUT EXPORTADO

IDEV | IDEVD | EXPORTACOES | EXPORTAGOES
(%) (%) FILIAIS(%) TOTAL(%)
SECTOR
EXPORTADOR 13.2 7.1 47.9 46.9
IMPORTACOES
| COMPETITIVAS 29.3 | 25.0 14.7 11.8
COMERCIO
INTRA-INDUSTRIA 31.7 | 24.7 28.6 44.2
SECTORES
FECHADOS 11.2 9.7 14.7 5.5
INDUSTRIA
TRANSFORMADORA | 19.6 27.0 27.3

FONTE : Calculos efectuados a partir de dados publicados em SIMOES [1985].

dar o faseamento do afiuxo de IDE, para avaliar as possibilidades de indigenizagdo

do capital estrangeiro.

Como se pode ver no quadro 3.7 , 19.6% do valor da produgdo da industria
doméstica corresponde a outputs das filiais que se encontram concentradas essen-
cialmente nos sectores que se defrontam com importagoes competitivas ou em que
predomina o comércio intra-indistria.

Quanto ao faseamento do afluxo de IDE, tal como se pode ver em SIMOES
[1985, a,b], é possivel distinguir irés fases no que concerne & intensidade do afluxo

de capitais estrangeiros a Portugal:

1. O perfodo da 2a guerra mundial até aos fins dos anos 50 em que as entradas
de capitais foram incipientes devido a dois factores: do ponto de vista legal,
a Lei de Nacionalizagio de Capitais ( lei 1994/1943 ) vedava o acesso do
IDE A maioria dos ramos de actividade; por outro lado, Portugal nao tinha
vantagens de localizagio especificas ( nivel de desenvolvimento incipiente,
caréncia de infra-estruturas e de recursos naturais, pequena dimensao do

mercado interno );

2. No perfodo que decorre entre o inicio dos anos 60 até ao 25 de Abril ocorre

exactamente o contririo :

criou-se um enquadramento legal incentivador

(nomeadamente, os decretos-lei 44698/62 e 46312/65) e Portugal comegou a
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dispor de vantagens locacionais { saldrios baixos, infra-estruturas, indistrias
basicas, etc. );

3. Finalmente, tem-se o perfodo pés 25 de Abril em que, apés uma fase inicial
na qual os afluxos de capital estrangeiro foram escassos e pouco estimulados,
08 sucessivos governos procuraram implementar legislacao ( os decretos-lei
239/76 e 348/77 ) que incentivasse e desse mais garantias ao capital es-
trangeiro.

Portanto, em relagio ao tempo de permanéncia do IDE no espago nacional,
h4 que distinguir dois tipos de situagdes: as filiais instaladas nos anos 60 em que o
processo de indigenizagdo, se de facto existir, teve o periodo de tempo necessério
para se efectivar; os fluxos de IDE mais recentes ( perfodo pés 1977 ) em que as
firmas estio num processo de adptagdo e a indigeniza¢do pode nio se ter efectivado
totalmente.

Portanto, acaso exista um processo de fndigenizacdo do IDE, é bastante
provével que ocorra uma correlagio negativa entre a lucratividade e a variagao do
IDE; como vimos no capitulo 2, esta expectativa resulta do facto do afluxo cres-
cente do IDE ter um efeito negativo no grau de colusdo entre as firmas domésticas,
restringindo as possibilidades das firmas usufruirem do poder de mercado de que
dispéem .

Infelizmente, este efeito é dificilmente detectdvel no caso portugués visto que
nio existe informagao suficiente que permita testar uma estrutura de desfasamen-
tos entre a lucratividade média e a varia¢do intertemporal do IDE.

Nio deixa de ser relevante referir que o facto da taxa de crescimento dos
afluxos do IDE ter tido durante todo o periodo analisado uma aceleragao crescente,
torna admissivel a hipotese de as filiais instaladas recentemente terem estratégias
competitivas por ndo ter ainda decorrido o tempo necessério para ocorrer um pro-
cesso de indigenizagdo; ou seja, aumenta a probabilidade de haver uma correlagao
negativa entre a intensidade de IDE e a lucratividade média das firmas domésticas.

As distincdes intersectoriais ao nivel das caracteristicas e das quotas de mer-
cado do IDE podem conduzir 4 variabilidade de comportamentos.

Os argumentos que podem fundamentar uma correlagio positiva entre o nivel
de IDE e a lucratividade , estio quase sempre associados a sectores em que o
IDE tem um peso elevado pelas razdes seguintes: colusido elevada intra-filiais,
implementacao de estratégias promocionais tendentes a tornar mais rigidas as
preferéncias dos compradores { aumentando o poder de mercado das firmas )
ou a capacidade que os acordos de partilha do mercado mundial ddo 4s firmas
multinacionais para controlar a elasticidade oferta das importacoes.
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Identificimos quatro ramos em que o IDE produzia bastante mais do que 50%
do output e, simultaneamente, detinha uma quota do mercado interno semelhante:
os produtos quimicos diversos ( que inclue, entre outros, a preparagio de especia-
lidades farmacéuticas ), as tintas vernizes e lacas, as miquinas e material eléctrico
e, ainda, o material de transporte.

Significa isto que faz sentido testar se a lucratividade tem uma configuragao
em U relativamente ao grau de penetragdo do IDF. Para tal utilizamos a seguinte
eXpressao:

L' = b, + b, IDEV + b3.IDEV? + f(Z)+V

onde, f(Z) é uma expressdo que integra as restantes varidveis explicativas da
fungio lucratividade. Como 0 < IDEV D < 1, a fung@o lucratividade tem uma
configuracio em U se by < 0 e by > 0 desde que,

—by < 2.b

As estimativas obtidas para &; e b; apresentadas no quadro 3.8 fornecem
valores nio positivos. Ou seja, o teste efectuado aponta para a rejeicdo de uma
configura¢io em U para a equagao lucratividade quando se toma, como argumento,
o grau de penetragdo do capital estrangeiro o que significa que nio existem
indfcios de que as filiais se aproveitem da sua situacdo de dominincia
para usufruirem de lucros anormais. '

Todos os raciocinios que temos viiido a fazer em relagio aos efeitos do IDE
sobre a lucratividade tém implicito o pressuposto de que as filiais se instalam no
mercado interno para substituir importagdes e que canalizam a totalidade da sua
produgio para o mercado interno. No entanto existem alguns sectores ( ver quadro
do anexo 10 ) em que as filiais estdo basicamente orientadas para a exportacao,
obedecendo a suna localizagdo no nosso pais uma estratégia de redugao de custos,
funcionando Portugal como uma plataforma de transformagao. Como se pode ver
em SIMOES [1985.a, p.355|, pode distinguir-se a seguinte tipologia de inddstrias
em que a produgio exportada é superior 4s vendas no mercado interno ( ver quadro
3.9):

1. Indistrias baseadas nos recursos naturais ( bebidas, madeira, cortiga, papel
e metais ferrosos };

2. Indistrias trabalho intensivas tradicionais ( téxteis , vestudrio, couro, calgado
e transformadoras diversas );

3. Industrias tecnologicamente avangadas em que os segmentos de actividade
trabalho intensivos se localizam em Portugal.
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QUADRO 3.8 - TESTES SOBRE A CONFIGURAGAO DA FUNGAO

LUCRATIVIDADE?
VARIAVEL LU | M | LSK |
DEPENDENTE |
H ) | 5| (+)
DME +) | (HY | ()
DM =) [ (=57] ()
™ =) =) | ()
X =] (=) | )
DP +) | (5 | (+)
DRC =}y | =) | (=)
H+TM (=) =) [ ()
IDEVD =) [ (=P
IDEVD? ORISIISRE

a} As estimativas dos parimetros e os valores
das estatisticas t sio apresentadas no quadre 6
do anexo 8.

b} Significative a 10 %.

<} Estatisticamente nio significativo.
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QUADRO 3.9 - AS FILIAIS NO SECTOR EXPORTADOR

[ RAMOS DE OUTPUT QUOTA NO MERCA-| PESO NO
ACTIVIDADE EXPORTADO(%) | DO INTERNO (%) | OUTPUT(%)
BEBIDAS 51.8 5.4 11.2
VESTUARIO 68.8 13.4 24.3
CALCADO 96.0 0.2 5.6
MADEIRA 56.0 2.0 4.5
E CORTICA
PAPEL - 70.6 7.8 26.4
OUTROS RAMOS

26.8 5.6 7.6

Deve real¢ar-se ainda que, em média, a partilha do output entre mercado in-
terno e exportagio é semelhante nas filiais e no conjunto da indistria doméstica
(ver quadro 3.7). Nos sectores fechados e naqueles que se defrontam com im-
portagbes competitivas, as filiais estéo basicamente orientadas para o mercado
interno; é admissivel pensar que nestes sectores, a principal determinante do IDE
tenha sido a possibilidade de contornar o proteccionismo. Nos outros dois, e so-
bretudo no sector exportador, existe uma franja relevante das filiaiz que estao
orientadas basicamente para o exterior.

O facto do IDE, em alguns sectores de actividade, estar orientado para a
exportagio, pode ter dois efeitos diferenciados sobre a lucratividade.Por um lado,
existe uma forte relagio vertical casa-mie/filial, o que pode significar que as filiais
estao mais dependentes da estratégia mundial da multinacional do que da estrutura
do mercado interno® ; a nao integragao da filial no mercado interno pode significar
que a implantagio das multinacionais néo influencia a lucratividade das firmas
domsésticas. Por outro lado, as filiais fixam pre¢os de transferéncia, o que pode
originar uma subfacturagido das exportagoes, constituindo uma sobrevalorizagao
do impacte negativo da instalagao do IDE.

A existéncia de diferenciagoes entre os sectores exportadores e os restantes ao

23Gegundo SIMOES [19852,pp.357}, é o caso tipico das filiais suecas no vestudrio e das alemis
na inddstria eléctrica e electrdnica.
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QUADRO 3.10 - LUCRATIVIDADE E A INTENSIDADE EXPORTADORA

DO IDE
VARIAVEL - LU LU M M | LSK | LSK
ENDOGENO
TERMO 145 .163 ATT 442 ,109 116
INDEPENDENTE || (6.81) | (9.478) | (6.91) (1.76) (3.44) | (4.50
H 273 255 .398 430 797 .790
(4.83) | (4.62) | (2.18) (2.36) (9.47) | (9.57)
D 025 -.058 010
(1.20) (-.857) (.315)
TIDEV -11 | -.178 | -.305 ~.297 -.036 | -.056
(-1.86) | (-2.30) | (-1.59) (-1.16) (-.415) | (-.488)
IDEV «x D 097 —.50%1073 .028
(1.29) (—.24 % 10°? (-247)
R 590 | .594 | .328 .305 816 | .816
DW 2.038 | 2.023 | 1.530 1.376 2.306 | 2.339

172




nivel dos efeitos sobre a lucratividade, pode ser testado a partir do modelo que se
apresenta em seguida:

L' = a1.Dy + a3.Ds + b1.(D1.IDEV) + by.(D;.IDEV) + ¢.H + U

onde:

D, = 1 se a proporgao exportada do output das filiais é maior ou igual a
20% e D; = 0 noutros casos;

D, = 1 se a propor¢io exportada é menor do que 20% e D; = 0 noutros
Casos;

H é o grau de concentrag¢io que reflecte a estrutura de mercado;
a;, asz, by, by e ¢ sdo pardmetros a estimar;

U é uma variavel aleatéria residual.

Apés as convenientes transformacoes chega-se a forma analitica,
L= a; + az.Dy + b6, IDEV + bz.(DgIDEV) +e¢eH HY+U

que é formalmente equivalente & primeira e sera utilizada no nosso teste.

Se a pressio competitiva das filiais for mais intensa nos sectores nao exporta-
dores, é de esperar que os parametros verifiquem as seguintes condigoes:

a1,b <0, az—a, >0 ,b,—5 >0

Como se pode ver no quadro 3.10, os resultados alcangados nao verificam
nenhuma das condi¢oes estabelecidas anteriormente, & excepcao do parametro &;.
Portanto,ndo existem razodes para nao rejeitar a hiptese de haver assime-
trias intersectoriais ao nfivel dos efeitos da penetracio do IDE sobre a
lucratividade.
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3 A CONCENTRACAO NA INDUSTRIA TRANSFOR-
MADORA PORTUGUESA

Adoptaremos aqui procedimentos metodolégicos semelhantes aos que uti-
lizdmos em relagdo & lucratividade: comegaremos por estimar a fungao concen-
tragio para, em seguida, procedermos a uma anélise interpretativa dos resultados.

3.1 ESTIMACAO DA FUNCAO CONCENTRAGCAO

Os desenvolvimentos tedricos propostos nos capitulos 1 e 2 permitiram-nos
verificar que a concentracado tinha, como determinantes centrais, as barreiras a
entrada e as trés dimensdes segundo as quais se verifica a integragao internacional
( importagdes, exportagdes e IDE ).

Com base na informagao disponivel estimdmos uma fungdo concentragio do
tipo da que apresentamos em seguida:

H = H (DMEDM, DRC, DME, DM, K/R,, DMEKO, DP, TX, EP, KEST, TM, V BP)

A partir deste modelo ndo se podem retirar grandes conclusdes devido a e-
xisténcia de multicolineariedade . Repare-se que a estatistica H assume o valor
87.15 e, dado que x?(45) = 61.632 ( para um nivel de significincia de 5% ), nao é
de excluir a presenca de multicolineariedade.

Tendo em consideragio aquele resultado, reestimédmos os parametros do mode-
lo seguindo um procedimento metodolégico semelhante ao utilizado para a fungio
lucratividade?* . Os resultados obtidos sao apresentados no quadro 3.11 e serao
comentados nos tGpicos que apresentamos em seguida.

3.2 BARREIRAS A ENTRADA E CONCENTRACAO

Os indicadores que reflectem a intensidade das barreiras i entrada ( economias
de escala, desvantagem relativa dos custos, exigéncias iniciais de capital e diferen-
ciagao do produto } determinam o grau de concentragio com o sinal esperado; as
varidveis que revelam menor verosimilhanca ( DM EKO ) ou um sinal contrério
ao esperado (K/R,) sao aquelas em cuja definicdo aparece o stock de capital K
que, como se sabe, é uma varidvel que suscita problemas na sua contabilizagao.

A extensiao do mercado interno DM, embora tenha um coeficiente com o sinal
esperado, ndo é estatisticamente significativo ; ji a extensao do mercado externo

2480bre este assunto veja-ge o anexo § .
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QUADRO 3.11 - SINAL E SIGNIF[CANCIA ESTATfS'I:ICA DOS
PARAMETROS DA FUNCAO CONCENTRACAO

DMEDM | (+} | {+) | (#)
DRC =)y (= | )
DME (+) | (1) | (+)
K/R, =) =) =)
DMEKO | (+)* | (+)9 | (+)*
DP + | (5| )
TX CORIORICE
EP +) | (H)7 ] ()Y
™ =) 1 (=)} ()
KEST | (+)¥ |
IDEV (—)®
IDEVD &L
DM =

VBP (-)

R? 898 | .865 | .862
DW 2.062 | 2.381 | 2.276

a)Estatisticamente nio significativo.
%)Significativo a 10%.
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(a proporgao do output exportado I'X) influenciam negativa e significativamente
a concentragao.

Os ramos em que existem variagdes positivas acentuadas da procura tém, ce-
teris partbus, concentragdes menos acentuadas; este resultado reforga a plausibili-
dade da hipétese de BRADBURG e CAVES [1982| de que as variacdes antecipadas
da procura se reflectem na entrada de novas firmas ( e, em consequéncia, numa
redugdo da concentracido ) enquanto que,as nio antecipadas se podem reflectir { o
que depende das fungdes procura e custos ) numa maior lucratividade.

Portanto, a evidéncia empirica sugere, como alids seria de esperar, que a
distribuicdo intersectorial do grau de concentragao se deve as caracteristicas dos
processos produtivos, & dimensio do mercado e & dindmica da procura.

Como ji referimos, o indice H foi calculado tomando, como unidade de re-
feréncia, estabelecimentos e ndo empresas como seria mais desejavel. Significa isto
que este indice nio é sensivel a diferenciagoes sectoriais na concentragio resultantes
de estratégias de diversificacdo ou de integragdao vertical por parte das empresas.

Repare-se ainda que a varidvel E P, que reflecte o peso sectorial das empresas
ptblicas,tem sinal positivo o que sugere que os ramos em que as empresas publicas
sio dominantes ( e, portanto, se aplicava a lei da delimitagio dos sectores ) tém,
ceterts partbus, uma concentra¢do mais acentuada. Esta afirmacao deve ser inter-
pretada da seguinte forma: dadas duas estruturas de mercado semelhantes { isto
é, com as mesmas barreiras 4 entrada, com graus de diferenciagao e de penetragao
das importagoes semelhantes e idénticas taxas de crescimento da procura ), a mais
concentrada é aquela em que as empresas publicas tiverem maior peso; tal sig-
nifica que o grau de concentragao, dos ramos em que existem empresas pablicas,
nio se deve exclusivamente s barreiras & entrada { néo legais ). No entanto,
deve observar-se que, apesar de ter sempre o mesmo sinal, o coeficiente estimado
da varidvel EP apenas tem a desejivel verosimilhanca estatistica numa das trés
equacdes ajustadas.

A fraca significincia da varidvel EP talvez seja devida ao indicador que se
utiliza para medir a concentragio.

" Comecemos por recordar que o indice H foi calculado tomando o emprego
como indicador de dimensido dos estabelecimentos. Esta circunstincia implica
que o indice H subestime a concentragdo nos sectores onde estiao estabelecidas -
firmas de maior dimensdo ( e, portanto, comn maior probabilidade de incluirem
mais do que um estabelecimento ) e/ou mais capital intensivas. Ou seja, existem
razoes para pensar que este indicador tende a subestimar a dimensdo das em-
presas piblicas. Este facto pode, eventualmente, explicar a fraca verosimilhanga
estatistica da dummy EP.
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QUADRO 3.12 - DESVIOS PADROES DAS QUOTAS DE MERCADO

RAMOS EM QUE O SEE
TEM PESO RELEVANTE | .097

MEDIA NACIONAL .066

O excesso de concentracao dos ramos onde dominam as empresas piublicas

pode ter duas explicagdes®®:

- sobredimensionamento dos estabelecimentos ou, dizendo de outro modo, o
nidmero de estabelecimentos instalados é menor do que a média dos restantes
ramos atendendo ds caracteristicas da tecnologia utilizada e da procura;

- existéncia de maior variincia das quotas de mercado intra-ramo.

No quadro 3.12 comparam-se os valores dos desvios padrdes das quotas de
mercado para o conjunto das firmas nacionais e para os ramos em que o SEE (Sec-
tor Empresarial do Estado) tem uma quota superior a 1/3 , sendo estas estimativas
obtidas a partir da amostra de 564 empresas que temos vindo a referir.

Os resultados obtidos permitem concluir que, pelo menos parte, do excesso
de concentragao dos ramos em que as EPs sio dominantes, se fica a dever a uma
grande varidncia das quotas de mercado. Por outro lado, a hipétese de sobredi-
mensionamento, embora nao seja de excluir, nao tem fundamentos seguros.

3.3 IMPORTACOES, CONCENTRACAO E EFICIENCIA

O coeficiente associado & quota de mercado das importagdes é negativo (ver
quadro 3.11) o que sugere que dada a mesma estrutura de mercado ( custos,
procura, economias de escala, etc. ), quanto maior for a pressdo competitiva das
importagoes tanto menos concentrada é a indistria.

Este resultado é inesperado. Com efeito, o que seria de esperar é que, face a
penetragao crescente das importagoes, houvesse uma redistribuigao das quotas de
mercado que favorecesse as firmas de maior dimensao.

25(omeo se viu nos capitulos 1 e 2, o gran de concentragio reflecte dois faciores fundamentais: o
nimero de firmas instaladas ¢ a variincia das quotas de mercado em cada firma.
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Mas em que se fundamenta esta nossa expectativa ? O nosso pressuposto
bésico é o seguinte: assumimos que a determinante central da partilha do mercado
sa0 os custos; nesta perspectiva, verificAmos nos capitulos 1 e 2 que as firmas mais
eficientes sdo,simultaneamente, as que detém uma maior quota de mercado.

Repare-se que se, face & concorréncia das importagoes, houvesse um efeito
positivo sobre a concentragao industrial, teriamos, como consequéncia, que o sub-
conjunto das firmas mais eficientes produziam uma propor¢io maior do output
total o que significava que o custo médio da indistria tendia a descer.

Nesta situagio teremos que responder as seguintes questoes: Que factores
poderio contribuir para explicar o sinal negativo da correlagiio entre a
quota de mercado das importagdes e a concentragido ? Que implicagoes
tem essa alteracgio da estrutura de mercado sobre a eficiéncia média de
cada indiistria 7 Ser4 legitimo inferir que uma redugao da concentragao
conduz ao aumento do custo médio de producio da indistria ?

Em primeiro lugar, alguns dos ramos que defrontam importagoes competitivas
sio capital intensivos o que significa que o indice de concentragao que nos serve de
medida poderé subestimar o nivel de concentragao efectivo nesses mesmos ramos.

Em segundo lugar, o sinal, aparentemente perverso , desta correlagao podera
dever-se a assimetrias sectoriais ao nivel dos comportamentos colusivos. Admita-
mos uma, partigdo entre dois tipos de firmas:

- as pertencentes aos sectores exportador e fechado ( cuja caracteristica co-
mum,é nio defrontarem a concorréncia das importagdes ) que tém compor-
tamentos colusivos , ou seja, admitem explicitamente , ao tomarem uma
decisdo sobre o nivel de produgao, que os rivais reagem com um ajustamento
da produg¢ido no mesmo sentido;

- as restantes firmas ( que tém a caracterfstica comum de se defrontarem com
importagdes competitivas ) ndo reconhecem explicitamente, no seu processo
de tomada de decisdes, a existéncia de interdependéncia oligopolistica; a
resultante é que cada firma tem um comportamento & Cournot, ou seja,
decide as quantidades supondo que as restantes firmas nao reajem e mantém
o seu output constante.

Demonstramos nos capitulos 1 e 2 que as estratégias colusivas tendem a au-
mentar a variabilidade { face a idénticas assimetrias de custos ) das quotas de
mercado e, consequentemente, os sectores em que essas estratégias prevalecem sao
mais concentrados.

A consisténcia desta parti¢ao é criticavel visto que nao existem fortes razoes
para pensar que os sectores que defrontam importagoes competitivas sejam menos
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colusivos que os restantes. Por um lado, pode argumentar-se que aqueles sectores
tém maiores dificuldades em estabelecer acordos estdveis sobre as quotas de mer-
cado devido A pressao competitiva das importacoes o que pode conduzir a compor-
tamentos nao colusivos. No entanto, no caso portugués a politica comercial tende
a restringir a elasticidade oferta das importagdes e a limitar a incerteza inerente
a quota de mercado das importacdes o que facilita a coordenagio oligopolistica.

Talvez se possam considerar outras razdes que justifiquem o sinal negativo da
correlagio entre concentragio e o grau de penetracio das importagoes.

Em primeiro lugar, nos sectores que defrontam importagoes competitivas teve
lugar uma penetragao crescente das filiais das multinacionais que, aliada a uma
politica industrial tendente a proteger as firmas domésticas mais ineficientes, con-
duziu a um decréscimo da concentracdo. A questio que se pde aqui é a quase
impossibilidade de separar os dois efeitos.

Mas, para além da entrada liquida de firmas, existe um outro factor que pode
conduzir a uma reducio da concentracio em consequéncia da penetragao cres-
cente das importagdes: a diminui¢io da variabilidade de dimensdes inter-firmas.
Com efeito, no capitulo 1 tivemos oportunidade de evidenciar que o grau de con-
centracio estava correlacionado positivamente com as assimetrias de custos (e
portanto, de dimensdes ) inter-firmas e negativamente com o ndimero de firmas
estabelecidas no mercado, tendo-se:

oH
H=H(N,C.), 52 <0, ,%

onde, N é o nfimero de firmas instaladas, C, é o coeficiente de variagao dos custos
inter-firmas.

>0

Mas o que determina a redugio da variagao dos custos intra-ramo nos sectores
concorrenceados pelas importagdes? E de esperar que a pressido competitiva das
importagdes (e das filiais) conduza a uma adaptagio das firmas cujos custos se
situam acima dos associados 3 dimensao minima eficiente, isto é, & medida que o
preco do mercado interno se aproxima dos custos médios das firmas mais eficientes,
as restantes ou se adaptam ou, em alternativa, saem do mercado.

Se quisermos validar esta hipétese, temos de propor um indicador que a per-
mita testar.

O processo de ajustamento acima descrito implica que, pelo menos em con-
texto de homogeneidade do produto®® , haja uma tendéncia para a minimizagao
da varidncia inter-firma da lucratividade média. De facto, sendo o prego uniforme
e havendo uma tendéncia para a igualizacdo dos custos, a resultante é uma con-
vergéncia do lucro médio das firmas instaladas em cada mercado. Portanto, um

28Veja-se, sobre este assunto, o anexo 4.
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indicador razoével para as assimetrias dos custos poders ser o desvio padrdo do
lucro médio inter-firmas.

No quadro 3.13 sio apresentadas regressdes em que o desvio padrédo dos lucros
intra-ramo o é a variivel endégena e a diferenciagdo do produto, a concentracio
e o grau de penetracio das importagdes sdo as varidveis exégenas. Esta Gltima
varidvel designa-se por TMD e é uma dummy que assume o valor 1 nos ramos
que sao concorrenceados pelas importacoes e que nao exportam uma percentagem
significativa do seu output.

A justificacio da forma reduzida que é estimada, passa por admitirmos que
o desvio padrio do lucro tem as trés determinantes jd referidas anteriormente:
a diferenciacio do produto, a incerteza ( medida indirectamente através do grau
de concentragdo ) e a variincia dos custos. De acordo com a nossa hipétese, a
penetragdo crescente das importagdes conduz a uma convergéncia das firmas para
a utilizagio de processos produtivos mais eficientes o que significa que diminue a
varidncia dos custos e, portanto,

(+) (=)

do AV,
av, aTM <0

onde, V, é a variidncia dos custos médios.

Isto significa que a forma reduzida estimada tem a seguinte expressao genérica:

(=)
o =o|DP, H, V.(TM)

Os coeficientes associados a TM D sao estatisticamente significativos e tém
sinal negativo o que sugere que os efeitos competitivos das importagbes tém um
impacto benéfico na eficiéncia.

Para validar este resultado passamos a uma andlise mais fina, apresentando
no quadro 3.14 os desvios padrées correspondentes & particdo nos quatros grandes
sectores que temos vindo a considerar. Para efectuarmos os célculos, utilizimos
informagao de base correspondente 4s 564 empresas que temos vindo a tomar como
referéncia.

Os ramos que defrontam importagbes competitivas sao aqueles em que existe
uma varidncia menor da lucratividade média o que parece significar?” que, face &
pressdo competitiva das importagdes e das filiais, as firmas nacionais procederam
a um ajustamento dos seus processos produtives e/ou organizativos de forma a
produzirem a custos menores.

27Repare-se que nio existem razdes para se afirmar que dominam, neste sector, ramos produtores
de bens homogéneos.

180



QUADRO 3.13 - A QUOTA DE MERCADO DAS IMPORTACOES E A

VARIANCIA DOS LUCROS

TERMO INDEPENDENTE 118 124 .107
(3.417) | (6.611) | (7.779)
H -.686 -.T08
(-1.23) | (-1.312)
DP 05 % 10~4
(.229)
TMD -.038 -.039 -.049
(-1.383) | {-1.439) | (-1.868)
R? 171 .169 114

QUADRO 3.14 - DESVIOS PADROES DO LUCRO MEDIO

IMPORTAGCOES COMPETITIVAS

.050
SECTOR EXPORTADOR 176
INTRA-INDUSTRIA 133
SECTOR FECHADO 079
MEDIA NACIONAL 121
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FIGURA 3.1 - FUNCOES CUSTO E A INDETERMINACAO DAS QUOTAS
DE MERCADO

cMm

CM

Pelo contrario, o sector exportador é aquele em que existe maior variabilidade
inter-firmas. Este resultado nédo é inesperado visto que o sector exportador nao

é significativamente concorrenceado, nem pelas importagdes, nem pelas filiais das..

multinacionais.

Se parece nao ser de rejeitar que a intensidade com que se fez sentir a con-
corréncia internacional teve os efeitos esperados na disperséo dos lucros dos ramos
que defrontam importagdes competitivas, j4 parece menos correcta a inferéncia de
que o ajustamento, por parte das firmas, conduziu a uma menor variabilidade das
quotas de mercado. De facto, tudo depende da configuragao das fun¢des custo: no
caso de ser possivel afirmar que existe uma fungdo custo com forma em U, pode
concluir-se inequivocamente que a redugao dos diferenciais de custos conduzem a
uma homogeneizagdo das quotas de mercado. No entanto, se a funcdo custo da
inddstria tiver configura¢oes do tipo das apresentadas na figura 3.1, pode acon-
tecer que todas as firmas produzam a custos minimos embora tenham quotas de
mercado distintas, isto é, a distribui¢io das quotas de mercado é indeterminada.

No anexo 5 propomos uma metodologia que permite determinar o tipo de
configuragao geométrica da fun¢io custo médio. No quadro 3.15 apresentamos um
balango dos resultados empiricos explicitados nesse mesmo anexo.

Dos 31 ramos analisados, verifica-se que a maioria tem fungbes custo em
U. Contudo, esta configuragdo geométrica apenas tem a desejavel significincia
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QUADRO 3.15 - CONFIGURAGAO GEOMETRICA DAS CURVAS DE
CUSTO MEDIO INTRA-INDUSTRIA

NUMERO TOTAL | RAMOS COM FUNCOES
DE RAMOS ESTATIST.SIGNIFIC.
EM U 13 3
CRESCENTE 6 3
DECRESCENTE 4 4
EM U INVERTIDO 8 3
TOTAL 31 13

estatistica em trés rameos.

De resto, um dos aspectos centrais suscitados pelos resultados é o mau com-
portamento das fung¢des custo médio intra-ramo: em primeiro lugar, apenas em
treze ramos, ar estimativas se ajustam, com verosimilhanga, a uma das quatro
especificacGes alternativas; em segundo lugar , de entre as treze apenas sete ramos
( curvas em U ou decrescentes ) se ajustam as configuragdes normalmente pressu-
postas na teoria.

Conforme se explicita no anexo 5, pode acontecer que as func¢des custo médio
tenham configuragoes geométricas ajustdveis 4s convencionais sem que sejam de-
tectdveis devido 4s limitagdes do método indirecto de estimacio que utilizémos.
Esta situagdo tem tanto maior probabilidade de ocorrer quanto maior for o grau

de diferencia¢do do produto no ramo em causa?®.

- Seja como for, os resultados poem parcialmente em causa a hipdtese, que tem
estado subjacente a0s nossos raciocinios, de que a fungio custo médio da indistria
tem uma configuragao em U.

Os resultados apresentados no quadro 3.16 confirmam a afirmacao anterior.
Neste quadro apresentam-se os valores para os desvios padroes das quotas de mer-
cado calculadas com base na nossa amostra de 564 firmas. As estimativas obtidas
parecem conduzir A rejeicdo da hipdtese de que os sectores mais concorrenceados

28Veja-gse o anexo 5.
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QUADRO 3.16 - DESVIOS PADROES DAS QUOTAS DE MERCADO

IMPORTACOES COMPETITIVAS | .079
SECTOR EXPORTADOR 067
INTRA-INDUSTRIA .059
SECTOR FECHADO 057
MEDIA NACIONAL 066

pelas importagdes tém menores assimetrias ao nivel da distribuicio das quotas
de mercado intra-ramo?®; ou seja, embora a presséo competitiva das importagdes
minimize as assimetrias dos custos, ndo parece conduzir a uma convergéncia do
mesmo tipo relativamente &s quotas de mercado.

Em sintese: nao existem fortes razdes que nos impegam de rejeitar a hipétese
de que a penetracio crescente das importacdes conduza a uma distribuigio das
quotas de mercado intra-ramo com menores varidncias e, em consequéncia, a es-
truturas de mercado menos concentradas.

No entanto, também pode acontecer que os resultados apresentados no quadro
3.16 sejam excessivamente agregados, induzindo em erros de anilise. Consideremos
o quadro 3.17, onde se consideram dois subconjuntos de ramos de actividade ( que
defrontam importages competitivas ) que se distinguem basicamente pelo grau
de variabilidade das quotas de mercado e da lucratividade média.

Repare-se que, no primeirc subconjunto, as dispersoes do lucro médio e das
guotas sao bastante menores do que no segundo. Portanto, neste subconjunto de
ramos nao é de excluir a hipétese da pressao competitiva das importagoes mini-
mizar a dispersio intra-ramo dos custos médios e conduzir, como consequéncia,
a utilizagdo de processos produtivos mais eficientes. Parece também acontecer
que 2 igualizagao tendencial dos custos leva a uma distribuicdo assimptoticamente
uniforme das quotas de mercado.

O segundo subconjunto de ramos tém, simultaneamente, maiores desvios pa-
droes dos lucros e das quotas intra-ramo. A questdo que se pde aqui é a seguinte:

¥ Embora exista uma grande uniformidade ao nivel dos custos.
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QUADRO 3.17 - DESVIOS PADROES DAS QUOTAS E DA )
LUCRATIVIDADE NOS RAMOS QUE DEFRONTAM IMPORTACOES
COMPETITIVAS

RAMOS

DESVIOS
PADROES

DESVIOS
PADROES DOS

PESO

RELATIVO | RELATIVO
DAS QUOTAS l LUCROS MEDIOS | DO SEE(%) | DO IDE(%)
LACTICINIOS . .045 - .030 20.0

PESO

PROD QUIM.
DIVERSOS

035

064

8.1

60.5

MATERIAS
PLASTICAS

.020

050

12.8

MATERIAL
ELECTRICO

.026

069

1.3

62.6

PRODUTOS
METALICOS

037

097

19.1

14.0

OLEOS E
GORDURAS

092

024

QUIMICAS

DE BASE

099

101

60.4

25.3

BORRACHA

140

.064

56.1

24.9

MET. E
METALURG.

.082

114

58.6

13.5

MATERIAL DE
TRANSPORTE

096

232

59.1

VIDRO

.054

153

35.2

12.5
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sendo certo que em quase todos eles a quota de mercado das importacdes tem um
Peso tao relevante como no primeiro subconjunto, porque razio tém estes ramos
uma configuracio mais assimétrica ?

Repare-se que todos os ramos incluidos neste segundo subconjunto verificam
uma de duas condigdes: tém um sector piblico dominante e/ou, como acontece no
caso do Material de Transporte, o mercado interno é protegido através de quotas.
Estes factos sugerem as seguintes questdes :

0 governo no sentido deste controlar a elasticidade oferta das. importacdes
bem como impedir a entrade no mercado interno dos produtos importados
cuja elasticidade substituicdo ( com os seus outputs ) seja elevada ?

- 8e a politica comercial for endégena, fard sentido considerar que existe uma
relagdo causal do tipo

quota de
mercado das == concentragio
importagdes

Ou serd mais correcto admitir a possibilidade de existir interacgio entre aquelas
duas varidveis ?

Com efeito, tratando-se de sectores relativamente concentrados, pode-se pér
a hipdtese de haver, nestes sectores, uma relagio causal do tipo

H>0-——->TM<_0

ou seja, o poder negocial das empresas,face 4s autoridades da politica comercial,
aumenta, embora por razdes institucionais, na razio inversa da concentracgao,

H=a1+az.TM+ w + U
TM=b1+b2.H+...+U2

onde, a; e b; (¢ = 1,2 ) sé@o os valores tedricos dos parimetros e Ui e U, sdo
varidveis aleatérias residuais,

A abordagem tedrica sugere que a penetragio dags importagdes conduz a uma
concentragao mais acentuada (a2 > 0} enquanto que a existéncia de grupos de
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pressio provoca uma contengio das importagoes nos sectores mais concentrados
(b2 < 0) induzindo, deste modo, uma reversio da relagao causal.

Demonstra-se que a covariancia entre TM e Uy é dada pela expressdo seguinte:

2
E(TM, Uy) = "‘1"1—1"1‘;—1%3

onde, o} é a varidncia da varivel aleatéria U, e o3 € a covariéncia entre U, e U,.

Se admitirmos que 0,3 = 0, demonstra-se imediatamente que o estimador
OLS &, subestima o verdadeiro valor a, do pardmetro associado a TM na equagdo
concentra¢io (primeira equagdo do sistema de equagdes acabado de apresentar),
ou seja, '

E (&1) < 4y

Assim, a negatividade do paridmetro a;, estimado através do OLS na funcao
concentragdo, poderd resultar da interaccio existente entre aquela varidvel e a
quota de mercado das importagoes.

Dizendo de outro modo: o facto de haver uma correlagao negativa intersecto-
rial entre os valores observados para a concentracao e as quotas de mercado das
importacbes nao obsta que ndo coexistam dois efeitos contrarios do tipo,

TM <— H

Parece-nos conveniente fazer um balango dos principais resultados obtidos até
este momento.

Comecéamos por analisar as determinantes da correlagido negativa existente
entre importagoes e concentragdo, concluindo que poderd néo existir uma relagio
causal ( unidireccional ) entre as duas varidveis. Explicitdmos os seguintes resul-
tados:

- a pressao competitiva das importagoes exerce efeitos negativos sobre a con-
centragio porque reduz o grau de colusdo ou uniformiza { eventualmente )
08 processos produtivos utilizados ( a relagdo causal é do tipo TM = H );

- a evidéncia empirica sugere que hi razoes para suspeitar que existe uma
retroaccio de sentido contrdrio (H =—> TM }, visto que alguns sectores
relativamente concentrados dispdem de poder negocial para influenciar a
politica comercial,logrando, deste modo, reduzir as importagoes;

- finalmente, a correlagdo negativa entre TM e H poderd ser parcialmente
espidria; ou seja, o crescimento do IDE em alguns sectores que defrontam im-
portagdes competitivas poderd conduzir a uma diminui¢ao da concentragao,
nio permitindo a separacio dos efeitos dai decorrentes e daqueles que siao
induzidos pela penetracdo das importagoes.
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Os resultados acabados de referir suscitam a seguinte questao: serd que ex-
iste um efeito negativo ( unidireccional ) sobre a concentragdo relacionado com
a pressao competitiva das importagées ou, em alternativa, o sinal da correlagéo
apenas reflecte a predominéncia do efeito de sentido contrério ( H == TM ) ?
Procuraremos dar uma resposta a esta questio na secgao 4.

Verificdmos ainda que o aumento da quota de mercado das importagoes faz
convergir os pre¢os para o custo médio suportado pelas firmas que produzem com
as dimensdes minimas mais eficientes; como consequéncia, as firmas que produzem
com custos médios mais elevados, ou se adaptam, ou saem do mercado, o que
significa que o custo médio da inddstria tende a diminuir. Naturalmente que esta
conclusao tem as limitagoes que decorrem do facto de se ter tomado um indicador
indirecto do nivel da eficiéncia: o desvio padrao dos lucros.

3.4 CONCENTRACAO E EFICIENCIA NO SECTOR EX-
PORTADOR

O coeficiente associado A varidvel TX é negativo embora nio seja estatistica-
mente significativo em todas as equagdes estimadas (ver quadro 3.11).

Este resultado corresponde 4s nossas expectativas.

Em primeiro lugar, Portugal especializou-se nos bens tradicionais cuja produgao
nao é susceptivel de grandes economias de escala®.

Em segundo lugar, o sector exportador foi dos que mais cresceu no periodo
analisado, conforme se pode ver no quadro 3.18 . Se aliarmos esta circunstincia ao
facto de ndo existirem economias de escala relevantes, facilmente concluimos que,
face a pressao da procura, se processou a entrada de novas empresas com efeitos
negativos na concentragzo.

Portanto, as caracteristicas estruturais do sector exportador bem ¢omo o ele-
vado crescimento da procura com que se defrontou terdo mais do que compensado
os factores que poderiam ter efeitos positivos sobre a concentragio.

Estamos a referir-nos basicamente a duas determinantes.

Em primeiro lugar, o elevado grau de incerteza com que se defronta o sec-
tor exportador conduz, conforme demonstrimos no capitulo 2, a que haja uma
redistribuicao das quotas de mercado a favor das firmas de maior dimenséo ( que
tém vantagens especificas nesta situagio ) e, em consequéncia, a um aumento da
concentragio.

30Veja-se, sobre este assunto, JESUS [1086].
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QUADRO 3.18 - TAXA DE VARIAGAO MEDIA DO INDICE DE
PRODUCAO INDUSTRIAL ( 1977-1981)(%)

IMPORTACOES COMPETITIVAS | 3.4

SECTOR EXPORTADOR 7.3
I_NTRA-INDfISTRIA 6.1
SECTOR FECHADO 1.1

Em segundo lugar, a politica de promogio das exportagoes terd tido um efeito
positivo na concentragio. Com efeito, de acordo com JESUS { 1986, cap.4 |, as
politicas de promogao terao beneficiado sobretudo as médias e grandes empresas o
que tem, conforme demonstramos no capitulo 2, efeitos positivos na concentragzo.

A fraca significincia do coeficiente associado 4s exportagoes talvez seja devida
& coexisténcia destes dois efeitos simétricos.

VerificAmos na secg2o anterior que havia indicios de que os exportadores pro-
cediam & discriminagao de pregos. Este comportamento afectava negativamente
o bem estar de forma inequivoca, a nao ser que o aumento das exportagdes con-
duzisse a uma reducao do custo médio de produgao da indistria.

Portanto, ha que avaliar se o aumento da proporgao do output que é exportado
tem ou ndo um impacto positivo na eficiéncia do sector exportador.

A auséncia da pressdo competitiva das importagoes e das filiais das multi-
nacionais - que, no sector exportador, canalizam grande parte do output para
o exterior - eria condicdes para que neste sector coexistam firmas com graus de
eficiéncia extremamente varidveis.De facto, conforme tivemos oportunidade de ver
no quadro 3.14, o sector exportador é aquele em que se verifica maior variancia
dos lucros.

No quadro 3.19 sao apresentadas as estimativas para as equagoes em que é
varidvel endégena o desvio padrao dos lucros intra-ramo ¢. A inclusao de T'X como
varidvel exégena é susceptivel de ser justificada de forma idéntica as importagoes:
trata-se de avaliar se a concorréncia internacional com que se defrontam os ex-
portadores faz ou ndo convergir o nivel dos custos de cada firma para aquele que
corresponde & dimensdo minima eficiente.

Embora os resultados nao tenham a verosimilhanga que seria desejavel, pode,
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QUADRO 3.19 - AS EXPORTAGOES E O DESVIO PADRAO DOS LUCROS

TERMO .1045 0777
INDEPENDENTE (4.249) (4.529)
TX 746 = 102 | .1007*10
(-9761) (1.325)
H -.808
(-1.491)
R? .1349 .061
DW 2.447 2.259

pelo menos, concluir-se que o desvio padrao dos lucros e o output exportado estao
correlacionados positivamente. A questdo que se pode colocar é a seguinte: serd
que este resuliado permite concluir, inequivocamente, que no sector exportador
existe uma enorme dispersao dos custos médios sugerindo a sobrevivéncia de uma
franja significativa de firmas ineficientes ?

Apesar da dispers@o dos lucros no sector exportador ser claramente superior
4 dos restantes { como se pode constatar no quadro 3.14, é trés vezes e meia
superior 4 que se verifica no sector que defronta importagoes competitivas ) hé
que fazer uma referéncia 4s limitagoes deste indicador, nomeadamente, quando
aplicado para avaliar a eficiéncia do sector exportador.

Comecemos por relembrar que o desvio padrao do lucro médio o é fungao
das dispersdes dos precos { e, portanto, depende da estrutura de mercado } e
dos custos. Temos vindo a assumir até aqui que a elevada varidncia inter-firmas
no sector exportador se deve 4s assimetrias dos custos o que equivale a admitir
que a dispersao dos pregos neste sector é semelhante aquela que se verifica nos
restantes que tenham a mesma estrutura de mercado e defrontem o mesmo nivel
de incerteza.

Esta hipdtese é restritiva visto que, no sector exportador, os pregos de venda
ao exterior tendem a ter maior variabilidade do que aquela que se verifica no
mercado interno, tomando graus de homogeneidade idénticos. Este facto resulta
do seguinte:

- em primeiro lugar, a composigao do cutput por paises de destino é extrema-
mente varidvel para as diferentes firmas dum mesmo ramo; sendo provivel
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que a elasticidade procura tenha algumas diferenciagoes inter-paises, as es-
tratégias de discriminagao conduzem a assinaldveis varidncias dos pregos dum
mesmo produto;

- também é previsivel que num mesmo ramo haja variagdes do prego fixado
em média por cada firma devido & incerteza; com efeito, as firmas de maior
dimensédo t&m menor aversao ao risco e dispéem, em principio, de melhores
condicoes contratuais de pagamento o que lhes permite fixar pregos mais
baixos.

Os resultados ndo permitem determinar se a dispersdo dos lucros se devia a
variancia dos pregos (induzida pela incerteza e a heterogeneidade do produto), dos
custos ou a ambas. Esta é uma das questoes que discutiremos no ponto seguinte.

3.5 INVESTIMENTO DIRECTO ESTRANGEIRO E CON-
CENTRAGAO

Os resuitados obtidos indiciam que existe uma correlagao negativa, embora
pouco significativa, entre a concentracdo e o grau de penetragio do capital es-
trangeiro {ver quadro 3.11}.

A fraca verosimilhanca daquela correlagao traduz, decerto, a heterogeneidade
intersectorial que caracteriza os impactos da implantagio do IDE sobre a concen-
tragao.

Nos ramos exportadores ou naqueles em que ocorre comércio intra-indidstria
é provavel que a implantagio de filiais tenha impacto negativo na concentracao,
visto que a tnica consequéncia previsivel da sua entrada no mercado interno seja
o aumento do nimero de firmas instaladas nesses ramos. De facto, nesse sub-
conjunto da indistria, as filiais estao sobretudo orientadas para o exterior o que
significa que influenciam pouco significativamente as performances das firmas na-
cionais e, portanto, embora possam ser mais eficientes, a sua entrada néo implica
necessariamente que se verifique a saida das firmas nacionais que suportam custos
médios mais elevados.

Pelo contrario, as filiais que se instalam nos ramos concorrenceados pelas
importagoes tém de ganhar quotas do mercado interno a custa das firmas nacionais
o que implica que o efeito sobre a concentragao seja indetermiradeo.

A eventual existéncia de assimetrias sectoriais pode ser testada através de um
modelo do tipo do j4 proposto anteriormente a propdsito da lucratividade:

H = ay + (az — a1).Dy + b IDEV + (by — by).(IDEV.D;} + ¢.DME + U
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QUADRO 3.20 - CONCENTRACAO E A INTENSIDADE EXPORTADORA

DO IDE
TERMO INDEPENDENTE .030 058
(.539) (.885)
DME 135+ 107% | .131 % 107°
(3.413) (3.350)
D -.052
(-.811)
IDEV -.457 -411
(-1.875) (-2.192)
IDEV.D .064
(-272) :
R? .373 .389
DW 2.316 1.989

onde, a;, a3, by, by e ¢ sao parimetros a estimar, Dy = 1 se a propor¢io
exportada do output for superior a 20% e DME (dimensao minima eficiente)
traduz a intersidade das economias de escala.

Se a penetracao das filiais tiver maior impacto negativo na concentragio
do sector exportador do que nos restantes, os parimetros verificam as seguintes
condigoes:

b — b1, e2—a1 <0

Os resultados apresentados no quadro 3.20 permitem rejeitar claramente esta
hipétese visto que nenhuma das desigualdades propostas anteriormente se verifica
com um nivel de verosimithanga aceitavel.

E agora surge inevitavelmente uma questao: é possivel formular alguma con-
clusao sobre o efeito da presenca das multinacionais sobre a eficiéncia das firmas
domésticas ?

No quadro 3.21 apresentam-se resultados cuja interpretagao sugere algumas
respostas & quest3o formulada anteriormente. Os dados referentes ao desvio padrao
do lucro foram obtidos a partir da amostra de 564 empresas que temos vindo a
utilizar.

J4 tinhamos referido anteriormente que, na quase totalidade dos ramos, as
filiais tinham uma rentabilidade superior, em média, 4s firmas nacionais. Por outro
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QUADRO 3.21 - DESVIO PADRAO DOS LUCROS MEDIOS

' FIRMAS PRIVA- | EMPRESAS FIRMAS
DAS NACIONAIS | PUBLICAS | ESTRANGEIRAS

IMPORTACOES
COMPETITIVAS 031 .188 070
SECTOR
EXPORTADOR 144 289 126
INTRA-
-INDUSTRIA .145 128 .080
SECTOR
FECHADO 072 045 028
MEDIA
NACIONAL .104 154 080

lado, pode verificar-se no quadro 3.21 que o subconjunto das firmas multinacionais
tém uma menor dispersao da rentabilidade intra-ramo do que o conjunto das firmas
nacionais.

Uma interpretagdo possivel para estes resultados é a seguinte: em cada ramo
de actividade, as firmas multinacionais formam um ‘cluster incrustado no subcon-
junto das firmas que produzem a custos médios mais baixos, isto é, as filiais sdo
mais eficientes do que as firmas nacionais { em média ). A critica que se pode
fazer a esta leitura dos dados jé foi explicitada anteriormente: apenas é total-
mente rigorosa quando o prego é tendencialmente uniforme em cada mercado, ou
seja, quando existe homogeneidade do produto.

Mas, a questdo que se pretende discutir é se,ceterss partbus, as firmas domés-
ticas nos sectores em que existe maior penetragao do capital estrangeiro tém ou
nao produtividades médias mais elevadas do que nos restantes sectores®! .

Antes de apresentarmos os resultados, explicitaremos alguns problemas me-
todolégicos que se colocam nos testes que faremos em seguida.

Ao contrédrio do que seria desejavel, a escassez de informagao estatistica apenas
nos permite utilizar a produtividade média do trabalho { ricio entre 0 VAB e o
emprego ) que tem a desvantagem de ser um indicador parcial da produtividade.

318obre esta questdo vejam-se CAVES [1974], GLOBERMAN [1979] e BLOMSTROM e PERS-
SON [1983].

193



Teremos agora de fazer algumas referéncias &s determinantes das diferen-
ciagdes intersectoriais da produtividade.

Em principio é de esperar que as filiais exer¢am o seu efeito sobre a produ-
tividade das firmas domésticas através da pressao competitiva que induzem no
mercado. Tendo vantagens comparativas especificas e sendo, portanto, mais efi-
cientes que as firmas domésticas é de esperar que conduzam a ajustamentos, por
parte destas tltimas, tendentes a uma convergéncia para as solugOes tipicas das
firmas que tém dimensdes mais eficientes®?.

Para além da quota de mercado do capital estrangeiro, existem outros fac-
tores que influenciam a produtividade e que serdo considerados como varidveis
explicativas.

Em primeiro lugar, é de esperar que a produtividade média do trabalho seja
influenciada positivamente pela intensidade capitalistica da produc¢io ( ricio entre
o stock de capital e o emprego ) e pelo nivel de qualificagdes médio da mao de
obra. Um indicador utilizado frequentemente para medir este Gitimo aspecto sao
as remuneragoes médias.

Em segundo lugar, a produtividade é determinada pela estrutura de mercado;
ou seja, dadas duas tecnologias ignalmente eficientes em dois mercados, poderao
ocorrer produtividades diferenciadas induzidas por assimetrias ao nivel do poder
de mercado ( visto que o VAB reflecte o preco em cada mercado ). Esta dltima
determinante da produtividade pode ser medida através de dois indicadores com-
plementares:

- o grau de concentracdo H que reflecte o poder de mercado induzido pela
existéncia de barreiras & entrada, bem como, a existéncia de pré-condicoes
( nimero de firmas e assimetria de dimensdes ) que viabilizem as préticas
colusivas ou, ainda, que conduzam ao aumento da incerteza no processo de
tomada de decisoes;

- o grau de diferenciagdo do produto DP que traduz o poder de mercado
associado A heterogeneidade fisica do produto.

Sendo assim, a fungao produtividade tem a seguinte expressao analitica ge-

nérica:
(+) (+) (+) (+) (+)
P=P(K/L,RM, H, DP, IDEV)
onde, P é a produtividade da mio de obra; K/L é a intensidade capitalistica; RM
sao as remuneragoes médias; H, DP e IDEV tém o mesmo significado que lhes
foi atribuido anteriormente.

32Nio ¢ de despresar os efeitos sobre a produtividade que podem decorrer da formagio profis-
sional efectuada pelas multinacionais bem como da transferéncia de tecnologia.
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QUADRO 3.22 - ESTIMATIVAS PARA AS FUNCOES PRODUTIVIDADE

(OLS)
PP PD PP PP PP PP
TERMO -.863 -.791 .557 408 -.316 .590
INDEP. (-2.063) | (-1.799) | (3.033) | (1.497) (-.603) | (3.003)
H 6.208 5.144 10.561 14.833 10.956 | 13.890
(1.713) (1.255) | (2.490) | (3.305) (2.201) | (3.288)
RM .012 .012 621072
(3.748) (3.756) (1.724)
MOQ 2.444 1.206 .251
{1.702) | (1.065) (.221)
DP 37%10°2 | .21 +107% 2 %1072
(1.423) (.757) (.648)
K/L -.023 -.021
{-.162) (-.142)
IDEV - -.014 -.015 -.011
(-3.334) | (-3.466) | (-2.153)
TMDD : 011 014
(1.908) : (2.295)
TX 62x1073
(.971)
™ 121072
(.141)
DW 1.653 1.487 1.794 1.837 1.849 1.554
R? .660 .541 .385 487 450

.668
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No quadro 3.22 apresentam-se os resultados distinguindo as produtividades
associadas a dois subconjuntos: as empresas domésticas { publicas e privadas
nacionais ) e as firmas privadas nacionais. O primeiro indicador de produtividade
representa-se pela varidvel PD e o segundo por PP.

Como seria de esperar, verifica-se que os resultados sao mais significativos
quando se tomam isoladamente as firmas nacionais ( ou seja, quando a varidvel
endégena é PP ) o que, em nossa opinido, se deve a dois factores:

- nas empresas publicas, face ao trade-off entre produtividade e manutengao
dum nivel elevado de emprego, tem-se previlegiado o segundo objectivo;

- 0 Sector Empresarial do Estado é um grupo estratégico que, para além de
estar protegido estatutériamente ( lei de bases das empresas piblicas ) e
através da lei de delimita¢iao®®, tem poder negocial para impedir o estabele-
cimento de filiais das multinacionais vocacionadas para a produgao de bens
com os quais tem elevadas elasticidades de substituigao; digamos que, neste
caso ha uma reversao da relagio de causalidade do tipo PD => IDEV , isto
é, a baixa produtividade das empresas piblicas conduz os decisores a impedir
a entrada de empresas estrangeiras que exergam pressao competitiva sobre
as EPs ou, em alternativa, a negociar com aquelas as quotas de mercado de
ane podem usufruir.

Comparando os resultados das duas primeiras colunas do quadro 3.22 ( regres-
sdes que tém PP e PD como varidveis endégenas ) verifica-se que existem duas
variéveis que deixam de ser significativas na equagao PD: os graus de concentragio
e de diferenciacio do produto. Significa isto que a estrutura de mercado, tal como
seria de esperar, nao influéncia decisivamente a eficiéncia das empresas piblicas.

Os factos acabados de referir tornam explicita a existéncia de comportamen-
tos heterogéneos entre firmas privadas e piiblicas, o que torna imprescindivel uma
anélise separada dos dois subconjuntos de empresas. Face a esta situagao, previle-
giamos a anélise das determinantes da produtividade média das firmas privadas

nacionais, remetendo para um trabalho posterior a anélise do comportamento das
EPs.

Nos 32 sectores considerados verifica-se que a produtividade das firmas pri-
vadas nacionais é influenciada positivamente pelos graus de concentracao e de
diferenciacio do produto ( neste iltimo caso, com um nivel de significancia de
apenas 20% ), bem como pelo nivel de qualificacdes da méao de obra que é a
varidvel que tem maior significincia estatistica.

33Estamos a referir-nos ao nosso periodo de observagio ( 1977-82 ).
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Embora a remuneragio média da mao de obra RM seja um indicador do seu
nivel de qualificagdo, o OLS nao é consistente neste caso visto que a a produtivi-
dade média e RM se determinam simultaneamente®. Por isso mesmo se utiliza a
variavel

MOQ= PESSOAL OPER}'\RIO/ EMPREGO TOTAL

como prozy do nivel qualitativo da mao de obra. Esta dltima varidvel continua a
influenciar positivamente a produtividade média embora seja menos significativa
que RM devido ao seguinte:

- asimultaneidade entre a varidvel endégena e RM pode conduzir a uma sobre-
avaliagao da verosimilhanga do coeficiente associado a esta dltima variavel;

- MOQ tem limitacbes enquanto indicador do nivel qualitativo da mao de
obra.

O coeficiente associado & intensidade capitalistica da producdo K/L nao tem o
sinal esperado nem é estatisticamente significativo; mais uma vez se verifica que um
indicador que é constituido com base no stock de capital nao tem verosimilhanga,
o que leva a questionar o conteido informativo daquelas séries.

O grau de penetragio das multinacionais parece ndo influenciar positivamente
a produtividade média das firmas domésticas. Antes pelo contririo, verifica-se
existir uma correlagao negativa e significativa entre aqueias duas varidveis.

Repare-se que a produtividade média PP e a propor¢ao do output das fili-
ais IDEV sao determinados simultaneamente e com sinal idéntico pelas mesmas
varidveis. Com efeito, as multinacionais tendem a penetrar mais nos sectores que
exigem mao de obra mais qualificada, mais capital intensivos ou que tém graus de
concentracdo e de diferencia¢ao do produto mais elevados.

Para ultrapassar o problema da inconsisténcia dos estimadores QLS, rees-
timdmos as equagdes analisadas anteriormente, utilizando o 2SLS. Como varidvel
instrumental para IDEV toméamos,

IDEV = &; + &;.RM + 8. KOBP + 8,.DP + &.TM

No quadro 3.23 apresentam-se as estimativas para os parametros da fungao
produtividade otidas através do 2SLS. O coeficiente associado a IDEV é sempre
positivo embora seja estatisticamente significativo apenas num caso (e com um

#Com efeito, as remuneracdes sio uma componente do VAB.
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QUADRO 3.23 - ESTIMATIVAS PARA AS FUNCOES PRODUTIVIDADE

(28LS)

TERMO || .493 444 2.045 2.759 448
INDEP. | (2.432) | (2.241) | (1.126) | (2.553) | (2.309)
H 12.692 | 15.363 4.656 1.299 | 15.932

(2.929) | (3.428) (.452) | (.170) | {3.910)
MOQ -.428 -.966 -.873 -.855 | -.868

(-326) | (-.738) | (-.616) | (-.613) | (-.693)
TMDD 024 027

(1.668) (2.605)

IDEV 019 |.44+10°2|.8%10°2

(1.902) | (.336) (.493)

I Tx -.066 -.095
(-.860) | {-2.050)

R? 443 .501 459 454 498
DW 1.828 1.912 1.775 1.728 | 1.907

nivel de significincia de 10%), isto é, o grau de penetragao das multinacionais nao
parece influenciar decisivamente a produtividade sectorial.

Tal como acontece com o capital estrangeiro, também ¢ interessante averiguar
até que ponto o comércio externo { a quota de mercado das importagoes e a
proporgio do output exportado ) influencia a produtividade de cada sector.

A pressio competitiva das importagdes é medida através de dois indicadores:
TM e TMDD. O primeiro corresponde a tradicional quota de mercado sectorial
das importagdes enquanto que o segundo se define do seguinte modo:

TMDD =TMD .TM

onde, TMD é uma dummy que assume o valor 1 se TM > .20 e o valor 0 nos
restantes casos.

Pode-se constatar no quadro 3.22 que apenas a varidvel TM DD influencia
a produtividade significativamente e com sinal positive. A utilizacao da dummy
multiplicativa TM DD equivale a estabelecer uma particao da indistria transfor-
madora em dois subconjuntos: os que defrontam importagdes competitivas e os
restantes { em que se inclue os sectores fechado e exportador ). Deste modo, o
resultado obtido pode ter a seguinte leitura: as importagoes apenas t€m efeitos na
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eficiéncia das firmas domésticas quando a sua quota de mercado atinge um limiar
minimo.

Tal como acontecia com o IDEV, também aqui se poe o problema de PP e
TMIDD serem determinados simuitaneamente o que conduz a que o OLS seja um
estimador enviezado e nido garanta a consisténcia das estimativas. A utilizacao
do 2SLS% nao conduz a uma alteracio significativa do valor nem do sinal do
coeficiente associado a TMDD e garante a sua verosimilhanga ( ver quadro 3.23 ).

Portanto, nao existem razdes para rejeitar a hipétese de que a pressao compe-
titiva das importa¢des conduz a um ajustamento, por parte das firmas domésticas,
tendente & minimizacao dos custos de produgao e ao aumento do nivel de eficiéncia.

Finalmente, quanto ds exportacdes verifica-se que estas ndo influenciam signi-
ficativamente a produtividade sectorial qualquer que seja o método de estimacgao
que se utilize { OLS ou 2SLS ).

Os resultados explicitados neste ponto permitem confirmar que a penetragao
das importagdes tem efeitos benéficos em termos de bem estar.

Verificdmos na secgio 2 que o aumento da quota de mercado das importagoes
restringe os lucros sobretudo nos sectores mais concentrados. A questao que se
punha era saber se este efeito negativo sobre os lucros resultava duma variagao
negativa dos precos relativos ou dum aumento dos custos médios. As estima-
tivas obtidas neste parigrafo permitem concluir que a pressao competitiva das
importacoes conduz a uma afectagao mais eficiente dos recursos o que sugere que
existe um impacto duplamente positivo sobre o excedente global: aumenta o exce-
dente do consumidor devido 4 diminui¢do dos precos enquanto o excedente dos
produtores diminue { se tomarmos como referéncia o equilibrio autércico ) menos
do que seria de esperar devido 4 diminuicio dos custos médios.

Em relacido 4s exportagoes verificimos anteriormente que havia indicios de
que os exportadores seguiam estratégias de discrimina¢io o que penalizava os
consumidores domésticos que, em consequéncia deste comportamento, adquiriam
menores quantidades a precos mais elevados. Contudo, o decréscimo do excedente
do consumidor poderia ser mais do que compensado pelo acréscimo do excedente
do produtor se as exportagbes conduzissem a uma afectagao mais eficiente dos
recursos. Os resultados obtidos neste tépico permitem concluir que as vendas ac

35 A varidvel instrumental para TMDD é
TMDD = TM.TMD

onde, o
TM = —-26.659+ .271.RM + 1.83K/L — 199.17.H + .016.DP

é uma equagio que permite explicar o comportamento da quota de mercado das importagdes. Esta
questio nio é desenvolvida agui porque serd retomada na secgio 4.
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exterior nio conduzem a ajustamentos que levem a uma redugao dos custos o
que implica que nado haja um efeito de compensagio do decréscimo verificado ‘no
excedente do consumidor.

Os efeitos da implantacao do IDE sobre o excedente global sao indeterminados
visto que nao foi possivel precisar se o impacto negativo sobre os lucros se deve a
uma variagao negativa dos pregos e/ou a um aumento dos custos.
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4 INTERDEPEND?NCIA ENTRE LUCRATIVIDADE,
CONCENTRACAO E ABERTURA AO EXTERICR

Evidencidmos na parte tedrica que nao era correcto assumir a priori a exoge-
neidade de todas as varidveis independentes da fungao lucratividade e concentragiao
basicamente por duas razoes*®: o niimero de firmas estabelecidas no mercado é
endégeno; no processo de tomada de decisGes, algumas varidveis sdo determinadas

simultanearnente.

Com efeito, uma elevada lucratividade incentiva a entrada de novas firmas
{(domésticas e/ou estrangeiras) bem como a expansido do grupo competitivo o que
acaba por influenciar o grau de concentragéo,o crescimento das vendas (das firmas
domésticas e estrangeiras), etc.

Por outro lado, a maximizacdo do lucro pode ser obtida através da manipu-
lagao simultinea de uma gama de varidveis, tais como sejam, o prego, o stock de
capital, as despesas de publicidade, a afectaczo do output aos varios mercados e
as decisOes relativas 4s barreiras a entrada.

A interacgao entre as varidveis dependentes e explicativas pode mesmo existir
em contextos em que a estrutura de mercado é exégena, ou seja, quando o niimero
de firmas é fixo. Com efeito,no capitulo 2 verificimos que ainda que o ntimero de
firmas estabelecidas seja constante, existem choques exégenos {alteragio do gran
de colusdo ou da elasticidade procura) que afectam simultaneamente a lucrativi-
dade e a concentragdo (na medida em que implicam que haja uma redistribuigao
das quotas de mercado interfirmas).

Tal significa que a taxa de mark-up e as varidveis independentes sdo determi-
nadas simultaneamente.

Por isso mesmo, autores como STRICKLAND e WEISS [1976], MARTIN
[1979], PAGOULATOS e SORENSEN [1981] ¢ TEIN-CHEN-CHOU [1986] uti-
lizaram modelos de equacdes simultineas para obviarem a inconsisténcia dos es-
timadores, endogeneizando varidveis como o grau de concentragdo, a quota de
mercado das importagdes e a proporgao do output exportado.

. No entanto, a concentracao H e as componentes importada TM e exportada
TX bem como o o peso relativo do IDE nao sao necessariamente enddgenas;as
razoes sao vérias e algumas delas resultam de especificidades da economia por-
tuguesa.

Com efeito, pode nao existir retroac¢ao da lucratividade sobre a concentragao
se houver impedimentos legais & entrada (como acontece com as leis do condi-
cionamento industrial e da delimitagdo dos sectores) ou a politica industrial criar

3680bre este tema vejam-se MORRIS et alii ed. [1986].
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condigdes para a manutencio de firmas ineficientes que noutras condigoes seriam
obrigadas a abandonar o mercado (polftica de subsidios, isengoes fiscais e incen-
tivos financeiros).

A retroaccao da lucratividade e concentracdo sobre as importacoes e ex-
portagdes nao tem impacto significativo desde que as vantagens comparativas e
a politica comercial se sobreponham aos efeitos decorrentes da estrutura de mer-
cado. No caso portugués, a auséncia de retroacgao é acentuada pela importancia
que assume a proteccao nao tarifaria.

O modelo de equagbes simultdneas (em que as varidveis endégenas sdo, para
além da lucratividade LU, a concentagao H e as componentes importada TM e
exportada TX) pode ter duas estruturas alternativas (ver figura 3.2):

- o modelo é integrado se prevalecem as relagoes de interacgdo ou de circular-
idade causal (esquema a);

- o modelo ¢ hierarquizado se predominam as relagoes de causalidade hierdrquica
de que o esquema b) é um caso particular.

Apesar de no caso portugués existirem condigoes que nos permitem inferir
que se ajusta uma estrutura causal hierérquica, continua a fazer sentido efectuar
um teste de causalidade visto que nao é de todo claro que as importagdes e/ou as
exportagoes nao sejamn determinadas pela estrutura de mercado se considerarmos
que a politica comercial ndo é exdgena mas que é influenciada pelas actividades
de lobbying exercidas pelos grupos de interesses.

Se admitirmos que a capacidade negocial dos grupos de pressao depende das
suas performances econémicas (da lucratividade) e/ou do seu poder de mercado®”
(da estrutura de mercado), entdo, o grau de protecgdo e, em consequéncia, os
fluxos de comércio sao influenciados pela configuragao dos mercados.

Em sintese: a endogeneizacdo da politica comercial pode conduzir A interacgao
enire lucratividade, concentragao e integragao internacional.

O teste desenvolve-se em duas fases.

Na primeira estuda-se a exogeneidade,em relagao a lucratividade, da quota
de mercado das importagoes, da proporgao do output exportado, do grau de pe-
netra¢ao do IDE e da concentracao.

Repare-se que este teste nao permite rejeitar a existéncia de retroacgao da
concentrago sobre os fiuxos do comércio externo e do IDE. Por isso mesmo, numa

37Pode ver-se uma aplicagio deste tema ao caso portuguds em SOUSA [1989].
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FIGURA 3.2 - ESQUEMAS DE CAUSALIDADE

a) MODELO INTEGRADO
[ LUCRATIVIDADE |

pd

CONCENTRAGAOQ - [T TM, TX, IDE

b) MODELO HIERARQUIZADO

- TM, TX, IDE
' A

¥

I

CONCENTRACAO

H

i
:
]
L
L

4
UCRATIVIDADE

203



segunda fase efectuaremos o ensaio da hipétese de TM e T'X determinarem exo-
genamente o grau de concentragao.

No diagramab) da figura 3.2 apresentam-se, a tracejado, o sentido das retroacgoes
que se pretendem testar, respectivamente, nas fases [ e IL

4.1 A FUNCAO LUCRATIVIDADE E A EXOGENEI-
DADE DA CONCENTRAGAO, QUOTA DE MER-
CADO DAS IMPORTACOES, PROPORCAO DO OUT-
PUT EXPORTADO E IDE

Antes de iniciarmos os testes empiricos, faremos uma breve exposi¢io dos
procedimentos metodolégicos utilizados na sua execugdo.

Admitamos que o modelo é constituido por equagoes lineares que tém a ex-
pressiio genérica que se apresenta seguidamente:

( L' = oo+ ayH + aaTM + asTX + a JDEV + K 04424 + U
| H = fo+ Gl + . TM + 3sTX + B IDEV + S BuriZa + Uy

 TM =bo+ 6L + 6 H+ 5 8,.: 25 + Us

TX =4 + 1L +7H + T4 124 %0 + Uy

\ IDEV = po + pi L' + paH + 55 pi21: 25 + Us

onde Z;; é a variavel exégena ¢ da equagdo j.

Seja:

L'= ao+aH+aTM +asTX + auIDEV + T a2t )
baVy + b3V + byVy + b5 V5 + €.

onde,

Vo= TM —TX 8,,:7s;
f’g =TX — E,{{__‘l Yorilai
Vi=H -5 B4y 2

Vs = IDEV — K by 1. 76
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No anexo 2 demonstra-se que, se os parimetros by, bs, by e bs nao forem
estatisticamente significativos, H, TM, TX e IDEV nao sao endégenos.

Antes de passarmos ao teste de hipdteses, temos de explicitar as formas
analiticas das equagdes do modelo. As fungdes lucratividade e concentragio tém
as expressoes definidas mais atrés. Quanto ds fungGes que tém, como varidvel
endégenas, as importagdes, exportacdes e o IDE hé que fazer uma breve referéncia.

A quota de mercado das importagGes tem basicamente as seguintes determi-
nantes:

- as que correspondem ao comércio intra-industrial e que se relacionam com a
estrutura de mercado e as performances das firmas (H e L');

- as relativas ao comércio inter-industrial e que siao traduzidas pela dotagao
‘dos factores (a intensidade capitalistica K/L e a proporgao da méao de obra
qualificada MOQ);

- a protecgio comercial: com o indicador DP pretende-se traduzir o facto
das barreiras aduaneiras serem especialmente restritivas para os bens de
consumo; inclue-se, ainda, a varidvel EP devido & imposicdo de protecgao
nao tarifiria nos ramos em que estdo estabelecidas as empresas piiblicas.

A proporgio exportada do output total TX tem determinantes comuns com
TM: a estrutura de mercado e a dotacio dos factores. Naturalmente que se
excluemn, no caso das exportagdes, as varidveis que reflectem a protecgao comercial.
Por outro lado, consideram-se determinantes que ndo foram incluidas na equagao
TM como é o caso das barreiras & entrada; admite-se, assim, que em alguns
sectores, as firmas sao incentivadas a exportar tendo em vista uma exploragao
mais eficiente das suas economias de escala.

Finalmente pressupde-se que a distribui¢io intersectorial do afluxo de IDE
é influenciada pela estrutura de mercado (H, L' e DP), e a dotagdo de factores
(K/L e MOQ). Para além disso, devido 4s vantagens especificas das firmas multi-
nacionais, estas tendem a penetrar nos ramos em que existem barreiras & entrada
mais restritivas.

A partir das equagdes H, TM, TX e IDEV , cujos resultados sao apresentados
no quadro 3.24, podemos calcular os residuos Vi, V3, V4 e V5 associados a cada
uma delas e, finalmente, estimar as equagdes lucratividade propostas no quadro
seguinte.

Comecemos por analisar as trés primeiras colunas do quadro 3.25. Os co-
eficientes associados aos residuos Vi, V3, V; e V5 sdo, em quase todos os casos,
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QUADRO 3.24 - A ESTRUTURA DE MERCADO E O GRAU DE
INTEGRAGCAO: ESTIMACAO DE EQUACOES EXPLICATIVAS

™ TX H IDEV
TERMO 1.233 1.602 2.042 -.193
INDEPENDENTE || (1.011) (1.058) (3.070) (-1.387)
K/L .088 -.009 -.029
{1.149) (-1.010) (-.458)
MOQ 1.258 -.975 602
(1.923) (-1.178) (1.177)
DP -.528 -.118
(-2.901) {-.829)
EP -.162 .069 -.043
(-1.482) (1.201) (-.498)
VBP -.851 -977 -1.633
| (--862) (-771) (-2.919)
DMEDM -.306 .836 -.120
(-.551) (2.656) (-.295)
DME ~.36%107%| .54x107°% | .14 107°
(-.294) (-986) (2.032)
DMEKO 1241078 | —.13%107%{ —.50% 10"
(.812) (-2.207) (-.539)
DM —17%107% | .20+10°°
(-.900) (.345)
DRC .261 -.127 .384
(1.048) (-1.148) (2.565)
R? 423 .335 T 542
DW 1.403 2.254 2.102 2.252
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QUADRO 3.25 - TESTE DA EXOGENEIDADE DAS VARIAVEIS H, TM, TX

E IDE
LU M LSK LU M LSK
TERMO -2.278 -20.960 -3.804 .153 ,406 .158
INDEP. (-.643) (-1.846) (-.893) (10.490) | (10.245) | (5.459)
VBP 1.759 16.238 2.940
(.656) (1.889) (-891)
DP 317 1.235 .299
(1.560) (1.898) (1.196)
IDEV -.203 112 066
(-.942) (.162) (.250)
H .893 7.658 1,791
(.768) (2.048) (1.247)
™ 461 2.143 500
(1.170) (1.697) (1.217)
TX 324 2.285 558
(.754) (1.661) (1.055)
DME 18%10°% ] —.34%10°%{ —.28 %10~
(.251) (-1.401) (-.031) |
DMEDM -.710 -5.578 -.781
(-.824) (-2.019) (-.736)
DMEKO || 44%10°7 | .77«10°% | .23+ 1077
(.375) (2.042) (.150)
Va -.468 -2.125 -.787 -.063 -.187 -.031
(-1.242) | (-1.758) (-1.694) | (-.727) (-.764) | (-.176)
Vs -.379 -2.367 -.556 -.050 -127 -.082
(-.884) (-1.723) (-1.054) (-.541) {-.503) (-.444)
Vi -.710 -7.767 -628 | .349 .329 1.234
(-.586) (-1.998) (-.420) (1.673) (.580) (2.985)
Vs 125 -.425 043 011 —.18+10"2 | .133
(.450) (-.477) (.125) (.063) | (—.39%107% | (.405)
R? 768 627 .929 .216 .091 376
DW 1.607 1.994 2.564 1.486 1.601 2.295
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FIGURA 3.3 - A RECURSIVIDADE PARCIAL DO MODELO

CONCENTRAGAO INTEGRAGAO
[

e

IR LUCRATIVIDADE -

estatiscamente nao significativos. No entanto, pode argumentar-se que este resul-
tado deriva do facto de, nas trés equagdes existir um elevado grau de multicoline-
ariedade.

Por isso mesmo estimémos as equagdes lucratividade (LU, M e LS K) tomando
como varidveis independentes apenas os quatro residuos. A partir destas dltimas
trés equagdes ¢ possivel retirar as seguintes conclusoes:

- as varidveis Va, V3, V} e V5 ndo determinam conjuntamente LU e M visto
que, para um nivel de significincia de 5%, o limite superior da regido de
rejeicao da estatistica F é 2.84:-

- quando a varidvel endégena é LS K ,apenas o residuo V, (associado & equagéo
concentragio) é estatisticamente significativo.

Estes resultados sugerem que b; = by = bs = 0 (sdo os coeficientes associados
aos residuos na equacio (1) ), ou seja, existem razdes para nao rejeitar a existéncia
de exogeneidade das varidveis TM, TX e IDEV face a fungdo lucratividade; em
consequéncia, o modelo é recursivo e qualquer das equagdes pode ser estimada, em
relacdo a estas varidveis, pelo método OLS (ver figura 3.3).

Quanto ao residuo V; associado & equagdo concentragao, existe um caso em
que aqueles sio estatisticamente significativos a um nivel de 5% (equacio LSK )
este facto suscita suspeitas de que existe interacgido entre a lucratividade e a con-
centragio (ver figura 3.3).

A interdependéncia entre H e L' resulta, em contextos dinamicos, do facto da
mobilidade dos factores se fazer sempre em beneficio dos mercados em que existem
lucros anormais; com efeito, as firmas tendem a entrar nos ramos mais lucrativos,
podendo, deste modo, alterar o grau de concentragdo. No entanto, verificdmos no
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QUADRO 3.24 - A ESTRUTURA DE MERCADO E A EXOGENEIDADE DO
COMERCIO EXTERNO E DO IDE

TERMO 064
INDEPENDENTE | (1.684)

Ve .168
(:717)

Va 094

(.426)

Vs -.531
(-1.568)

R? 115

DW 2.318

capitulo 1 que, mesmo em termos estdticos, a concentragio e a lucratividade sao
interdependentes porque tém determinantes comuns (elasticidade procura-prego,
grau de colusao, assimetrias ao nivel dos custos médios, etc.).

Finalmente, repare-se que a inexisténcia de retroacgio de L' sobre TM reitera
a admissibilidade de nao se ter a interdependéncia tipica do modelo da firma
dominante. Como j4 dissemos anteriormente, a exogeneidade da quota de mercado
das importagoes resulta da circunsténcia de ser o governo a controlar, através da
politica comercial, a acgdo disciplinadora das importagdes.

4.2 A FUNCAO CONCENTRACAO E A EXOGENEI-
DADE DOS FLUXO0S DO COMERCIO EXTERNO

J4 verificimos que os fluxos do coméreio externo, a concentragio e o nivel de
IDE sao exégenos face A lucratividade. Resta-nos averiguar se existe interacgao
entre as importacdes, exportagdes, o IDE e a concentragao.

" Teoricamente nio existem muitos estudos que se tenham preocupado com os
efeitos da conceniragio sobre o comércio.

WHITE [1974] evidenciou que, em contexto de incerteza,(ver capitulo 2), a
quota de mercado das importagdes é tanto maior, quanto maior for o grau de con-
centracio. GLEJSER et alii [1980] verificaram que os sectores mais concentrados
tém maior propensao para exportar.

No caso portugués existem, como ji vimos, fortes razoes para pensar que os
fluxos de comércio sio fortemente determinados pelas vantagens comparativas e
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pela politica comercial. Portanto, a priori nao existem razoes para pressupor que
existe retroaccio da concentragdo sobre o comércio; no entanto, se admitirmos que
os sectores mais concentrados tém maior poder para influenciarem o governo nas
suas decisoes sobre as medidas de politica comercial, somos levados a concluir que
os instrumentos de politica sdo endégenos e que existe interacgao entre a estrutura
de mercado e a integragdo internacional.

O procedimento metodolégico adoptado serd semelhante ao utilizado anteri-
ormente para a fungio lucratividade. Seja, a fungao concentracgao,

H = f(?) + Cg.Vg + 03.V3 + Cs.Vs +U (2)

onde, f(Z) é o hiperplano estimado correspondente ao conjunto das varidveis ex-
plicativas {endégenas e exdégenas) de H; ¢;, ¢; e ¢3 sdo parametros; Vi, Vs e Vg
mantém o significado que lhes foi atribuido no tépico anterior.

Trata-se de testar, alternativamente, as duas hipéteses seguintes:

H, :cg=c3=c5=0 versus Hy:e#0, ¢3#0, ¢ #0

A ndo rejeicio da hipétese H, implica, em geral, que TM, TX e IDE se-
jam exégenos na fun¢ido concentragdo e, em consequéncia, que existe causalidade
hierirquica e recursividade perfeita.

A existéncia de uma forte multicolineariedade na equagao concentragao,quando
estimada na forma proposta em (2), leva-nos a apresentar no quadro 3.26 apenas
a regressao de H sobre os residuos V3, V3 e V5. Como se pode constatar naquele
quadro, os parametros associados aos resfduos nao tém, nem conjuntamente, nem
individualmente, a verosimilhanca estatistica minima que fundamente a néo re-
jeicAo da exogeneidade, face i concentragao, das varidveis TM, TX e IDE.

Nao queremos encerrar este tépico sem deixar de explicitar que o facto de nao
ser de rejeitar a exogeneidade de TM nao significar necessariamente que nao haja
retroaccio de H sobre TM. De facto, podem coexistir dois efeitos retroactivos de
sinal contrrio que poderdo tender a compensar-se e que, por isso mesmo, nao sao
detectiveis pelo nosso teste:

- os sectores mais concentrados -onde estao instaladas as empresas piblicas,
as filiais e as maiores empresas privadas nacionais - tendem a exercer pressao
sobre o governo, reivindicando medidas tendentes a proteger os sectores em
que estdo instaladas; no caso particular das multinacionais, a retroacgio
negativa sobre as importagoes pode dever-se a acordos inter-firmas multina-
cionais relativos a quotas de mercado internacionais;
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- por outro lado, os sectores mais concentrados tendem, em contexto de in-
certeza, a fixar pregos mais elevados no mercado interno o que torna a politica
do preg¢o limite das firmas domésticas menos eficiente e conduz a uma pene-
tragao mais acentuada das importagoes.

Apesar de os resultados sugerirem que T'M, TX e IDEV sao exdgenos nas
fungdes lucratividade e concentragio, nao deixdmos de reestimar aquelas fungoes
utilizando o 2SLS. Os resultados apresentados no anexo 8 permitem concluir que
a utilizagdo deste estimador nio altera nem o sinal, nem a significincia estatistica
dos parametros, mantendo-se assim vilidas as conclusdes obtidas nas duas secgoes
anteriores.
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CONCLUSOES GERAIS

Analisimos o impacto da integracao internacional da economia portuguesa
tomando como dominio de observacao o periodo 1977-82.

Os resultados a que chegimos permitem-nos obter respostas claras relativa-
mente aos efeitos, em termos positivos, decorrentes da integragao. J4 o mesmo nao
acontece no que diz respeito d4s implicagoes normativas em que subsistem algumas
ambiguidades quanto aos ganhos e perdas que podem advir de uma cada vez maior
integracao na economia internacional.

Apés uma referéncia a estes dois tépicos, faremos uma breve reflexao sobre os
ensinamentos que, a partir deste estudo, se podem inferir relativamente a politica
industrial em Portugal. Encerraremos estas conclusoes explicitando as limitacdes
e possiveis extensoes deste trabalho.

1 - IMPACTOS DA INTEGRACAO EM TERMOS POSITIVOS

A - A DISCRIMINACAO DE PRECOS NO SECTOR EXPORTA-
DOR

Existem indicios de que as firmas exportadoras prosseguiram uma es-
tratégia de discriminagido de pregos!, isto é, fixaram precos diferenciados nos
mercados interno e externo. Esta circunstincia deveu-se ao facto do sector ex-
portador ter sido fortemente protegido, no mercado interno, da concorréncia das
importacoes e, consequeﬁtemente, ser confrontado com elasticidades procura dife-
renciadas em ambos 08 mercados.

Ao procurarmos identificar as implicagdes decorrentes da existéncia de ex-
portagoes sobre a concentrac¢io, verificimos que existiam dois factores que geravam
uma redistribuicio das quotas em beneficio das firmas de maior dimensao:

- em primeiro lugar, porque sao as que tém vantagens especificas face & in-
certeza que se deve as flutuagdes cambiais ou & existéncia de informacao
imperfeita em relagdo aos pregos ou & procura internacional;

- em segundo lugar, as politicas promocionais tém efeitos redistributivos nas
quotas que beneficiam as firmas de maior dimensao mesmo que os critérios
de afectagao dos subsidios, isen¢Oes ou incentivos sejam neutros em relagao
A dimensao.

1Sobre este assunto veja-se SANTOS [1989] onde se chega a conclusdes idénticas em relagio a
este tema.
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No entanto, os efeitos potenciais sobre a concentragao no sector exportador
nao conduziam i esperada redugao dos custos médios basicamente por duas razdes.

Em primeiro lugar, Portugal especializou-se nos bens tradicionais em que
as economias de escala sao pouco relevantes o que significa que o aumento da
producio ndo conduz necessariamente i redugido dos custos.

Em segundo lugar, a elevada protecgao de que beneficiou o sector exportador
tornou possivel a coexisténcia de firmas ineficientes e de outras que utilizavam
processos produtivos que lhes permitiam produzgir a custos médios baixos e usufruir
de lucros anormais.

B - A ACCAO DISCIPLINADORA DAS IMPORTACOES

O aumento da quota de mercado das importagoes suscitou uma alteragio
dos pregos relativos visto que a pressao competitiva internacional conduziu a uma
reducio dos pregos domésticos nos sectores em que se verificou a penetragao das
importacoes. Este efeito é tanto mais acentuado quanto maior for o grau de
concentracao visto que sdo os sectores com maior poder de mercado potencial os
mais penalizados pela concorréncia internacional.

Para além disso, os resultados obtidos indiciam que o aumento da quota de
mercado das importagoes tem, ceteris paribus, um efeito positivo na eficiéncia visto
que os custos médios de produgao das firmas domésticas diminuem.

VerificAmos que nos sectores que defrontavam importacdes competitivas (pelo
megos naqueles em que as EPs ¢/ou as filiais tinham peso reduzido), & medida
que aumentava a quota de mercado das importagoes se verificava o seguinte:

- diminuiam os desvios padrdes das quotas e dos lucros médios das firmas
domsésticas o que poderd significar que a pressao competitiva internacional
conduziu A saida das firmas pertencentes ao subconjunto das menocs efi-
cientes;

- aumentava a produtividade média o que, em principio, se deveu i redis-
tribuicao das quotas em beneficio das firmas domésticas com menores custos.

C - O EFEITO COMPETITIVO DO IDE

Os resultados sugerem que o IDE exerceu um efeito negativo na rendibi-
lidade das firmas domésticas.

Em primeiro lugar, este facto reflecte a circunstincia da coexisténcia de dois
grupos estratégicos (filiais e firmas domésticaz) no mercado interno ter dificul-
tado o estabelecimento de acordos que possibilitassem a existéncia de estratégias
colusivas.
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Em segundo lugar, os resultados obtidos sugerem que as filiais eram, apesar
da prdtica dos precos de transferéncia, mais rentdveis que as firmas nacionais. Este
facto indicia que as filiais tinham vantagens especificas sobre as firmas domésticas
o que as levava a ser, a par com as importagoes, uma das restri¢des disciplinadoras
do poder de mercado doméstico.

Ao contrdrio do que seria de esperar, mesmo nos mercados em que as fili-
ais detinham uma quota de mercado elevada, estas nao se aproveitavam da sua
situacdéo de dominéncia para usufruirem de lucros superiores dqueles que seriam
obtidos pelas firmas domésticas em condigoes idénticas.

2 - IMPLICACOES DA INTEGRACAO EM TERMOS
NORMATIVOS

Na abordagem teérica verificimos que existiam ambiguidades quanto aos ga-
nhos e perdas decorrentes da integracao internacional. Nesta situagio ndo é de
estranhar que essas indeterminagoes se tenham também verificado na aplicagao ao
caso portugués como teremos oportunidade de ver em seguida.

A - O CRESCIMENTO DO SECTOR EXPORTADOR

Os comportamentos dos agentes envolvidos no sector exportador por-
tugués indicam-nos que os seus efeitos em termos de bem estar sao parcialmente
indeterminado:

- por um lado, as estratégias de discriminagdo tiveram efeitos negativos no
excedente do consumidor visto que houve uma redistribuicdo em beneficio
das firmas domésticas;

- por outro lado, as ji referidas caracteristicas das politicas industrial e comer-
cial, bem como, a especializacao tipica do nosso sector exportador impediram
que os efeitos potencialmente competitivos decorrentes das vendas ao exterior
(alargamento do mercado e aumento da pressdio competitiva) se reflectissem
numa reduc¢ao dos custos médios.

Para além disso, qualquer que seja o impacto global sobre o excedente to-
tal hd que explicitar que o crescimento do sector exportador levanta, com toda a
pertinéncia, o problema do trade-off entre bem estar e equidade. De facto, o cresci-
mento do sector exportador foi obtido & custa de uma transferéncia do excedente
de todos os restantes agentes em beneficio das firmas exportadoras.

B - AS IMPORTACOES COMPETITIVAS

Os resultados obtidos sugerem que se verificaram simuitaneamente dois
efeitos & medida que aumenta a quota de mercado das importacoes:
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- existe uma reducgao dos preqos relativos que provocou uma redistribuicao do
excedente em beneficio do consumidor;

- a perda do excedente dos produtores domésticos é, pelo menos parcialmente,
compensada pela diminui¢io dos custos médios.

Quanto ao excedente total nao é possivel obter uma resposta inequivoca.
Contudo, os resultados tedricos ¢ metodolégicos explicitados nos capitulos 1 e 2
indicam-nos que existe uma probabilidade elevada do efeito global sobre o beneficio
social ter sido positivo nos sectores que defrontaram uma pressio competitiva
crescente das importagoes.

C - A IMPLANTACAO DAS MULTINACIONAIS

Nos sectores onde estio instaladas as filiais existiu uma redugido dos
pregos relativos que beneficiou os consumidores. Para além disso verifica-se que
as multinacionais, quande sio dominantes no mercado interno, nao usufruem de
maior lucratividade média do que as firmas domésticas em situagao idéntica.

No entanto, e ao contririo do que acontece no caso das importacoes, a penetra-
¢ao do capital estrangeiro nao parece ter suscitado os ajustamentos nos processos
produtivos que conduzissem a uma redugao nos custos médios.

Estes resultados sugerem algumas ambiguidades quanto ao beneficio decor-
rente da instalagio das filiais no espago econdmico portugués. A questao que fica
sem resposta ¢ a seguinie: serd que os provaveis efeitos negativos no excedente das
firmas domeésticas decorrentes da penetracdo do capital estrangeiro (resultante do
decréscimo da quota de mercado das firmas domésticas e da manutengao dos cus-
tos médios) é mais do que compensado pelo impacto favorivel sobre o excedente
do consumidor?

3 - IMPLICACOES PARA A POLITICA INDUSTRIAL NUM
CONTEXTO DE INTEGRAGAO

A teoria sugere que a dimensao relativa das firmas nao é condigio sufi-
ciente para que se verifiquem lucratividades elevadas.

Da anélise empirica parece resultar que em Portugal, o sinal e, sobretudo,a
intensidade da correlacao entre a lucratividade e a concentracao se deve & filosofia
que tem estado subjacente & politica industrial: as firmas domésticas tém possi-
bilidades de usufruirem dos beneficios potenciais associados ao poder de mercado
porque sao protegidas da concorréncia potencial das novas firmas que procuram
entrar no mercado e/ou da concorréncia internacional.
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Esta orientacao de politica industrial moldou, de forma decisiva, as carac-
teristicas centrais dos mecanismos de ajustamento na indistria onde prevalecia
um esquema de causalidade hierdrquica entre o grau de integracao, a estrutura de
mercado e a rendibilidade das firmas.

Esta situacdo deveu-se a circunstincia do Estado implementar uma estratégia
de politica industrial que lhe permitia controlar o grau de concentragao e, conse-
quentemente, a lucratividade: a imposigao de barreiras legais, o controle do inves-
timento directo estrangeiro, a politica proteccionista e a imposigao de custos nao
recuperiveis elevados 4s firmas entrantes.

A partir de 1983, os decisores tém procurado rever a sua filosofia de actuagio
numa perspectiva convergente com aquela que nos é sugerida pelos resultados que
obtivemos.

Ao longo deste trabalho tivemos oportunidade de realgar que a estrutura de
mercado é determinada por uma série de factores que geram desvios em relagao
3 concorréncia perfeita e que o Estado nao controla: os consumidores tém pre-
feréncias diversificadas, existem assimetrias na reparticao de rendimentos, nio
existe informacao perfeita, os custos de transporte nao sao nulos e os rendimentos
8d30 crescentes.,

Face a este contexto é plausivel uma estratégia que conduza a solugoes do
tipo second best; ou seja, dado que os mercados sao imperfeitos, cabe ao Estado
implementar medidas que gerem soluc¢bes que permitam minimizar as distorgoes
monopolistas induzidas por aquelas imperfeigoes. A iegislagdo publicada em anos
mais recentes fornece indicagoes neste sentido: abolicdo progressiva das barreiras
legais 4 entrada e a minimizagao dos custos nio recuperiveis?, promulgacio de uma
nova lei de defesa da concorréncia, bem como, de uma lei anti-trust e, finalmente, o
desmantelamento progressivo da protecgio aduaneira resultante da adesio & CEE?

O que distingue essencialmente esta estratégia daquela que prevaleceu até ao
principio dos anos 80 é que agora se procura potenciar os efeitos competitivos das
firmas entrantes e da concorréncia internacional.

Os resultados obtidos nos testes empiricos sugerem que a existéncia de uma
pressao competitiva disciplinadora, resultante de uma politica comercial menos
restritiva, conduz as firmas domésticas a ajustamentos nos pre¢os e nos custos
que indiciam, com uma probabilidade elevada, efeitos positivos em fermos de bem
estar. Para além disso, no capftulo 1 evidenciamos que a abertura ao exterior
proporcionava um aumento da diversidade e da qualidade dos produtos que bene-
ficiava os consumidores domsésticos.

203 aspectos mais relevantes referem-se 4s alteragdes na legislagio laboral e no funcionamento
do mercado financeiro,
3Nio esquecendo as perspectivas de criagio do Mercado Unico.
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No entanto, os resultados sio bastante mais ambiguos relativamente a outros
aspectos.

Em primeiro lugar ndo é claro que as medidas que procuram estimular a
instalacao das filiais das multinacionais tenham reflexos positivos em termos de
bem estar.

Em segundo lugar fica por demonstrar que algumas das politicas que visam
restringir o poder de mercado (politicas anti-trust e de concorréncia) se traduzam
num beneficio social efectivo: se, por um lado, verificAmos que conduzem a uma
alteragao dos pregos relativos que beneficiou o consumidor, por outro lado, per-
manecem dividas sobre os efeitos que aquelas medidas possam ter sobre os custos
médios de producgiol.

Nio podemos concluir este trabalho sem apontar algumas linhas de inves-
tigagdo que importaria desenvolver para aprofundar os resultados que obtivemos.

Em primeiro lugar, a metodologia utilizada no estudo empirico tem os seus
fundamentos tedricos essencialmente em modelos de equilibrio parcial. Este facto
tem a vantagem de permitir explicitar, de forma compreensiva, o comportamento
das firmas e 08 processos de ajustamento, mas é criticavel pelo facto de negligenciar
o efeito-rendimento e de considerar os pregos dos factores produtives como sendo

dados.

Naturalmente que existe um trade-off sobre o qual hd que reflectir: se é ver-
dade que existem beneficios decorrentes do conhecimento das interacgoes intersec-
toriais e intermercados quando se utilizam modelos de equilfbrio geral, também
é verdade que, devido 3 complexidade desses aspectos, se torna dificil identificar
os impactes sectoriais relacionados com aspectos relacionados com a estrutura de
mercado.

Em segundo lugar, na nossa analise assume-se implicitamente que o progresso
técnico é exdgeno. A pressio competitiva internacional crescente associada 3
adesio e a posterior criagdo do Mercado Unico vai tornar relevante a anslise das in-
teracgoes entre inovagao e a estrutura de mercado, bem como as implicagdes sobre
os custos dai decorrentes e 08 mecanismos de difusao e transmissao das inovagdes
3 escala internacional. E uma extensao interessante a este trabalho!

Por fim, deve referir-se que utilizimos o critério de Kaldor-Hicks na com-
paragao de solugoes alternativas o que pressupde implicitamente que a distribuigao

!E, portanto, sobre o excedente do produtar.

217



de rendimentos é irrelevante. No entanto, em situacoes como a do sector exporta-
dor em que existe um trade-off entre beneficio social e equidade, justifica-se uma
analise mais detalhada desta questao.
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ANEXO 1 - A CONCENTRACAO INDUSTRIAL

1 - ENDOGENEIZACAO DA CONCENTRACAO EM COUR-
NOT

Seja:
i = Pg;i — <qi, i"_"lsza '"sN

a fungdo lucro do produtor representativo s.

Admita-se que os oligopolistas se comportam de acordo com os pressupostos
de Cournot.

A partir das condi¢bes de primeira ordem do probiema de maximizagao do

lucro tem-se,

or dp
—=p+-=—¢q—-c=0
Og; P 3Qs'q

obtendo-se, apds convenientes alteragoes,
g C;
Z=F(1 - — 1
L -B0-2) (1

onde F é a elasticidade procura preco.

Agregando a expressdo (1) para as N firmas tem-se

1=y -5 ES

e ainda, By
- (oA
onde f;' é a quota de mercado do produtor i.

Apés substituir em (1) p pela sua expressdo em (2) tem-se, depois das devidas
simplifica¢bes, a seguinte expressao:

1 c?
H=—+(1-EN)}=
vl iy

4

' - - -~ - *
onde C, = %—i— é o coeficiente de variagio dos custos marginais.
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2 - A CONCENTRACAO DO GRUPO DOMINANTE

Como se pode ver em CLARKE e DAVIES [1982], o indice de conceniragao
para solugdes parcialmente colusivas é dado pela expressao seguinte:
1 E C?

- T - — Qe Ly
H—N+(1 Nl—a) N

Por analogia, o indice de concentragao do grupo dominante é:

1 E;—a, C? _E+0FEs
Hi= g+ -K320 % Ba= =

onde K é o nimero de firmas do grupo dominante.

Verifica-se imediatamente que:

8Ma =2B* % >0, B=1-K &=

8 = 28 Glrmfiayl > 0
%% = 2B Fl-iagtisgl > 0
e = 2B F[-KEHEHN > 0
&8s =28 %2[-—‘—“(1_&’1-5.)‘] >0

3 - A CONCENTRAGAO NO SECTOR EXPORTADOR
3.1 - INFORMACAO PERFEITA

Admitamos que temos dois duopolistas que se defrontam com a seguinte
fungao procura no mercado interno:

p=v—Pfqa, @t =qu+ q2
e, com fungoes custo do tipo,

C,‘ =CF + c,-q,z-, (J = 1,2)

Repare-se que esta fungao custo se distingue da proposta no anexo 3 devido
ao facto de se assumir que o parametro ¢ é distinto para as duas firmas.
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A maximizacao do lucro conduz 4s seguintes solucoes de equilibrio:

p.
G =qutgn=r) @o=-—
261

onde ¢q; e g; sdo, respectivamente, as quantidades produzidas pelos duopolistas 1
e2.

O grau de concentragao neste mercado é

H= sz(ﬁ)2 = Gl 4Gy
=il M ¢ S Y4

Admitamos que ¢; > ¢z, ou seja, a firma 1 é mais ineficiente que a firma 2. O
coeficiente de variacdo dos custos interfirmas C, aumenta se os custos da firma 1
aumentarem!. Nesta situagio tem-se

3H _ 2p} cafcr + ca)(c1 — ¢3)

- >0
de, (pic2 + piey)*

ou seja, a concentragio e o coeficiente de variagao dos custos estdo correlacionados
positivamente.

No capftulo 2 verificimos que uma variagdo negativa dos custos e/ou positiva
dos precos das exportagdes conduzia a um aumento das exportagoes.

Analisemos agora o efeito destas variagdes sobre a concentragdo. No caso dos
precos tem-se (2pds as devidas simplificagdes),
OH _ (2pic] + 2pc}) (mice + pica) — 2(c1 + ea) (pic] + picl
op; (Pic2 + pict)®

=0

o que significa que a variagao dos pregos das exportagoes tem uin efeito neutro na
concentragao.

Quanto 4s variacoes dos custos, admite-se que de; = de; = dé < 0, isto é,
ocorTe uma variagido negativa nos custos de tal forma que o desvio padrio dos
custos intra-indistria néo se altera. O efeito sobre a concentragio resultante de
tal variacao dos custos pode ser traduzido da forma que se apresenta seguidamente.

A partir de,

obtem-se .
2pi(e1 + ¢2)(er — ¢a){ea dey — ¢4 dey)

(picz + picy)*

dH =

10u se diminuirem os da firma 2 ou, ainda, se se verificarem simultaneamente as duas variagSes.
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e, tendo em consideragio que dc; = de; = de, tem-se, finalmente o seguinte resul-
tado:
dH _ _pr(cl + ¢z){cy — €3)®

= <0
de (picz + picy}*

Pressuponha-se agora que é atribuido um subsidio aos exportadores que é
proporcional ao output, isto é, corresponde 4s situagbes descritas nas alineas a) e
b) da tipologia proposta no ponto 1.2 do capitulo 2.

Admita-se ainda que se tém N oligopolistas. Nesta situagdo, o coeficiente de
variagao é obtenfvel da seguinte expressao:

\/{cl-—E)2+...+{c-—-E}3
Cvo = _.N
[
onde C é o custo marginal da inddstria.

A atribuicio de um subsidio fixado segundo uma proporgao s sobre o output
total conduz a seguinte expressao para o coeficiente de varia¢ao

\/[(Tl ~da)—{E—da)|*+...+[{car —ds}(E—ds}]?
Cn = N

t—ds
Em consequéncia fem-se:
dC, Cut c
e -1= -1>0
Oy Ogo E - ds

3.2 - INFORMACAO IMPERFEITA

Admita-se que se tém duocpolistas que defrontam condigoes semelhantes 4s
referidas anteriormente com a excepgio de terem de decidir em condigoes de in-
certeza. Neste contexto, o prego internacional é dado pela seguinte expressao:

pi“_"p:e

onde p! é o prego em divisas e € é a taxa de cimbio aleatéria.

As firmas procuram maximizar uma fungzo utilidade do tipo

U(r) = E(x) = AV ()]

Adoptando procedimentos semelhantes aos utilizados no anexo 3 é imediato
que

— O
=55 @< ¥; =Bl —- A;(1 - 5:‘)?]
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onde q; e g; séo as quantidades vendidas, respectivamente, pelos duopolistas 1 e
2 e 7; é o grau de incerteza e ¢; ¢ um paridmetro da funcao custo total.
O grau de concentragao H é dado pela expressdao seguinte:
2
_ Ficl + 736
(7162 + 7' 261)?
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ANEXO 2 - TESTE DE EXOGENEIDADE

Admitamos que o modelo é constituido por equagdes lineares que tém a ex-
pressdo genérica que se apresenta em seguida:

( LU = g + O!]_H + agTM + agTX + 2521 a3+.-Z1,- -+ U1
H = fo + ALLU + BaTM + BsTX + ik BssiZai + Us

TM = 8 + 6,LU + 85 H + 315 624: 25 + Us

| TX =Y+ LU + 12H + TE 72420 + Uy
onde Z;; é a varidvel exégena ¢ da equagdo j.
Na forma matricial, o modelo poderia ser apresentado do modo seguinte:

BY +TX =U

onde B e I' sdo as matrizes dos coeficientes, respectivamente, das variaveis endé-
genas e exégenas; Y e X sio as matrizes das observacdes correspondentes, respec-
tivamente, 4s varidveis endégenas e exégenas; U é o vector da varidvel aleatéria
residual.

O modelo serd recursivo e, consequentemente, a fungao lucratividade pode ser
estimada através do OLS se a maitriz B for triangular. No caso particular de se
verificar o esquema 2 (proposto na secgio 3 do capitulo 3), a estimagao equagdo a
equagao garante a consisténcia dos estimadores se:

B=b=7m1=1=0

€,
E(U,-,Uj) = {}, V.‘#J‘.

Por outro lado, as variaveis LU, H, TM e T X sao determinadas simultanea-
mente se algumas daquelas condigtes se nao verificar.

Sejam:
H=H,+V;, H =X Bs1iZ, Va= f2(LU) + T,
TM =TM, + Vs, TM, = 2[5 624:23, Vs = fa(LU) + Us

TX =TX,+ Vi, TX. = L& m4iZu, Va= fo(LU) + U,
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onde H,, TM, e TX, sdo as componentes de, respectivamente, H, TM e TX que
sio constituidas apenas pelas varidveis exégenas; V; (¢ = 2,3,4) sdo componentes
aleatérias que sdo funcdo de LU e de varidveis aleatérias residuais U; (i = 2,3,4).

GEROSKI [1982] e WU [1974] evidenciaram que a interdependéncia ou a
existéncia de causalidade hierdrquica podem ser testadas recorrendo aos seguintes
procedimentos:

1. Obtém-se as estimativas (V;) OLS dos residuos V; (i = 2,3,4) da seguinte

forma: . o
Vo=H — 3.5 Bavidai

Vs =TM — £K 62,:25

Vi=TX - T8 %iZ4

2. Procede-se & regressido da lucratividade LU sobre as varidveis explicativas
(H, TM, TX e Zy; em que i = 1,2,...,, K}) e as estimativas V3, V3 e V4 dos
residuos, isto é&:

Ky . . .
LU = ap + g H + asTM + asTX + Y 0542y + bV + bsVa + by Vi + €.

i=1
Demonstra-se que, se o8 parimetros by, b3 e by nao forem estatisticamente
significativos, 2 matriz de variincias-covaridncias é diagonal principal, ou seja:
E(UﬁUi) =0, t#]
e H, TM e TX nao sdao endégenas.
Trata-se portanto de testar alternativamente as seguintes hipéieses:
Hg: bg=b3=b4—_—'0
Hy: by #0,b3 #0,b,#0
Em geral, a nio rejeicao da hip6tese Hy (e, em consequéncia, E(U;,U;) =

0,V: # j) implica que H, TM e TX sejam variiveis exégenas. Contudo, existe
um caso particular em que tal conclusao nao é legitima.

Para ilustrar esta situagio concentremos, por agora, a nossa andlise no estudo
da interacgao entre LU e H. Substituindo LU na segunda equacgao do sistema de
equagdes (a fungdo que tem a concentragio H como varidvel endégena) verificamos
imediatamente que a expressao anterior contém uma componente aleatéria V' dada
pela expressao seguinte:

V ={8U+U)(1~ alﬁl)_l
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Como se tem,
Cov(U;, V) = [Cov(Uy, Us) + ﬂlcrf,l](l ~ Bray)!
a nulidade de Cov(Uy, V) pode interpretar-se de duas formas diferentes:

- 8Se Cov{U,;,U;) =0 e 3, =0 pode concluir-se que H é exdgeno;

- Se Cov(Uy,U;z) = 0 porque pyof;, = —Cov(Uy,Us) nio se pode afirmar que
H é exégeno (embora o OLS seja um estimador consistente).
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ANEXO 3- 0 COMPORTAMENTO DOS EXPORTADORES

Neste anexo abordam-se trés tdépicos: a relagio existente entre a lucrativi-
dade média e a componente exportada, as solugdes de equilibrio do oligopolista
discriminador e a discriminacao em contexto de incerteza.

1 - LUCRATIVIDADE MEDIA E COMPONENTE EX-
PORTADA

O problema do monopolista pode ser formalizado da forma tradicional:

MAX® = pg + pigz — Clq1 + ¢2)

As condicdes de primeira ordem sao dadas pelas seguintes equagoes:

ar _
3es = 0
ou, ainda,
ptl — é) ="'
p=C'
A lucratividade .nédia no mercado interno é:

¢
mo_pn-Cla) _,_ u
Ry Pq P

e, tendo em consideragio as condigdes de primeira ordem tem-se:

R1 6(—-—1)+1

onde © = €4 & o grau de economias de escala.
A lucra.t1v1dade média associada &s vendas no exterior (exportagdes) é:

T2
=1~
R, ©

o que significa que a lucratividade média da firma nos dois mercados é:

T _ P M PGz T _© . B
R rRET R L (1-TX)+1-©
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Pretendemos analisar seguidamente o efeito da variagao das exportagoes sobre
a lucratividade. Admita-se que a componente exportada varia quando os custos
marginais C' ou o preco internacional p; variam?.

Comecemos por pressupor que a variagao na componente exportada resulta
de uma variagio nos custos marginais. Neste caso tem-se:
on/R)  © Z© 8q 1-TX-F
TX = E ¢ 9TX E

onde, :
e
z=% %,
g ©
é a elasticidade do grau de economias de escala face a variagac do produto.

Se as fungdes de produgio forem homogéneas (de grau ©) tem-se:
Z=0

o que implica que,
r/R) ©
aTX ~ E

Se a elasticidade Z for positiva tem-se:

o(=/R) __© N ZO(1-TX-E) dq

<0

aTX — B <E arx <°
com F > 1.
Por fim, se Z for negativo
d(m/R)
aTX

tem sinal indeterminado.

Se a varia¢io na componente exportada for induzida por uma alteragiao no
prego internacional, a variagao na lucratividade resuita nao s6 de Z, mas também
das alteracoes na elasticidade procura-preco E. Assim, a partir de,

dx/R) (1-TX)Z© 0dq e H1/E) 9q Z0 9dq
aTx = qB orx £ TO0-TX) 757 5rx T ¢ aTx
tém-se sucessivamente os resultados seguintes:
_ (=/R) © 1/E) aq - 3(1/E)
Z=0= TX E+9(1 TX)-——aq ITX <0, com 39 <0

!Poderia considerar-se ainda a variacio na procura doméstica.
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(r/R) _© Z4(L—-TX—-E) . _©O(1-TX)qd(1/E)
Z>0= "% =g TX U+ —7x 3¢ <°
onde,
5o 94 TX
= TX ¢

é a elasticidade produto-exportagses.

Quando Z < 0, o sinal de
a(r/R)
arTx

é indeterminado.

Passemos agora & generalizagdo desta estrutura de mercado & uma outra mais
flexivel: suponhamos que no mercado interno existem N firmas que produzem um
bem homogéneo; os mercados interno e externo sao separados pela existéncia de
barreiras aduaneiras e/ou custos de transporte.

Se os produtores seguirem uma estratégia tendente & maximizacao do lucro,
a lucratividade agregada média correspondente as vendas no mercado interno é*:
m _a+(l-o)H
Ry E
onde 0 < a < 1 é o grau de colusdo, H é o indice de concentragao no mercado
interno e E é a elasticidade procura-prego doméstica.

Se assumirmos que todas as firmas utilizam a mesma tecnologia e que, con-
sequentemente, tém os mesmos custos®, tem-se que a lucratividade média das
exportagoes é:

w2
—=1-0
R,
Assim, a lucratividade média das vendas em ambos os mercados é:
T _ (1-TX)a+(1-c)H]
R E

O estudo do efeito do aumento da componente exportada sobre a lucratividade
média pode ser obtido.de:

a(n/R) (l1-—o}H +a
TX — = +(1—8) - Z¢©

O resultado obtido pressupoe as seguintes hipéteses restritivas:

+TX(1-8)

230bre esta questio veja-se o capitulo 1.
3NZo é necessdrio que as N firmas tenham custos idénticos; basta que ©; = ©, qualquer que
geja t.
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- As firmas tém custos idénticos e, em comsequéncia, produzem as mesmas
quantidades {g; = ¢z = ... = gn}; nesta situagdo, o indice de concentragao
H é constante e igual a I{,— (dado que o nimero de firmas é fixo); este facto
justifica que se tenha tomado implicitamente

oH 069 _ .
dq 9TX ’
- As firmas defrontam uma fung¢ao procura de elasticidade constante de tal
modo que
dE dq
39 8TX

2 - DISCRIMINACAO E OLIGOPOLIO

As firmas defrontam-se com a seguinte fun¢ao procura no mercado interno:

p=¢%—-08¢, i=gqu+qu
onde q;; sdo as quantidades vendidas no mercado interno pelo duopolista .

O preco internacional p; é um dado para os produtores o que significa que a
funcéo procura no mercado externo é p; = p;.

Ambos os produtores se defrontam com uma fungio custo do mesmo tipo:
C;=CF+cqi, (j=12)
onde CF sdo os custos fixos e ¢ é uma constante positiva.

As fungoes lucro dos duopolistas sao as seguintes:
T1=p gu + pi g21 — [CF + e(gu + ¢21)’]

T2 =pqiz+pi qaa— [CF +c{qu2 + %z)z]

onde qa2; sdo as quantidades exportadas pelo duopolista 7, ¢1 = g1: + quz 580 as
quantidades vendidas no mercado interno e g2 = ¢31 + ¢a2 as exportagoes totais.

Se admitirmos que os duopolistas seguem um comportamento do tipo Cour-
not, as condi¢des de primeira ordem do problema da maximizagao do lucro das
firmas sao dadas pelo seguinte sistema de equagoes:

' g_;f =¥ — A(qu + q12) — Baqu1 — 2¢(g11 + g1} =0

dx

Bqas — Pi T 2¢(q11 + qn) =0

i

gfﬁ ¥ — Blqu + @13) ~ Baiz — 2¢(qrz + q22) =0

{ é%,?,f = pi — 2¢(g12 + q22) = 0
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O sistema de equagoes anterior tem as seguintes solugoes:
an = L;ﬁ&a

g1 = "3% + l‘%ﬁ-@pﬁ-

q12 - %&a

Q22 = —3'% 5 %%‘gpi-
Verifica-se imediatamente que os sinais dos efeitos, sobre as exportagdes de

cada duopolista (g2; e go3), das variacGes dos custos ¢ e dos pregos internacionais
p; sao dados pelas seguintes expressoes:

892 — g — _188%; _ g
8¢ T~ 8¢ ~  (BBc)?

adq21 —_ 2923 = 2c+3é > 0
ap; ap; 68

As quantidades vendidas no mercado interno sao determinadas pelos custos e
precos internacionais com os sinais que se indicam em seguida:

dqy; . dmaz

Be —  Fe — M

8gn1 __ Bqua 1

3 — 2p; 35 <0

As vendas no mercado interno sao
2
=g+t q:= ‘3—3(4’—1’{), Y~pi>0

e,substituindo na fungao procura tem-se:

v 2
p=v—Pfq = p=§+§p.-

Verifica-se imediatamente que os precos domésticos sdo insensiveis aos custos
e tém uma variagao proporcional 208 pregos internacionais:
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Se tivermos um monopolista que disponha de condigbes para discriminar os
pregos e que defronte fungdes procura e custo semelhantes as do duopolista, obtém-

se as seguintes solucdes de equilibrio:

tendo-se, imediatamente,

Tendo em consideragdo os resultados acabados de apresentar, é imediato que

o preco médio do output vendido pelo monopolista é,

pa + pigz _ (¥ — pi)e + 26p]

q 20p;

ﬁ:

com,
g=aq + 42

Seja:
p' = 2 = (¢ — p'.)'zc 3 2ﬂpf

pi 269}
Tém-se imediatamente os seguintes resultados:
3p* . —p; 2
£ = IL%)—W‘_ >0

ap* __ telpi-v}

3% - ﬂP.' <0
" _ _e(p-pi)?
28— A <0

3 - DISCRIMINACAO EM CONTEXTO DE INCERTEZA

Admita-se que se tem um monopolista doméstico que vende nos mercados
interno e externo e que dispoe de condigbes para implementar uma estratégia de

discriminagao de pregos.
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O monopolista defronta-se com as seguintes fungoes procura e custo no mer-
cado interno:

p=v¢—Pq, C=cq

Para além disso admite-se que é aceitante dos precos internacionais no mer-
cado externo, de tal forma que se tem a seguinte fun¢do procura:

pi = pje

onde a taxa de cAmbio ¢ é aleatéria.

Face & incerteza sobre ¢, admitiremos que as firmas procuram maximizar uma
fungao utilidade U do tipo seguinte:

U(r) = E(r) ~ AV (m)]!/?

com
rT=pq +pigeD-Cq), a=qr+ @
D=6+(1—a§)3’-;-:‘Ez

E(m) = pqgy + P;qa6 + (1 — 5)%?] - C(q)

E(e) =%, P =pE(c)
Vi{r) = [p;(1 - 6)qs]"o?

As restantes varidveis apresentadas tém o seguinte significado: o? é a variancia
da taxa de cAmbio; U é o equivalente certo do lucro aleatédrio r condicionado &
informagdo que essa firma dispée; E e V sdo os operadores, respectivamente, de
valor esperado e varidncia; finalmente, A é um parimetro que permite definir uma
tipologia de comportamento face ao risco.

As condicgoes de primeira ordem do problema de maximizacao de U sdo dadas
pelo seguinte sistema de equagoes:

g __ 4 —
T aatp—C'lg)=0

%0 = Pi— A(1—8)op; —C'(g) =0

ou ainda,

2a+p=0C'g)

Al — A1 -6)% =C'(q)
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onde as equagoes reflectem as regras de decisao com base nas quais o monopolista
escolhe as quantidades, respectivamente, nos mercados interno e externo,

Repare-se que substituindo na primeira equagao do sistema anterior p; pela
sua expressdo na fungao procura e tomando

C'(q) = 2¢c(q1 + q2)

tem-se:
¥ — 20q = 2¢(q1 + q2)

Bill = A(1 — 6)%] = 2¢(q1 + ¢2)

Este sistema de equagdes tem as seguintes solugdes para as quantidades ¢; e
gy (respectivamente, vendidas no mercado interno e exportadas):

— ZB{1-23-8)%F+e

q1 28
_ (Bre)Rlt-M(1-6)F —ge
qz = 28¢

Quanto aos efeitos da incerteza sobre o ajustamento quantidades-pregos obtém-
se os seguintes resultados:

aqy _ BiMi-8)
2 > 0,

deo.

Bp _ 8p 99 _ _gdu

do. dq: o ﬂ do, <0
dgqz __ _ PBiBtc)a(i—8}

8o 2PceE <0

Os sinais dos efeitos das variagtes de A e (1 —§) sdo idénticos aos evidenciados
para o,.

Seja o diferencial de pregos,

d:p_ﬁ' = 1_”E1
b E, -1

onde ,
o
p=A1—8)=
e, F; é a elasticidade procura-pre¢o no mercado interno.
Verifica-se, apés os convenientes desenvolvimentos, que:
ad ,\(I—G)E;(E;—l) +(1- ”)%%'_: o
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tendo em consideragao que:

O p _Y+p(l-p)

FE, = =
T p g v-pi(l-p)

9E, _ 24 p; M1 -6)

do, €

De forma semelhante se pode obter,

o o4,
ax’ a(1-é)

Admitamos agora que o monopolista deixa de ser aceitante de pregos no mer-
cado internacional onde defronta a seguinte funcao procura:
P =9~ Pi gz, Dpi=ep;
onde p; é o preco em divisas do output.

Pressuponhamos ainda que a funcdo custo tem a seguinte forma analitica:
1 2
C= 5(?1 + ¢2)°.

Se as restantes hipdéteses ndo se alterarem, as condi¢Oes de primeira ordem
sdo, apbs as convenientes transformagoes, dadas pelo seguinte sistema de equagdes:

o =9—20¢~C'q)=0

20 _ g1 — AL - B)%](%: — 26:0a) — C'(q) =0

Repare-se que, em contexto de incerteza, a receita marginal das exportagoes
e moeda nacional é dada pela expressao

R'(qﬁ) = t; ~ 20:q2 = €p; (1 ~- “El”)
2

Quais os efeitos da incerteza sobre o ajustamento quantidades-pregos?

Repare-se que, a partir das condi¢des de primeira ordem, se podem obter as
seguintes solugoes para ¢; € ¢:

___i—(28:5+1)
N = 1TEaT)(2AA+])

. __¥—F¥:(26+1)
@ = 12(@F+1)(2+1)
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onde, F = €[1 — A(1 — §)%].
A partir destas equagdes é possivel obter os seguintes resultados:

aq __ a;aj-{ﬁa(].-@ 182)+28,8:(F8s-1)]

L

Bae 1=%:8.) >0

997 __ ?ah:;‘ilhf’i(@rlhzﬂ,-wp[ <0
Boc (-8,

onde,
@1 = 2ﬂ + 19 @2 = zﬁlﬁ + 1: QS = Ps'.l' - 2ﬁi-

Se tivermos em consideragao os sinais determinados anteriormente e as fungoes
procura nos mercados interno e externo tem-se:

8p _ fpdn _ _gin

3o, = 8qq 80, ﬁaae <0
dp; _ dpia 3q4

e T el e %

B8a. ~ 8¢z fo. ‘B‘ dae >0

Chegar-se-ia aos mesmos sinais para os pardmetros A e 1 ~ 6,

Admitamos agora que temos um duopélio no mercado interno e que as firmas
se comportam de acordo com o8 pressupostos de Cournot. Para simplificar a
dedugao de resultados vamos pressupor ainda que os produtores sio aceitantes de
precos no mercado internacional e que se defrontam com uma fungao custo idéntica
do tipo,
C;j=CF +eq, j=1,2

e uma funcao procura do tipo,
p=v—faq

Sejam ainda ¢y; as quantidades vendidas no mercado interno pela firma j e ¢;; as
quantidades exportadas pela mesma firma. As vendas totais no mercado interno
serao g, = q11 + ¢12 e o output exportado gz = gz1 + g22.

A expressao genérica da funcao lucro da empresa representativa sera:
T = pqy; + pigs; D; — C(g), 7 =12
onde, ,
D; =6+ (1 6)%°
i
Em contexto de incerteza, cada firma escolhe as quantidades ¢y; e ¢s; que lhe

permitem maximizar as fun¢oes

Uln;) = E(m;) = N[V (m)|5, 7=1,2
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As condicdes de primeira ordem do problema de maximizacao de U sio dadas
pelo seguinte sistema de equagoes:

( ;;'3;"; =% —208qu—PBquz2—C'(qg) =0

22 = B - Mpj(1— Mo = C'(g) =0

272 = o — Blgn + qu2) —~ B2 — C'(q) = 0

22 =P — pide(l— b3)o. — C'{q) =0

\

Este sistema de equagoes tem as seguintes solugoes:

¢_
qu = e

243
Q21=“§%+ el

_ 9Ty
Q2= 35"
Q32 = "% + KL,

onde, o
T =Pl — A1 - as,-)?e .

Passemos agora & comparagao entre as solu¢oes de monopélio e duopélio. Os
duopolistas vendem mais quantidades no mercado interno e, em consequéncia, a
pregos mais baixos que o monopolista. Com efeito, admitindo que

A1=A2=A, 61=6z=6
tem-se 2 1
— - = I =
f1d = qu + Q12 35(1# 7) > qim 25('1) )

onde ¢4 € ¢;m 580 a8 quantidades vendidas no mercado t, respectivamente, pelos
duopolistas e pelo monopolista.

Quanto ao volume das exportagoes, a solugao é indeterminada. Com efeito,

tem-se:
_ L _ _2¢ n 2¢+30_,
Q2d = G21 T Q22 = 34 —350 i
e?
e+
Jom — _i + ﬁ#
23 28¢
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verificando-se que,
Q24 > @zm SS€ 29 — 1 2 0.

Quanto aos efeitos do aumento da incerteza sobre o processo de tomada de
decis6es dos produtores verifica-se que:

=—1.3J_>0

— 2¢4-38 a5
= T Tépc -6%: <0

_ 2c+38 95"
6fc deo, <0

Como,

_ Oqu Oq12
dQI - 60'5 dae T aO'E da'e

€,
dgis _ 9qu + 8q12 _ 2 &Y > Iqm
do, do. do. 38 do, do.

De forma semelhante tem-se:

Aqz4 _ dqn = J¢2 _ _(26 + 346) a5
ao.e aag 30'5 3ﬁc aaﬁ

verificando-se que,

| aq2d

do,

> 5.

Em sintese: as variagoes da incerteza ou do grau de aversao ao risco tém, em
duopélio, 0 mesmo sinal que assumiam em monopélio; no entanto, os efeitos tém,
no primeiro caso maior intensidade.

Quanto ao efeito sobre o preco interno, tem-se:

dpa _ Opa Oqua _ ﬂg_qu

= = — <0
9o,  Oquq do. do.,
sendo imediato que,
- a a
| 224 |, ZBm
do, do.
porque,
914 S Aqim
do. do.
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Se admitirmos que

verificamos imediatamente que:

Og1q 914

" 3-8 "

9924 dgaq dp, dpy

ax’ a1-6) arx’ a(1-46)
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ANEXO 4 - VARIANCIA DOS LUCROS COMO MEDIDA
DAS ASSIMETRIAS INTRA-RAMO DOS CUSTOS

Parece-nos indiscutivel e intuitivo que a principal determinante da varidncia
intra-firma das quotas de mercado sejam as assimetrias de custos.

Admitamos que o produto é homogéneo e existe informagao perfeita. Neste
contexto, o preco é idéntico para todas as firmas e as assimetrias intra-ramo ao
nivel do lucro médio apenas sio determinadas pela variabilidade dos custos médios.

No entanto, mesmo que os custos que suportam as diferentes firmas de um
mesmo ramo sejam idénticos, pode acontecer que haja uma variincia considerdvel
dos lucros médios.

Se existir heterogeneidade do produto e os custos forem idénticos para todas
as firmas instaladas, as empresas associadas & produ¢do de um mesmo grupo de
produtos podem defrontar fun¢des procura distintas o que vem a reflectir-se na
dispersdo dos precos. No entanto, é ficil construir exemplos em que, face a as-
simetrias de custos intra-firmas, se pode evidenciar que o grau de diferenciagio
tende a atenuar a dispersao dos lucros; de facto, quanto menor for a elasticidade
de substituicdo intra-variedades do mesmo grupo ( e, portanto, maior for o grau
de diferenciacio } tanto mais o empresirio pode fazer reflectir, nos pregos, as
assimetrias dos custos.

Em sintese: nada se pode dizer a priori sobre o sinal da correlagao entre o
desvio padrao dos lucros e o grau de diferenciagdo do produto.

Se existir informagao imperfeita do lado de produtores ou consumidores, no
curto prazo nao ocorre arbitragem perfeita e, em consequéncia, tendem a subsistir
diferenciais de pregos. Um dos elementos determinantes do grau de incerieza é
o nimero de firmas que coexistem em cada mercado; com efeito, quanto maior
for o niimero de firmas estabelecidas, tanto mais elevados sao os custos associa-
dos A obtenc¢do de informagdes sobre elementos (pregos, custos de produgdo dos
rivais,etc.) essenciais no processo de tomada de decisdes e tanto menor é a proba-
bilidade de ocorréncia de colusdo.Dai que o grau de concentragao seja um indicador
razoavel do nivel de incerteza.

Quer isto dizer que o desvio padrao do lucro médio das firmas no ramo 1 a;
é funcio de trés factores: as assimetrias dos custos, a diferenciacao do produto e
a incerteza.

No entanto, ao pretendermos analisar o contetido informativo do desvio
padrio dos lucros defrontamo-nos com um problema: nio dispomos de um in-
dicador que traduza as assimetrias dos custos intra-ramo.

Face a este impasse adoptiémos o seguinte procedimento metodolégico:
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- admitimos a priori que a assimetria dos custos é uma das determinantes
fundamentais da varidncia dos lucros;

- analisamos o grau explicativo das outras duas determinantes { a diferenciagio
do produto e a incerteza ) apenas com o seguinte objectivo: avaliar se é con-
sistente tomar o desvio padrao dos lucros como sendo exclusivamente um in-
dicador das assimetrias dos custos ou se, pelo contririo,devemos rodear-nos
de precaucoes na utilizagio daquele indicador acaso este seja significativa-
mente influenciados, pelo menos, por uma das restantes determinantes.

Através do OLS chegidmos 3 seguinte estrutura estimada:

o=.110 +.151.1073DP— .889. H R?=.108
(3.17) (.361) (~1.62) DW=2.496

onde, o é o desvio padrao dos lucros médios, H é o indice de concentragio e DP
é o indicador da diferenciacido do produto.

Os resultados alcangados correspondem 4s nossas expectativas.

A diferenciacao do produto nao influencia significativamente a varidncia dos
lucros; a razdo bésica para este facto deverd estar ligada & circunstincia dos efeitos
simétricos que se desencadeiam sobre os lucros tenderem a compensar-se.

O indice H influencia com sinal negativo, embora com uma verosimilhanga
estatistica reduzida, o desvio padrac dos lucros.

Significa isto que, embora o desvio padrdo dos lucros possa ser utilizado como
indicador das assimetrias dos custos, hd que tomar em consideracdo que também
reflecte, embora com uma fraca intensidade, o nivel de incerteza em cada ramol.

1Cuja intensidade é medida através de H.
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ANEXO 5 - QUOTAS DE MERCADO, CUSTOS E LU-
CRATIVIDADE

Admitamos que o produto é homogéneo e que a fungio custo varidvel médio
CVM tem a seguinte expressao:

CVM; = a + bg; + cq}

A lucratividade média da firma { pode obter-se do seguinte modo:

p—CVM; p-—a

+ b'm; + ¢'m?
p P
Onde,qzzq‘-,m‘-=q'-/q, b':_ﬁpq_, O'=—5§3,

A partir da estimagio da fungdo lucratividade média intra-ramo, utilizando
a expressio anterior, podem obter-se informacdes sobre a configuracio geométrica
da fungdo custo varidvel médio ( ver quadro 1)

QUADRO 1 - CONFIGURACAO GEOMETRICA DA FUNGAO CUSTO

¥>0 |[¥=0| <0

d>0l (-) (=) . b+ 2ec.q
d=0) (=) | 0 | (4)
:c='<0 b+ 2eq; [+_)__ (+)

Com efeito, como SINAL(Y,c') = SINAL(-b,—¢), a partir do quadro an-
terior é possivel afirmar o seguinte:

- Se b',¢' € 0, a funglo custo varidvel médio ndo tem declive negativo em
nenhum subconjunto do seu dominio;

Se ¥ > 0e ¢ <0, afungio custo varidvel médio pode ter uma configuragao
em U tudo dependendo dos valores relativos de b, ¢ e g;;

Se b',¢' > 0, a funcio custo varidvel médio ndo tem declive positivo em
nenhum subconjunto do seu dominio;

Finalmente, se b’ < 0 e ¢' > 0, a funcdo custo varidvel médio pode ter uma
configuragdo em U invertido.
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Os resultados acabados de obter tém limita¢des que resultam das hipdteses
que lhes estao subjacentes.

Se o produto for heterogéneo e/ou existir informacgo imperfeita ( ou se ex-
plicitarmos o factor espacial ), ndo existe um prego nico no mercado mas antes
um cluster de precos. Esta circunstincia suscita dividas sobre a validade da
hipétese de se assumirem constantes, quer o termo independente, quer os restantes
parimetros (¥ e ¢’ ) da equagio apresentada inicialmente.

No quadro 2 sio apresentadas estimativas para b’ e ¢' tomando duas especi-
ficacoes alternativas:

E—%lfﬂ =a' + b'm; + c¢'m?
o p-CVM _

=a +bm;

Os dados individuais por empresa sio obtidos a partir da lista das principais
empresas publicada pela CGD e referentes a 1983.
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QUADRO 2 - FORMA GEOMETRICA DAS FUNCOES CUSTO

PARAMETRO

RAMOS PARAMETRO | FORMA GEOMETRICA DA |
o ¢ FUNCAO CUSTO MEDIO

CONSERVAS — (S)

DE CARNE + (8) - (8) U
LACTICINIOS - (NS)

— (NS) ~ (NS) CRESCENTEY

CONSERVAS + (5) DECRESCENTE

DE FRUTOS — (NS) + (NS)

INDUSTRIAS - (S) CRESCENTE

DE PEIXE + (NS) ~ (N§)
OLEOS E + (NS)

GORDURAS + (NS) — (NS) U
ALIMENTOS PA- + (N3)

RA ANIMAIS + (NS) — (N5) u
OUTROS PROD. — (NS) CRESCENTEY
ALIMENTARES — (NS) — (NS)

BEBIDAS — (NS)
+ (NS) — (NS) U

ALGODAO + (5) DECRESCENTE

+ (NS) — (NS)
LAS E + {NS)
MISTOS + (NS) — (NS) U
FIBRAS - (9) CRESCENTE
DURAS -+ (N8) ~ (NS)
VESTUARIO + (8) DECRESCENTE
+ (8) — (NS)

CURTUMES + (N9)

— {NS) + (NS} nY
CALCADO + (NS)

+ (NS) — (NS) U
MADEIRA + (NS)

+ (NS) —_(NS§) Ui

MOBILIARIO + (8)

+ (5) — (5) Vi
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RAMOS

PARAMETRO | PARAMETRO | FORMA GEOMETRICA DA
¥ ¢ FUNGCAO CUSTO MEDIO
CORTICA + (NS)
— (NS) + (NS) oY
PAPEL + (NS)
i + {5) - (8) U

ARTES GRAFICAS + (NS)

E PUBLICAGOES — (5) + (9) nY
QUIMICAS - (S5) CRESCENTE
BASICAS + (N8) — {NS)

QUIMICAS — (NS)
DIVERSAS - (9) + {8) n*

TINTAS E —(NS)
VERNIZES - (NS) + (NS) Y

BORRACHA — (N8)
+ (NS) — (NS) U

MATERIAS + (NS)
PLASTICAS — (N8) + (NS) n?

PORCELANAS — (NS)
E FAIANGAS - - (N8) + (NS) nY

VIDRO + (NS)
+ (NS) - (NS) W

MATERIAIS DE + (NS) |

CONSTRUCAO + (NS) — (NS) U
METALOMECANICAS - (NS)

E METALURCICAS + (NS) - (N8) Vi
PRODUTOS - (NS)

METALICOS ~ () + (5) nY
MATERIAL + (8) DECRESCENTE
ELECTRICO + (8) — (NS)

MATERIAL DE + (NS) CRESCENTEY

TRANSPORTE + (NS) + (NS)

4} Tudo depende dos valores de b, ¢ e g.

8 Egtatisticamente ndo significativo.
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ANEXO 6 - FONTES E METODOLOGIA DE CALCULO
DOS INDICADORES

1- INDICADORES OBTIDOS A PARTIR DAS ESTATIS-
TICAS OFICIAIS

A - INDICADORES DE LUCRATIVIDADE

Periodo de observagao : 1977-1981.

Fontes estatisticas: Estatisticas Industriais e o estudo ’Capital fixo,
intensidade capitalistica e taxa de lucro’ publicado pelo GEP do MIE.

1. LU = (VA - REMUNERAGOES TOTAIS) /VBP
2. M = VBP/C, - 1, C, = MATERIAS PRIMAS + REMUNERACOES
3. LSK = (VA - REMUNERAGOES TOTAIS)/STOCK DE CAPITAL

B - CONCENTRACAO

Periodo de observagao: 1981.
Fonte: Estatisticas Industriais.
O indice de concentracio H é obtido do seguinte modo:
. n.d?
H= _,Z_'_n_‘;z
(T nuds)

onde, n; é o ntimero de estabelecimentos em cada escalao 1 e d; é &
dimensdo média dos estabelecimentos do escaldo 1.

C - BARREIRAS A ENTRADA

Periodo de observagao : 1971; 1977-81.

Fonte: Recenseamento Industrial e dados fornecidos pelo Ministério da
Indistria e Energia (importagdes e exportagoes sectoriais).

1. DIMENSAO MINIMA EFICIENTE (DME)
Como nao se dispunha do VBP por escaloes, calculdimos a DME da
seguinte forma:
vV A*
N*
onde V A* é o valor acrescentado das N* empresas de maior dimensao
que geram pelo menos 50% do V A total.

DME =
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2. DIMENSAO DO MERCADO (DM}
A Dimensao do Mercado do ramo j é:

DM; =V BP; — X; + M;

onde, X; e M; sio, respectivamente, as exportagoes e importagoes de
produtos do sector j.

3. EXIGENCIAS INICIAIS DE CAPITAL(DMEKO)
Obtem-se da seguinte forma:

K
DMEKO = DME.F—E};

4. DESVANTAGEM RELATIVA DE CUSTOS(DRC)

e

m

DRC =
TAM

em que %m e VTAM sao, respectivamente, os valores acrescentados por

trabalhador nos subconjuntos das firmas de menor e maior dimenséo.

D - EMPRESAS PUBLICAS
Fonte: MARTINS, M. B. e ROSA,J. [1979], “O Grupo Estado”, Edigoes
Jornal Expresso.

O peso das empresas piiblicas por ramo de actividade é avaliado através
da varidvel “dummy” EP:

EP=1 se as empresas piiblicas tém uma quota de mercado relevante;

EP=0 no caso contrario.

E - CONCORRENCIA INTERNACIONAL

Dominio: 1977-81.
Fonte: GEP do MIE.
1. QUOTA DE MERCADO DAS IMPORTA(}@ES(TM)

M
™ = paf

2. COMPONENTE EXPORTADA(TX)

X

TX=v5p
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F - DIFERENCIAGAO DO PRODUTO

Fonte: Matriz do GEBEI (60X60), 1977.

O indicador utilizado neste sentido é o seguinte:

c
DP = VBP - X
onde C é o valor da produc¢io de bens de consumo em cada ramo de
actividade.

G - VARIAGAO DO VALOR BRUTO DA PRODUCAO(V BP)
Periodo de observacao :1977-81.
Fonte: Estatisticas Industriais
Utiliza-se o seguinte indicador:

VBP,

VBP = —
BP VBP,_,

H - INTENSIDADE CAPITALISTICA
Dominio: 1977-9.

Fontes: Estatistica da Actividade Industrial {1377-81) - GEP/MIE e

“Capital Fixo, Intensidade Capitalistica e Taxa de Lucro” publicado
pelo GEP/MIE.

I- REMUNERAGCOES MEDIAS

Dominio: 1977-81.

Fontes : Estatistica da Actividade Industrial (1977-81} GEP/MIE.
Utiliza-se 0 seguinte indicador:

RM = REMUNERACOES TOTAIS/ EMPREGO TOTAL
J - PESO RELATIVO DO PESSOAL OPERARIO

Dominio: 1977-81.

Fonte: Estatistica da Actividade Industrial (1977-81) GEP/MIE.
Indicador

MOQ = PESSOAL OPERARIO/ EMPREGO TOTAL
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2 - INDICADORES OBTIDOS A PARTIR DE UMA A-
MOSTRA DE EMPRESAS

A partir da publicagdo “As Principais Empresas em Portugal”, publicada pela
CGD e referente a 1983, escolheu-se uma amostra de 564 empresas.

Estas empresas foram posteriormente organizadas em 32 sectores.

O critério subjacente i escolha, para a maioria dos sectores, foi considerar
todas as firmas cujo volume de negécios fosse superior ou igual a 500000 contos.

Contudo, em sectores onde sio dominantes empresas de pequena dimensao,
foram incluidas firmas com volume de negécios menor. Assim aconteceu com as
“Tintas, Vernizes ¢ Lacas”, “Curtumes” e o “Cal¢ado” aonde se incluiram empre-
sas com um volume de negécios minimo de 400000 contos e ainda com a “Madeira”,
o “Mobilidrio” e a “Cortiga” aonde se consideraram empresas até 300000 contos.

Nos estudos econométricos efectuados apenas se consideraram 29 sectores; de
facto, foram exclufdos os dados referentes & “Construcao Naval”, “Porcelanas e
Faiancas” e “Outros Produtos Alimentares”. A exclusio destes trés sectores deve-
se ao facto de nao haver informagao disponivel referente a estes sectores para todas
as restantes varidveis incluidas nesses mesmos modelos.

A partir desta amostra foram construidos vérios indicadores que serdo apre-
sentados seguidamente.

A - DESVIO PADRAO DO LUCRO (oy)
o |T(Li — L)
N

L = RESULTADOS LIQUIDOS / RECEITAS DAS VENDAS

L é o lucro médio das firmas de cada ramo.

B - DESVIO PADRAO DAS QUOTAS (o,)
(g —q)°

0q =\ ———

N

onde g¢; é a quota de mercado da firma 1.

onde:

C - PRODUTIVIDADE MEDIA: PRODUTIVIDADE DAS FIRMAS DOMES-
TICAS {PD) E PRIVADAS NACIONAIS (PP).

VAD

PU="%p
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onde VAD e ED sio, respectivamente, o VA e o emprego das empresas
privadas e piblicas; de forma semelhante se obtém,

VAP
PP=—Z%

onde VAP e EP sao,respectivamente, o V A e o emprego das empresas pri-
vadas.
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ANEXO 7 - CUSTO MARGINAL E PRODUTIVIDADE

Suponhamos que a tecnologia utilizada pelo produtor é tal que o processo
produtivo é susceptivel de ser descrito por uma funcdo do tipo COBB-DOUGLAS
com a expressao

q=AK L'I"

onde K é o stock de capital que se considera constante no curto prazo; L é o
volume de emprego; I é a quantidade de matérias primas e/ou bens de consumo
intermédio utilizados e A, 7 , v e <y sao parametros.

Considere-se ainda que os custos de produgio sao, por definigdo, dados pela
expressao
C=wL+prI

onde C sao os custos totais e w e py sao, respectivamente, os custos unitarios do
trabalho e dos bens de consumo intermédio.

Como a via de expansido do output é dada por

w vl

PI-'-‘I—E

a fungdo custos totais obtém-se a partir do seguinte sistema de equagoes:

w o ol
pr L
g=AK L*I"
C=wL+pI

e tem a expressio que se apresenta em seguida:
C = an_K—_,.; p}yﬁwuﬁ
onde,

PR I A Vi
D= 42 + (%)

N 1
vty

A funcao custo marginal tem a expressdo

C'=§D q.s-rg-fé p},s w??
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e a fungdo custo médio é dada pela seguinte forma analitica:
CM = (y +v)C'

Se os rendimentos forem crescentes i escala (v + v > 1) tem-se:

aCM c'
= (-1 (y+v)—=<0
39 ( 16} )q

comé—-1<0.

Se os rendimentos forem constantes (y + v = 1) ou decrescentes i escala
(¥ + v < 1) tem-se, respectivamente, os seguintes resultados:

oCM aCM

g =% Tag 7P
Seja,

PM =7 = AK'L*'I"

onde PM é a produtividade média.

Se assumirmos que o produtor tem uma estratégia optimizadora, isto é, as
suas decisdes correspondem a pontos localizados sobre a via de expansao do output,
tem-se a seguinte expressao em g para PM:

PM = AT K™ ¢t gl

onde,
_ w1

B prv

Repare-se que, se os rendimentos forem crescentes & escala (y+v > 1) tem-se

onde

Se os rendimentos forem decrescentes (v + v < 1) tem-se:

?.....'l::l_u:. <0
9q
Finalmente, se os rendimentos forem constantes {y + v = 0), tem-se:
aPM

dq 0
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ANEXO 8 - A ORTOGONALIZACAO DAS VARIAVEIS
EXPLICATIVAS

Este anexo est4 dividido em duas partes: na primeira expoe-se a metodologia
e as limitagGes implicitas & ortogonalizagio das varidveis explicativas® ; na segunda
apresentam-se as estimativas para os vectores $ e B a definir seguidamente.

1-A ORTOGONAL}ZACAO DAS YARIAVEIS EXPLICA-
TIVAS: ESTIMACAO DOS PARAMETROS E PROPRI-
EDADES DOS ESTIMADORES

Seja,
X = [23,‘_.;], 3= 1,2, ...,m, J =12, ... .m

uma matriz com m colunas correspondentes 45 m varidveis exégenas e n linhas
correspondentes a igual nimero de observagoes para cada uma das varidveis ex-
plicativas. '

A partir da matriz X pode obter-se,
Z;

=[] == ,\/W]

com,

e Zl:l Lis Jiz:u.ul(m“f - xJ

T; =
onde Z é uma matriz de varidveis normalizadas.

Considere-se entao o modelo
Y=ZB+U (1)
onde ¥ é o vector das observacdes para a varidvel endégena e U é uma varidvel

aleatéria residual.

Ortogonalizando as m varidveis originais estandardizadas obtem-se a matriz
C das componentes principais,
C=ZA
onde
A= (a,_,-l,a,-g, vas ,a.jk)-, J = 1,2, IS (L]

é a matriz dos vectores préprios a;;.

1Sobre este assunto vejam-se DHRYMES([1978,pp.232-5] ¢ McCALLUM[1970].
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Como a matriz A é ortogonal tem-se,
Z=CA (2)

dado que At = A"
Substituindo (2) em (1) obtém-se

Y=C®+U, &=AB (3)

Utilizando o estimador QLS para @ tem-se:

é = (C'C)-lc'Y, é = [&11 62: st 161“] (4)

Dado ®, podem obter-se estimativas B para B:
B=A® = A(A'Z'ZA)'AZ'Y = (2'2)7'2'Y (5)

Para ilustrar os diferentes passos e as eventuais limitagdes da metodologia
utilizada tomamos em consideracio trés dos ajustamentos efectuados para a fungéo
lucratividade.

Antes de avancarmos hd que fazer uma observacdo: o pardmetro associado a
varidvel V BP foi estimado directamente (tomando valores originais desta varidve')
porque a sua inclusdo nas variéveis a ortogonalizar gerava componentes, de entre
as quais, as primeiras nao determinavam significativamente a lucratividade. Como
veremos em seguida, se ndo procedessemos deste modo, estarfamos a contribuir
para um maior enviezamento de B.

Portanto, o modelo a estimar tem a seguinte expressao genérica:
Y=C®+6VBP+U (6)

onde o é o parimetro associado a VBP.

No quadro 1 apresentam-se as estimativas para & e § na forma explicitada
em (6); os simbolos PC; (¢ = 1,2, ... ,12) correspondem 4s designagoes para as
doze componentes que resultam da ortogonalizagao das varidveis originais.

Como um dos objectivos do método das componentes principais é a redugio
do espago gerado pelas varidveis originais, é natural que se procure reduzir a
dimenséo do espaco transformado, minimizando contudo as perdas de informagao.
Com efeito, dada a forma como sdo determinadas as componentes principais, a
primeira componente é a que tem maior peso explicative na varidncia total das
varidveis originais sendo sucessivamente menor a varidncia explicada pelas m — 1
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QUADRO 1 - ESTIMATIVAS PARA $ e §

VARIAVEL LU M LSK
DEPENDENTE :

TERMO ~004 | -.332 | -.496

INDEPENDENTE | (-.00) | {-.33) | (--99)

PC, 035* | .117* | .082*

(3.82) | {5.01) | (6.67)

PC, 045" | .071* | .091*

(4.91) | (3.04) | (7.44)

PC, -001 | —.072" | .053"

(-1.23) | (-3.08) | (4.36)

PC, -.008 | .041* | —.07T*

(-.809) | (1.76) ! (-6.29)

PCs 013 | -.034 | -.003

(1.33) | (-1.38) | (-.267)

PC, -010 | .015 | -.005

(-1.05) | (61) | (-44)

PCy -012 | -.041 | -.021

(-1.11) | (-1.50) | (-1,57)

PC, -006 | .001 | -.012

(-.58) | (.041) | (-.999)

PC, -009 | .028 | -.006

(-.899) | (1.172) | {-.54)

PCro ~.02* | -.015 | —.044"

(-2.13) | (-.57) | (-3.62)

PCr, —019° | -05 | —.034"

(-2.00) | (-1.99) | (-2.74)

PCha .001 012 011

(1.04) | (48) | (.92)

VBP .154 60 535

(456) | (.734) | (1.30)

R? 8162 | .8192 | .9417

B 6172 | 6233 | .8786

DW 1.818 | 2.124 | 2.561

F 4.100 | 4.182 | 14.917
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restantes componentes. Este facto permite transformar as m varidveis originais
em r < m varidveis ortogonais entre si que explicam, s6 por si, grande parte
da varidncia total das varidveis originais, ou seja, reduz-se a dimensao do espago
transformado mas de forma a minimizar as perdas de informagao.

Admita-se entio que, dos m parimetros inclufdos em @, apenas r < m séo
considerados. Neste caso tem-se o estimador’ B de B que se obtem da seguinte

forma: ~ X
B=A,9%, (7)

Na situagdo particular em anilise, como uma das varidveis explicativas é VBP
(portanto, sob a forma de valores originais) tem-se:

B=] ————— i (8)

Para se avangar no cilculo de B tem de se resolver uma quest&o: que critério
fixar para se escolherem as r componentes principais?

Podem propor-se dois critérios alternativos:

1. Escolher as r primeiras componentes que sintetizam uma proporgio signi-
ficativa da informacio contida nas varidveis originais;

2. Escolher as componentes 4s quais estao associados parametros &, [ver equagao
(6) | estatisticamente significativos.

Para se implementar o critério proposto em a) tem de se estabelecer um
método que permita escolher o r.

KENDALL e STUART/|1966,pp.292-3] propdem uma estatistica, que permite
testar a significAncia do subconjunto das componentes escolhidas, com a seguinte
expressao analitica:

KS=n lnpﬂx’[%(m—— r—1)(m —r + 2]

onde,

1 At F e F Amime
p= (Ar+lAr+2 ree Am) 1( = m—r m)m '
e, Aj, §=r+1, r+2, .., m,sio os valores préprios da matriz XX que fornecem

informagio sobre a varidncia explicada pela componente j.

2Como se pode ver em DHRYMES[1978}, o estimador B nio é centrado, nem tem, necessaria-
mente, erro quadrdtico médio minimo.
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Contudo, este teste é bastante restritivo. Excluindo as situagbes em que
existe colineariedade quase-perfeita entre as varidveis originais, o nimero das r
componentes escolhidas tem de ser elevado. Basta dizer que, nas trés equagoes
estimadas, o subconjunto das r componentes principais sé seria estatisticamente
significativo se fossem escolhidas as sete primeiras componentes que explicam mais
de 93 % da varidncia das varidveis originais (ver quadro 2 ).

No entanto, a escolha das sete primeiras componentes néo é correcta porque,
como se pode ver no quadro 1 , nem todos os parimetros ® (j=1,2, ...,7) sdo
estatisticamente significativos.

Nesta situagio optamos pelo critério proposto na alinea b), ou seja, esco-
lhemos as r componentes s quais estdo associados coeficientes estatisticamente
significativos (assinalados no quadro 1 com asteriscos).

Repare-se que o subconjunto das r componentes estatisticamente significativas
explica 54%, 76% e 78% da varidncia das varidveis originais quando se tém, como
variaveis endégenas, respectivamente, LU, M e LSK.

Tomando a expressao {8) pode estimar-se o vector B apresentado no quadro

Repare-se que as equagdes tém a seguinte forma genérica:
Vi=fBo+PZu+ o +BmZmi+ 8 VBP,

com,

Zio = Xy — X
b L

a X,—V N

Se em varidveis originais se tivesse

Vi=ao+anXut+ o + amXmi

ter-se-ia, 3
ﬁj = &_.,'O’XjVN, j =1, ..,m

ou seja, os parametros &; podem ser obtidos de fi_,- apos a correcgao através do
desvio padrio {ver quadro 4 ).
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QUADRO 2 - VARIANCIA EXPLICADA PELAS COMPONENTES(%)

VARIAVEIS LU | M [LSK

DEPENDENTES
PC, 274 | 275 | 275
PC, .518 | .516 | .516
PCs 658 | 657 | .657
PC, .761 | .761 | .761
PC; 830 | .830 | .830
PCs 896 | .897 | .897
PC; | 931|932 932 |
PC, 954 | .955 | .955
PCy 975 | 975 | 975
PCyq 1.00 | 1.00 | 1.00
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QUADRO 3 - ESTIMATIVAS PARA OS PARAMETROS DO VECTOR B

VARIAVEIS LU M LSK
DEPENDENTES

DMEDM .003 027 023
(.454) | {1.932) | (2.59)

DRC -.019 | -.07 -.023
(-4.26) | (-6.61) | (-3.39)

DME 013 029 032
(2.37) | (2.24) | (4.16)

DM -.022 | -.042 -.02
(-5.33) | (-2.75) | (-2.38)

K/R, -.001
(-.248)

DMEKO .008 034 | -.088
(1.49) | (2.49) | (-.97)

DP 018 041 061
(3.10) | (3.27) | (6.93)

H 044 .031 142
(5.86) | (2.16) | (12.82)

TX -010 | -.041 | -.023

It (-2.63) | (-3.83) | {-3.36)

EP .002 .055 -.003
(.413) | (4.19) | (-.469)

KEST -018 | -.033 | -.018
(-3.73) | {-2.48) | (-2.55)

™ .016 | -.058 | -.025
(-2.88) | (-4.00) | (-2.59)

K/C, 068 | -.056
(4.12) | (-5.99)

VBP 154 604 .535
~ (.456) | (.734) | (1.303) |

259



QUADRO 4 - ESTIMATIVA DOS PARAMETROS G

VARIAVEIS LU M LSK
DEPENDENTES |
DMEDM .005 045 .038
DRC -.016 -.060 -.020
DME 2876 +10° | 6.51#10°° | 7.17%10°°
DM ~1%x107% | —2%107% | ~.1+10"°
K/R, -.0003
K/C, 013 -.010
DMEKO 3.01+«10°° | 1.22%107% { —3.15%10"%
DP 014 032 047
H .045 031 144
TX -.008 -.033 -.018
EP .001 022 -.001
KEST —41%1075 | —.78+107% | —.424107®
™ -.013 -.047 -.02
L _
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2 - ESTIMATIVAS PARA AS FUNCOES LUCRATIVI-
DADE E CONCENTRACAO
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QUADRO 5 - FUNC(”)ESA LUCRATIVIDADE: ESTIMATIVAS PARA 08
PARAMETROS DO VECTOR B

VARIAVEIS || LU M LSK | LU M LSK
DEPENDENTES
H 031 058 .099 .030 .064 .085
(4.95) | (2.93) | (11.59) | (5.07) | (3.19) | (16.50)
DME 010 018 044 018 .039 054
(3.66) | (1.98) | (5.20) | (2.85) | (1.82) | (9.93)
DM .021 | -040 | -006 | -011 | -.023 | -.038
(-4.63) | (-2.69) | (-.544) | (-5.14) | (-3.18) | (-8.66)
™™ -.020 | -.047 | -.025 | -.022 | -.045 | -.023
(-3.49) | (-2.61) | (-3.56) | (-4.02) | (-2.47) | ' (-4.96)
TX ..004 | -.013 | -.007 | -015 | -.032 | -.017
(-1.01) | (-1.10) | (-.963) | (-6.21) | (-3.27) | (-3.36)
DP 028 057 082 025 .053 037
(5.62) | (3.49) | (14.60) | (6.26) | (3.90) | (9.77)
IDEV -.017 | -.041 | -.022
(-3.82) | (-2.80) | (-2.48)
DRC -027 | -056 | -.0390 | -.026 | -.056 | -.054
(-5.68) | (-3.74) | (-4.64) | (-6.14) | (-3.82) | (-15.22)
H*»TM -005 | -.019 | .005 | -.014 | -.0290 | -.029
(-.70) | (-.92) | (.582) | (-3.75) | (-2.33) | (-5.66)
IDEVD -014 | -.028 | -.015
(-2.68) | (-1.63) | (-3.58)
R? .700 513 927 744 529 914
DW 1.83 1.54 2.70 1.86 1.52 2.71
F 4.15 1.87 | 22.65 | 5.18 1.99 19.00
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QUADRO 6 - FUNCOES LUCRATIVIDADE: ESTIMATIVAS PARA B

VARIAVEIS LU M LSK LU M LSK
DEPENDENTES
H .033 .055 .083 .033 052 .083
(5.19) | (3.31) | (10.26) | (5.22) | (3.53) | (10.77)
DME 015 .033 .048 016 .033 .053
(2.68) | (1.80) | (6.84) | (2.76) | (1.78) | (7.32)
- DM ..018 | -015 | -039 | -.017 | -.014 | -.039
(-3.34) | (-2.19) | (-5.84) | (-3.41) | (-1.93) | (-6.14)
™ -.019 | -.049 | -025 | -.019 | -.051 | -.024
(-3.78) | (-3.30) | (-3.95) | (-3.71) [ (-3.65) | (-3.92)
TX -008 | -039 | -018 | -.008 | -.038 | -.019
(-1.26) | (-2.62) | (-2.38) | (-1.29) | (-2.58) | (-2.51)
DP 028 047 .063 ,028 046 .063
(5.91) | (3.82) | (10.37) | (5.98) | (4.04) | (10.93)
DRC -027 | -.053 | -.053 | -.027 | -.053 | -.053
(-6.12) | (-3.76) | (-9.41) | (-6.18) | (-4.01) | (-9.98)
TM « H -.006 | -.039 .001 -.006 | -.041 .001
(-.97) | (-3.75) | (.140) | (-.97) | (-4.04) | (-186)
IDEVD -014 | -.0290 | -010 | -.015 | -.031 | -.012
(-2.64) | (-1.60) | (1.49) | (-2.77) | (-1.85) | (-1.81)
IDEVDx* D -011 | -.024 | -.004
(-2.17) | (-1.37) | (-.59)
IDEV D? -011 | -.025 | -.006
(-2.18) | (-1.51) | (-.71)
R? .T45 .554 915 .T49 .603 .922
DW 1.87 1.65 2.74 1.80 2.12 3.02
F 4.37 1.87 | 16.05 | 4.47 228 | 17.83
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QUADRO 7 - FUNGAO CONCENTRAGAOQ: ESTIMATIVAS PARA 08
PARAMETROS DO VECTOR B

T VARIAVEIS | LU M LSK
DEPENDENTES

H 020 | .044 075

(6.70) | (2.57) | (11.67)

H? 031 | .048 077

(6.84) | (2.76) | (11.71)

DME 010 | .026 045

(5.36). | (3.91) | (6.13)

DM -020 | -.022 | -.019

(-3.30) | (-3.25) | (-4.92)

™ 016 | -.056 | -.032

(-3.87) | (-3.46) | (-5.60)

TX -.014 | -.041 | -.027

(-2.86) | (-2.19) | (-7.02)

DP 020 | .036 054

' (3.90) | (2.24) | (10.93)

DRC -021 | -.067 | -.049

(-5.48) | (-3.36) | (-10.83)

H+TM -015 | 0.0 -.019

(-4.36) | 0.0 | (-6.49)

IDEVD -019 | -.038 | -.022

(-6.45) | {-3.92) | (-3.30)

R? 753 | 512 918

DW 2.38 | 1.423 | 247

F 963 | 1.871 | 19.83
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QUADRO 8 - FUNC(")ESACONCENTRA(}AO: ESTIMATIVAS PARA 08
PARAMETROS DO VECTOR B

DMEDM || .078 | .093 078
(7.56) | (7.56) | (6.59)
DRC -061 | -087 | -.042
(-6.78) | (-7.04) | (-4.94)
DME 053 | .060 063
(5.07) | (5.54) | (6.03)
K/R, -041 | -.059 -.07
(-4.24) | (-4.79) | (-4.76)
DMEKO { .014 | .013 01
(1.59) | {1.43) | (.994)
DP 059 | .066 056
(7.08) | (7.14) | (5.69)
TX -012 | -.004 | -.023
(-1.69) | (-.521) | (-2.774)
EP 015 | .006 .023
(1.66) | {.624) | (2.32)
IDEVD -.016
(-1.73)
™ -033 | -.031 | -.027
(-3.15) | {-2.85) | (-2.35)
IDEV -.017
| (-1.77)
KEST .004
(.395)
VBP | -1.337
(-2.764)
DM -.008
(-.663)
R? 865 | .862 .808
DW 2.38 | 2.28 2.06
F 9.63 | 9.37 9.48
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QUADRO 9 - FUNCOES LUCRATIVIDADE E CONCENTRAQAQ:
ESTIMATIVAS 2SLS PARA OS PARAMETROS DO VECTOR B

VARIAVEIS LU M LSK H
| DEPENDENTES
H 020 062 058
(6.671) | (3.711) | (14.343)
DME .006 036 | 04T 047
(7.381) | (2.198) | (10.045) | {4.620)
DM -.012 -.033 -.002 | -.036
(-3.451) | (-3.430) | (-.492) | (-5.17)
T™M -031 | -.040 | -.049 | -.059
(-7.44) | (-3.40) | (-13.34) | (-6.04)
TX -.009 -.001 -.017 004
(-2.03) | (-.085) | (-3.97) | {.844)
DP 038 049 .063 .055
(1.53) | (3.89) | (13.78) | (6.590)
DRC -.015 -.045 -051 | -.058
(-4.23) | (-4.05) | (-12.34) | (-7.59)
H+TM -.020 013 -.041
(-4.033) | (1.332) | (-7.85)
IDEVD ..017 -.012 -.039 | -.029
(-6.25) | (-.767) | (-8.81) | (-3.99)
DMEDM 056
(6.74)
EP 036
' (4.608)
DMEKO . 029 |
{3.428)
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ANEXO 9 - LUCRATIVIDADE MEDIA: AUTARCIA E
IMPORTACOES COMPETITIVAS

1- MODELO DA FIRMA DOMINANTE EM AUTARCIA

Suponhamos que existem N firmas no mercado, sendo D dominantese N - D
seguidoras.

Os seguidores tomam o pre¢o fixado pelos lideres como sendo um dado e
decidem as quantidades como se fossem produtores num mercado competitivo. A
fungao oferta do grupo competitivo é g, = ¢,(p), ¢, > 0.

Os lideres fixam o prego de forma a maximizarem o lucro, tendo como restrigio
a quantidade ¢, produzida pelos seguidores. O grupo dominante defronta a fungao
procura

92 = q(p) — ¢:(p) = 2a(p)
onde ¢ = ¢(p) é a procura total no mercado.
Dada a fung¢do procura ¢; = ¢4(p), as firmas dominantes procedem & maxi-

mizagao do lucro, chegando-se, como vimos anteriormente, & seguinte expressao
para a lucratividade média:

' _ & (1 o a)Hd
Ld - Ed + Ed (1)
onde,
= dur
dp 4

é a elasticidade procura-preco que defronta o grupo dominante, a é o grau de
colusdo e L)) e Hy s_io, respectivamente, a lucratividade média e o indice de con-
centragao do grupo dominante.

Tendo em consideraco as hipéteses assumidas, demonstra-se que:

E @
Ba=1—g+7=4% @)

onde:

E = ‘“%E? é a elasticidade procura-preco correspondente a fungao procura
agregada para a indiistria;

# = % é a quota das firmas competitivas (zeguidoras);
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gc © g4 sao as quantidades produzidas, respectivamente, pelas firmas com-
petitivas e dominantes;

E, = 3’1;-{— é a elasticidade oferta das firmas seguidoras.

Como a procura com que se defrontam as firmas dominantes é dada pela
expressio,
7 = q(p) — qu(p

tém-se sucessivamente os seguintes desenvolvimentos:

— — P dqg
Eq = a4 dp

—2[dtle) _ da:le))
= —2%p) | pde.(p)
qe dp qa dp
ou ainda,
- a2 (-
By = 4 qdp) %x 2 dp)
_ E 8
= St h
como se queria demonstrar.

Substituindo (2) em (1) tem-se que 2 lucratividade média do grupo dominante
¢é dada pela expressao,
(1 — O)a+ (1 — a)Hy 3)
E +8E,

A lucratividade média no sector competitivo é:

E5L%(a-C) _,_COM

!
L= Pq c'

dado que:

1. Assume-ge que as firmas tém tecnologias idénticas o que tem duas implicagoes:

- As N — D firmas produzem quantidades idénticas o que implica que:

pq= qu. p(N-Djyg
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- Os custos marginais sao idénticos e entao:
T | B _— # _— 4
Ci=Cy= ... =C,_,=C

2. Admite-se que p = C' tendo em consideragio o processo de tomada de de-
cisoes do grupo competitivo.
Deste modo, a lucratividade média na indistria doméstica é:

1-6)%(a+ (1 — a)H,] CM
E +6E, S 00~ 5) )

L'=(1—0)Ly+6L, =

Considere-se que:

- Os custos marginais sao constantes e, portanto, iguais aos custos médios;

~ O grupo seguidor apenas é constituido pelas importagées competitivas (¢ =
tm);

- O grau de colusdo é nulo {a = 0).:

Tomando em consideracdo estas hipéteses, a expressio (3) assume a seguinte
forma analftica:
p—-C' _(1-TM)H,
p E+TM E,

e, entao,
_ E+TM E, ct
P Y TME, - (1-TM)H,
e, em consequéncia, tem-se:
6pd — TM Hd(l—'TM) <0

dE, |E+TM E,-(1-TM)H,?
e,

s _ Hy(E, + E)

dTM ~ [E+TM E,- (1-TM)H,)?

<0

CLARKE e DAVIES [1982] demonstraram que o custo marginal €' de uma
inddstria colusiva é dado pela expressio seguinte:

4% C 1 Ed—a
—=—1 Cr(1—
g q C’ TGl b3

- a

)

onde, o é o desvio padrao dos custos marginais.

269



Substituindo Ey pela sua expressio em (2) obtem-se:

E+TM B, _
gi=2 2y p_1-IM __ @
c c.,{”c"(l D -y )]
E imediato que: . ‘
oC' _ C, D o(E,+E)
oTM =~ (1-a)(1-TM)?

<0

¢’ C, DTM o <0
8E,  (1-TM)(1-a)

2-A CONCORRENC{A DAS IMPORTAGCOES COMPE-
TITIVAS QUANDO SAO FIXADAS QUOTAS

Seja a fun¢do procura no mercado interno

Pa= Pd(qfi + Qm)

e a fungido lucro,
T = pgai — C(qa)

Apés os convenientes desenvolvimentos obtem-se a lucratividade média no
mercado .
g _H
L=) Li—=—(1-TM
};; . =5 )
com, ,
-C 1 aux
L; p _ * Qs qa

P Ei qq Ga+gqm

Admita-se agora que o8 produtores seguem estratégias colusivas, definindo-se
o grau de colusio da seguinte forma:

dX; _ _dx;
X; X

A partir das condiges de primeira ordem do problema da maximiza¢io do
lucro obtem-se,

onde,
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Apés as convenientes simplificagdes obtem-se a lucratividade média através

da seguinte expressao:
1-TM

L=-="la+(1-a)H]
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ANEXO 10 - INFORMACAO ESTATISTICA



QUADRO 1 - LUCRATIVIDADE MEDIA (AMOSTRA DE EMPRESAS)

RAMOS DE PRIVADAS | EMPRESAS EMPRESAS
ACTIVIDADE NACIONAIS | PUBLICAS | ESTRANGEIRAS |
CONSERVAS DE CARNE -.0045 T
CONSERVAS DE FRUTOS ..078

CONSERVAS DE PEIXE -.005 075

LACTICINIOS 014 1032
OLEOS E GORDURAS 015

BEBIDAS 021 -.076 170
ALIM. PARA ANIMAIS 002 .0048 011
QUIMICAS DE BASE 002 -.005 00T
PROD. QUIMICOS DIV. .008 043 .002
TINTAS, VERN. E LACAS -.010 .003
BORRACHA -.003 -.119 -.006
MET. E METALOMEC. -.075 -.088 -.051
MAQUINAS E MAT. ELECT. 008 047 012
MADEIRA 027 -.393 .050
CORTICA 012 1103
MOBILIARIO -.048 112 052
PRODUTOS METALICOS -.001 012 033
MATERIAIS DE CONSTR. -.027 028

PAPEL -.071 -.062 -.046
ARTES GRAF. E PUBLIC. -.004 -.043 .052
“VIDRO -.044 -.158 081
MATERIAS PLASTICAS -.012 -.034

MAT. DE TRANSPORTE -.142 A -.038
CONSTRUGAO NAVAL -.183 -.353 -1.009
CURTUMES 026

CALCADO 057 .102
F. E TEC. DE ALGODAO -.072 -.032 -.009
FIACAO E TEC. DE LAS -.110 .029
FIBRAS DURAS -.010

VESTUARIO 0096 034
PORCEL. E FAIANGAS -.059
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QUADRO 2 - DESVIO PADRAO DOS LUCROS MEDIOS (AMOSTRA DE

EMPRESAS)
RAMOS DE EMPRESAS | EMPRESAS EMPRESAS | TOTAL
ACTIVIDADE NACIONAIS | PUBLICAS | ESTRANGEIRAS
CONSERVAS DE CARNE .034 034
CONSERVAS DE FRUTOS 115 115
CONSERVAS DE PEIXE 117 111
LACTICINIOS 031 .022 030
' OLEOS E GORDURAS 024 024 |
BEBIDAS 053 1139 115 109
ALIM. PARA ANIMAIS 056 .008 014 053
QUIMICAS DE BASE 032 .209 004 101
| PROD. QUIMICOS DIV. 061 052 064 064
TINTAS VERN. E LACAS .006 007
BORRACHA .005 011 064
MET. E METALOMEC. 131 .098 .072 114
| MAQUINAS E MAT. ELECT. .063 077 .069
MADEIRA .106 106
CORTICA 062 .007 .066
MOBILIARIO .101 .096
"PRODUTOS METALICOS .106 014 .097
MATERIAIS DE CONST. 074 019 07
PAPEL 004 046 215 128
ARTES GRAFICAS E PUB. 084 .182 052 114
| VIDRO 111 283 153
 MATERIAS PLASTICAS 058 050
MAT. DE TRANSPORTE .264 088 232
CONSTRUGAO NAVAL 336 731 .730
CURTUMES 015 015
CALCADO .050 050 .050
F. E TEC. DE ALGODAO .201 022 200
FIACAO E TEC. DE LAS .183 077 177
FIBRAS DURAS 089 .089
VESTUARIO .069 048 066
PORCEL. E FAIANCAS 315 315
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QUADRO 3 - OUTROS DADOS REFERENTES A AMOSTRA DE

EMPRESAS

RAMOS DE VA(PN)Y | YA(PN + SE)® | DESVIO PADRAO
ACTIVIDADE DAS QUOTAS
CONSERVAS DE CARNE 756 756 053
CONSERVAS DE FRUTOS 1.755 1.755 .064
CONSERVAS DE PEIXE 882 874 078
LACTICINIOS 907 907 ' 045
OLEOS E GORDURAS 3.577 3.577 .092
BEBIDAS 1.6 1.5 048
ALIMENTOS PARA ANIMAIS 1.739 2.040 028
QUIMICAS DE BASE 1.952 2.168 .099
PRODUTOS QUIMICOS DIV. 1.162 1.116 035
TINTAS VERNIZES E LACAS 488 488 094
BORRACHA \ .834 773 .140
MET. E METALOMECANICAS 1.538 1.437 .082
MAQUINAS ELECTRICAS 1.169 1.161 026
MADEIRA 1.118 1.118 049
CORTICA - 1.442 1.442 075
MOBILIARIO 665 645 035
PRODUTOS METALICOS .953 945 037
MATERIAIS DE CONSTRUGAO 1.071 1.454 107
PAPEL .862 - .939 119
ARTES GRAFICAS 1.242 1.061 045
VIDRO 909 951 054
MATERIAS PLASTICAS .885 873 .020
MATERIAL DE TRANSPORTE 908 908 .096
CURTUMES 1.101 1.101 .120
CALCADO 650 .650 - .056
ALGODAO 734 778 014
LAS ' | 475 475 .039
FIBRAS DURAS 715 715 .003
VESTUARIO 783 783 010

2} A varidvel ZLA(PN ) corresponde i produtividade média das firmas privadas nacionais.
%) A varidvel %2 (PN + SE) corresponde i produtividade média das firmas nacionais (piblicas e privadas).

274




QUADRO 4 - TAXAS DE PROTECGAO NOMINAL E EFECTIVA® - 1977

RAMOSY DE TARIFAS TARIFAS
ACTIVIDADE NOMINAIS | EFECTIVAS
TEXTIL LAS E MISTOS 24.3 75.9
TEXTIL ALGODAO E MISTOS 34.5 66.4
TEXTIL FIBRAS DURAS 36.2 136.0
VESTUARIO 50.8 98.5
CALCADO ' 94.3 T -511.8
CURTUMES 28.0 108.2
MADEIRA 40.3 212.1
CORTICA 3.9 6.6
MOBILIARIO _ 66.2 250.1
PASTA PARA PAPEL 0.0 -3.8
PAPEL, CARTAO E ARTIGOS 34.0 90.7
TIPOGRAFIAS E EDITORIAIS 33.5 45.1
BORRACHA E ARTIGOS 27.9 49.5
MATERIAS PLASTICAS 39.5 141.9
PRODUTOS QUIMICOS DE BASE 8.1 12.7
RESINOSOS 15.0 72.7
OLEOS NAO ALIMENTARES 1.6 -14.7
TINTAS VERNIZES E LACAS 31.4 109.2
PROD.QUIMICOS DIVERSOS 7.4 3.0
DER. PETROLEO E CARVAO 4.3 159.9
VIDRO E ARTIGOS 41.6 88.3
CIMENTO 75.1 436.9
O. MAT. NAO METALICOS 52.1 63.3
INDUSTRIA DO FERRO E AGO 6.6 9.9
METAIS NAO FERROSOS 13.1 26.3
PRODUTOS METALICOS 33.8 100.1
MAQ. NAO ELECTRICAS 14.9 18.8
MAQ. E MAT. ELECTRICO 31.3 54.3
CONST. E REP. NAVAL 30.4 50.0
MATERIAL DE TRANSPORTE 17.3 14.2
TRNSFORMADORAS DIVERSAS 26.1 55.3
TOTAL IND.TRANSFORMADORA 25.8 55.0

¢) Inclui as sobretaxas sobre as importagdes.
M A desagregagio por ramos é a da matriz do GEBEL

FONTE: SILVA[1986).
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QUADRO 5 - INDICADORES DO GRAU DE INTEGRACAO

INTERNACIONAL

RAMOS KEST IDEV | EXPORTACOES | IDEVD | TM | TX

- (10° contos) FILIAIS(%)

[7311-312 1427 .200 .084 183 | .096 | .091
313 258 112 518 054 |.083 | .270
314 0 0 0 0 007 | .017
321 558 067 .298 047 | .160 | .356
322 399 .243 .688 134 | .073 | 774
323 3 0 645 0 .273 | .080
324 62 .056 .960 002 |.026 | .6T4
331 152 .045 558 .020 |.077 . .564
332 13 .024 .204 019 |.004 | .054
341 2066 .264 706 078 |.163 | .380
342 503 239 .046 228 | .098 | .062
351 2497 .308 .109 274 | 543 | 212
352 1210 424 065 .397 | .391 | .165
355 147 461 | .055 436 | .283 | .072
356 216 .080 .088 073 | .206 | .048
361 43 .004 015 004 | .052 ] .278
362 104 245 - 127 214 | .172 | .254
369 256 .098 .031 095 | .065 | .065
371 1037 175 .289 124 | 410 | .182
372 264 400 .029 .380 | .637 | .117
381 234 120 137 103 | .241 | 215
382 669 .140 277 101 | .797 | .205
383 1674 673 .399 404 | .476 | .331
384 3028 513 .355 .331 | .500 ! .161
385 316 465 .384 286 | .700 | .800
39 181 .196 .409 116 | .700 | .800
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QUADRO 6 - INDICADORES DA ESTRUTURA DE MERCADO E

BARREIRAS
RAMOS| H |DMEDM | DRC| DME | VBP |DMEKO |EP| DP DM
311-312 || .003 007 731 | 44005 | 1.264 | 115117 | 1 | .357 | 139229
313 029 041 830 | 88002 | 1.225 | 328231 | 1 | .787 | 13876
314 1.000 457 228 | 290112 1 1.112 | 375685 | 1 | 1.000| 5476
321 ,003 .007 000 | 56101 | 1.218 | 188331 | 0 | .050 | 89331
322 .006 043 611 | 55958 | 1.243 | 172574 | O | .679 | 6676
323 .036 035 703 | 13920 | 1.215 | 34410 | O | .035 | 9171
324 012 .005 736 | 3222 |[1.272| 6705 0 | .440 | 4397
331 .004 .003 667 | 7625 | 1.219 | 18262 0 | .041 | 18221
332 012 011 518 | 7875 | 1.148 | 17561 0 | .214 | 18583
341 022 .099 223 | 108109 | 1.228 | 1248852 | 1 | .103 | 25624
342 .009 .008 975 | 0796 | 1.250 | 46756 1 | .482 | 20027
351 028 076 010 | 170137 | 1.253 | 649413 | 1 | .006 | 69941
352 0 026 831 | 66873 | 1.231 | 110608 | O | .228 | 54007
355 041 .135 620 | 154761 | 1.177 | 250868 | O | .378 | 10365
356 014 018 850 | 16156 | 1.206 | 50019 | O | .246 | 22131
361 032 .102 760 | 66141 | 1.237 | 140880 | O | .293 | 5776
362 .055 .149 670 | 131118 | 1.219 ] 491883 | 1 | .185 | 8079
369 .006 .025 420 | 52205 | 1.239 | 251994 | 1 | .071 | 36523
371 .033 220 710 | 262237 | 1.258 | 2680849 | 1 0 44489
372 057 437 740 | 175848 | 1.284 | 554976 | O 0 17417
381 007 012 600 | 41780 | 1.254 | 82241 | O | .195 | 37256
382 012 040 790 | 76185 | 1.254 | 285313 | O | .045 | 62541
383 .020 073 1.230 | 139021 | 1.266 | 280682 | O | .164 | 50448
384 015 057 1.036 | 240147 | 1.230 | 516556 | 1 | .037 | 91608
385 131 .130 008 | 14485 | 1.145 | 23306 | O | .237 | 12543
39 075 014 810 | 7620 | 1.127 | 11430 | O | .237 | 9261

277




QUADRO 7 - LUCRATIVIDADE E OUTROS INDICADORES

RAMOS | LU | M | LSK | MOQ IzKT. clf:

e

311-312 || .080 | .169 | .075 | .166 | 1.071 | .784 | .853
313 325 | 722 | .110 | .200 | 2.948 | 5.011 | 2.652
314 426 | 875 | 935 | .222 | .456 | .827 | 1.022
321 131 | .334 ] .092 | .080 | 1.419|1.874| .701
322 100 | 2021 .193 | .080 | .564 | .721 | .228
323 145 | 253 | .200 | .120 | .724 | .801 | .695
324 16| 219 .169 | .080 | .688 | .819 | .277
331 150 | .307 | .154 | .100 | .975 | 1.253 | .497
332 213 1 402 | .176 | .100 | 1.212 | 1.602 | .444
341 215 | .550 | .118 | .150 | 1.828 | 2.718 | 2.052
342 156 | .500 | 101 | .280 | 1.541 | 2.248 | .726
351 .060 | .204 | .035 | .214 | 1.715 | 2.228 | 2.692
352. 128 | 310 | .335 | .370 | .383 | .500 | .439
355 121 .326 | .056 | .150 | 2.168 | 2.900 | 1.499
356 134 | .308 | .154 | .160 | 1.056 | 1.126 | .648
361 160 | 572 | .124 | .100 | 1.292 | 1.937 | .479
362 126 | .560 | .078 | .120 | 1.619 | 2.492 | .807
369 163 | .921 | .089 | .130 | 1.832 | 3.464 | 1.164
371 1071 502 | .061 | .105 | 1.746 | 2.491 | 2.158
372 075! 2491 073 | .120 | 1.024 | 1.301 | .963
381 172 | .356 | .158 | .150 | 1.087 | 1.462 | .638
382 143 1 .337 | .082 | .190 | 1.736 | 2.324 | .932
383 162 1 .200 | .216 | .200 | .740 | .961 | .566
384 004 | 246 | .094 | .130 | 1.005 | 1.259 | .705
385 100 | 274 | .101 | .130 | .999 | .474 | .326
39 162 | .392 | .118 | .170 | 1.375 | 2.831 | .881
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